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Aktieemissionen ("Erbjudandet” eller "Emissionen") i Vopy sker i enlighet
med villkoren i detta informationsmemorandum ("Memot") och riktar sig
endast till befintliga aktieégare i Vopy samt till allménheten inom EU, England
och Norge. | Erbjudandet avser "Vopy" och "Bolaget”, beroende pa
sammanhang, antingen Vopy AB (publ) eller koncernen dar Vopy AB (publ) &r
moderbolaget. Aktieemissionen riktar sig inte till personer bosatta i USA,
Kanada, Japan, Australien, Hongkong, Nya Zeeland, Schweiz, Singapore,
Sydafrika eller i nagot annat land dér deltagande i emissionen skulle kréva ett
prospekt, registrering eller andra atgéarder &n de som kravs enligt svensk lag
eller skulle vara i strid med reglerna i sadant land.

Foljaktligen far Memot, teckningsblanketter och andra dokument relaterade

till aktieemissionen inte distribueras i eller till ovan ndmnda lander eller andra
jurisdiktioner déar sadan distribution eller deltagande i aktieemissionen skulle
kréva en prospekt, registrering eller andra atgérder.

Inga aktier eller andra vardepapper emitterade av Vopy har registrerats eller
kommer att registreras enligt United States Securities Act of 1933, eller enligt
vardepapperslagarna i ndgon delstat i USA eller nagon provinslag i Kanada.

Darfor far inga aktier eller andra vérdepapper emitterade av Vopy Sverlatas
eller erbjudas till forséljning i USA eller Kanada annat &n i sadana fall som inte
kraver registrering. Teckning av aktier i strid med ovanstaende kan betraktas
som ogiltig och bortses fran.

Genom att underteckna teckningsblanketten i Emissionen har investeraren
bekraftat att han/hon har last Memot och forstatt de risker som ar
férknippade med en investering i finansiella instrument.
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Vopy W BETTER TOGETHER
VD KOMMENTAR

Kara aktiedgare, lat mig ge en kort resumé over de senaste 18
manaderna.

| oktober 2022 bestamde vi att stalla om verksamheten fran
Embedded finance till Wealth Management, omstéllningen
slutfordes vid arsskiftet 2022/2023.

Bytet till Wealth Management blev ett naturligt resultat nar vi stallde
om till ett enda fokus, némligen att skapa dessa unika vérden. Inte
for bankerna som ar vara kunder - utan varden for deras kunder,
slutanvandarna.

Aterstar darmed att leverera, ndgot som har tagit betydligt mer tid
an vi ursprungligen bedémde - och som fortfarande inte &r slutfort.

Sedan sommaren 2023 har vi successivt minskat vara kostnader.
Sedan éarsskiftet betalar vi inte langre nagra léner och samtlig
personal agerar nu utifran en konsultroll dar vi koper tid per timme
efter behov. En kostnadsniva runt 30 000 kr/manad vi haft de
senaste manaderna &r inte hallbar i langden, istéllet bedémer vi att
150 000 till 250 000 kr/manad &r en hallbar lagsta niva fram till att
intakterna kommer igang.

Vi har manga ganger trott och sagt att vi &r igang med intékter om
ca 3 manader. Vi har bistert fatt erfara att saker tagit betydligt langre
tid an vi tidigare beddmt. Nu har vi |6pande intékter och de dkar
successivt, men de réacker inte for att forsoérja verksamheten.

Var leveranskedja bygger pa samarbete mellan flera externa
partners, alla vill samarbeta och alla kommer tjdna pengar pa den
fardiga l6sningen. Integrationsarbetet mellan dessa aktorer tar
betydligt léngre tid &n vi dnskar och vi tvingas ddmijukt inse att vi till
viss del far anpassa oss till deras interna processer.

Jag uppmanar dig att ldgga nagra
minuter péa informationen i detta
emissionserbjudande.

Vi vet att vi har ett starkt erbjudande som &r genomférbart. ATT

vi klarar detta finns inget tvivel kring. Osékerheten handlar om D3 emissionen sker till en mycket
NAR vi &r leveransklara. lag vérdering &r sannolikheten stor
For att kunna slutfora leveranskedjan samt ha hojd for fortsatta a’it véirc{et av ditt ipnehav féréndras i
forseningar, behdver vi minst 2 MSEK i nartid. | detta véasentlig omfattning oavsett du
emissionserbjudande ber vi om upp till 5,5 MSEK, detta fér att ha deltar i emissionen eller ej.

rejal takhojd for oférutsedda héndelser, 6kande kostnader eller
annat som kan handa. Vi vill helt enkelt vara sakra pa att kunna
hantera ytterligare hinder om sadana uppstar.

Bolagsvarderingen har skrivits ned kraftigt, baserat dels pa tidigare
emissionsutfall, dels pa det faktum att vi &nnu inte levererat trots
upprepade 16ften. For de som valjer att delta i emissionen finns en
mojlighet att radikalt sénka sitt genomsnittliga anskaffningsvarde
samt &ven skapa forutséttningar for en bra framtida avkastning.

L o

Sven Hattenhauer, CEO
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| KORTHET

2023

Intaktsstart

2024

Volymleveranser

OM VOPY

Vopy ér ett svensk fintech foretag. Vara produkter ger
hundratals miljoner invanare i tillvaxtlander tillgang till
attraktiva internationella spar- och investeringsméjligheter.

Vopys kunder ar banker och digitala banker i tillvéaxtlander.
Med vara produkter kan dessa erbjuda sina kunder attraktiva

|6sningar for valutasparande, internationella investeringar

samt sekundsnabba internationella pengadverforingar.

Vopys produkter férpackas alltid i kundens farg och form (white-
label) dar kundens varumérke och kundunderlag lagger
grunden for tillvéxt, en B2B2C baserad affarsmodell.

Vi ger vara kunder verktyg som 6kar kundlojaliteten, skapar
hégre intdkter och kundvérde, utan att kundemna behover
investera i ny teknik, licenser eller expertis.

VO py w BETTER TOGETHER

Sate i

Stockholm MSEK 95

Investerat kapital fran

Med narvaro i Norge, 2017 till idag

Kanada och Pakistan

HOG TILLVAXTPOTENTIAL

Vopy tjdnar pengar genom en marginal pa valutavéxlingar,
transaktionsavgifter pa kortbetalningar, éverféringar och
tillaggstjanster samt forvaltningsavgifter och i vissa fall
marknadsféringstjénster.

En viss del av intékterna delas med vara kunder i en sk “revenue

share” modell. Det &r slutanvandaren som betalar for tjdnsterna

och erhaller vérdet av tjansterna.

e En stor och véxande marknad dar ndrmare 90 miljarder
USD/ar skickas till vara priméra mottagarléander.

e Samma ldnder har en population éver 500 miljoner invanare
dér en snabbt 6kande andel soker s&tt att investera utanfor
landets granser men hindras av tuffa valutarestriktioner.

e Vara kunder har normalt 10-60 miljoner kunder sjélva och
kan darmed na en stor egen marknad till lag kostnad.

e Snabbt 6kande intdkter med héga marginaler ger en
EBITDA prognos pa 65 MSEK redan ar 2026.

e Skalfordelar och férvarv av egna finansiella licenser medfér
potential till en bruttomarginal ndrmare 70% &ver tid.

Vopy bidrar till 6kat valstand

Vart mal &r att ge invanare i tillvéxtlander access till internationalla
spar- och investeringsmaéjligheter, samt att dérigenom bidra till
deras 6kade vélstand.
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VERKSAMHET | FORANDRING

FRAN EMBEDDED FINANCE

| oktober 2022 bestamde vi att stalla om verksamheten fran
Embedded finance till Wealth Management, omstéllningen
slutfordes vid arsskiftet 2022/2023.

Vi ser idag flera bevis pa att den tidigare affarsmodellen inte var
barkraftig, nér ledande konkurrerande aktérer tvingats till
konkurs (Railsr i England) eller salts med kraftig férlust trots
starka dgare i ryggen (Rocker AB).

Vi har under flera ar investerat betydande belopp i bygget av en
Baa$ plattform som varit grunden fér vart Embedded finance
erbjudande. Plattformen &r mycket kompetent och klar sedan
lange, men saknar tilldmpningar (applikationer) varfér den inte
anvénds idag. Vi kommer hitta anvéndning for plattformen
langre fram men nu &r prioriteten att fa igang intaktsfloden sa
fort som méjligt, till sa lag kostnad som mgjligt.

TILL WEALTH MANAGEMENT

Kundvardet var svart att hitta i var tidigare affarsmodell. Nar vi
stéllde om till ett enda fokus, nédmligen att leverera unika
kundvarden blev bytet till Wealth Management ett naturligt
resultat. Vart fokus ligger pa att skapa unika varden, inte direkt
for bankerna som &r vara kunder - utan for deras slutanvéndare.

Nu aterstar att leverera, en process som tyvarr kravt betydligt
mer tid &n vi initialt forutsag.

Vart erbjudande maste kunna skapa

unika varden for slutanvandaren, det
later sjélvklart men &r inte alltid fallet
i en snabbt vidxande fintech-bransch.

/17
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BAKGRUND/HISTORIK/NULAGE

Under de 18 méanader som gatt sedan Vopy stéllt om sin
verksamhet fran Embedded finance till Wealth Management har
ett intensivt arbete pagatt.

Vi har sokt ett stort antal alternativa [6sningar for att skapa en
unik leveransmodell bade avseende remittance och
fondférvaltning. Vi har breddat antalet kunder vi fér dialog med,
vi har skapat en hallbar leveransmodell, vi har haft tva méten
med Statebank of Pakistan (SBP) i syfte att validera var modell.

Som icke licensierad aktor ar vi beroende av samarbeten med
ratt partners, som har ratt licens, ratt affarsmodell och ratt
resurser pa plats. Vi har kysst manga grodor och vi tror oss ha
hittat vara prinsar.

Dessa prinsar (europeiska banker och finansiella institut) har nu
bérjat prata med varandra och integrera sina system vilket ar ett
nodvandigt sista steg for att var leveranskedja ska komma pa
plats.

Det &r avgérande att de erbjudanden vara kunder skapar till
slutanvandarna med var mjukvara ar konkurrenskraftiga.

jekcome back,
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WEALTH MANAGEMENT

CLIP - CLOSED LOOP INVESTMENT PLATFORM

Wealth Management baseras pa var transaktionsplattform
CLIP (Closed Loop Investment Platform). CLIP bestar av fyra

produktomraden; Kortinlésen, Remit Home,

Fondsparande, Valutakonton och skapar konkurrensférdelar
(unika kundvérden) i lander med strikta valutarestriktioner, t

ex Pakistan, Bangladesh och Filippinerna.

KORTINLOSEN

Inlosen av korttransaktioner, sker i samarbete med D2| AB dar vi
erhaller en volymbaserad provision.

REMIT HOME

Nar medborgare fran andra lander skickar hem pengar till familj
och slakt. Sker idag i stor omfattning digitalt med héga krav pa
laga transferkostnader samt sekundsnabb leverans till
mottagaren. Vara kunder har varumarket och marknadsnéarvaron,
vi har tekniken och skapar kundanpassade och lokaliserade
|6sningar.

FONDSPARANDE

| lander med valutarestriktioner ar det svart eller omégjligt att
investera utomlands. Vi erbjuden en europeisk, algoritmstyrd
fond som investerar i framst indexbaserade ETF:er. CLIP skapar
en regulatoriskt korrekt vég for invanare i dessa lander att
investera i Fondsparande, dédrmed kan de valutasakra sitt
sparande och erhalla avkastning baserat pa utvecklingen hos
amerikanska och europeiska bérser.

VALUTAKONTON

Vi erbjuder dven Valutakonton fér sparande i olika valutor,
speciellt utformade for invanare i lander med valutarestriktioner.
Produkten &r enklare att forsta &n Fondsparande och fungerar
som en vég in till framtida fondsparande. Aven har kan
sparkapitalet valutasékras i lander med hdg inflation och tuffa
restriktioner.

KONKURRENTER

Kortinldsen &r en val etablerad bransch med manga aktérer.
Volymer erhélls genom attraktivt pris i kombination med
personliga kontakter.

Remit Home levereras av dussinet etablerade volymaktorer.
Kénnetecknas av héga volymer och laga marginaler. Men dven
av riktigt daliga anvandarupplevelser och avsaknad av lokal
anpassning. Det finns en tydlig konkurrensbild och etablerad
prisniva dér vi erbjuder pris och transfertider i samma niva som
ledande konkurrenter.

Dérutbver har vi ett antal ess i rockdrmen som gor att vart
erbjudande upplevs betydligt mer attraktivt, dar fler anvandare
(de som skickar hem pengar till slékt och familj) férvantas bli
atervéndande vilket skapar hégre kundlojalitet for vara kunder
och langsiktigt hogre |6nsamhet.

Att spara i utlandska tillgangar ar i princip omajligt for
malgruppen idag. Med Fondsparande kan vi erbjuda
malgruppen en unik méjlighet till investeringar fonder och aktier
i Europa/USA.

Med Valutakonton kan malgruppen spara enkelt i andra valutor
som t ex USD. Det finns redan flera méjligheter att skaffa sig
annan valuta, men da till risker och daliga vaxelkurser. Fa andra
aktorer erbjuder valutakdp via etablerade och legala kanaler.

Q3 2024

I Kortinlésen Remit Home

Q12025

[l Fondsparande B Valutakonton
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UNIKA KONKURRENSFORDELAR

REMIT HOME

Remittancemarknaden bestar av ett fatal stora aktorer med hoga
volymer och l&ga marginaler. Overlag &r anviandarupplevelsen
dalig och inte anpassad till lokala marknader. Kundlojalitet har
ersatts av prisfokus och innovationsbrist.

Vopy éndrar pa spelplanen. Vi skapar lokalt anpassade appar
for olika marknader och kulturer.

e Paminnelser om lokala hogtider, helgdagar, sedvénjor
skapar en kulturell koppling som andra saknar.

e Funktionen att skicka hélsningar och bilder till viktiga privata
héndelser forstarker den kadnslomassiga anknytningen
mellan avsdndare och mottagare, nagot som andra saknar.

e  Personliga videohélsningar fran lokala kandisar skapar
majligheter att gladja och dverraska mottagaren, nagot
andra saknar.

*  En smidig och enkel anvéandarupplevelse med automatiska
paminnelser skapar 6kade volymer, som andra saknar.

e  Bade avsdndare och mottagare kan dela med sig av sina
upplevelser, hélsningar och bilder via sociala media. Vara
funktioner &r utformade fér att bli virala, det skapar 8kad
kundlojalitet och inbyggd marknadsféring - som andra
saknar.

Kulturell koppling och kénsoméssigt engagemang ar
nyckelfaktorer for dkad kundlojalitet. Sjélvklart levererar vi
samma kostnad och snabba leverans som alla andra pa
marknaden.

Etablerade aktérer inom remittance erbjuder en enda I6sning
for allt. Oavsett varifran pengar skickas eller till vilket land de
skickas, oavsett i vilket syfte eller sammanhang sa ser det

likadant ut. Ofta teknokratiskt och strikt utseende men séllan
en behaglig upplevelse fér anvandaren.

FONDSPARANDE & VALUTAKONTON

Manga tillvaxtlander har strikta valutarestriktioner. Dessa gér
det i princip omgjligt fér invanarna att féra ut pengar ur
landet, att 6ppna konton utomlands eller att spara/investera i

utlandska tillgangar.

Man &r instdngd och hanvisad till inhemska investeringar, ofta
parallellt med ett lagt fortroende fér den egna valutan och
orovackande hog inflation.

Vopys plattform CLIP ger en |6sning pa detta.

Vi erbjuder enkel tillgang till en algoritmbaserad europeisk fond
som fokuserar framst pa indexbaserade ETF:er for att ge bra
avkastning till 1ag risk.

Invanare i tillvaxtlander som Bangladesh och Pakistan kan enkelt
investera i fonden via var app hos sin befintliga bank, i sitt
hemland och med sin lokala valuta. Med CLIP hanterar vi
valutavaxling, cross-border transaktioner samt investering direkt
i var fond.

Anviandaren far ett unikt sétt att investera i internationella
aktier, vid exit sker utbetalning direkt till anvéandarens lokala
konto i lokal valuta.

Vopy erbjuder unika grénssnitt och funktioner fér varje
marknad i syfte att knyta anvdndaren ndrmare bade
kulturellt och kdnsloméssigt.
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SAMARBETEN, FORVARV OCH LEVERANS

SAMARBETEN OCH FORVARV

Vi har tidigare annonserat tva olika férvarv. Dels den norska Al
utvecklaren Niuton, dels svenska D2| som ar en betalformed|are
licensierad hos Fl. Ingen av dessa afférer har per dags datum
genomforts beroende pa foljande orsaker:

NIUTON

Bolaget har en mycket intressant teknik men ar ocksa i behov av
omedelbar finansiering for att halla verksamheten igang. Under
manader av samarbete har vi blivit dvertygade om
fortraffligheten i deras teknik, men ocksa insett att time-to-
market tar betydligt mer tid &n vi initialt bedémt.

Avtalet som tecknades med Niuton innebar att Vopy skulle
forvarva 20% av Niuton med egna aktier, samt under ett ar
erldgga 5 MSEK i kontanter for att finansiera Niuton operativt.
Givet Vopys anstrangda ekonomi och otillréckliga finansiering
under 2023 har det inte varit mdjligt att genomféra avtalet varfor
det har avbrutits fran Vopys sida.

D2|

Vi ar kunder och néra samarbetspartner till D2| idag. Sedan
starten har vi tillsammans etablerat flertalet kundrelationer som
nu bringar intékter bade till Vopy och D2I.

Det Memorandum of Understanding bolagen har tecknat
innehaller ett antal dmsesidiga krav pa varandra, dér varken
Vopy eller D2I per idag har levt upp till kraven. Fram tills att sa
sker fortsatter vi darfor att samarbeta mycket néra och i basta
samforstand dér vi ser en mojlighet att genomféra forvarvet de
narmaste 6 manaderna.

LEVERANS AV VARA PRODUKTER

Att fardigstalla var leveranskedja har visat sig vara en mer
tidskrdvande uppgift &n vi initialt uppskattade.

| brist pa en direkt licens fran Finansinspektionen har vi
tvingats soka alternativa vdgar genom samarbeten med andra
aktorer for att etablera den leveranskedja som var plattform
CLIP behover. Dessa aktérer behdver integrera sina system
och vi behéver dérefter integrera var app till deras APl:er.

Arbetet har visat sig betydligt mer komplext och tidsédande
an vad vi férutsag for drygt 1 ar sedan. En férvantad
produktionstid pa ca 3 manader har nu blivit 15 méanader och
vi ar inte riktigt klara an.

Remit Home ska vara igang i juni/juli enligt starka 6nskemal
fran var forsta kund i Bangladesh, fér nérvarande fokuserar vi
pa att slutféra nddvéndig integration mellan de olika
aktérerna i leveranskedjan.

Vi ar beroende av att tva olika leverantorer (finansinstitut i
Europa) gér sin del av arbetet pa utsatt tid, ddrmed har vi inte
full kontroll pa alla moment i arbetet.

Det &r inte kunderna som ger oss huvudvark utan istéllet var
egen leveransprocess. Kunderna véntar just nu pa oss, inte
tvértom. Det finns betydligt fler kunder att kontakta dar vi
redan nu har en storre efterfragan an vad vi kan leverera.

9:41

& Quick transfer
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MARKNAD

STOR POTENTIAL FONDSPARANDE / VALUTAKONTON
Varje ar skickar utlandska arbetare fran Pakistan, Bangladesh och  Fonder och valutakonton erbjuds forst via vara etablerade
Filippinerna hem 88,65 miljarder USD till slakt och familj. Ca bankkunder i Pakistan, med start vid arsskiftet 2024/2025.
70% av denna gigantiska volym skickas fran Storbritannien, EU, Lansering i Bangladesh sker kort darefter medan Filippinerna
Férenade arabemiraten samt Saudiarabien. bedéms ga igdng under senare delen av 2025.

Vara mottagarlander bestar av drygt 500 miljoner invanare, Internationella investeringar &r en enorm, orérd marknad dér
lénder dar medelklass och BNP/capita vaxer mycket snabbt. | invanare i tillvaxtlander efterfragar palitliga internationella

takt med ett 6kande vélstand okar &ven sparandet. Dessa lander  investeringsprodukter i snabbt dkande takt redan idag.
brottas med kraftig inflation och invanare med mycket lagt
fortroende for den egna valutan. Efterfragan vad géller mojlig-
heter att valutasdkra besparingar samt investera i utlandska

tillgangar &r mycket stor - medan tuffa valutarestriktioner gor att
tillgangen ar obefintlig. 2 5 1 0
Med var plattform CLIP har vi skapat en modell som méjliggor 4 4

investering i utldndska tillgangar pa ett “regulatory-friendly”

sitt. Marknaden &r stor och vaxer snabbit. Miljarder ménniskor globalt Miljarder digitala planbocker
saknar tillgang till bank- i tillvaxtlander erbjuder inte
konto och/eller palitliga moderna spar- eller

ETAB LE Rl NGSTAKT investeringsalternativ investeringslésningar.

Remit Home lanserar forst i England fér att sedan fortsétta till
dvriga Europa och slutligen efter ca 1 ar, till Dubai och
Saudiarabien. Ordningen skapar en kostnadseffektiv leverans.

Marknadsféringen sker i férsta hand via sociala media och lokala

natverk, och hanteras av en digital marknadsbyra i London.
1. Storbritannien (mitten 2024)

2. EU inkl Norge (slutet av 2024)

3. Forenade arabemiraten (mitten 2025)
4. Saudiarabien (mitten 2025)

Nar vara kunder nar 2% marknadsandel sa motsvarar det 1,77
miljarder USD motsvarande 150-200 MSEK i intakt till Vopy.

Beréknas en substantiell dessa ménniskor ha natt 5 000 USD i
BNP/capita, en aktiveringspunkt dar sparande och investeringar
beddms ta fart pa allvar.

88,65 MILJARDER USD 2022 POPULATION 2022

237 000 000

171 000 000

115 000 000

Pakistan
29,87 MUSD

Filippinerna

37,28 MUSD
Bangladesh Pakistan Filippinerna
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KUNDER

Vara kunder &r etablerade banker och digitala
banker i frémst Pakistan och Bangladesh dar fler
lénder adderas senare. Vi har varit i dialog med de
flesta i 6ver 1 ar nu. Vi har besékt dem pa plats och
har frekventa méten med de flesta. | nagot fall har vi
skrivit MOU, i andra fall véntar de talmodigt pa att vi
ska aterkomma med ett fullstédndigt kommersiellt
upplagg innan avtal skrivs.

Var kontaktyta baseras pa omfattande personliga relationer pa

ledningsniva med flertalet banker i dessa lander. Vi upplever en
mycket stark efterfragan dér kunderna just nu véntar pa oss, pa
att vi ska kunna borja leverera.

Kunderna &r relativt stora organisationer, ibland med tusentals
anstallda och éver 10 miljoner anvandare (var forsta kund har
Sver 60 miljoner aktiva digitala planbdcker). Kunderna har
muskler att marknadsféra sig med, och de har en stor kundbas
att utga ifran.

Denna storlek medfér utmaningar da kundernas interna
processer ofta ar betydligt langsammare &n vad bade vi och de
skulle féredra. Ibland far vi vanta pa enkla férandringar i
manader i stéllet for dagar vilket skapar frustration och gor det
svart att avgdra nar intékter kommer igang.

STATEBANK OF PAKISTAN (SBP)

SBP &r den instans som godkanner nya finansiella [6sningar och
de arbetar enbart mot pakistanska banker. Vi har fatt tva méten
med relevanta beslutsfattare pa SBP - att 6verhuvudtaget fa
komma dit som utlandsk leverantor ar ovanligt.

De ansvariga vi traffat pa SBP har inte sett nagon annan |6sning
som liknar var, och de &r positiva till [6sningen. Har aterstar att
[édmna in en formell ansékan samt fa den godkand, ett arbete
som gors i samband med den Pakistanska bank dar vi forst
raknar med att etablera Fondsparande.

Aterkopplingen och agerandet fran SBP ger oss styrka i att var
[6sning ar konkurrenskraftig samt har potential att snabbt bli
godkand av reglerande myndighet i Pakistan.

vopy Wz

Den férsta Remit Home kunden férvantar sig att vi ar igang med
transaktioner i juni, detta &r dven var interna malsattning.

Gemensamt for kunderna &r att de ger sig in i en ny marknad.
De &r stora pa hemmaplan, nu ska de expandera for att na
invanare som jobbar utomlands och skickar hem pengar
regelbundet.

Den kund som startar férst ar den mest etablerade digitala
banken i Bangladesh - med inte mindre &n ca 60 miljoner
anvandare. Deras varumarke ar mycket starkt, tillsammans med
de unika tjanster och mervarden vi bygger, kan de skapa ett
mycket starkt erbjudande till denna nya malgrupp.

Avseende Pakistan arbetar vi pa samma satt med bade den
storsta och nast storsta digitala banken dar dér dessa ligger 1-3
manader efter avseende lansering. Aven dar kommer vi bérja
med att na pakistanska medborgare som bor i England, darefter
dvriga Europa och sedan Dubai och Saudi Arabien.

F6r Remit Home réknar vi med att starta upp 4 kunder i ar, for
Fondsparande/Valutakonton réknar vi med ytterligare 3 kunder
som gar igang i bérjan av 2025.

Avseende Fondsparande och Valutakonton har vi i samarbete
med Pakistans nésta storsta privata bank med ca 11 miljoner
kunder, etablerat grunden for att kunna erbjuda invanare i
Pakistan méjligheten att investera i internationella aktier via var

fondplattform.
Detta sker i samarbete med SBP som behéver ge sitt

godkannande forst, varfér Fondsparande beréknas lanseras i
slutet av detta ar.

- b

My funds

Current value

$4,200.80

Development since start

+13,7%

See details

My top holdings

Vanguard USA

Teslalnc

Amazon
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AFFARSMODELL

Vi erbjuder infrastruktur for transaktionshantering
samt mjukvara (appar) férpackad i kundens namn,
férg och form.

Vara kunder marknadsfér sedan tjénsten till sina
kunder - vi &r darfér intresserade av stora kunder
med ett etablerat varumdérke. | samarbete med val
etablerade digitala marknadsbyraer, erbjuder vi
dven kvalificerade tjgnster inom marknadsféring.

Vara kunder betalar en blygsam startavgift till oss,
dérefter tjdnar bade kunderna och Vopy pengar pa
varje transaktion som gérs. Den som betalar fér
detta &r avsdndaren av transaktionen, dvs
slutkunden.

KORTINLOSEN

Fran Kortinlésen erhaller vi en provision pa varje inldst
transaktion, ju hégre volym dess storre intakt for oss. Har har vi
inga produktionskostnader utan enbart intakter, men volymen ar
begransad jamfért med &vriga produkter.

REMIT HOME

Nar nagon skickar hem pengar till familjen i var app sa uppstar
dels en kortbetalning, dels en valutavaxling. Kortbetalningen
|6ses in av var bank, inlésenkostnaden belastar oss. Vi erbjuder
en konkurrenskraftig vaxelkurs till anvandaren och erhaller en
viss procentuell marginal pa varje vaxling. Denna marginal tacker
vara kostnader for inlésen och bankavgifter samt lamnar en del
kvar vilket ar var bruttovinst per transaktion.

Dérutdver erbjuder vi ett antal tillaggstjénster som avsandaren
kan valja till dér intékten fordelas mellan oss och var kund.

Vi réknar med att behalla 0,7 till 1% (efter vinstdelning) av den
totala volymen. Remit Home har en lagre marginal an 6vriga
produkter, dock finns en potential till hégre framtida marginaler i
takt med att skalférdelar uppnas.

VALUTAKONTON

Vid sparande i Valutakonton sker en valutavéxling som vi erhéller
en marginal pa. Har finns inga dvriga intakter for oss, vara
kunder daremot har en mycket férdelaktig réanteintékt i sin lokala
valuta. Valutakonton ar en tekniskt enklare produkt an
Fondsparande vilket medfér nastan obefintliga driftskostnader.

VO py w BETTER TOGETHER

Bruttomarginal vs omsiéttning Q4 2026

100%
10,54% 4,92%

90% 201X
40,99%

98% I
;7&

Omsittning

Bruttomarginal

Kortinldsen = Remittance = Fonder * Sparkonton

FONDSPARANDE

For Fondsparande medfér varje investering en valutavaxling, vi
tjdnar da en del pengar pa sjélva 6verféringen till fonden.
Huvuddelen av intékten kommer fran forvaltningsavgifter som ar
betydligt hdgre an vi ar vana vid i Europa, vi raknar med att
behalla 2,5% eller mer av férvaltat kapital efter vinstdelning till
kunder. Slutligen debiterar vi en separat procentuell avgift om
anvéndaren tar ut sin investering tidigare an 1 ar fran insattning.

Till skillnad fran Remit Home, genererar Fondsparande stabila
intakter fran en och samma anvéndare under manga ar.

Fondsparande och Valutakonton kraver tillstand fran
centralbankerna i Pakistan och Bangladesh, en tillstandsanstkan
maste gdras av oss tillsammans med en bank i respektive land.
Detta tar tid och kostar pengar varfér vi ser att Fondsparande
kan starta ca 6 méanader efter Remit Home.
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EKONOMI

Prognosen utgar ifran att den forsta Remit Home kunden PROGNOS 2024 - 2026 (KSEK)

kommer igang senast juli 2024 samt att fondprodukter startar

upp 6 manader senare medan Valutakonton startar ytterligare 1 RESULTAT 2024 2025 2026
manad dérefteh Vi har Lojtgéttoifrén en forsiktig tillv.éx"c.takt inom Intikter 4064 45168 154 939
respektive produktomrade bade avseende kundtillvaxt och

volymtillvaxt. Varukostnader 1171 21605 -80613
Marginalen fér Remit Home ar lagre an dvriga produkter, medan Bl iisrzeLliz AT 75 2 e
volymen beraknas bli klart hégre. Intékterna forvantas bli hégre Operativa kostnader -4721 -8 245 -9 377
an kostnaderna med positivt kassafléde som féljd nagon gang EBITDA -1 829 15318 64948
under Q4, 2024 (tabell 1). Marginalerna férvéantas oka i takt med

att vi uppnar skalférdelar vid hégre Gverféringsvolymer. KASSAFLODE 2024 2025 2026
Tabell 2 visar hur hur stor del av intakten som kommer frén EBITDA -1 829 15318 64 948
respektive produktomrade Gver tid. Finansiering och skulder 3960 0 0
De operativa kostnaderna bestar till ca 50% av tillvéxtkostnader, Arligt kassafléde exkl skatt 2131 15318 64948
dessa intréffar endast nar intékterna har kommit igang. i

Forseningar i intakter eller lagre tillvéxttakt an férvantat, medfor Ingéende kassa >0 2181 17499
aven betydligt lagre operativa kostnader. Vopys baskostnad Utgaende kassa 2181 17499 82447
(som alltid finns oavsett intdkter) uppgar till strax under 175 tkr/

manad i nulaget for att senare under 2024 oka till ca 220 tkr/ NYCKELTAL 2024 2025 2026
manad. Bruttomarginal 71% 52% 48%
Kassaflodet fran finansiering och skulder omfattar en slutford . o o o

emission om 5 MSEK samt emissionskostnader om ca 7% och EBITDA marginal ‘ “45% 34% 42%
reglering av nédlidande leverantdrsskulder om 650 TSEK. Sysselsatta genomsnitt 3 5 8
Foretaget har idag réntebarande skulder till Front Ventures AB, Aktiva kunder inkl Kortinlésen 20 55 67
dessa kommer att kvittas (inkl 25% ranta) till aktier i den nu Aktiva anvindare (tusental) 20 352 1020

aktuella emissionen, kvittningen tillkommer utéver de
efterfragade 5 MSEK i kontanttillskott.

PROGNOSAVVIKELSER/RISKER

e De operativa kostnaderna kan visa en snabbare 6kningstakt
nar intdkterna kommer igang, hér finns en osékerhet kring
hur snabbt fler resurser behdvs

®  Varukostnader riskerar att uppsta innan intékterna kommer
oss till del med likviditetsbelastning som f6ljd

®  Startav intdkter kan bli senare &n forvantat baserat pa
historik samt hur snabbt externa aktdrer arbetar

Relation mellan omséttning/kostnader 2024-2026 Omsaéttningsférdelning, produktgrupper 2024-2026

Qa3 Q4

Férsdlining == Produktionskostnad Operativa kostnader =—=Bruttomarginal %

Tabell 1 Tabell 2

Kortinidsen = Remittance Fonder Sparkonton
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EMISSIONSERBJUDANDE

BAKGRUND TILL EMISSIONEN

Styrelsens beddémning ar att det inte &r méjligt att ta in
nédvandigt kapital till tidigare varderingsnivaer, dels pa grund
av radande marknad, dels pa grund av bolagets emissions-
historik i kombination med uteblivna resultat enligt tidigare
[6ften.

De senaste 3 arens verksamhet har skapat stor 6dmjukhet hos
oss infor de svarigheter som finns inbyggda i vad vi nu skapar. Vi
har lart oss mycket, bland annat att saker tar langre tid &n vi
trott.

Sa varfor skulle vi lyckas fa ihop allting just denna gang? Svaret
ar att vi inte vet eller kan garantera att det blir sa.

Vi har kysst s& manga grodor att vi borjar kdnna igen vilka som
har prinspotential och inte. Med alla motgéngar vi haft, alla
minor vi hanterat sa tror vi oss nu ha hittat en laguppstélining
som fungerar.

Det finns fortfarande en investeringsrisk dven om risken ar
mindre &n tidigare. For att balansera risken har vi vidtagit ett
antal atgarder:

e Emission till kraftigt sankt vardering. Var dvertygelse &r att
Vopy &r ett mycket bra investeringscase som kommer
generera stora vinster i snabb takt efter intéktsstart. De som
tidigare har investerat i bolaget till héga varderingar har
haft en tuff resa vad géller vardeutveckling. Samtidigt ger vi
nu mojligheten att kompensera tidigare héga varderingar
med en emission till unikt Iag véardering.

e Viemitterar maximalt 9 MSEK till en pre-money vardering
om 8,1 MSEK, dvs 10% av vardet i narmast féregaende
emission. De som deltar nu tar en risk, men har samtidigt
chansen att erhalla en mycket attraktiv avkastning.

e Forfallna leverantorsskulder om ca 650 TSEK maste
hanteras, resterande del av kapitalet anvénds till att slutféra
leveransprocessen samt pabdrja transaktionsfléden hos
vara kunder. Slutligen ingar en reserv pa 2-3 MSEK i
emissionsbeloppet.

e  Totalt bedéms emissionen vara tillrécklig for att ta bolaget
till positivt kassaflode samt erbjuda viktiga reserver.

AKTUELLT FINANSIELLT LAGE

Bolagets likvida medel ar snart férbrukade, darmed finns inte
langre resurser att arbeta effektivt med leveranser och
forséljning. Detta skapar en ond cirkel dér kapitalbristen medfér
ytterligare férseningar pga resursbrister.

Tidigare anstéllda har évergatt i konsulttjanst dér vi framéver
kdper tid i man av behov. Vi anpassar kostnadsnivan battre till
faktiska forutsattningar, om t ex leveransprocessen fordrdjs
ytterligare sa kdper vi heller inga konsulttimmar.

Vi har successivt krympt var kostnadsmassa, idag gor vi av med
ca 175 000 kr/manad vilket beh&ver 6kas ndgot for att kunna
driva verksamheten framat.

Vi skiljer pa baskostnader och tillvaxtkostnader dar
baskostnaden kommer ligga under 250 000 kr/manad fram tills
intakter har kommit igang.

Resultatet blir en vasentligt battre finansiell uthallighet samtidigt
som vi kan agera snabbt nar sa behdvs.

Var férhoppning att Remit Home kommer igang i juni men det
finns risk for fortsatta forseningar, dels pé grund av férdréjningar
i att satta upp leveranskedjan, dels pa grund av att var férsta
kund inte alltid agerar lika snabbt som de kommunicerar att de
ska gora.

Under tiden vaxer intakterna fran Kortinldsen, dessa kraver
relativt sma resurser fran oss men har &ven en begransad
potential. | ett worst-case scenario raknar vi med att intdkterna
fran kortinlésen vid arsskiftet har 6kat sa pass att de kan forsérja
vara baskostnader.

ANDRAT ANTAL AKTIER OCH
AKTIEKAPITAL

Enligt stammobeslutet den 3 april 20204, minskas antalet aktier
till 1/10 del i en omvand split. Fran och med den 26 april 2024
ar nytt antal aktier 23 635 799 st. Aktiekapitalet minskas pa
samma satt till 1/10 del. Nytt aktiekapital &r 2 363 579,9 SEK.

Senaste emission i december 2023 skedde till en pre-money
vardering om 78 MSEK, motsvarande 3,50 per aktie raknat efter
att den omvanda spliten har genomférts.
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EMISSIONSVILLKOR

Styrelsen i Vopy AB har den 15 april 2024 med bemyndigande
fran bolagsstémman den 30 juni 2023, beslutat att genomféra
en nyemission riktad till befintliga aktiedgare och allménheten

inom EU, England och Norge.

Nyemissionen kommer genomfdras utan foretradesratt for
befintliga aktiedgare i syfte att &ven attrahera nya agare.
Styrelsen har ratt att férldnga teckningsperioden.

Nyemission, SEK, max 9 000 005
Pris per aktie, SEK 0,35
Antal aktier fére emissionen* 23 635799
Maximalt antal emitterade aktier 25714 300
Pre-money vérdering, SEK 8272530
Minsta teckningsvolym 14 000
Minsta teckningsbelopp 4 900
Tecknings period till och med 28 maj 2024

SKAL ATT INVESTERA | VOPY

SIGNIFIKANT POTENTIAL FOR SKALBARHET

e Bruttomarginal pa ca 70% initialt, med potential att stiga
med hogre volymer och skaleffekter.

e  OPEX/intakt forvantas minska med hogre volymer vilket
ger potential f6r hojd EBITDA marginal.

® Positivt EBITDA och operativt kassafléde pa manadsbasis
forvantas kring arsskiftet 2024/2025.

UNIK POSITION

e Transaktionsplattformen CLIP ger en unik |6sning for att
fora ut kapital fran lander med strikta valutarestriktioner -
utan att bryta mot lokala regleringar.

* Kapitalet investeras i de fonder Vopy tillhandahaller.
Fonderna far tillgang till nya kapitalfléden och
privatpersoner i avsdndarlanderna far tillgang till nya
attraktiva investeringsméjligheter.

vopy Wz

LAGSTA EMISSIONSBELOPP

For att kunna genomféra emissionen och darmed driva
verksamheten vidare kravs ett lagsta totalt teckningsbelopp om
minst 2 000 000 SEK.

TECKNINGSATAGANDEN

Front Ventures AB (publ) &r Vopys mest framstaende aktiedgare.
Bolaget har &ver tid vid flera tillféllen, erbjudit Vopy 1an vars
totalbelopp nu uppgar till 3 562 500 SEK inkl upplupen ranta
om 25%. Forutsatt att det lagsta emissionsbeloppet ar uppfyllt,
atar sig Front Ventures AB att kvitta hela lanebeloppet till aktier i
den nu aktuella emissionen.

EXPONENTIELL OMSATTNINGSTILLVAXT

e Stark pipeline med stora kunder, langsiktig (3-5 ar)
intaktspotential Gverstigande 250 MSEK.

e Intaktsprognos 45 MSEK ar 2025, 155 MSEK ar 2026, med
betydligt hogre framtida potential.

STOR OCH SNABBT VAXANDE MARKNAD

e Flera faktorer inom marknad, teknik och regleringar,
paskyndar en snabb tillvéxt av en redan stor marknad.

¢ Den globala marknaden for “Wealth Management” okar
exponentiellt i takt med 6kat vélstand och ckad
medelklasss.

® Internationella investeringsprodukter efterfragas av en
snabbt véxande andel av befolkningen i tillvéxtlander som
ofta har harda valutarestriktioner.
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AGARE OCH AKTIEHISTORIK

HUVUDAGARE* ROSTER/KAPITAL % STYRELSENS MEDLEMMAR AKTIER

Julo AS 14,91 Sven Hattenhauer 541 142
Front Ventures AB 14,88 Johan Lund 242 960
Marlene Julo 7,76 Tommy Sunesson 126 649
Toman Invest AS 7,63 Gunnar Bylund 8103
Alpcot AB 4,45

Per Oberg 2,34

Abelco Investment Group AB 2,33

Sven Hattenhauer 2,29

Tom Olsen Invest AS 2,13
*Per 26 april 2024, ca. 615 aktiedgare med totalt 23 635 799 aktier « Quick transfer
EMISSIONSHISTORIK €700 v
Totalt har ca 95 MSEK investerats i huvudsakligen

mjukvaruutveckling sedan bolaget grundades ar 2017. Il The amount to be received: PKR 210 803

SENAST UTFORDA BELOPP  PRIS VARDERING* a Alaya Bukhari . e nas

EMISSIONER (MSEK)  (SEK) (SEK) +92123465789

Host 2020, emission som Conax 20 1,50 116

Group AB** ; Add message

Mars 2021, férvarv av Vopy 130 1,50 260

N

Maj 2021 28 2,50 453

December 2021 20 2,95 572

December 2022 13,3 0,75 151

December 2023 4,2 0,35 78

*Varderingar ar pre-money utom férvarvet av Vopy som &r post-money.
**Conax Group omfattade vid tiden innan forvarvet av Vopy 2021, endast en
teknisk plattform samt IP rattigheter inom fintech.

***Nar Conax forvarvade Vopy, vérderades bagge bolagen till lika varde. Conax
hade mjukvaruplattform IP, medan Vopy hade front-end applikationer samt
marknadskontakten inkl alla kundrelationer.

ANTAL AKTIER Next step
ANTAL AKTIER/OPTIONER

Totalt antal aktier 23 635799

Tidigare utfardade optioner* 7 800 000

TOTAL 31435799

*Varje option ger ratt att teckna en aktie
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RISKFAKTORER

En investering i Vopy ér férenad med risker. De riskfaktorer som
presenteras nedan &r begrénsade till sédana risker som &r specifika och
vésentliga for Bolaget och dess vardepapper, enligt Bolagets
bedbémning. Riskerna presenteras i ett begrénsat antal kategorier. Fér
varje kategori identifieras de mest vasentliga riskerna enligt Bolagets
bedémning, med beaktande av de negativa effekterna pa Bolaget och
sannolikheten fér att de materialiseras. Riskfaktorerna inkluderar en
bedémning av sannolikheten fér att risken ska intréffa pa en lag,
medelhg och hég niva samt en bedémning av omfattningen av riskens
negativa inverkan pa bolaget.

BRANSCHRISKER OCH OPERATIVA RISKER

Risker relaterade till utvecklingen av Vopys plattform och bolagets
produktutveckling

Vopy erbjuder en plattform fér finansiella tjanster inklusive, men inte
begransat till, finansiella transaktioner till foretag i reglerade branscher dar
kundkontroll och efterlevnad &r av yttersta vikt. For att upprétthalla en
konkurrenskraftig standard kraver plattformen kontinuerlig teknisk utveckling
och bolaget fokuserar pa att utveckla ett brett utbud av standardiserade
|6sningar for finansiella tjanster relaterade till digitala betalningar som ar
skréddarsydda fér foretag och deras kunder. Arbetet med teknisk utveckling
ar resurskrévande och det finns en risk att bolaget kan behdva avsatta mer
resurser an planerat for att uppna de planerade utvecklingsresultaten, eller
att bolaget inte uppnar nédvandiga resultat i sin FoU. Det finns ocksa en risk
for nya krav i framtiden som kan 6ka utvecklings- och integrations-
kostnaderna samt orsaka forseningar. Vidare kan forseningar i utvecklings-
arbetet leda till minskad konkurrenskraft kan péaverka bolagets férmaga att
behalla befintliga kunder, 6ka forsaljningen till befintliga kunder och attrahera
nya kunder. | det fall ovanstaende risker intraffar kan bolagets tillvaxt,
nettoomséttning och resultat paverkas negativt.

Vopy bedémer sannolikheten fér att risken skall intréffa som medelhég.
Bolaget bedémer att risken, om den materialiseras, skulle ha en
medelstor paverkan pa bolaget.

Risker relaterade till driftsstérningar och cybersikerhet

Bolagets verksamhet &r beroende av att plattformen fungerar effektivt och
utan avbrott. Omfattande stérningar, bade interna och externa, kan paverka
férmagan att bedriva verksamhet och leverera full funktionalitet i bolagets
tjanster till kunderna. Bolaget &r ocksa i hég grad beroende av olika
tredjepartstjanster for att uppratthalla driften av sina respektive tjanster. Det
finns ocksa en risk for externa cyberattacker mot bolaget eller mot
tredjepartstjénster som kan leda till att bolagets tjdnster gar offline och inte ar
tillgéngliga fér kunderna. | handelse av att Bolaget misslyckas i sin leverans till
kunder och slutanvandare kan Bolaget fa missnojda kunder och ett daligt
rykte, samt tvingas ta kade kostnader. | det fall ovanstaende risker intraffar
kan bolagets tillvaxt, nettoomséttning och resultat paverkas negativt.

Vopy bedémer sannolikheten fér att risken skall intrdffa som lag. Bolaget
bedémer att risken, om den materialiseras, skulle ha en hég paverkan pa
bolaget.

Risker kopplade till Vopys partnerstrategi

En hornsten i Vopys tillvéxtstrategi ar att starka sitt kombinerade erbjudande
till kunderna och sin position pa marknaden i allmanhet genom att samarbeta
med féretag pa leverantdrssidan avseende FoU och viktiga tjanster inom
bank, compliance och transaktioner. Partnerna &r till en vasentlig del
strategiskt viktiga. Tillvéxtstrategin innefattar samarbete med &ven framtida
ytterligare partners. Det finns en risk att bolagets partnerstrategi inte far
6nskat utfall. Riskerna inkluderar svarigheter att identifiera partners som
uppfyller Vopys kriterier. Nar en partner val har identifierats finns det en risk
att det inte &r mgjligt att inleda ett samarbete med partnern pa férdelaktiga
villkor. Dessutom finns det en risk att partners som Vopy samarbetar med inte

BETTER TOGETHER

uppfyller bolagets kvalitets- och/eller volymkriterier och/eller levererar for
sent och/eller till for htga kostnader, vilket f6r Vopy kan resultera i forlorade
intakter, hégre kostnader och/eller ett férsémrat rykte. Partners kan ocksa
besluta att Idmna samarbetet med Vopy, vilket kan leda till forlorade intakter
och/eller hégre kostnader samt forlust av tempo och dessutom en tids- och
kostnadskravande process i varierande grad for att hitta en ny partner. Om
ovanstaende risker realiseras kan det fa en negativ inverkan pa bolagets
omsattning, resultat och finansiella stéllning.

Vopy bedémer sannolikheten fér att risken skall intréffa som medelhég.
Bolaget bedémer att risken, om den materialiseras, skulle ha en
medelstor paverkan pa bolaget.

Risker kopplade till konkurrenter

For att Vopy ska lyckas med sina tillvaxt- och expansionsplaner ar bolaget
beroende av att kunna hantera en 6kad konkurrens som kan leda till prispress
och 6kade utvecklingskostnader. Om bolaget inte lyckas hantera en 6kad
konkurrens kan detta minska bolagets marknadsandelar och dérmed negativt
paverka bolagets nettoomsattning och resultat.

Vopy bedémer sannolikheten fér att risken ska intréffa som medelhég.
Bolaget bedémer att risken, om den materialiseras, skulle ha en
medelstor paverkan pa bolaget.

Risker kopplade till expansion pa nya marknader

Vopy planerar att expandera under de kommande aren, inte minst genom att
introducera sina finansiella tjanster pa nya geografiska marknader och nya
marknadssegment. Expansion till nya lander, regioner och marknadssegment
kan leda till problem och risker som &r svara att forutse. Vidare kan
expansionen forsenas och darmed leda till intaktsbortfall. Expansion till nya
marknader kan 6ka marknadspotentialen och kan samtidigt krva ytterligare
resurser fran bolaget. Vopy kan ocksa vara mindre framgangsrikt i
introduktionsfasen pa en ny marknad, och darefter, vilket kan ha en negativ
inverkan pa bolagets verksamhet och resultat. Snabb tillvaxt pa nya
marknader kan ocksa orsaka problem pa organisationsniva och bolaget kan
behdva oka antalet anstallda. Det kan vara svart att rekrytera ratt personal
och det kan finnas svarigheter att framgangsrikt integrera ny personal i
organisationen. Ovan ndmnda risker kan ha en negativ inverkan pa
nettoomséttning och resultat.

Vopy bedémer sannolikheten fér att risken intréffar som medelhég.
Bolaget bedémer att risken, om den materialiseras, skulle ha en
medelstor paverkan pa bolaget.

Risker kopplade till anstéllda och nyckelpersoner

Bolaget ar beroende av arbetsinsats, ledning, kunskap, erfarenhet och
engagemang hos saval nyckelpersoner som 6vriga anstallda. Bolaget &r
kénsligt for forlust av nyckelpersoner, sérskilt ledande befattningshavare. Det
ar viktigt att bolaget kan rekrytera och behalla kvalificerad personal med ratt
erfarenhet och kompetens. Det finns en risk att bolaget inte kommer att
lyckas rekrytera kvalificerad personal i tid eller i den omfattning som krévs.
Vidare kan rekryteringar bli mer kostsamma an férvantat. Dessutom kan
bolagets verksamhet drabbas av férseningar eller avbrott om nagon av
bolagets nuvarande eller framtida nyckelpersoner skulle ldmna bolaget eller
av andra skl vara oférmégen att arbeta, eller om bolaget misslyckas med att
rekrytera nya medarbetare nar behov uppstar. Om Bolaget skulle férlora en
eller flera nyckelpersoner skulle det ha en negativ inverkan pa Bolagets
konkurrenskraft. Ovanstaende risker kan ha en negativ inverkan pa
nettoomséttning och resultat.

Vopy bedémer sannolikheten fér att risken ska intréffa som medelhég.
Bolaget bedémer att risken, om den materialiseras, skulle ha en
medelstor paverkan pa bolaget.
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LEGALA OCH REGULATORISKA RISKER
Risker kopplade till hantering av personuppgifter

Bolaget samlar in och behandlar personuppgifter i sin verksamhet genom
olika KYC och verifieringsmetoder. Vid behandling av personuppgifter ar det
av stor vikt att detta sker i enlighet med tillamplig personuppgiftslagstiftning.
Vopy har faststéllt rutiner som uppfyller de krav som stélls i géllande lagar och
férordningar. Exempelvis krévs att den registrerade informeras om
behandlingen av personuppgifter och att den sker pa ett satt som inte &r
oférenligt med det dndamal som géllde nér personuppgifterna samlades in.
Om Bolaget brister i sin personuppgiftsbehandling eller om Bolaget blir
foremal for intrang eller annars av misstag bryter mot lag, riskerar Bolaget
bland annat anspréak pa skadestand fér den skada och krénkning som
uppkommer dérav. Dataskyddsférordningen (Europaparlamentets och radets
férordning (EU) 2016/679) ("GDPR") &r direkt tillamplig i Sverige och 6vriga
medlemsstater i EU. Dataskyddsférordningen stéller hdga krav pa féretag
som behandlar personuppgifter. Féretag som inte agerar i enlighet med
GDPR kan bli foremal for administrativa avgifter pa upp till 20 miljoner euro
eller 4 procent av sin globala arsomsattning av tillsynsmyndigheten. Det finns
en risk att de atgérder som Bolaget vidtar, och har vidtagit, for att sékerstalla
och upprétthalla sekretess och integritet avseende personuppgifter visar sig
vara otillrdckliga eller i Gvrigt inte ar férenliga med tillamplig lagstiftning. Det
finns dven en risk att de atgarder som Bolaget vidtar for att sakerstélla
efterlevnad av tillimplig lagstiftning &r otillréckliga, vilket kan medféra
betydande kostnader for Bolaget. Det finns dven en risk for hardare krav fran
ansvariga tillsynsmyndigheter, vilket i sin tur kan leda till hégre kostnader och
kréva mer resurser fran Bolagets ledning. Ovanstaende risker kan ha en
negativ inverkan pa nettoomsattning och resultat.

Vopy bedémer sannolikheten fér att risken ska intréffa som lag. Bolaget
bedémer att risken, om den materialiseras, skulle ha en lag paverkan pa
bolaget.

FINANSIELLA RISKER

Risker relaterade till framtida kapitalbehov

Utvecklingen av Bolagets tjanster och plattform samt dess expansion &r
resurskravande. Bolaget kan darfér behdva anskaffa ytterligare kapital i
framtiden. Det finns en risk att bolaget inte kan anskaffa kapital nér behovet
uppstar eller att det inte kan anskaffas pa for bolaget férdelaktiga villkor,
vilket kan ha en negativ inverkan pa bolagets finansiella stéllning, expansion,
omsattning, resultat och verksamhet som helhet.

Vopy bedémer sannolikheten fér att risken ska intréffa som hég. Bolaget
bedémer att risken, om den materialiseras, skulle ha en stor paverkan pa
bolaget.

RISKER RELATERADE TILL VARDEPAPPEREN OCH
ERBJUDANDET

Risker att Vopys aktier inte kommer att noteras och att priset pa de
fér ndrvarande onoterade aktierna kan vara volatilt

Eftersom en aktieinvestering bade kan 6ka och minska i varde finns det en
risk att investerare inte kommer att fa tilloaka det investerade kapitalet. Ett
investeringsbeslut i Vopys aktier bér darfér féregas av en noggrann analys.
Utvecklingen av bolagets aktiekurs beror pa ett flertal faktorer, sdsom
utvecklingen av bolagets verksamhet som helhet och tjdnsteutbud samt
tekniska niva, férandringar i bolagets resultat och finansiella stélining,
forandringar i marknadens férvantningar pa resultat, framtida utdelningar,
utbud och efterfragan pa bolagets aktier samt allmanna ekonomiska
forhallanden.

BETTER TOGETHER

Vopys aktier &r inte noterade. Det finns dock en "gra" marknad fér aktierna.
Transaktionsfrekvensen och handelsvolymerna varierar 6ver tiden och &r
naturligtvis lagre &n de skulle ha varit i en noterad miljo, och det finns en
uppenbar risk att likviditeten i bolagets aktier inte uppréatthalls och ibland ar
mycket 1&g eller till och med obefintlig. Féljaktligen finns det en risk att det
inte kommer att finnas nagra kdpare om investerare vill sélja aktier i bolaget
vid en viss tidpunkt eller att en forsaljning maste ske till ett lagre pris an
forvantat.

Priset pa Bolagets aktier kan vara volatilt och aktiekursen kan falla betydligt
utan att Bolaget meddelar nagra nyheter och foljaktligen kan investerare
férlora stora varden. Sedan utbrottet av Covid-19, inledningen av
réntehdjningar och invasionen av Ukraina har aktiemarknaden varit mycket
volatil och aktiekurserna for flera féretag har fallit kraftigt. Det finns séledes
en risk att priset pa Vopys aktie kommer att félja den allménna
marknadsvolatiliteten, oavsett bolagets férséljning, resultat och utveckling
etc., och minska i vérde. Nyemissioner kan ocksa genomforas till ett
rabatterat pris jamfért med marknadspriset pa bolagets aktier, vilket kan ha
en negativ inverkan pa utvecklingen av marknadspriset.

Vopy planerar att notera sina aktier nar l6nsamhet och tillrdcklig tillvaxt har
uppnatts. Det finns en risk att denna plan dndras pa grund av interna
parametrar i bolaget, externa férhallanden pa Vopys marknad, allmanna
ekonomiska férhallanden och férhallanden pa kapitalmarknaden.

Vopy bedémer sannolikheten fér att risken intréffar som medelhég.

Risk fér utspadning vid framtida nyemissioner

Bolaget planerar att véxa snabbt och har en stark kundpipeline med malet att
aven starka sitt produktutbud. En sadan expansion kan innebéra att Bolaget i
framtiden genomfér nyemissioner av aktier och aktierelaterade instrument for
att anskaffa kapital fran bade befintliga dgare och nya investerare i syfte att
paskynda eller underlétta expansionen. Om emissioner genomférs till andra
investerare an befintliga dgare, kommer deras proportionella dgande, réstratt
i Bolaget och vinst per aktie att spadas ut. Om emissionerna genomfors till
en lag teckningskurs, till exempel pa grund av ogynnsamma marknads-
forhallanden, eller uppgar till stora belopp, kan sadan utspadning bli
betydande.

Vopy bedémer sannolikheten fér att risken ska intréffa som medelhég.

Ej sakerstallda teckningsforbindelser

Bolaget har fran investerare erhallit teckningsférbindelser om 3,56 mkr, vilket
motsvarar 39,5% av Erbjudandet. Bolaget har inte erhallit eller begart
sakerheter fran de parter som har atagit sig att teckna aktier i Erbjudandet
med stéd av teckningsataganden. Dessa teckningsataganden utgér legalt
bindande forpliktelser gentemot Bolaget men &r inte sakerstallda genom
bankgaranti, pantsattning, deposition eller liknande arrangemang. Dessa
ataganden &r aven villkorade av att ytterligare minst 2,0 mkr tecknas i
Erbjudandet. Det finns darfér en risk att parter som ingatt
teckningsataganden inte kommer att fullgéra sina ataganden gentemot
Bolaget.

Vopy bedémer sannolikheten fér att risken ska intréffa som medelhég.
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LEGAL INFORMATION

Styrelsen fér Vopy AB - styrelseordférande Johan Lund samt
styrelseledamd&terna Sven Hattenhauer, Tommy Sunesson och Gunnar
Bylund - &r ansvarig f6r informationen i detta Informationsmemorandum.
Savitt styrelsen kénner till 6verensstdmmer den information som lédmnas i
Informationsmemorandumet med de faktiska férhallandena och inga
uppgifter som skulle kunna paverka dess innebérd har utelémnats.

Bolagsinformation och legal koncernstruktur

Vopy AB ar ett svenskt publikt aktiebolag, bildat i Sverige enligt svensk lag
och vars verksamhet bedrivs i enlighet med svensk lag, inklusive
aktiebolagslagen (2005:551). Bolagets firma ar Vopy AB (publ), dess
organisationsnummer ar 559211-2600 och dess identifieringskod for juridiska
personer, LEl-kod, ar 894500SYUQJMUQOVIN239. Vopy bildades i Sverige
den 16 april 2019 och registrerades hos Bolagsverket den 2 juli 2019.
Styrelsen har sitt sate i Stockholms kommun. Adressen till Vopys huvudkontor
ar Sibyllegatan 9, 114 42 Stockholm, Sverige, dess webbplats ar https://vopy.
com. Vopy AB &r per dagen for Informationsmemorandumet moderbolag i
en koncern, bestdende av det heldgda svenska dotterbolaget Vopy Services
AB med organisationsnummer 559229-3830.

Allman information om aktier och aktiekapital

Enligt Vopys bolagsordning ska aktiekapitalet vara lagst 2 000 000 kronor och
hogst 8 000 000 kronor, och antalet aktier ska vara lagst 20 000 000 och
hégst 80 000 000 aktier. Per den 26 april 2024 uppgick aktiekapitalet till 2
363 579,9 SEK, fordelat pa 23 635 799 aktier. Det finns 7 800 000 utestaende
teckningsoptioner (1 teckningsoption = 1 aktie).

Aktierna ar denominerade i SEK och fullt betalda och varje aktie har ett
kvotvérde om 0,1 SEK. Aktierna har emitterats i enlighet med svensk lag,
inklusive aktiebolagslagen (2005:551). Samtliga emitterade aktier ar fritt
Sverlatbara. Vopy har endast aktier av serie A (stamaktier).

Varje aktie beréattigar innehavaren till en rést pa bolagsstdmman, dar varje
rostberattigad far rosta for samtliga aktier som aktiedgaren innehar. Samtliga
aktier ger lika ratt till utdelning samt till Vopys tillgangar och eventuella
Sverskott i handelse av likvidation.

Aktierna i Vopy ar registrerade i ett avstamningsregister som férs av Euroclear
Sweden AB.

Arsstamman den 30 juni 2023 beslutade att bemyndiga styrelsen att, vid ett
eller flera tillfallen under tiden fram till nasta arsstamma, fatta beslut om
nyemission av aktier, teckningsoptioner eller konvertibler.

Savitt styrelsen kanner till finns det inga aktiedgaravtal, aktiedgarféreningar
eller andra éverenskommelser mellan Vopys aktiedgare som syftar till ett
gemensamt inflytande Gver Vopy. Vopys styrelse kénner inte heller till nagra
avtal eller motsvarande éverenskommelser som skulle kunna leda till en
férandring av kontrollen éver Vopy.

Verksamhetslicenser och tillstand

For att bedriva verksamhet inom den finansiella sektorn krévs ofta tillstand.
Vopy féljer de lagar och férordningar, tillstand och licenser som galler for
verksamheten. De tillstand och licenser - som Vopy behdver for att dess
kunder ska kunna erbjuda finansiella tjénster baserade pa den tekniska
mjukvaruplattform som Vopy tillhandahaller - tillhandahalls av Vopys
bankpartners och inte av Vopy sjélvt som &r ett mjukvaruféretag.

Immateriella rattigheter

Vopy marknadsfér sig under varumarket Vopy med tillhérande logotyp. Vopy
arinnehavare av det registrerade EU-varumarket "Vopy" och doménnamnet
vopy.com. Inga immateriella rattigheter i Vopy &r féremal fér pantsattning
eller annan typ av inteckning. Vopy har ingen kdnnedom om nagot intrang,
begransning eller liknande omsténdighet som skulle kunna paverka nagon
vasentlig immateriell rattighet och har inte heller mottagit nagra krav
avseende intrang i tredje parts rattigheter.

VO py w BETTER TOGETHER

Foérsakring

Vopy har en f6r branschen sedvanlig féretagsforsakring som tacker risker
relaterade till Vopys verksamhet samt styrelseledaméternas och verkstallande
direktdrens ansvar. Vopy anser att forsakringsskyddet ar tillrackligt med
hansyn till verksamhetens art och omfattning och i linje med marknadspraxis.

Intressen och intressekonflikter

Det féreligger inga intressekonflikter eller potentiella intressekonflikter mellan
styrelseledaméternas och de ledande befattningshavarnas ataganden
gentemot Vopy. Det foreligger inte heller nagra intressekonflikter eller
potentiella intressekonflikter, varigenom styrelseledaméters och ledande
befattningshavares privata intressen och/eller andra ataganden eller uppdrag
skulle sta i strid med Vopys intressen. Ett antal styrelseledaméter och ledande
befattningshavare har ekonomiska intressen i Vopy genom direkt eller
indirekt innehav av aktier i Vopy. Ingen styrelseledamot eller ledande
befattningshavare har valts eller utsetts till foljd av arrangemang eller avtal
med aktiedgare, kunder, leverantérer eller andra parter.

Tvister

Vopy ér inte, och har inte under de senaste tolv manaderna varit, inblandat i
nagra myndighets-, ratts- eller skiljeférfaranden (inklusive dnnu icke avgjorda
drenden eller sadana som Vopy dr medvetet om kan uppkomma), som
nyligen haft eller skulle kunna fa betydande effekter pa Vopys finansiella
stallning eller IGnsamhet. Vopy och dess styrelse kanner inte heller till att
nagra sadana myndighets-, domstols- eller skiljeférfaranden skulle kunna
uppkomma.

Vasentliga avtal

Vopy har inte ingétt nagra vésentliga avtal utanfér ramen fér den I6pande
verksamheten. Vopys avtal &r upprattade pa marknadsmassiga villkor.

Bransch- och marknadsinformation

Informationsmemorandumet innehaller viss historisk marknadsinformation.
For det fall information har inhdmtats fran tredje part ansvarar Vopy for att
informationen har atergivits korrekt. Savitt Vopy kanner till har inga uppgifter
uteldmnats pa ett satt som skulle gdra den atergivna informationen felaktig
eller missvisande i férhallande till de ursprungliga kéllorna. Bolaget har inte
gjort nagon oberoende verifiering av den information som tillhandahallits av
tredje part, varfor fullstandigheten eller riktigheten i den information som
presenteras i Informationsmemorandumet inte kan garanteras. Ingen tredje
part som beskrivs ovan har, savitt Vopy kanner till, ett vésentligt intresse i
Vopy.
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IMAGINE A

The financial Everyone in the Transactigns are . People in any country can
world has access to frictionless, instant and increase their financial
freedom without restritions,

for instance, savings and
international investments

system is more
open, connected, basic financial globally accessible

and transparent services

Vopy can make this.a reality — togethér withsyour favorite bank

KONTAKTUPPGIFTER

Sven Hattenhauer, CEO Johan Lund, Styrelseordférande
sven@vopy.com Johan.lund@frontventures.se

+4672 3037100 +46 705 56 53 54
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