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LEGAL INFORMATION

Information om Viva Wine Group

Viva Wine Group AB (publ) ("Viva Wine Group” eller "Bolaget”) &r ett svenskt publikt aktiebolag med s&te i Stockholm Lan,
Stockholm kommun, som bildades i Sverige den 1 november 2018 och registrerades vid Bolagsverket den 5 november 2018.
Bolagetarmoderbolagien koncern med 57 dotterbolag, vilka utgors av sdvél operativa bolag som varumarkes- och holdingbolag.
Bolagets verksamhet bedrivs i enlighet med aktiebolagslagen (2005:551). Bolagets organisationsnummer &r 559178-4953 och
Bolagets identifieringskod (LEI) &r 549300XZE8FG96FTL804. Adressen till Bolagets webbplats &r https://www.vivagroup.se/.

Informationsdokumentet

Detta informationsdokument (“Informationsdokumentet”’) har upprattats i enlighet med artikel 1.4 db i Europaparlamentets
och Radets forordning (EU) 2017/1129 av den 14 juni 2017 om prospekt som ska offentliggdras nar vardepapper erbjuds
till allmanheten eller tas upp till handel pa en reglerad marknad, och om upphavande av direktiv 2003/71/EG, i dess
dndrade lydelse ("Prospektférordningen”). Informationsdokumentet har upprattats av Viva Wine Group med anledning av
att styrelsen i Bolaget den 23 september 2025 beslutat att, med avvikelse fran aktiedgarnas foretradesratt, genomfdra en
nyemission av 800 000 aktier till allmdnheten med stéd av det bemyndigande som erhélls fran Bolagets drsstamma den
23 maj 2025 ("Spridningsemissionen” eller "Erbjudandet”).

Styrelsens ansvarsférklaring

Styrelsen for Viva Wine Group ar ensamt ansvarig for innehéllet i Informationsdokumentet. Enligt styrelsens kdnnedom
dverensstammer den information som ges i Informationsdokumentet med sakforhallandena och ingen uppgift som sannolikt
skulle kunna paverka dess innebérd har utelamnats.

Behorig myndighet

Informationsdokumentet ar inget prospekt enligt betydelsen i Prospektférordningen. Informationsdokumentet har upprattats
i enlighet med artikel 1.4 db i Prospektférordningen och utformats i enlighet med kraven i bilaga IX i Prospektfdrordningen.
Finansinspektionen, som ar den nationella behdriga myndigheten, har inte godkant eller granskat Informations-
dokumentet. Varje investerare uppmanas att gdra sin egen bedémning av huruvida det ar lampligt att investera i Bolaget.
For detta Informationsdokument och erbjudandet som beskrivs héari galler svensk ratt. Tvist med anledning av Informations-
dokumentet och dérmed sammanhéangande rattsférhallanden ska avgdras av svensk domstol exklusivt, varvid Stockholms
tingsratt ska utgora forsta instans.

Efterlevnad av rapporteringsskyldighet och offentliggjord information

Styrelsen for Viva Wine Group intygar harmed att Bolaget fortldpande har efterlevt sin rapporteringsskyldighet och
skyldigheten att offentliggdra information under hela den period da Bolagets vardepapper har varit upptagna till handel,
inbegripet enligt direktiv 2004/109/EG, i forekommande fall, forordning (EU) nr 596/2014 och, i forekommande fall,
delegerad férordning (EU) 2017/565.

Styrelsen bekraftar harmed att Bolaget, vid tidpunkten fér erbjudandet, inte skjuter upp offentliggérandet av insider-
information i enlighet med férordning (EU) nr596/2014. Den obligatoriska l6pande information som Bolaget &r skyldig att
offentliggdra enligt lag finns tillgénglig pa Bolagets webbplats, https://investors.vivagroup.se/sv/. Bolaget uppréttade den
6 december 2021 ett prospekt som ocksa finns tillgangligt pé Bolagets webbplats.
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Erbjudandebegransningar

Spridningsemissionen utgor inte ett erbjudande till allménheten i ndgon annan jurisdiktion &n i Sverige. Spridnings-
emissionen riktar sig inte, varken direkt eller indirekt, till personer vars deltagande férutsatter ytterligare dokument,
registrering eller andra atgarder &n vad som foljer av svensk ratt. Informationsdokumentet eller andra handlingar avseende
Spridningsemissionen farinte distribuerasi eller till nagot land dér distribution eller Spridningsemissionen skulle férutsatta
att ndgra sddana atgarder féretas eller annars skulle strida mot tilldmplig lag eller reglering i sadant land. Spridnings-
emissionen omfattarinte personer med hemvisti USA, Australien, Belarus, Hongkong, Japan, Kanada, Nya Zeeland, Ryssland,
Schweiz, Singapore, Sydafrika, Sydkorea, Storbritannien, eller i ndgot annat land dar Spridningsemissionen eller distribution av
Informationsdokumentet strider mot tillampliga lagar eller regler eller forutsatter prospekt, registrering eller andra atgarder.

BAKGRUND OCH MOTIV TILL SPRIDNINGSEMISSIONEN

Viva Wine Group ar en ledande europeisk vinkoncern som erbjuder ett brett sortiment av kvalitetsvin till monopolmarknader,
detaljhandel, restaurang och konsument. Bolaget drivs av en stark entreprenérsanda och verkar genom en samling
sjalvstandiga dotterbolag vilka leds av engagerade och erfarna deldgare som utvecklar, marknadsfér och séljer vin under saval
egna som partners varumarken. Genom en decentraliserad struktur praglad av kreativitet, expertis och narhet till konsumenten
kan Viva Wine Group erbjuda produkter som moter konsumentpreferenser pa respektive marknad. Viva Wine Group utgér en
gemensam plattform for dotterbolagen vilket framjar fér synergier och stordriftsfordelar for vardeskapande.

Viva Wine Group delar upp sin verksamhet i segmenten Business to Business (B2B) som omfattar forsaljning till statliga
nordiska monopol, detaljhandel och restauranger i sdvil Norden som Europa, och segmentet Business to consumer (B2C)
med Bolagets lonsamma e-handelsverksamhet med en stark position i Europa. Under andra kvartalet 2025 stod segmentet
B2B for 88 procent av Koncernens nettoomsattning och B2C for cirka 12 procent.

Rakenskapsaret 2024 blev Bolagets historiskt basta forsaljningsar med en nettoomsattning om cirka 4 211 MSEK jamfort
med cirka 3 981 MSEK under 2023, motsvarande en tillvixt om cirka 6 procent. Aven justerad EBITA 6kade med cirka
26 procent till cirka 366 MSEK for 2024 jamfort med 292 MSEK under 2023, motsvarande en justerad EBITA-marginal om
cirka 9 respektive 7 procent. Viva Wine Group har en flerarig historik av tillvaxt med god lonsamhet. Mellan 2020 och andra
kvartalet 2025 dkade Bolagets nettoomsattning fran cirka 2 845 MSEK till 4 427 MSEK, motsvarande en genomsnittlig arlig
tillvaxttakt (CAGR)' om cirka 8 procent. Bolagets finansiella utveckling har drivits av en kombination av férvarv och organisk
tillvaxt genom nyetableringar och expansion. Bolaget ser framdver en tillvéxtpotential inom segmentet B2C, genom en
framtida strukturell tillvéxt av vinforsaljning online, med fortsatta satsningar pa den europiska e-handelsverksamheten.

Forvarv har sedan grundandet varit en framgéangsfaktor fér Viva Wine Group och Bolaget har omfattande erfarenhet av
att driva tillvaxt och konsolidering genom strategiska férvarv. Under andra kvartalet 2025 uppnadde Viva Wine Group en
milstolpe genom férvérvet av cirka 88,6 procent av aktierna i nederldndska Delta Wines Holding 2 B.V. ("Delta Wines"),
en ledande vindistributdr i Europa som avsevart starker Viva Wine Groups verksamhet och skapar en plattform for fortsatt
expansion i Europa. Dartill offentliggjorde Viva Wine Group den 1 september 2025 férvarvet av Vinguiden Nordic som driver
ett antal av den svenska marknadens mest framgangsrika vinklubbar. Forvarvet kompletterar Bolagets befintliga portfélj
av vinklubbar och starker relationen till svenska konsumenter och skapar en bredare bas fér marknadsféring och
kundkommunikation.

Viva Wine Group gar in i andra halvéret med en robust och bevisad affarsmodell som framgangsrikt levererar viner till en
bred grupp av konsumenter. Tillsammans med en betydligt stérre och tydligare position pa den europeiska vinmarknaden
genom integrationen av Delta Wines fortsatter Viva Wine Groups resa som en av de ledande aktérerna pa den europeiska
vinmarknaden.

Efter snart fyra &r som noterat Bolag pa Nasdaq First North Premier Growth Market har Viva Wine Group initierat en process
for listbyte till huvudlistan, Nasdaq Stockholm, for att fortsdtta den framgéngsrika resa Bolaget atnjutit i noterad miljo.

Viva Wine Group har, per dagen for Informationsdokumentet, en stark och langsiktigt engagerad dgarbas bestdende av
grundare, ledande befattningshavare, styrelseledamoter samt valetablerade institutionella investerare. En betydande styrka
i Bolaget ar att ledning och styrelse tillsammans innehar en vasentlig andel av aktierna, vilket skapar ett tydligt incitament
att bedriva verksamheten med fokus pa langsiktig vardeskapande och héallbar tillvdaxt. Majoriteten av aktierna i Viva Wine
Group dgs av ledande befattningshavare och de tio stdrsta aktiedgarna innehar, per dagen for Informationsdokumentet,
sammantaget dver 90 procent av Bolagets aktier. Viva Wine Group anser att Bolaget nu ar val positionerat for att bredda
dgarbasen och darigenom skapa forutsattningar for en forbattrad likviditet i handeln med aktien, vilket bedéms gynna saval
befintliga som nya aktiedgare. Mot denna bakgrund beslutade Viva Wine Groups styrelse den 23 september 2025, med
stdd av det bemyndigande som erhélls fran arsstamman den 23 maj 2025, att genomfdra Spridningsemissionen riktad till

1) Compund Annual Growth Rate.
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allmanheten, bestdende av en nyemission om hdgst 800 000 aktier med avvikelse fran aktiedgarnas foretradesratt. Syftet
med Spridningsemissionen ar att bredda basen av aktiedgare, darutdver kommer den nettolikvid som Bolaget erhaller i
samband med Erbjudandet anvandas for att starka Viva Wine Groups finansiella flexibilitet for eventuella framtida forvarv.
Vidare ser Bolaget att Spridningsemissionen bidrar till att 6ka marknadens kunskap och kannedom om Viva Wine Groups
affar och varumarke.

VILLKOR OCH ANVISNINGAR

Tidplan
Datum Héndelse
24 september - 30 september 2025 Anmalningsperiod for Spridningsemissionen
1 oktober 2025 Berdknad dag for offentliggérande av utfallet i Spridningsemissionen
1 oktober 2025 Information om tilldelning
3 oktober 2025 Likviddag
Erbjudandet

Erbjudandet omfattar hogst 800 000 nyemitterade aktier. Ratt att teckna nya aktier ska, med avvikelse fran aktiedagarnas
foretradesratt, tillkomma allmanheten i Sverige. Personer som omfattas av den s.k. leo-kretsen enligt 16 kap. 2§
aktiebolagslagen (2005:551) har dock inte ratt att teckna sddana nya aktier.

Teckningskurs

Teckningskursen for aktier i Erbjudandet kommer faststéllas till en teckningskurs motsvarande den volymviktade
genomsnittskursen fér Bolagets aktie pa Nasdaq First North Premier Growth Market under anmélningsperioden (se
"Anmadlningsperiod" nedan) och en rabatt om atta (8) procent. Courtage tillkommer ej. Stangningskursen for Bolagets aktie
den 23 september 2025 uppgick till 37,60 SEK.

Utspddning och aktieinnehav efter Spridningsemissionen

Spridningsemissionen kommer, vid full teckning, medfdra att antalet aktier i Bolaget 6kar med hdgst 800 000 aktier,
frdn 88 831 884 aktier till 89 631 884 aktier, och aktiekapitalet kommer att 6ka med hdgst cirka 6 666,67 SEK, fran
cirka 740 265,71 SEK till 746 932,38 SEK. Aktiedgare som inte deltar i Spridningsemissionen kommer, vid full teckning i
Spridningsemissionen, fa sin dgarandel utspadd med cirka 0,89 procent, baserat pa totala antalet aktier och roster i Bolaget
efter fulltecknad Spridningsemission.

Anmalningsperiod

Anmaélningsperioden berdknas lGpa fran och med den 24 september 2025 till och med klockan 18.00 CEST den 30 september
2025. Styrelsen forbehaller sig rédtten att férlanga anmalningsperioden och tiden fér betalning. Beslut om sadan eventuell
forlangning kommer att offentliggéras genom pressmeddelande senast den 30 september 2025.

Anmalan om forvarv av aktier via Avanza

Anmalan om forvarv av aktier ska ske via Avanzas internettjanst. Fullstdndig information om anmalningsférfarandet finns
att lasa pa Avanzas hemsida, www.avanza.se. Anmalan via Avanzas internettjanst kan goras fran och med den 24 september
2025 till och med klockan 18.00 CEST den 30 september 2025. Efter denna tidpunkt &r registrerad anmalan bindande. Anmalan
ska avse lagst 200 aktier och darefter i intervall om 50 aktier. For att inte forlora ratten till tilldelning ska depakunder hos
Avanza ha tillréckliga likvida medel tillgangliga pa depan senast fran och med klockan 18.00 CEST den 30 september 2025
tilloch med likviddagen den 3 oktober 2025. Ar du inte kund hos Avanza finns mojlighet att 5ppna ett depakonto eller ett ISK,
vilket uppskattningsvis tar tre (3) minuter.



Viva Wine Group Informationsdokument

Tilldelning

Beslut om tilldelning av aktier kommer att fattas av styrelsen i samrdd med Avanza, varvid malet kommer vara att uppna
en bred spridning av aktierna bland allmanheten for att skapa goda forutsattningar for en regelbunden och likvid handel
med Bolagets aktie. Om Erbjudandet 6vertecknas kommer tilldelning i forsta hand ske med minimiposter till s manga
investeraresommdjligtochdarefterpro-ratatillanmaltantalaktier. Darutdverkantilldelningkommaattprioriterasstrategiska
investerare samt Avanzas kunder. | handelse att Erbjudandet dvertecknas kan anmalan resultera i utebliven tilldelning
eller tilldelning av ett lagre antal aktier &n anmalan avser, varvid tilldelning helt eller delvis kan komma att ske genom
slumpmassigt urval. Tidpunkt dd anmalan registrerats paverkar inte tilldelning.

Information om tilldelning och betalning

Resultatet av Erbjudandet kommer att offentliggéras genom pressmeddelande omkring den 1 oktober 2025 samt finnas
tillgangligt pa Bolagets hemsida. Besked om tilldelning fér de som har anmalt sig via Avanzas internettjénst sker genom att
tilldelat antal aktier bokas mot debitering av likvid pé angivet konto. Besked om tilldelning berdaknas ske omkring kl. 09.00
CEST den 1 oktober 2025. Om anmaélan skett via Avanzas internettjanst ska tillrackliga likvida medel finnas pa anmalt konto
frdn klockan 18.00 CEST den 30 september 2025 till och med likviddagen den 3 oktober 2025. Finns inte tillréckliga likvida
medel kan tilldelning helt eller delvis utebli.

Rétt till utdelning

De nya aktierna ska berattiga till vinstutdelning forsta gangen pa den avstamningsdag fér utdelning som infaller ndrmast
efter det att de nya aktierna har registrerats hos Bolagsverket och inforts i Bolagets av Euroclear Sweden forda aktiebok.

Villkor fér Erbjudandets fullféljande

Erbjudandet ar villkorat av att inga omstandigheter intraffar som enligt styrelsens beddmning innebar att det inte ligger i
Bolagets och aktiedgarnas intresse att fullfélja Erbjudandet. Sddana omstandigheter kan exempelvis vara av ekonomisk,
finansiell eller politisk art och kan avse saval omstdndigheter i Sverige som utomlands liksom att intresset for att delta i
Erbjudandet av styrelsen bedéms som otillrackligt. Om Erbjudandet aterkallas kommer inkomna anmalningar att bortses
frdn samt eventuell inbetald likvid att dterbetalas.

Aktieldn

Avanza har erhallit ett ldn om 800 000 aktier, motsvarande hela Erbjudandet, fran Late Harvest Wine Holding 1971 AB, ett
heldgt bolag till Bolagets VD Emil Sallnds, i syfte att paskynda leverans av tecknade och tilldelade aktier i Erbjudandet.
Aktielanet kommer att aterstallas efter att Spridningsemissionen har registrerats hos Bolagsverket, vilket berdknas ske
omkring vecka 41.

Information om vardepapperna och upptagande till handel med nya aktier

Bolagets aktier &r upptagna till handel p& Nasdaq First North Premier Growth Market i Stockholm, Sverige. Aktierna handlas
under kortnamnet (ticker) VIVA och har ISIN-kod SE0017084361. Handel i nya aktier berdknas infalla s& snart som
mojligt efter offentliggérande av utfallet i Erbjudandet under férutsattning att Nasdaq Stockholm godké@nner upptagandet
av aktierna till handel.

Viktig information angaende NID och LEI

Enligt Europaparlamentets och radets direktiv 2011/61/EU behover alla investerare fran och med den 3 januari 2018 ha en
global identifieringskod fér att kunna genomfdra en vardepapperstransaktion. Dessa krav medfor att juridiska personer
behdver anstka om registrering av LEI-kod och fysiska personer behdver ta reda pa sitt NID-nummer (Nationellt ID eller
National Client Identifier) fér att kunna forvérva aktier i Erbjudandet. Observera att det &r aktieforvarvarens juridiska status som
avgér om en LEI-kod eller ett NID-nummer behdvs samt att Avanza kan vara forhindrad att utféra transaktionen at personen i
fraga om LEI-kod eller NID-nummer (sdsom tillampligt) inte tillhandahalls. Juridiska personer som behéver skaffa en
LEI-kod kan vanda sig till ndgon av de leverantdrer som finns pa marknaden. Instruktioner for det globala LEI-systemet finns
pa foljande hemsida: www.gleif.org/en/about-lei/get-an-lei-find-lei-issuing-organizations. Fér fysiska personer som enbart
har svenskt medborgarskap bestar NID-numret av beteckningen "SE" foljt av personens personnummer. Om personen i
frdga har flera eller ndgot annat én svenskt medborgarskap kan NID-numret vara nagon annan typ av nummer.

De som avser férvarva aktier i Erbjudandet uppmanas att anséka om registrering av en LEI-kod (juridiska personer) eller ta
reda pa sitt NID-nummer (fysiska personer) i god tid da denna information behdver anges vid anmalan.
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Information om behandling av personuppgifter

Den som férvarvar aktier i Erbjudandet kommer att ldmna personuppgifter till Avanza. Personuppgifter som lamnats till
Avanza kommer att behandlas i datasystem i den utstrackning som behdvs for att tillhandahalla tjanster och administrera
kundarrangemang i Avanza. Aven personuppgifter som inhdmtas frdn annan &n den kund som behandlingen avser
kan komma att behandlas. Det kan ocksd forekomma att personuppgifter behandlas i datasystem hos foretag eller
organisationer med vilka Avanza samarbetar. Information om behandling av personuppgifter ldmnas av Avanza, som ocksa
tar emot begdran om rattelse av personuppgifter. For mer information kring Avanzas behandling av personuppgifter, se
www.avanza.se/sakerhet-villkor/behandling-av-personuppgifter.html. Adressinformation kan komma att inhdamtas av
Avanza genom en automatisk process hos Euroclear.

Ovrig information

| det fall ett for stort belopp betalats in av en férvarvare kommer Avanza att ombesdrja att 6verskjutande belopp aterbetalas.
Belopp understigande 50 SEK kommer dock inte att utbetalas. Om férvarvslikviden inbetalats fér sent eller &r otillrécklig
kan anmalan om férvarv ocksa komma att lamnas utan avseende. Erlagd likvid kommer d3 att aterbetalas. Avanza innehar
inga aktier i Bolaget. Att Avanza ar emissionsinstitut innebar inte i sig att banken betraktar den som anmalt sig i Erbjudandet
("Aktieférvarvare”) som kund hos banken fér placeringen, férutom i de fall Aktieférvarvaren har anmalt sig via Avanzas
internettjanst. Foljden av att Avanza inte betraktar Aktieforvarvaren som kund fér placeringen &ar att reglerna om skydd
forinvesterare enligt lagen 2007:528 om vardepappersmarknaden inte kommer att tilldmpas pé placeringen. Detta innebar
bland annat att varken sa kallad kundkategorisering eller s& kallad passandebedomning kommer att ske betraffande
placeringen. Aktieférvarvaren ansvarar dérmed sjalv for att denne har tillrdckliga erfarenheter och kunskaper for att férsta
de risker som ar forenade med placeringen.
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RISKFAKTORER

En investering i Viva Wine Groups vdrdepapper innefattar olika risker. Riskfaktorerna som anges
nedan dr begrinsade till sadana risker som Viva Wine Group bedomer dr visentliga och specifika for
Viva Wine Group. Riskfaktorerna som presenteras nedan dr baserade pa Bolagets bedommning och
tillgainglig information per dagen [or offentliggorandet av Informationsdokumentet.

Viva Wine Group &r beroende av att upprétthalla goda relationer med producenter, leverantdrer, kunder och
andra samarbetspartners

Viva Wine Group har inom ramen for sin verksamhet av férsaljning av kvalitetsviner etablerat en mangsidig internationell
producent- och leverantdrsbas. Bolagets producentbas bestod for rakenskapsaret 2024 av cirka 350 producenter, och per
dagen for Informationsdokumentet Gver 500 genom forvarvet av Delta Wines, fran mer an 20 lander utspridda éver fem
kontinenter. Under 2025 &r Italien det storsta producentlandet, foljt av Frankrike och Spanien. Bolaget &r beroende av att
bibehalla de starka samarbetena med dessa producenter, genom vilka Bolaget lyckats bygga upp en produktportfélj med
stor variation och hig kvalitet.

En av Viva Wine Groups framsta konkurrensfordelar ar det breda sortimentet av kvalitetsviner och Bolaget ar darmed
beroende av att dess producenter och leverantdrer tillhandahaller ett sadant sortiment. Om Viva Wine Group misslyckas
med att behalla och utoka sin befintliga producent- och leverantérsbas, finns det en risk for att det kan paverka méjligheterna
till att utéka det befintliga produktsortimentet och darmed begransa Bolagets tillvéxtpotential.

Producentrelationernas betydelse framtrader sarskilt inom Bolagets rérelsesegment B2B, som omfattar saval statliga
nordiska detaljhandelsmonopol som detaljhandel och restauranger i Norden och Europa. Systembolaget i Sverige, Alko i
Finland och Vinmonopolet i Norge stod for cirka 80 procent av Bolagets nettoomséattning under rékenskapsaret 2024, vilket,
vid inkludering av Delta Wines omsattning pa oreviderad proformabasis, motsvarar cirka 50 procent av Koncernens totala
nettoomsattning. Statliga detaljhandelsmonopol tilldmpar sina egna villkor for producenter, importorer och distributérer,
vilka Bolaget &r forhindrad att férhandla om, som saledes kan vara oférdelaktiga for Bolaget och kan exempelvis exponera
Bolaget for 6kade och oférutsedda kostnader samt medfora krav pé Bolaget avseende produktansvar.

Vidare ar Viva Wine Group beroende av att underleverantdrer, distributdrer och andra samarbetspartners fullgor sina
kontraktuella dtaganden ndr det galler kvalitet, service och leveranstid samt att dessa uppfyller Viva Wine Groups riktlinjer och
andra branschstandarder nar det galler miljo, arbetsmiljo, antikorruption, manskliga rattigheter och affarsetik. Det finns enrisk
att sadana aktgrer inte levererari tid eller i enlighet med den kostnadsbild eller kvalitet som de har atagit sig eller att de inte
uppfyller tilldmpliga riktlinjer och branschstandarder. Viva Wine Groups avtalsforhallanden med distributérer, leverantorer och
samarbetspartners kan regleras av exempelvis, ramavtal samt muntliga avtal eller avtal vilka bestar i bekraftelser av ordrar
eller offerter, vilket i sistndmnda fall kan innebéra tvetydighet kring de villkor som reglerar avtalsférhallandet.

Om Viva Wine Group misslyckas med sin bedémning och utvardering av saddana aktorer och det visar sig att dessa i
betydande utstrdckning inte uppratthaller den kvalitetsnivd som Viva Wine Group forvéntar sig eller inte har val fungerande
miljo- och sdkerhetsarbete riskerar det att ha en negativ pdverkan pa Viva Wine Groups anseende och verksamhet samt
dess finansiella stallning.

Viva Wine Group ar ocksé exponerad for risken att producenter och leverantérer andrar strategi och kringgar Bolaget genom
att sdlja sina produkter direkt till Bolagets kunder eller till Bolagets konkurrenter. Viva Wine Groups tillgang till produkter
kan ocksd paverkas negativt om producenter, leverantorer eller andra samarbetspartners hamnar i ekonomiska trangmal
eller inte efterlever tillamplig lagstiftning, handelsrestriktioner, valutakurser, transportkapacitet, kostnader och andra
faktorer som ligger utanfér Bolagets kontroll, vilket skulle ha en vasentligt negativ inverkan pa Koncernens verksamhet,
framtidsutsikter, resultat och finansiella stallning.

Viva Wine Groups tillvaxt kan utmana dess resurser

Viva Wine Groups tillvaxtstrategi omfattar sédval organisk tillvaxt som tillvaxt genom forvary, i syfte att cka Bolagets
marknadsandelar och langsiktigt etablera Koncernen enligt Bolagets vision om att bli den ledande vinaktéren i Europa.
Tillvaxt kan komma att exponera koncernledningen, administrationen, IT-systemen samt den operativa och finansiella
infrastrukturen inom Koncernen for flera utmaningar. Under 2025 har Bolaget genomfért forvarvet av Delta Wines, vilket
avsevart starker Bolagets verksamhet och utgor en viktig plattform for fortsatt expansion i Europa. | samband med ett
forvarv gor Bolaget vissa antaganden och stallningstaganden baserat pa information som &r tillgédnglig vid forvarvs-
tidpunkten och vissa prognoser baserat pa antaganden om framtida utveckling, marginaler och vinstférmaga, som i sig
involverar vissa osdkerhetsfaktorer. Integrationen av den férvarvade verksamheten kan dven medféra en risk att Bolaget
inte lyckas behalla nyckelanstallda eller konsulter, savali den forvarvade verksamheten som i den befintliga Koncernen pa
grund av verksamhetsférandringar som en vaxande organisation fér med sig.
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Bolagets tillvaxt, bdde organisk och genom férvarv, innebar héga krav pa Bolagets ledning samt dess operativa och
finansiella infrastruktur. Investeringar i rutiner, processer och kontrollsystem kraver att Bolaget avsatter resurser fran
ledningen och verksamheten, vilket kan paverka effektiviteten. Fortsatt tillvaxt kan dven begransa Bolagets mdjlighet
att attrahera, utbilda och behalla personal samt utveckla produkterbjudandet, sortimentet och férsaljningsformer. For
att na nya kunder och 6ka forsaljningen till befintliga krévs tid och resurser fran ledningen, vilket kan medfdra operativa
utmaningar. Om Viva Wine Group inte lyckas med att effektivt hantera den 6kning av verksamhetens storlek och komplexitet
som féljer av framtida tillvaxt eller om Bolaget misslyckas med att identifiera ldmpliga forvarvsobjekt, skulle det kunna leda
till 6kade kostnader, operativa stérningar och negativ paverkan pa Bolagets expansion, verksamhet och finansiella stéllning
samt innebdra att Bolaget inte uppnar sin strategi.

Bolaget verkar i en konkurrensutsatt bransch med rérliga och forédnderliga konsumtionsménster

Viva Wine Groups verksamhet omfattar vinimport, distribution, detaljhandel och e-handel i flera europeiska lander. De
statliga nordiska detaljmonopolen i segment B2B &r viktiga intdktskanaler for Koncernen. Samtidigt ar Bolaget verksamt
pa konkurrensutsatta marknader inom distribution och detaljhandel i Europa, dar lagstiftning och branschregler varierar
mellan ldnder och foréndras Gver tid, vilket kan fa paverkan pa affarsmodellen.

Marknaden for vinimport, distribution, detaljhandel och e-handel ar konkurrensutsatt och paverkas av faktorer som
varumarkesportfoljens storlek, produktkategorier, prissattning, produktkvalitet, innovation, distributionsmojligheter,
innovationsformaga och formaga att anpassa sig till forandrade konsumtionsmdnster. Koncernen &r sarskilt exponerad
mot férandrade konsumentpreferenser, dar konsumenter i allt hdgre grad valjer alternativ till traditionella vinprodukter,
till exempel ready-to-drink (RTD)-drycker vilket ar fardigblandade drycker sdsom cocktails och spritzer, ldgalkohol-
haltiga alternativ eller helt andra produktkategorier. En sddan utveckling kan leda till minskad efterfragan pé vin och krava
strategisk anpassning av produktportfdljen. Férandringar i branschmiljon, regelverk, detaljhandelsmonopolens upplagg
och omfattning, avveckling eller partiell avreglering av monopol samt férandringar inom e-handeln och detaljhandeln kan
paverka konkurrensen och prissattningen.

Viva Wine Groups konkurrenter bestar av saval nationella som internationella producenter, distributérer och detaljhandels-
aktorer. Bolaget kan komma att utmanas av befintliga och nya konkurrenter som har avsevart storre finansiella och operativa
resurser an vad Viva Wine Group har. Om Bolaget inte lyckas modta konkurrensen fran aktérer som &r béattre positionerade
att hantera férandringar i konsumentbeteende och marknadsforutsattningar skulle det kunna medféra en vasentlig negativ
inverkan pa Bolagets verksamhet, finansiella stédllning och resultat.

Risker for storningar i lagerhallning och transport

Viva Wine Groups logistikstruktur omfattar ett flertal lager i Europa, dér Koncernen driver egna lageranldggningar i bland
annat Nederlanderna, Polen och Tyskland, samt samarbetar med tredjepartsleverantdrer for lager i Sverige, Finland och
Norge. Koncernen &r beroende av att dessa lager fungerar utan avbrott och att varorna hanteras pa ett sdkert satt. Skador
pa lagerforda produkter kan uppsta till féljd av exempelvis IT- eller systemhaverier, sabotage, brand eller andra olyckor,
vilket kan leda till nedskrivningar av lager och férsenade leveranser. Sddana handelser kan paverka Bolagets formaga att
fullgora sina ataganden gentemot kunder och darmed f& en negativ effekt pa verksamhet, resultat och finansiell stallning,
i den man forlusterna inte tacks av forsakringar.

Viva Wine Group ar daven beroende av fungerande logistiklésningar for leverans av produkter till kunder och mellan lager,
bade inom Norden och dvriga Europa. For vissa produkter sker langvaga transport pa tank, varefter tappning pa flaska eller
box sker i Danmark, Frankrike, Spanien eller Tyskland. Exempelvis har Bolagets lagerpartner i Sverige en egen tagterminal
for att ta emot leveranser, vilket innebér att eventuella stérningar i tagtrafiken eller terminalens drift kan fa sarskilt stor
paverkan pa leveransflodet till detta lager. Storningar i logistikflodet, sdsom strejker, daligt vader, brand, naturkatastrofer,
IT-avbrott, eller andra serviceavbrott hos logistik- och transportforetag, kan paverka Bolagets mdjlighet att leverera
produkter i tid samt paverka Bolagets renommé och relationer till kunder och samarbetspartners. Om en logistikpartner
eller transportdr skulle avsluta sitt samarbete, ga i konkurs eller av annan anledning inte kunna leverera, kan det innebara
tkade kostnader och viss stalltid for att hitta nya leverantérer av dessa tjdnster. En bristfallig strategisk helhetssyn pa
Koncernens logistik kan leda till suboptimering, bristande samordning mellan lager och transportfloden samt férsvarad
hantering vid storningar eller férandringar i leveranskedjan. Sddana stérningar kan dven fa en negativ effekt pa Viva Wine
Groups verksamhet, finansiella stallning och verksamhetsresultat.
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Viva Wine Group ar féremal for risker relaterade till makroekonomiska faktorer och marknadsinstabilitet

Viva Wine Group ar verksamt pad 16 marknader med fdrsaljning till statliga monopol, detaljhandel, restauranger och
konsumentervia e-handeli Europa. Denna breda geografiska narvaro innebar exponering mot en rad komplexa lagar, regler
och kontroller, sarskilt relaterat till import och férsaljning av alkoholhaltiga drycker, samt risker kopplade till globala
handelskonflikter och politisk osdkerhet.

Viva Wine Groups fdrsadljning ar koncentrerad till Norden och Europa. Bolagets internationella narvaro exponerar
Viva Wine Group for risker relaterade till makroekonomiska faktorer och geopolitiska forhallanden. Efterfragan pa Bolagets
produkter paverkas av faktorer som rantenivéer, inflation, valutakursférandringar, sysselsattning och tullar. Vin ar en produkt
som konsumenter kan vélja bort vid ekonomisk osékerhet, vilket kan paverka forsaljningsvolymer och lénsamhet negativt.

Koncernen ar saledes exponerad mot marknadsinstabilitet, sdésom fluktuerande rantor, recession och geopolitisk osakerhet,
vilket paverkar bade kostnadshilden och konsumentbeteendet. Det globala politiska landskapet forandras standigt, vilket
kraver att Bolaget anpassar sig till nya forutsattningar som dven kan paverka kunder, leverantorer och samarbetspartners
negativt. Dessa faktorer kan leda till storningar i leveranskedjan, 6kade ravarupriser och minskade realloner, med negativ
effekt pd nettoomsattning och finansiell stallning. Bolagets intdkter ar darfér sarbara for ekonomiska cykler och regionala
variationer, sarskilt inom Europa. Vidare kan terrordad, vapnade konflikter, naturkatastrofer, statliga dtgarder samt
epidemier och pandemier stéra ravaruleveranser och férsamra Bolagets férmaga att tillverka och leverera produkter.
Handelsrestriktioner, inklusive nya eller utdkade tullar, embargon, sanktioner och utlandska arbetsmarknadskonflikter,
kan ocksa ha en negativ effekt pa verksamheten. Om dessa risker realiseras, kan det leda till minskad forséljning, forsamrad
lonsamhet och negativ paverkan pd Bolagets finansiella stallning och verksamhetsresultat.

Risker avseende nyckelpersoner och personal

Viva Wine Group tilldmpar en decentraliserad operativ affairsmodell, dar entreprendrsandan ar en central drivkraft i
Bolagets lonsamma tillvaxtresa. Organisationen praglas av starkt lokalt engagemang och verksamheten bedrivs genom
dotterbolag med betydande affarsmdssigt sjdlvbestdmmande, ledda av erfarna och engagerade deldgare, samtidigt
som Bolaget har en mindre sammansatt grupp nyckelpersoner som hanterar koncernspecifika organisationsdrenden. En
viktig komponent i Viva Wine Groups utveckling utgérs av Bolagets formaga att behalla sina ledande befattningshavare
och andra nyckelpersoner, saval inom respektive dotterbolag som pa koncernniva, vilka har omfattande kompetens, lang
erfarenhet av verksamhetsomradet samt etablerade relationer med producenter, leverantorer, kunder och andra affars-
partners. Dessa relationer ar avgorande for att uppratthalla och vidareutveckla Bolagets samarbeten och affarsverksamhet.
Darutover ar det vasentligt for Bolagets tillvéaxt att forma attrahera kompetenta och kvalificerade medarbetare. Det finns en
risk att rekryteringar inte sker pa ett tillfredstallande satt, till foljd av konkurrerande arbetsgivare eller svarigheter att hitta
ratt kompetens samtidigt som Bolaget &r i en standig tillvaxtfas. Viva Wine Group riskerar férseningar i utvecklingen eller
att forlora marknadsférsprang i hdndelse av att nyckelpersoner av ndgon anledning skulle lamna Bolaget eller om Bolaget
inte fortsatt kan férma att rekrytera kvalificerad personal, vilket skulle kunna fa negativ inverkan pé Bolagets verksamhets-
utveckling och finansiella stallning.

Viva Wine Group forlitar sig pa vélfungerande och sdkra IT-system

Viva Wine Group férlitar sig pa valfungerande och tillgdangliga IT-system, saval egna som sddana som tillhandahalls av
tredjepartsleverantdrer, for att hantera centrala delar av verksamheten. Sarskilt inom segmentet B2C, dar férsaljning sker
via e-handel, blir Bolaget sarskilt beroende av sdkra IT-system mot bakgrund av mangden personuppgifter som erhalls
frdn konsumenter vid forsaljning via e-handel, sdsom kontaktinformation och betalningsuppgifter, vilket stéller htga krav
pa datasakerhet och efterlevnad av géllande dataskyddslagstiftning. Brister i dessa system, oavsett om de &r interna eller
tillhor tredje part, kan leda till obehdrig atkomst, piratattacker, dverbelastning, tekniska fel, verksamhetsavbrott eller andra
stérningar som paverkar tillgdngligheten och sakerheten i Bolagets digitala milj.

Viva Wine Group ar dérmed utsatt for risker relaterade till intrdng, skadlig kod, cyberattacker och andra former av IT-
brottslighet. Sddana incidenter kan leda till att konfidentiell information, inklusive immateriella tillgdngar och personuppgifter,
exponeras eller gar forlorad. En sékerhetsovertradelse eller forlust av sekretessbelagd information kan medfdra rattsliga
atgarder, skadestandsansprak, tillfalliga nedstéangningar, systemfel och andra verksamhetsstorningar.

Om ndgon av dessa risker skulle materialiseras kan det resultera i forlorade intékter, 6kade kostnader for att dtgarda och
forbattra IT-systemen samt juridiska pafdljder. Det kan aven leda till forlust av kundfortroende, skadat rykte och negativ
paverkan pa Bolagets formaga att bedriva verksamheten med kundernas fulla fortroende. | forldngningen kan detta paverka
Bolagets konkurrenskraft, minska dess marknadsandelar och férsamra framtidsutsikterna samt f& negativ inverkan pa
Bolagets verksamhet, finansiella stallning och resultat.
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Bolaget ar beroende av tillgangen pa kvalitetsravaror

Den enskilt viktigaste ravaran for Bolaget &r vindruvan for vintillverkningen i produktionsledet inom Bolagets producentbas.
Kostnaden pa ravaran kan komma att 6ka pa grund av ett antal olika anledningar som Bolaget inte har kontroll 6ver, exempelvis
klimatférandringar och férandrade vadermonster, andra vaderférhallanden som péverkar tillgdngen pa kvalitetsravara,
osdkerhet i jordbruksforhallandena eller pa grund av dndrade import- och exportlagstiftningar. Sadana klimatrelaterade
faktorer kan medféra férsamrad druvkvalitet, minskade skdrdar och 6kade produktionskostnader, vilket i forlangningen kan
begrénsa Bolagets produktutbud och paverka dess konkurrenskraft. Skulle tillgdngen pé kvalitetsvin och vindruvor hos
Bolagets producenter minska eller férsémras, eller om priserna pa ravaran hdjs, kan detinnebdra svarigheter for Bolaget att
distribuera och leverera vin i enlighet med sina kontraktuella dtaganden med kunder och kan vidare innebara prishgjningar.
Om nagon av dessa risker skulle realiseras skulle det kunna ha en vasentlig negativ inverkan pa Bolagets verksamhet och
resultat.

Risker relaterade till forandring i lagstiftning och regulatoriska regelverk avseende alkoholhaltiga drycker

Bolagets verksamhet, strategi och framtida intékter paverkas av att alkoholférséaljning i olika jurisdiktioner regleras eller
omregleras genom lagstiftning. Lagstiftningen kan d@ndras i jurisdiktioner dar Viva Wine Group bedriver verksamhet av
flera olika anledningar sasom av politiska skal, folkhalsoskéal eller av andra orsaker. Viva Wine Groups nettoomsattning for
rakenskapsaret 2024 genererades huvudsakligenav Bolagets verksamhetiSverige, Finland och Norge, vilket, vid inkludering
av Delta Wines omsattning pa oreviderad proformabasis, motsvarar cirka 50 procent av Koncernens totala nettoomsattning.
| dessa lander sker merparten av forsaljningen i detaljhandeln av alkoholhaltiga drycker dver viss volymprocent eller
av viss kategori (sdsom till exempel spritdryck) via bolag som &gs och kontrolleras av staten i respektive jurisdiktion
(Systembolaget, Alko, respektive Vinmonopolet, i namnd ordning). Endast alkoholhaltiga drycker upp till den i landet
angivna volymprocenten och av tillaten kategori (till exempel 61) fér séljas i 6vriga detaljhandeln.

Statliga detaljhandelsmonopol kan forandras i fraga om att till exempel antal butiker kan minska eller 6ka, vilka kategorier
pa alkohol som omfattas av monopolet, vilka de tilldtna forsaljningstiderna &r eller vilka férsaljningskanaler som ér tillgangliga
for det statliga monopolet. Ett statligt detaljhandelsmonopol kan ocksa forandras sétillvida att det helt kan komma att
avskaffas och avvecklas. Under 2024 har exempelvis forandringar i finsk lagstiftning mojliggjort forséljning av vin upp till
atta procent alkoholhalt i dagligvaruhandeln. Vidare har Sverige infort andringar i alkohollagen under 2025 som majliggor
gardsfdrsaljning av alkoholhaltiga drycker. Sadan forandring kan paverka konkurrensen, konsumtionsbeteenden och staller
krav pa att Bolaget anpassar sin verksamhet efter nya forhallanden, vilket skulle kunna ha en negativ inverkan pa Bolagets
verksamhetsutveckling, finansiella stallning och resultat.

Viva Wine Groups verksamhet omfattas dven av marknadsfdringslagstiftning som begransar Bolagets mdjlighet att
marknadsfora alkohol, och Bolaget kan i vissa jurisdiktioner behdva tillse att det inte sker ndgon aktiv marknadsforing
av produkter och tjanster. Myndigheter och domstolar i de berdrda jurisdiktionerna kan dock bedéma att franvaron av
marknadsforingsaktivitet och de atgarder som Viva Wine Group vidtar inte &r tillrdckliga. Darutéver kan marknads-
foringslagstiftning komma att férandras, vilket skulle paverka konkurrensen och resultera i nédvandighet for Bolaget
att genomfdra nodvandiga fordndringar av verksamheten, innebdrande en negativ paverkan pa Bolagets resultat och
finansiella stallning.

Viva Wine Groups verksamhet omfattas av regelverk i flera olika lander som stéller krav pa Bolagets
kontinuerliga regelefterlevnad

Koncernen verkar inom flera olika jurisdiktioner och erhaller intakter fran olika internationella marknader och ar darmed
skyldigt att folja ett antal olika lagar och regulatoriska regelverk. Berérda myndigheter féljer ldpande upp att Bolaget lever
upp till de krav och regler som stalls. Aven om Bolaget har rutiner och processer for att folja rattsutvecklingen och annan
utveckling som pdverkar Bolagets regelefterlevnad, finns det en risk att Bolagets tolkningar av hur regler ska efterlevas
inte stammer 6verens med hur berdrda myndigheter tolkar reglerna eller att Bolagets rutiner och processer misslyckas med
att fanga upp regeléndringar som paverkar dess verksamhet. Om ndgon av ovanstdende risker skulle intraffa kan det leda
till boter eller andra sanktioner, inklusive att ndgon av Koncernens licenser dras tillbaka. Detta skulle i sin tur kunna ha en
vasentlig negativ inverkan pa Koncernens verksamhet, finansiella stallning och resultat.

Viva Wine Groups verksamhet samt dess geografiska spridning i frdga om marknader dar férsaljning sker, saval som
Bolagets internationella producentbas, exponerar Viva Wine Group for risker relaterade till hallbarhetsfaktorer som
maénskliga rattigheter, arbetsforhallanden och korruption. | vissa delar av vardekedjan férekommer beroende av sdsongs-
arbetare, vilket medfor en forhojd risk for bristande arbetsvillkor. Om sadana risker materialiseras kan det leda till negativ
publicitet, rattsliga paféljder och paverkan pa Bolagets anseende och leveransférmaga. Sadana incidenter eller anklagelser
mot Bolaget, producenter, leverantérer, distributérer och andra samarbetspartners leder till negativ publicitet riskerar
att skada Viva Wine Groups anseende.
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Eftersom Viva Wine Groups verksamhet &r internationell, dér de olika afféarsomradena har saval operationellt ansvar som
resultatansvar och saledes bedriver sin respektive verksamhet utan att i alla affarsbeslut koppla in koncerngemensamma
funktioner, ar det komplext och tidskravande att fullt ut flja upp och kontrollera att hela organisationen efterlever interna
policyer och uppfdrandekoder. Efterlevandet av de regelverk och krav Bolagets verksamhet omfattas av ar dven forenat
med kostnader for Bolaget, framst kostnader for externa radgivare sasom jurister och revisorer. Om Viva Wine Groups
medarbetare, leverantdrer, distributorer eller andra samarbetspartners pa ett allvarligt satt agerar i strid med rédande
lagar samt interna och externa policyer eller pa ett satt som inte Gverensstammer med den niva pa affarsetik och integritet
som Viva Wine Group har atagit sig skulle det huvudsakligen kunna ha en negativ paverkan pa Viva Wine Group anseende,
verksamhet och finansiella stallning.

Viva Wine Group ar beroende av formagan att erhalla och uppratthalla skydd for sina immateriella rattigheter

Viva Wine Group &ger eller innehar réattigheter till ett stort antal immateriella rattigheter. Under rdkenskapsaret 2024, fére
forvarvet av Delta Wines, utgjorde Bolagets egna varumarken cirka 50 procent av den totala produktportfoljen. Bolagets
fortsatta tillvaxt och dess formaga att konkurrera effektivt ar beroende av dess férmaga att erhalla, skydda och férsvara sin rétt
till sina immateriella rattigheter.

Det finns en risk for att de atgarder som Koncernen vidtar for att skydda sina immateriella rattigheter visar sig vara
otillrackliga, och i sa fall kanske Koncernen inte skyddas pa ett lampligt satt ur ett immaterialrattsligt perspektiv. | takt med
att Viva Wine Group expanderar internationellt och trdder in pd nya marknader 6kar ocksa Bolagets kostnader for att kunna
erhalla och skydda sina immateriella rattigheter.

Det finns dartill en risk for att tredje parter registrerar eller utvecklar immateriella rattigheter som skulle kunna begransa
Bolagets mojligheter att fortsatta med nuvarande eller framtida verksamhet eller som skulle kunna ersatta eller kringgd
Koncernens immateriella rattigheter. Om exempelvis ndgon annan aktor utan ratt saljer produkter av lag kvalitet under
nagot av Viva Wine Groups varumaérken eller kdnnetecken, riskerar det att allvarligt paverka Viva Wine Groups konkurrens-
kraft och skada Koncernens anseende. Dessutom kan myndigheter avsla varumarkesansokningar som l@mnats in av Bolaget,
och dven om ansdkningarna godkanns kan externa parter forsoka motséatta sig eller bestrida sadana registreringar.
Darutover finns det en risk att anstallda, bade i Sverige och utomlands, utvecklar immateriella rattigheter och att sadana
immateriella rattigheter anses tillfalla den anstallda enligt tilldmplig lokal lagstiftning.

Viva Wine Group kan ocksd komma att paverkas negativt av processer eller ansprék rérande immateriella rattigheter,
dels sadana dar Viva Wine Group menar att ndgon gor intréng i Koncernens immateriella rattigheter, dels det motsatta
forhallandet. Tvister, ansprak eller réttsliga férfaranden kring pastatt immaterialrattsintrdng eller andra krav mot Bolaget
kan vara dyra och tids6dande, aven om de i slutdndan skulle avgoras till Bolagets fordel. Om en sédan tvist eller ett sadant
forfarande resulterar i ett ogynnsamt utfall for Viva Wine Group kan Bolaget tvingas att betala skadestand, upphéra med
den aktivitet som utgorintrang och/eller tvingas erhalla en licens och dérmed adra sig merkostnader fér att producera eller
marknadsfora de berérda produkterna. Om Viva Wine Group skulle gora intrang, eller anklagas for att gora intrédng, i andras
immateriella rattigheter kan det fa en negativ effekt pa Viva Wine Groups anseende, verksamhet och finansiella stallning.

Risker relaterade till valutakursfluktuationer

Valutarisk ar risken for att verkligt varde eller framtida kassafloden fran ett finansiellt instrument varierar pa grund av
forandring i utlandska valutakurser. Valutarisker aterfinns primart i omrakningen av utldndska verksamheters tillgdngar
och skulder till moderforetagets funktionella valuta, sa kallad omrakningsexponering. Aven Koncernens férsaljning och
inkop i utlandska valutor, sa kallad transaktionsexponering, utgor en valutarisk. Sammanfattningsvis bedriver Koncernen
verksamhet i hela varlden med kostnadsbas i lokal valuta och &r sdledes exponerade for valutarisk. Koncernen ar sarskilt
exponerad mot hég volatiliteti EUR, SEK och NOK, vilket kan medfdra betydande resultatpaverkan vid snabba eller ovantade
valutakursforéndringar. Koncernen hade exempelvis for rakenskapsaret 2024 en valutaexponering fran forsaljning respektive
inkdp i EUR uppgaende till 27 respektive 84 procent. Koncernen valutasdkrar denna exponering genom valutaterminer
vars forfallotid generellt varierar mellan 3-9 manader. Riskerna vdrderas genom prognostisering av mycket sannolika
framtida betalningar i EUR. Malet &r att minimera volatiliteten i kostnaden for mycket sannolika varuinkép. Koncernens
riskhanteringspolicy aratt sékra mellan 50 och 100 procent av forvantade kassafloden i EUR for varuinkdp upp till ett kvartal
i forvag forutsatt att sékringskostnaden fér varje sakring aracceptabel. Cirka 76 procent av varuinképen i EUR sakrades mot
valutarisk under rdkenskapsaret 2024.

Foljaktligen paverkas Viva Wine Groups vinst och tillgangar av fluktuationer i vardet p& EUR mot SEK. En fdréndring av
EUR om +/- en procent gentemot SEK under rdkenskapséret 2024 skulle ha inneburit en effekt pa resultat fére skatt om
+/- 19 MSEK. Kénslighetsanalysen grundar sig pa att alla andra faktorer (t.ex. rantan) forblir oférandrade. Omrakningsrisk
uppstar vid omrakning av utlandska dotterbolags nettotillgangar till rapporteringsvalutan SEK. Koncernen paverkas av att
utldndska dotterbolags resultat- och balansrakningar raknas om till SEK.
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Viva Wine Group &r foremal for risker relaterade till nedskrivning av goodwill

Goodwill representerar skillnaden mellan anskaffningsvardet och det verkliga vardet av férvédrvade tillgdngar, 6vertagna
skulder samt eventualfdrpliktelser. Viva Wine Groups goodwill uppgick per den 30 juni 2025 till 1 327 MSEK, motsvarande
25,8 procent av Bolagets totala tillgangar. Koncernens redovisade vérden for goodwill har uppkommit i samband med
Bolagets foretagsforvéry, bland annat av forvarvet av Delta Wines som genomférdes den 23 maj 2025.

Goodwill skrivs inte av utan nedskrivningsprévas varje ar, eller vid indikation pa att behov av nedskrivning skulle foreligga, pa
den lagsta nivan déar det finns separata identifierbara kassafloden (kassagenererande enheter), vilket fér Viva Wine Group
utgor det férvarvade bolaget. Nedskrivningsprévningar av Koncernens goodwill gérs genom att beddma om enhetens
atervinningsvarde ar hégre én dess redovisade vérde for respektive kassagenererande enhet som goodwillen tillhér.
Atervinningsvérdet har berdknats pa basis av enhetens nyttjandevarde, vilket utgér nuvdrde av enhetens forvantade
framtida kassafloden fore skatt for det ndrmaste aret och utan hansyn till eventuell framtida verksamhetsexpansion och
omstrukturering. Det finns en risk att Viva Wine Groups antaganden i dessa hanseenden visar sig vara felaktiga eller att den
diskonteringsranta som anvands inte korrekt aterspeglar de specifika riskerna for den kassagenererande enheten, vilket
skulle kunna resultera i avvikelser vid varderingen av goodwill. Betydande sddana avvikelser och storre nedskrivningar av
goodwill kan ha en vasentlig negativ inverkan pa Bolagets finansiella stallning.





