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Viktig information om Nasdagq First North Growth Market

Nasdagq First North Growth Market ar en registrerad tillvaxtmarknad for sm& och medelstora féretag i enlighet med direktiv
2014/65/EU om marknader fér finansiella instrument, s&som implementerat i den nationella lagstiftningen i Danmark, Finland
och Sverige, och drivs av en boérs inom Nasdag-koncernen. Emittenter p& Nasdagq First North Growth Market ar inte foremal
for samma regler som emittenter p& reglerade marknader, séisom definierat i EU-lagstigning och implementerat i nationell
lagstiftning. De ar i stallet foremal for mindre omfattande regler anpassade fér mindre tillvéxtforetag. Riskerna hanforliga till
en investering i en emittent p& Nasdaq First North Growth Market kan darfér vara hdgre an en investering i en emittent pd
den reglerade marknaden. Alla emittenter som har aktier upptagna till handel p& Nasdaq First North Growth Market har en
Certified Adviser som dvervakar att regler efterlevs. Det ar respektive bors inom Nasdag-koncernen som godkanner ansékan
om upptagande till handel.



INLEDNING OCH VARNINGAR

Viktig information till investerare

Denna bolagsbeskrivning (Bolagsbeskrivningen) har uppréttats med
anledning av Sweden Buyerclub ABs erbjudande av aktier till allménheten
i Sverige ("Erbjudandet”) samt upptagande till handel av aktierna pé&
Nasdag First North Growth Market i Stockholm ("Nasdaq First North Growth
Market") som &r en sd& kallad Multilateral Trading Facility ("MTF”), vilken
inte har samma juridiska status som en reglerad marknad. Med "Bolaget”
eller "Buyersclub” avses Sweden Buyersclub AB, organisationsnummer
559016-7838 och LEI-kod 549300KZUWMXXJOJM877. Med "Partner

Fondkommission" avses Partner Fondkommission AB.

Denna Bolagsbeskrivning utgdr inget prospekt. Bolagsbeskrivningen
har varken granskats, godkdnts eller registrerats hos Finansinspektionen
eftersom Erbjudandet &r undantaget skyldigheten att upprétta prospekt
d& det belopp som Erbjudandet avser understiger 2,5 milioner euro.
Med prospekt avses vad som definieras i enlighet med bestdmmelserna
i 2 kap. lagen (1991:980) om handel med finansiella instrument och
Europaparlamentets och réidets férordning (EU) 2017/1129 av den 14 juni
2017 ("Prospektférordningen”).

Erbjudandet riktas inte till allmdnheten i ndgot annat land &n i Sverige.
Erbjudandet riktas inte heller till sddana personer vars deltagande
férutsatter ytterligare prospekt, registrerings- eller andra étgérder én de
som foljer av svensk lag. Inga &tgdrder har vidtagits eller kommer att vidtas
i négon annan jurisdiktion &n Sverige i syfte att skapa forutséttningar for
att tilléta att aktierna erbjuds till allménheten, eller som tilléter innehav
och spridning av Bolagsbeskrivningen eller nédgra andra dokument
som rér Bolaget eller aktier i en séddan jurisdiktion. Anmdlningar om att
teckna aktier i Erbjudandet som strider mot séidana regler kan komma att
ogiltigférklaras. Personer som tar del av Bolagsbeskrivningen uppmanas
av Bolaget att inhdmta information och att iaktta séidana restriktioner.
Bolaget &tar sig inte ndgot juridiskt ansvar for dvertrédelse av ndgon

person, vare sig potentiell investerare eller inte, av sédana restriktioner.

Aktierna i Erbjudandet har inte granskats av ndgon federal eller
delstatlig vardepapperskommission eller reglerande myndighet i USA. De
ovanndmnda myndigheterna har heller inte bekraftat riktigheten i eller
bedomt lampligheten av Bolagsbeskrivningen. Eventuella pdstéenden
om motsatsen utgdr ett brott i USA. Erbjudandet utgdr inte ett erbjudande
att sdlja, eller en inbjudan till ett erbjudande om att kdpa aktier i ngon
jurisdiktion dar ett sddant erbjudande &r olagligt. Aktierna i Erbjudandet
har inte registrerats och kommer inte att registreras enligt den amerikanska
vérdepapperslagen fréin 1933 i dess dndrade lydelse ("Securities Act”), eller
n&gon annan relevant vardepappersmyndighet i négon delstat eller annan
jurisdiktion i USA och fér inte erbjudas eller sdljas inom USA, med undantag
fér personer som anses vara kvalificerade institutionella investerare (Eng.
QIB's) och d& endast under sérskilda omstandigheter och efter Partner
Fondkommissions  skriftiga godk&nnande, eller utanfér USA  genom

transaktioner som inte omfattas av dess lagar, i enlighet med Regulation S.

Framéatriktade uttalanden

Bolagsbeskrivningeninnehdller vissa framdtriktade uttalanden och dsikter.
Framétriktade uttalanden dr uttalanden som inte relaterar till historiska
fakta och hdndelser och sédana uttalanden och ésikter som rér framtiden
och som, till exempel, innehdiller formuleringar som “antar”, “anser”, “avser”,
"beddmer”, "berdknar”, "borde”, "boér", "enligt uppskattningar”, “forutser”,

"forutsager”, "forvantar”, "har dsikten”, "kan”, "kommer att”, “planerar”,
"planlagger”, "potentiell”, "prognostiserar”, "skulle kunna”, "sévitt kant”,
“tror" eller liknande uttryck, ddr avsikten ar att identifiera ett uttalande
som framétriktat. Detta gdller, framfér allt, uttalanden och &sikter i
Bolagsbeskrivningen som behandlar kommande ekonomisk avkastning,
planer och férvantningar om Bolagets verksamhet och styrning, framtida
tillvaxt och Iénsamhet samt den generella ekonomiska och juridiska miljién

och andra frégestdliningar som rér Bolaget.

Framatriktade uttalanden baseras pd& berdkningar och antaganden
som goérs pd grundval av vad Bolaget kanner till per dagen for
Bolagsbeskrivningen. S&dana framétriktade uttalanden péverkas av

risker, osdkerheter och andra faktorer som kan leda till att de faktiska

resultaten, inklusive Bolagets kassafldde, finansiella  stalining  och
rérelseresultat, kommer att skilja sig fréin resultaten, eller kommer inte att
uppfylla de férvantningar som uttryckligen eller underférstétt har antagits
eller beskrivits i dessa uttalanden, eller visar sig vara mindre gynnsamma
an resultaten som uttryckligen eller underférstétt har antagits eller
beskrivits i dessa uttalanden. P& motsvarande satt bor potentiella
investerare inte saitta orimligt hog tilltro till dessa framatriktade uttalanden
och de rekommenderas starkt att I&sa Bolagsbeskrivningen i sin helhet.
Varken Bolaget eller Partner Fondkommission lémnar nédgra garantier for
den framtida riktigheten hos de presenterade dsikterna eller huruvida de
férutspddda utvecklingarna faktiskt kommer att intréffa.

Med anledning av de risker, osdkerheter och antaganden som
sammanhdnger med framétriktade uttalanden, &r det majligt att de i
Bolagsbeskrivningen némnda framtida héndelserna inte kommer att
intraffa. De framéatriktade uppskattningar och férhandsberdkningar som
harstammar fréin tredjepartsstudier och hanvisas till i Bolagsbeskrivningen
kanvisa sig varainkorrekta. Faktiska resultat, genomforande eller héndelser
kan skilja sig i betydande grad fréin vad som angetts i sédana uttalanden
till folid av (utan begrénsning): &ndringar av allménna ekonomiska
férhdllanden, framfor allt ekonomiska forhéllanden pé marknader dar
Bolaget verkar, dndrade rdntenivéer, dndrade valutakurser, dndrade
konkurrensnivéer, andringar i lagar och forordningar samt forekomsten av

krig, pandemier, olyckor eller miljdskador.

Efter dagen for publiceringen av Bolagsbeskrivningen &tar sig inte Bolaget,
om det inte foreskrivs enligt lag eller i Nasdaq First Norths regelverk for
emittenter, att uppdatera framétriktade uttalanden eller anpassa négon
information i Bolagsbeskrivningen efter faktiska héndelser eller utvecklingar.

Bransch- och marknadsinformation

Bolagsbeskrivningen innehdller bransch- och marknadsinformation
hanforlig till Bolagets verksamhet och den marknad som Bolaget ar
verksamt pd. Om inte annat anges &r sédan information baserad pd&

Bolagets analys av flera olika kallor.

Branschpublikationer- eller rapporter anger vanligtvis att informationenidem
har erhéillits fréin kéllor som beddms vara tillférlitiga, men att korrektheten och
fullsténdigheten iinformationen inte kan garanteras. Bolaget harinte pd egen
hand verifierat, och kan darfor inte garantera korrektheteni, den bransch- och
marknadsinformation som finns i Bolagsbeskrivningen och som har hémtats
frén eller harér ur dessa branschpublikationer- eller rapporter. Bransch-
och marknadsinformation &r till sin natur ofta framétblickande, foremal for
osdkerhet och speglar inte nddvéndigtvis faktiska marknadsférhéllanden.
Sédan information dr baserad p& marknadsundersdkningar, vilka till sin tur
ar baserade pé urval och subjektiva beddmningar, daribland beddmningar
om vilken typ av produkter och transaktioner som borde inkluderas i den
relevanta marknaden, bdde av de som utfér undersdkningarma och av

respondenterna.

Innehdllet p& Bolagets webbplats eller webbplatser som tillhér tredje
part och som h&nvisas till héri utgér inte en del av Bolagsbeskrivningen.
Bolagsbeskrivningen innehdller information frén tredje part. Bolaget
intygar att information frén tredje part dtergetts korrekt och att, svitt
Bolaget kanner till och kan utréna av information som offentliggjorts av
tredje part, inga sakférhdllanden uteldmnats som féréndrar bilden eller

skulle géra den &tergivna informationen felaktig eller vilseledande.

Presentation av finansiell information
De siffror som redovisas i Bolagsbeskrivningen har, i vissa fall, avrundats
och darfér summerar inte nédvéandigtvis tabellerna i Bolagsbeskrivningen.

Alla finansiella belopp anges i svenska kronor (*SEK”) om inte annat anges.

Om inget annat uttryckligen anges, har ingen finansiell information
i Bolagsbeskrivningen reviderats eller granskats av Bolagets revisor.
Finansiell information i Bolagsbeskrivningen som rér Bolaget och som inte
ingdr i den reviderade informationen eller har granskats av Bolagets revisor
enligt vad som anges hdri, harstammar frén Bolagets internredovisning

och rapporteringssystem.
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SAMMANFATTNING

Erbjudandet i sammandrag

Pris per aktie 8,70 SEK
Anmadlningsperiod 24 maj - 8 juni 2022
Férsta dag fér handel 20 juni 2022
Likviddag 13 juni 2022
Vdardering pre-money 40 MSEK
Erbjudandets storlek 20+5 MSEK

Ovrig information

Kortnamn BUY
ISIN-kod SE0015660287
LEl-kod 549300KZUWMXXJ0IM877

Finansiell kalender

Deldrsrapport fér Q2 16 augusti 2022

Deldrsrapport fér Q3 15 november 2022

N&stkommande arsstémma 4 maj 2023
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Inledning och varningar

Denna sammanfattning boér  betraktas som en introduktion till  denna  Bolagsbeskrivning
("Bolagsbeskrivningen”). Varje beslut om att investera i vardepapperen bér baseras p& en bedémning av
hela Bolagsbeskrivningen frén investerarens sida. Investeraren kan forlora hela eller delar av det investerade
kapitalet.

Civilrattsligt ansvar kan endast alédggas de personer som har lagt fram sammanfattningen, inklusive
oversattningar ddrav, men endast om sammanfattningen ar vilseledande, felaktig eller oférenlig med
de andra delarna av Bolagsbeskrivningen eller om den inte, tillsammans med de andra delarna av
Bolagsbeskrivningen, ger nyckelinformation for att hjdlpa investerare nér de évervager att investera i
vardepapperen.

Emittenten

Sweden Buyersclub AB, organisationsnummer 559016-7838, Charkmastargatan 2, 121 62, Johanneshov,
Sverige ("Buyersclub” eller "Bolaget”’). Bolagets telefonnummer &r 020 45 50 00 och webbplats ar
www.Buyersclub.se (webbplatsen inférlivas inte genom hénvisning och ingdr inte i denna Bolagsbeskrivning).
ISIN ar SE0015660287, och ticker BUY. Bolagets LEI-kod &r 549300KZUWMXXJOJM877.

Nyckelinformation om emittenten
Vem &r emittenten?

Information om emittenten

Utfardare av vardepapperen dr Sweden Buyersclub AB, organisationsnummer 559016-7838. Bolaget har
sitt registrerade sdte i Stockholm, Sverige. Bolaget dr ett svenskt publikt aktiebolag grundat i Sverige
enligt svensk lag och Bolagets verksamhet bedrivs enligt svensk lag. Bolagets verksamhetsform regleras av
aktiebolagslagen (2005:551). Bolagets LEI-kod &r 549300KZUWMXXJ0JM877.

Huvudsaklig verksamhet

Sweden BuyersClub AB (buyersclub.se) ar en e-handelsplattform med fokus p& &terkommande medlems-
intakter. Den egenutvecklade tekniska plattformen mojliggér effektiva interna fldden och en minskad
lagerrisk, vilket resulterar i att b&de medlemmar samt icke-medlemmar kan erbjudas fler &n hundra tusen
produkter till konkurrenskraftiga priser.

Buyersclubs styrka @r Bolagets forméga att skapa lojalitet hos sina medlemmar, dar betalande medlemmar
bland annat far fri frakt och cashback pd sina kop. Bolagets affarsmodell bygger pé& en operationell
effektivitet som sdkerstdlls genom Bolagets egenutvecklade tekniska plattform, samt en intaktsmodell
som bygger pd& &terkommande medlemsavgifter som ett komplement till den, for e-handeln, klassiska
intaktsmodellen med kostnadspdslag. Bolagets plattform laser [6pande av leverantoérers produktfiler och
importerar darefter parametrar s& som priser, bilder, texter, storlekar och dylikt med madlet att optimera
interna floden vilket gor att Bolaget kan ha en 1&g lagerrisk. Prissattningen sker sedan automatiskt och
justeras enligt Buyersclubs algoritmer s& att Bolaget kan placera sig prismdssigt strategiskt i forhallande
till konkurrenter.

Bolaget har idag verksamhet i Sverige med huvudkontor i Johanneshov, Stockholm, Sverige.
Nettoomsattningen verksamhetsdr 2021 uppgick till cirka 28,6 MSEK. Nettoomsdattningen for perioden 2022~
01-01 till och med 2022-03-31 uppgick till cirka 10,3 MSEK.



http://www.Buyersclub.se
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Storre aktieGgare och kontroll av emittenten
Bolagets aktiedgare per dagen for Bolagsbeskrivningen framgér av agarférteckningen nedan.

Efter Erbjudandet

Fére erbjudandet (férutsatt att det fulltecknas)*
Aktieagare Antal % Antal %
Altira AB 416 210 905 508 164 6,80
Daniel Soussan via DS Ventures AB 302 230 6,58 359 701 4,81
Rustan Panday AB 259 550 5,65 317 021 4,24
Totalt stérre* aktieagare 977 990 21,28 1184 886 15,85
Ovriga aktieéigare 3618 620 78,72 6286 724 84,15
Totalt nya och befintliga aktieagare 4 596 610 100,00 7 471 610 100,00

*Foérutsatt att Erbjudandet och Utékningsoptionen fulltecknas

Nyckelpersoner

Bolagets styrelse bestér av Andreas Onstorp, Adam Lindberg, John Patrick Berlips och Anders Nygren.
Bolagets bolagsledning bestér av Emil Henriksson, Joachim Forsberg, Jacob Wendel, Johan Rosenson och
Richard Carlsson.

Revisor

Bolagets revisor ar Grant Thornton Sweden AB ("Grant Thornton”) med Christian Petersson Térnquist (1989)
som huvudansvarig revisor. Grant Thornton har varit Bolagets revisor under alla &r av den historiska finansiella
informationen i Bolagsbeskrivningen. Christian Petersson Térnquist ar auktoriserad revisor och medlem i FAR
(den professionella sammanslutningen fér auktoriserade revisorer i Sverige). Grant Thorntons besdksadress
ar Kungsgatan 57 111 22, Stockholm.

Finansiell nyckelinformation om emittenten

Utvald finansiell nyckelinformation

Den utvalda historiska finansiella informationen avseende rdkenskapsdren som avslutades 31 december
2021 och 2020 som redovisas nedan har hamtats fr&dn Bolagets reviderade &rsredovisningar som har
upprattats i enlighet med BFNAR 2012:1. Den utvalda historiska finansiella informationen avseende
tremé&nadersperioden 1januari till och med 31 mars 2022 med jamforelsesiffror for motsvarande period 2021
har hamtats fr&n Bolagets internt upprattade rapporter och har inte reviderats eller 6versiktligt granskats
av Bolagets revisor.
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Resultatrakning i sammandrag

KSEK Jan - Mar 2022 Jan - Mar 2021 2021 2020
Totala intékter 10 631 5187 30 097 20 322
Totala kostnader -12700 -6 326 -38914 -30 026
Rorelseresultat -2 069 -1139 -8 818 -9705
Periodens resultat -2146 -1251 -7 404 -10 215
Balansrdkning i sammandrag
KSEK Jan - Mar 2022 Jan - Mar 2021 2021 2020
Summa tillgédngar 16 825 8338 16 433 8231
Summa eget kapital 6 310 382 8 456 868
Summa ldnga skulder 3064 4 521 418 2012
Summa korta skulder 7 451 4200 3860 5351
Balansomslutning 16 825 8338 16 433 8231
Kassaflédesanalys i sammandrag
KSEK Jan - Mar 2022 Jan - Mar 2021 2021 2020
zzaslqéfpl)c;izferir;rksumheten 408 47 9150 S
E\?/Zsizz:gesgzrr:@theten T1048 w1324 S22 "2458
fnansisrgeerisambeten 29 1042 1563 =
Periodens kassafléde -909 -235 1378 -497
Nyckeltal
Jan - Mar 2022 Jan - Mar 2021 2021 2020
Nettoomsdattning (KSEK) 10 257 4883 28 587 17 487
Resultat efter finansiella poster (KSEK -2146 -1251 -9 245 -10 215
Balansomslutning (KSEK) 16 825 8338 16 433 8231
Soliditet, % 37,50 -4,58 51,45 10,54
Medlemsintakter® 2940 2423 10 301 6035
Antal erbjudna artiklar* 99 213 62 432 69 141 53 352




Specifika nyckelrisker fér emittenten
Huvudsakliga risker relaterade till emittenten och branschen

Infor ett eventuellt investeringsbeslut ar det viktigt att noggrant analysera de riskfaktorer som beddms vara
vasentliga for Buyersclub. Dessa risker inkluderar bland annat foljande verksamhetsrelaterade risker och
branschrisker:

Bolaget riskerar att aldrig uppnd I6nsamhet

Bolaget har sedan dess bildande aldrig g&tt med vinst och det finns en risk att Bolaget inte goér det
framgent. Bolagets redovisade ett resultat for rakenskapsaret som slutade 31 december 2021 om cirka 7,4
MSEK. Bolaget har prioriterat tillvaxt framfoér Ionsamhet och har dédrmed inte kunnat finansiera verksamheten
med det egna kassaflédet. Darav har Bolaget varit beroende av extern finansiering, framfor allt frén dess
aktiedgare. Bolaget beddmer att de viktigaste faktorerna for att uppnd lénsamhet ar kopplat till hogre
medlemsintdkter, 6ka det genomsnittliga vardet av varje kundkorg och 6ka intakterna frén icke-medlemmar,
samt oka antalet icke-medlemmar och medlemmar som anvénder Bolagets tjdnst. Det ar mojligt att det
kommer att ta lang tid att uppnd Iénsamhet om Bolaget fortsdtter att prioritera tillvaxtinitiativ. Detta kan
vidare komma att innebdra att Bolagets skulder ékar for att finansiera verksamheten.

Nyckelpersoner och kvalificerad personal

Buyersclub hade per datumet fér Bolagsbeskrivningen 15 anstéllda och 4 konsulter. Bolagets framgdng
bygger pd, och d&r beroende av, befintiga medarbetares, i synnerhet ledningens, kunskap, erfarenhet
och kreativitet samt att i framtiden kunna rekrytera och behdlla nyckelpersoner. For rakenskapsdret som
avslutades 31 december 2021 uppgick Bolagets personalkostnader till -5,4 MSEK. Personer med hog
kompetens dar hogt eftertraktade och Buyersclub kan tvingas &dra sig kade kostnader for att rekrytera
och behélla s&dana personer. Om Bolaget inte lyckas rekrytera och behélla kvalificerad personal kan det
komma att bli svart att fullfdljo Bolagets affdrsstrategi. Det skulle dven vara till Bolagets nackdel om négra
av dessa nyckelpersoner beslutade sig for att starta konkurrerande verksamhet. Det finns en risk att Bolaget
inte kommer att kunna attrahera eller behdlla kvalificerad personal pa tillfredstallande villkor. Detta skulle i
s&dana fall kunna péverka Bolagets verksamhet och framtidsutsikter och resultat negativt.
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Det ar av vikt for Bolaget att det finns ett varierat leverantérsutbud som kan erbjuda olika produkter till
attraktiva priser

Bolaget bedémer att det inte ar beroende av négon sdrskild underleverantér eftersom Bolagets inkdp
baseras pd vid var tid gallande produktutbud och priser hos flera olika underleverantorer. For att kunna
erbjuda attraktiva priser for Bolagets medlemmar och kunder ar det dock av vikt for Bolaget att den totala
mixen av underleverantorers utbud och priser, samt det totala antalet leverantérer som vill gora affdrer med
Bolaget, ar tillrackligt hogt och varierat for att Bolaget i sin tur ska kunna erbjuda sina kunder ett varierat
produktsortiment till attraktiva priser. Utbudet av underleverantérer som vill géra affdrer med Bolaget kan
variera éver tid och underleverantérer kan vdlja att avsluta eller begransa Bolagets mojligheter att képa in
produkter eller andra villkoren for inkdp av produkter pd ett for Buyersclub ofdrdelaktigt satt. Vidare kan en
leverantdr upphora att leverera sina produkter till Bolaget till féljd av olyckshdndelser, insolvens, konkurs och
avtal med Bolagets konkurrenter som omajliggor eller forhindrar leverantéren frén att leverera till Bolaget.
Det finns vidare en risk for att en eller flera leverantérer hojer sina priser till en prisnivé som Bolaget inte kan
overfora till sina kunder, vilket skulle kunna ha en negativ péverkan p& Bolagets konkurrensmdssighet och
marginalerna pd sdélda produkter.

Handelser som pdverkar leveransers tillférlitlighet kan inverka negativt pé& Bolagets verksamhet

Bolagets verksamhet ar beroende av att leverantorer tillhandahdller produkter som motsvarar Bolagets
kvalitetskrav, i tillracklig omfattning, och till godtagbara kostnader och tid. Eventuell péverkan pé
Bolagets distributionskedja i form av storningar av leveranser, exempelvis i form av l&nga ledtider eller
komponentbrister, kan forsvéra Bolagets verksamhet. Exempelvis skulle komponentbrister hos leverantorer
kunna medfora att leveranser till Bolaget forsenas eller méste avbrytas. Formagan att képa in en tillrdcklig
volym av produkter i ratt tid till konkurrenskraftiga priser kan pdéverkas negativt till folid av en eventuell
forsamring av relationen med leverantorer eller om leverantérerna inte kan uppfylla de krav Bolaget
staller. Vidare kan leveransstérningar uppstd som ett resultat av problem med leverantorers verksamhet,
finansiella eller arbetsrattsliga problem, kvalitet och produktsdkerhetsfrégor, tillgéng till rdmaterial, dkade
produktionskostnader eller politisk instabilitet. Vidare kan leveranser pdverkas av politiska beslut och
omvarldshandelser som paverkar leveranser generellt, till exempel séisom har skett avseende det strandade
fartyget som stoppade genomfart i Suez-kanelen, Covid-19-pandemin och geopolitiska hdndelser séisom
Ukraina/Ryssland-konflikten. Férekomsten av en eller flera ovanst&ende handelser skulle ha en negativ
pdverkan p& Bolagets verksamhet, finansiella stallning och resultat.

Forandringar i marknadsféringskanalers ersattningsmodeller

Bolagets marknadsforingsstrategi ar att 6ka sin prenumerantbas genom att investera i att varva nya
prenumeranter genom digitala marknadsfoéringskanaler, sé& kallad konverteringsmarknadsféring. Vidare
fokuseras Bolagets marknadsforing till att 6ka varumdarkeskannedomen om Bolaget generellt for att 6ka
andelen betalande kunder som inte nédvandigtvis dr eller blir prenumeranter. | sin marknadsféring forlitar sig
Bolaget pd andra aktorer for marknadsforing av Bolaget, dess produkter och erbjudande. For rékenskaps-
dret som avslutades 31 december 2021 investerade Bolaget cirka 75 MSEK i marknadsféringsaktiviteter.
Om marknadsféringskanalerna som Bolaget utnyttjar skulle dndra prissdttningsmetod finns en risk for att
Bolagets kostnader fér marknadsforing skulle 6ka. Marknadsféringskanalerna kan ocksé hoja priset for sina
tjénster vilket i motsvarande man skulle p&verka Bolagets kostnader for att varva kunder. En sédan utveckling
skulle dven kunna leda till att Bolaget behdver minska det totala antalet marknadsféringsaktiviteter, vilket i
sin tur skulle kunna f& en negativ inverkan pé& antalet nya kunder.

Certifikat och tillsténd

For forsalining av vissa reglerade produkter som Buyersclub erbjuder kravs tillstédnd eller godkédnnanden.
Exempel p& dessa produkter ar snus. For att f& tillhandahdélla tobaksvaror till konsumenter i Sverige méste
detaljhandlare ansdka om tillst&nd frdn kommunen. Om forsaljningen av tobaksvaror bryter mot villkoren for
tillst&ndet kan kommunen och, s@vitt avser snus, Polismyndigheten i sin tillsyn meddela forelégganden eller
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forbud. Det finns en risk att relevanta tillstdndsmyndigheter kan komma att stalla strangare krav pé bolag
for att de ska erhélla nya eller behdlla befintliga tillsténd. Det kan medféra att Bolaget méste dgna tid och
eventuellt &dven ekonomiska medel &t att behdlla sina tillstdnd. Om Bolaget framgent inleder férsaljning av
andra reglerade varor kan denna risk accentueras. Skulle premisserna for erhdllande av tillstdnd férandras
eller om tillst&nd skulle dras in skulle detta kunna péverka Bolagets forsaljning negativt.

Bristande kontroll av leverantérer

Buyersclub verkar for att Bolagets leverantorer ska folja tillampliga lagar och foreskrifter. Det foreligger dock
en risk att Buyersclubs efterlevnad av tillampliga lagar och féreskrifter pdverkas om leverantérerna inte
foljer tillampliga lagar och foreskrifter. Vidare finns en risk att Buyersclub ovetande agerar aterfoérsdljare av
produkter frén en leverantér som vid produktion av en viss produkt inte erhdllit nédvandiga godkénnanden
for forsaljning av produkten, till exempel frédn det relevanta varumdrket. Detta kan leda till att Buyersclub
dras in i rattsprocesser, samt utredningar och potentiella sanktioner frén berérda myndigheter och att
Bolaget tvingas uppsdka nya leverantérer. Bolaget har begrénsad insyn i hur leverantdrer bedriver sin
verksamhet eller efterlever tilldmpliga regler. Om en leverantor i sin tur anvander underleverantdrer har
Bolaget normalt &dn mer begrdnsad insyn i hur underleverantérerna bedriver sin verksamhet. Om Bolagets
leverantorer eller deras underleverantorer agerar pd ett oetiskt satt vad avser produktion, tillverkning,
marknadsforing eller i 6vrigt, kan det i forlangningen pdéverka Bolagets anseende negativt. Bolaget har
ingen egen Code of Conduct och Bolaget gér inte né&gra regelbundna kontroller av till exempel arbetsmiljo
och villkor hos Bolagets leverantorer. Skulle dessa risker materialiseras kan Bolaget kan tvingas avsluta
befintliga leverantdrsavtal. Arbetet med att ersatta leverantorer kan vara tidskrévande. Det kan innebdra
att produkter kan bli otillgangliga vilket skulle kunna f& en negativ inverkan pé Bolagets produktutbud.

Konkurrens

Buyersclub verkar inom e-handelsbranschen, vilken d@r utsatt fér en hég nivé av konkurrens. Bolagets
framtida konkurrensmojligheter ar beroende av formégan att standigt ligga i framkant och snabbt reagera
pd& nya marknadsbehov. Bolaget konkurrerar med ett antal starka féretag som kan ha battre férutsattningar
(resursmdassigt och i évrigt) att till exempel bedriva en aggressiv pris- eller marknadsféringsstrategi fér att
ta marknadsandelar. Trots att Bolaget eventuellt kan erbjuda bdattre eller jamforbara villkor i férhéllande
till sina konkurrenter kan Bolagets marknadsandelar minska om konkurrenter lyckas attrahera fler kunder
genom marknadsféring. Om konkurrensen skulle intensifieras finns en risk att Bolagets kostnader &kar (eller
marginaler minskar) i sédan utstréickning att det inte ar [6nsamt att bedriva verksamheten vidare, om inte
antalet prenumeranter okar i tillréckligt hog utstrdckning. Vidare finns en risk att konkurrens uppstér fran
tillverkarna av de produkter som Bolaget erbjuder, som sjalva kan bérja sdlja produkterna. Detta skulle
formodligen kunna goras till Idga priser eftersom antalet mellanhénder skulle minska. En 6kad konkurrens
fr&n andra aktorer p& den marknad dar Bolaget dr verksamt kan komma att péverka Bolagets verksamhet
och resultat negativt.

Férméga att hantera tillvéxt

Mellan rakenskapsdaren som avslutades 31 december 2021 och 2020 véxte Buyersclubs nettoomsattning frén
17 486 765 SEK till 28 586 717 SEK. Bolaget planerar att fortsdtta sin expansion av verksamheten ytterligare
framover. | takt med att organisationen vaxer behodver effektiva planerings- och ledningsprocesser utvecklas.
En plotslig kraftig efterfrédgan pé flertalet eller enskilda produkter eller produktgrupper som Bolaget erbjuder
skulle kunna ske, n&dgot som pé& kort sikt skulle kréva en omfattande verksamhetsexpansion, primart genom
o6kade krav pé& Bolagets ledning och personalstyrka samt de interna system och processer som Bolaget
utvecklat och anvander sig av. Det kan vara svart att berdkna hur mycket personalstyrkan méste utdkas
vid en verksamhetsexpansion och det finns en risk att Bolaget 6verskattar behovet av personal med foljd
att Bolagets personalkostnader ¢kar oproportionerligt mycket. En expansion skulle ocks& kunna medféra
risker for storningar i Bolagets lagerhdliningssystem och leveranser till slutkunden skulle kunna bli férsenade.
En kraftigt okad efterfrdgan pé en eller flera produkter kan leda till sva@righeter med att planera framtida




inkdp for lagerhalining. En 6kad efterfrdgan kan vara tillfallig och det finns en risk for att Bolaget gor inkdp
som senare inte lyckas sdljas. En eventuell anpassning av den operationella och finansiella kapaciteten i
Bolaget utifrén den nya situationen skulle ocksé kunna behéva genomforas. Om Bolaget misslyckas med att
hantera denna anpassning, eller att kostnader kopplade till tillvéxten inte kontrolleras pd ett effektivt och
tillfredstallande satt foreligger risk att det medfoér negativa konsekvenser for verksamheten och I6nsamheten.

Forsdljning av Bolagets produkter &r beroende av en fungerande IT-infrastruktur

Buyersclub forlitar sig pd tillgangligheten och funktionaliteten avseende Bolagets IT-infrastruktur, inklusive
dess webshop. Bolaget antar att det dven kommer att behdva goéra fortsatta investeringar for att utveckla
plattformen, inklusive Bolagets hemsida, affdrssystem, system for forsaljining, kundhantering, ekonomi och
redovisning, marknadsféring, inkop, lager-administration och online-férsaljning. IT-systemen och Bolagets
framgdng att implementera nya system och uppgraderingar péverkar bland annat Bolagets mojlighet att
genomfora framtida forsdljning till sina kunder, bedriva leveranstjénster och tillhandahélla 16sningar till sina
kunder, forvalta lagret och kundfordringarna samt kopa, sdlja, leverera och fakturera produkter effektivt och
i ratt tid. IT-systemen &r dessutom nédvandiga for att kontrollera kostnader samtidigt som verksamheten
vaxer. Vidare ar Buyersclubs IT-system sdrbart for avbrott som ligger utanfér Bolagets kontroll sésom
exempelvis, sabotage, phishing, datorvirus och dylika skadliga attacker.

Risker kopplade till 6kade kundreturer

Bolaget ar exponerat mot en dkad grad av kundreturer. Onlineforsdljning genererar vanligtvis en relativt hog
returgrad, men returgraderna varierar frén land till land beroende pé& konsumentbeteende inom e-handel,
och mognare kundgrupper pdvisar typiskt sett hogre returgrader. Bolagets returgrad uppgér per dagen
for Bolagsbeskrivningen till cirka 3 procent totalt 6ver hela sortimentet. Bolaget bedémer denna returgrad
som hanterbar. | samband med att Bolaget utdkar sortimentet tas retur- och reklamationsrisker i beaktning
och utbudet styrs utefter riskbedémningar for att hélla en 1&g returgrad. Exempelvis har Bolaget en aktiv
avdelning for &terforsaljining av returer och andra icke kompletta varor. For det fall Bolaget misslyckas
med att hantera och méta kunders forvantningar pd képta produkter, eller om returgraden dkar av andra
anledningar, s&som férandringar i kundbeteenden eller missbruk av Bolagets returpolicy, kan det ¢ka
Bolagets kostnader och resultera i forlust av befintliga eller potentiella kunder.
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Fel avseende produkter som sdljs av Bolaget kan leda till produktansvarskrav, garantiansvar och
forsakringsdrenden

Om det féreligger fel i produkter som Bolaget sdljer, eller om Bolagets produkter orsakar eller ér inblandade i
person- eller sakskada, foreligger risk for att garanti- skadesténds- eller andra kray, inklusive krav grundade
pd& produktansvar, riktas mot Bolaget. Bolaget utfor inga sdrskilda tester av de varor som Bolaget koper
av leverantérer. Produktansvarskrav eller garantiansprék kan medféra att Bolaget blir ersattningsskyldigt,
tvingas begrdansa forsaljningen tvingas eller forandra i produktsortiment. S&dana krav skulle kunna ha en
betydande negativ pdverkan pd& Bolagets renommé, verksamhet, finansiella stdlining och resultat. Det
finns en risk att krav som Bolaget inte kan géras gdllande gentemot Bolagets leverantérer samt att kravet
overstiger vid var tid gdllande forsakringsbelopp i Bolagets forsakringar, vilka séledes inte nddvandigtvis
behover ge ett adekvat skydd i handelse av s&ddana krav. Sddana krav kan ocks& medfora att Bolaget i
framtiden inte kan erhdlla eller uppratthdlla ett forsakringsskydd till fordelaktiga villkor. Eventuella forluster
som inte t&cks av avtalen med leverantorer eller inte omfattas av eller dverstiger forsakringsskyddets grénser
skulle kunna ha en vasentlig negativ p&verkan p& Bolagets verksamhet, finansiella stallning och resultat.

Bolaget ar utsatt for risker kopplade till lagerfaciliteter och logistiklésningar

Buyersclub hanterar en lagerfacilitet i Stockholm och dar séledes beroende av valfungerande och effektiva
lagersystem och logistiklésningar. Bolaget anvénder ett TA-system (transportadmin), dit order- och
adressdata skickas. Systemet bokar sedan leveranser och genererar leveransetiketter. Skulle det uppstd
avbrott i dessa system, exempelvis p& grund av fel i programvaran, felaktiga programuppdateringar,
sabotage, fysiska skador pé Bolagets lagerfaciliteter eller andra hdndelser skulle detta forsamra, eller i
varsta fall omajliggoéra, Bolagets forméaga att leverera bestallda produkter i tid och pd sikt skada Bolagets
rykte. Vidare finns en risk att Bolaget felkalkylerar sin lagerkapacitet, vilket skulle innebdra férsenade
leveranser till slutkonsument och dkade kostnader fér Bolaget.

Covid-19-pandemin har inneburit och kan fortsdtta innebdra stérningar i leveranskedjan och pé& andra
satt paverka Bolagets verksamhet negativt

Under forsta kvartalet 2020 brot Covid-19-pandemin ut globalt. Den 3 februari 2022 hemstallde
Folkhalsomyndigheten till den svenska regeringen att Covid-19 ska upphéra att vara en allmén- och
samhallsfarlig sjukdom. Det gdér dock inte att helt sdkerstdlla att en eventuell framtida smittspridning inte
skulle kunna uppsté igen, vilket i sddana fall skulle kunna péverka Bolagets verksamhet. Exempelvis skulle
Bolaget kunna péverkas i form av externa leverantorers kapacitet och forméga att leverera produkter for att
mota Bolagets kundefterfrégan, eller i form av hdjda leveranskostnader. Mot bakgrund av detta fortsatter
Bolaget att kontinuerligt bevaka utvecklingen av pandemin och utvarderar i vilken utstrackning den péverkar
Bolagets verksamhet. Konsumenters konsumtionsbeteenden kan ocksé fordndras till foljd av eventuella
inféranden av nya restriktioner, politiska beslut eller andra h&ndelser (till exempel konjunkturnedgéng) till
foljid av Covid-19-pandemin. Aven borttagande samt avsaknad av restriktioner kan komma att péverka
konsumentbeteenden.

Exponering mot leverantérer av betaltjdnster

Buyersclub ar i dagslaget exponerat mot diverse betalleverantdrer som Bolaget samarbetar med for
hantering av kundbetalningar, som en del av den ordinarie verksamheten. Bolaget har dven flertalet
autogiromandat pd registrerade prenumeranter. Det foreligger en risk att dessa externa leverantorer
forandrar sina arbetsmetoder, justerar sina regelverk eller forandrar sina villkor, vilket skulle kunna péverka
Bolagets verksamhet negativt. Det foreligger ockséd risk att en eller flera av dessa externa leverantérer
avslutar sina samarbeten med Bolaget. Detta skulle i sddana fall kunna pd&verka Bolagets I6pande
verksamhet i from av att mojligheten att ta betalt av kunder férsv@ras eller omojliggors, vilket skulle péverka
verksamhet, framtidsutsikter och resultat negativt.
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Nyckelinformation om vardepapperen
Vardepapprens viktigaste egenskaper

Vdardepapper som erbjuds
Aktier i Sweden Buyersclub AB, organisationsnummer 559016-7838 och ISIN: SE0015660287. Aktierna dar
denominerade i SEK.

Totalt antal aktier i Bolaget

Fore fullfdljandet av erbjudandet till allménheten i Sverige och vissa institutionella investerare i Sverige
och eventuellt i utlandet samt upptagande till handel p& Nasdag First North Growth Market av Bolagets
aktier ("Erbjudandet”), kommer Bolagets aktiekapital uppgé till 505 627,10 SEK férdelat pd 4 596 610 aktier.
Aktierna a@r denominerade i SEK, vardera med ett kvotvarde om 0,11 SEK.

Rattigheter som sammanhé&nger med vardepappren

Varje aktie i Bolaget berattigar aktiedgaren till en (1) rést vid bolagsstdmma i Bolaget. Varje aktiedgare
har ratt att rosta for samtliga aktier som aktiedgaren innehar i Bolaget. Om Bolaget emitterar nya aktier,
teckningsoptioner eller konvertibler vid en kontantemission eller en kvittningsemission ska aktiedgarna
som huvudregel ha féretradesratt vid emissionen. Bolagsordningen innehdller dock inga bestédmmelser
som begransar Bolagets méjlighet att i enlighet med aktiebolagslagen (2005:551) emittera nya aktier,
teckningsoptioner eller konvertibler med avvikelse fr&n aktiedgarnas foretradesratt.

Samtliga aktier i Bolaget kommer att ha lika ratt till utdelning samt till Bolagets tillgdngar. Bolaget har ett
aktieslag. Samtliga aktiedgare som dr registrerade i den av Euroclear Sweden forda aktieboken pé den av
bolagsstémman beslutade avstdmningsdagen ska ha ratt till utdelning.

Aktierna i Bolaget ar fritt 6verlétbara i enlighet med tillamplig ratt med undantag for lock up-é&taganden
fr&n vissa befintliga aktiedgare i Bolaget under en viss period frdn den forsta dagen for handel med
Bolagets aktier p& Nasdaqg First North Growth Market. De rattigheter som sammanhdnger med de av
Bolaget emitterade aktierna kan endast éndras i enlighet med aktiebolagslagen (2005:551).

Utdelningspolicy

Buyersclub har som strategi att fokusera pa tillvaxt dar genererade vinstmedel kommer att &terinvesteras
i verksamheten. Mot den bakgrunden forvantas Bolaget inte Idmna ndgon utdelning under de narmast
féljande dren, men pd& langre sikt kan aktieutdelning bli aktuell.

Var kommer vardepappren att handlas?

Upptagande till handel

Styrelsen i Buyersclub avser att anséka om upptagande till handel av Bolagets aktier p& den multilaterala
handelsplattformen Nasdag First North Growth Market. Nasdag First North Growth Market dr inte en reglerad
marknad.

Den 17 maj 2022 beslét Nasdaqg att Bolaget uppfyller gallande noteringskrav. Nasdag kommer att god-
kédnna en ansdkan om upptagande av Bolagets aktier under forutsattningen att vissa villkor uppfylls,
daribland att Bolaget inkommer med en sddan ansdkan och att spridningskravet for Bolagets aktier ar
uppfyllt senast forsta dag for handel. Forsta dag for handel forvantas vara den 20 juni 2022. Bolagets aktie
kommer att handlas under kortnamn BUY.
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Vilka nyckelrisker ar specifika for vardepappren?

Huvudsakliga risker relaterade till vardepapperen
Huvudsakliga risker relaterade till Erbjudandet och Bolagets aktier omfattar:

Aktiekursens utveckling

En investering i Bolaget ar férknippad med risk. Det finns inga garantier for att aktiekursen kommer att ha
en positiv utveckling. Aktiemarknaden kan generellt gé& ned av olika orsaker s&som rantehdjningar, politiska
utspel, valutakursforéndringar och samre konjunkturella forutsattningar, vilka Bolaget saknar mojlighet att
pdverka. Aktiemarknaden praglas dven till stor del av psykologiska faktorer. Bolagets aktie kan péverkas pé&
samma satt som alla andra aktier av dessa faktorer, vilka till sin natur ménga gdnger kan vara problematiska
for aktiedgare att forutse och skydda sig mot. Det finns ocksd risk for att Bolagets aktiekurs i framtiden
kan komma fluktuera kraftigt, bland annat till féljd av deldrsmdassiga resultatvariationer, den allmdnna
konjunkturen och forandringar i kapitalmarknadens intresse for Bolaget. Darutdver kan aktiemarknaden
i allmanhet reagera med extrema kurs- och volymfluktuationer som inte alltid &r relaterade till eller
proportionerliga i forhallande till det operativa utfallet hos enskilda bolag.

Varderingsrisk

Bolagets agare och styrelse har infor forest&ende notering som grund for prissattningen tillampat ett antal
overvaganden i syfte att finna en rimlig och intressant vardering av Bolaget. Gangse varderingsprinciper
som tilldmpas vid vardering av verksamheter utan lédngre omsdttnings- och vinsthistorik ar till sin natur
spekulativa och osdkra. D& organiserad handel i Bolagets aktie dnnu inte inletts saknas indikationer p&
marknadens vardering av Bolaget. Felbeddmningar kring prissattningen kan darfoér inte uteslutas, vilket
innebar en risk att aktiekursens utveckling efter noteringen tillfalligt eller varaktigt inte kommer att motsvara
aktie-&garnas krav och férvantningar.

Utspadning i samband med framtida emissioner

Bolaget kan i framtiden komma att besluta om nyemission av ytterligare aktier for att anskaffa ytterligare
kapital. Nyemissioner kan &ven komma att riktas till andra investerare én de befintliga aktiedgarna.
Alla sédana ytterligare nyemissioner riskerar att minska det proportionella dgandet och réstandelen for
innehavare av aktier i Bolaget samt vinsten per aktie. En eventuell nyemission riskerar dartill att f& en negativ
effekt pd& aktiernas marknadspris.

Utdelning
Det finns ingen garanti for att Bolaget kommer I&dmna ndgon utdelning i framtiden. Tidpunkten for, och
storleken pd&, eventuella framtida utdelningar forslés av styrelsen och beslutas pd arsstamman.

Férséljning av stérre poster av aktier i Bolaget kan komma att paverka aktiekursen negativt

Kursen foér Bolagets aktier kan sjunka om det sker omfattande forsaljningar av aktier i Bolaget dé& aktierna
kan férvéntas handlas med en relativt l&g likviditet. Forsdljning av stora mangder av Bolagets aktier av
storre dgare samt styrelseledamodter och ledande befattningshavare efter utgéingen av lock-up-perioden,
eller férvantan om en s@dan forsaljning kommer att ske, kan f& kursen for Buyersclubs aktie att sjunka.

Likviditetsbrist

Det &r inte méjligt att férutse det framtida intresset fér Bolagets aktie. Aven om Bolagets aktier blir foremal
for handel kan graden av likviditet i Bolagets aktier variera och dérmed inte alltid vara tillfredsstdllande. Om
en aktiv och likvid handel inte utvecklas kan det f& en negativ effekt pé& aktiernas marknadspris och innebdra
svarigheter att sdlja storre poster inom en kortare tidsperiod utan att priset p& aktien péverkas negativt.

Teckningsdtaganden och teckningsférbindelser
| samband med Erbjudandet har teckningsédtaganden och teckningsforbindelser samlats in frédn bland
annat Richard Bage, Daniel Soussan, Rustan Panday och Dan Castillo till ett belopp om cirka 15 MSEK,
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motsvarande cirka 75 procent av Erbjudandet. Teckningsé@tagandena och teckningsforbindelserna utgor
juridiskt bindande &taganden, men har inte sdkerstdllts via bankgarantier, pantsatta tillgédngar eller
liknande sakerhetsétaganden. Det finns darmed en risk att dessa investerare ej fullfoljer deras &taganden,
vilket skulle p&verka Bolagets mojlighet att genomféra Erbjudandet negativt.

Nyckelinformation om Erbjudandet
P& vilka villkor och enligt vilken tidsplan kan jag investera i detta vardepapper?

Erbjudandets former och villkor

Allmént

Erbjudandet omfattar totalt 2 300 000 nyemitterade aktier som erbjuds av Bolaget. Erbjudandet riktar sig
mot allménheten och institutionella investerare i Sverige. For att tdcka en eventuell dverteckning i samband
med Erbjudandet har styrelsen méjlighet att emittera ytterligare aktier motsvarande cirka 5 MSEK genom en
utdkningsoption ("Utékningsoptionen”).

Erbjudandepris

Priset per aktie i Erbjudande har faststdllts till 8,70 SEK per aktie ("Erbjudandepriset”). Priset har faststallts
av Buyersclub i samrédd med Partner Fondkommission baserat pé& ett antal faktorer, inklusive diskussioner
med ankarinvesterare och vissa institutionella investerare, en jadmférelse med marknadspriset for andra
jamférbara boérsnoterade bolag, en analys av tidigare transaktioner fér bolag inom samma bransch,
rddande marknadsldge samt uppskattningar om Buyersclubs affarsmajligheter och vinstutsikter. Courtage
utgdr inte.

Tidsplan fér Erbjudandet

Anmadélningsperiod 24 maj - 8 juni 2022
Forsta dag for handel i Bolagets aktier 20 juni 2022
Likviddag 13 juni 2022

Utspdadningseffekt

Nyemissionen i Erbjudandet resulterar i en 6kning av antalet aktier i Bolaget med hégst 2 300 000 aktier,
motsvarande en utspddning om hdgst 33 procent. Vid fullt utnyttjande av Utdkningsoptionen dkar antalet
aktier med ytterligare 575 000 aktier, motsvarande en utspddning om ytterligare cirka 8 procent. Den totala
utspdadningseffekten vid full teckning av Erbjudandet och Utdkningsoptionen uppgdr till cirka 38,5 procent.

Transaktionskostnader
Emissionskostnader, inklusive ersattning till rédgivare samt 6vriga transaktionskostnader, forvantas uppgd
till cirka 1,8 MSEK.

Vem ar erbjudaren och/eller den person som ansdker om upptagande till handel?

Erbjudaren

Sweden Buyersclub AB, organisationsnummer 559016-7838, har sitt registrerade séte i Stockholm, Sverige.
Bolaget ar ett svenskt publikt aktiebolag grundat i Sverige enligt svensk lag och Bolaget verksamhet
bedrivs enligt svensk lag. Bolagets verksamhetsform regleras av aktiebolagslagen (2005:551). Bolagets LEI-
kod &r 549300KZUWMXXJO0JIM877.




Varfér uppréattas denna Bolagsbeskrivning?

Motiv och anvéndning av emissionslikvid

Styrelsen och ledningen fér Buyersclub anser att Erbjudandet och noteringen av Bolagets aktier p& Nasdaqg
First North Growth Market &r ett logiskt och viktigt steg i Bolagets framtida utveckling. Erbjudandet kommer
att skapa mojligheter for accelererad tillvéxt i linje med Bolagets strategi, 6ka Bolagets finansiella flexibilitet
och bredda dess agarbas. Dartill férvantas Erbjudandet och noteringen medféra kénnedom om Bolagets
verksamhet samt medfora ett 6kat intresse bland investerare och affarspartners. Utdver detta ges Bolaget
tillgéng till de svenska och institutionella kapitalmarknaderna.

Vidare kommer likviden som tillfors Bolaget att anvandas for framdatriktade affarsmojligheter for att ytterligare
oka Bolagets tillvaxt. Bolaget har under de senaste &ren haft en stark tillvéxt och Bolagets styrelse och
ledning ser fortsatt positivt pd& verksamheten och den underliggande marknaden.

Nettolikviden om cirka 23,2 MSEK vid fulltecknat Erbjudande samt Utékningsoption avses anvéndas till:

. Tacka évriga rérelsekostnader samt utgdra en ekonomisk buffert (cirka 50 procent av emissionslikviden)
. Marknadsféringsaktiviteter (cirka 20 procent av emissionslikviden)

. Vidareutveckling av Bolagets tekniska plattform (cirka 20 procent av emissionslikviden)

. Anstdliningar av nya medarbetare (cirka 10 procent av emissionslikviden)

Om Erbjudandet inte fulltecknas eller déverhuvudtaget genomférs kan det innebdra att Bolaget inte kan
bedriva sin verksamhet och genomféra sina utvecklingsprojekt i enlighet med Bolagets affarsplan. Bolaget
kommer dd& att sdka alternativa finansieringskdallor samt, om nédvandigt for att kunna sdkerstdlla Bolagets
finansiella stallning, se dver och uppdatera den nuvarande affarsplanen, vilket innebdar att verksamhetens
omfattning skulle begransas jamfért med vad som ursprungligen var tankt.

Emissionslikvid
Likviden fr&n Erbjudandet kommer att 6ka Bolagets tillgangliga likviditet med cirka 25 MSEK fore
transaktionskostnader forutsatt att Erbjudandet samt Utdkningsoptionen fulltecknas.

Intressen och intressekonflikter

| samband med Erbjudandet tillhandahdller Partner Fondkommission finansiell r&dgivning och andra
tjanster till Bolaget. For dessa tjanster kommer Partner Fondkommission erhélla sedvanlig ersattning. Partner
Fondkommission har inom ramen for den ordinarie verksamheter, frén tid till annan, tillhandahallit, samt kan
i framtiden tillhandahdlla, olika bank-, finans-, investerings-, kommersiella och andra tjanster till Bolaget.

Teckningsdtaganden och teckningsférbindelser

| samband med Erbjudandet har tecknings&taganden och teckningsforbindelser samlats in frédn Bolagets
styrelse, ledning och anstdllda samt externa investerare till ett belopp om cirka 15 MSEK, motsvarande
cirka 75 procent av Erbjudandet. Tecknings@tagandena och teckningsférbindelserna utgdr juridiskt
bindande &taganden, men har inte sdkerstdllts via bankgarantier, pantsatta tillgéngar eller liknande
sdkerhets&taganden. Det finns ddrmed en risk att dessa investerare ej fullfdljer deras &taganden, vilket
skulle pé&verka Bolagets mojlighet att genomféra Erbjudandet negativt.
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Riskfaktorer

Eninvestering i aktier ar férenad med risker. | detta avsnitt beskrivs de riskfaktorer och viktiga omstandigheter
som Bolaget anser kan vara vasentliga for Bolagets verksamhet, framtidsutsikter, resultat, finansiella
stallning och framtida utveckling. Bolaget kan dock inte garantera att det inte finns ytterligare risker som
per dagen foér Bolagsbeskrivningen inte ar kdnda for Bolaget eller att risker uppstér som per dagen for
Bolagsbeskrivningen inte bedémdes relevanta.

Infor ett eventuellt investeringsbeslut ar det viktigt att noggrant analysera de riskfaktorer som anges i
detta avsnitt. Riskfaktorerna som presenteras nedan dr baserade pé& Bolagets beddmning och tillgénglig
information per dagen for Bolagsbeskrivningen. De riskfaktorer som per dagen fér Bolagsbeskrivningen
beddms vara mest vasentliga presenteras forst inom varje kategori medan riskfaktorerna ddarefter
presenteras utan sdrskild rangordning. Belopp inom parentes avser motsvarande belopp under foregédende
period.

Risker hanférliga till verksamheten och branschen

Bolaget riskerar att aldrig uppnd I6nsamhet

Bolaget har sedan dess bildande aldrig g&tt med vinst och det finns en risk att Bolaget inte goér det
framgent. Bolagets redovisade ett resultat for rakenskapséret som slutade 31 december 2021 om cirka
74 MSEK. Bolaget har prioriterat tillvaxt framfor 16nsamhet och har inte kunnat finansiera verksamheten
med det egna kassaflédet. Darav har Bolaget varit beroende av extern finansiering, framfor allt frén dess
aktiedgare. Bolaget beddmer att de viktigaste faktorerna for att uppnd lénsamhet ar kopplat till hogre
medlemsintdkter, 6ka det genomsnittliga vardet av varje kundkorg och 6ka intakterna frén icke-medlemmar,
samt 6ka antalet icke-medlemmar och medlemmar. Det ar mojligt att det kommer att ta léng tid att uppnd
l6nsamhet om Bolaget fortsatter att prioritera tillvaxtinitiativ. Detta kan vidare komma att innebdra att
Bolagets skulder 6kar for att finansiera verksamheten.

Nyckelpersoner och kvalificerad personal

Buyersclub hade per datumet fér denna bolagsbeskrivning 15 anstallda och 4 konsulter. Bolagets framgéng
bygger pd, och d&r beroende av, befintiga medarbetares, i synnerhet ledningens, kunskap, erfarenhet
och kreativitet samt att i framtiden kunna rekrytera och behdlla nyckelpersoner. For rakenskapsdret som
avslutades 31 december 2021 uppgick Bolagets personalkostnader till cirka 5,4 MSEK. Personer med hog
kompetens ar hogt eftertraktade och Buyersclub kan tvingas &dra sig kade kostnader for att rekrytera
och behélla s&dana personer. Om Bolaget inte lyckas rekrytera och behélla kvalificerad personal kan det
komma att bli svart att fullfoljo Bolagets affdrsstrategi. Det skulle dven vara till Bolagets nackdel om négra
av dessa nyckelpersoner beslutade sig for att starta konkurrerande verksamhet. Det finns en risk att Bolaget
inte kommer att kunna attrahera eller behdlla kvalificerad personal pa tillfredstallande villkor. Detta skulle i
s&dana fall kunna péverka Bolagets verksamhet, framtidsutsikter och resultat negativt.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som I&g. Bolaget beddmer att risken, om den
forverkligas, skulle kunna ha en hég negativ inverkan pé& Bolagets omsattning och dérmed Bolagets resultat.

Det ar av vikt for Bolaget att det finns ett varierat leverantérsutbud som kan erbjuda olika produkter till
attraktiva priser

Bolaget beddmer att Bolaget inte dr beroende av ndgon sdrskild underleverantor eftersom Bolagets inkdp
baseras pd vid var tid gdllande produktutbud och priser hos flera olika underleverantérer. For att kunna
erbjuda attraktiva priser for Bolagets medlemmar och kunder ar det dock av vikt for Bolaget att den totala
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mixen av underleverantorers utbud och priser, samt det totala antalet leverantérer som vill gora affdrer med
Bolaget, ar tillrackligt hogt och varierat for att Bolaget i sin tur ska kunna erbjuda sina kunder ett varierat
produktsortiment till attraktiva priser. Utbudet av underleverantérer som vill géra affdrer med Bolaget kan
variera éver tid och underleverantérer kan vdlja att avsluta eller begransa Bolagets mojligheter att képa in
produkter eller andra villkoren fér inkdp av produkter pd ett for Buyersclub ofdrdelaktigt satt. Vidare kan en
leverantdr upphora att leverera sina produkter till Bolaget till foljd av olyckshdndelser, insolvens, konkurs och
avtal med Bolagets konkurrenter som omojliggor eller forhindrar leverantéren frén att leverera till Bolaget.
Det finns vidare en risk for att en eller flera leverantérer hojer sina priser till en prisnivé som Bolaget inte kan
overfora till sina kunder, vilket skulle kunna ha en negativ péverkan p& Bolagets konkurrensmdssighet och
marginalerna pd sdélda produkter.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som I&g. Bolaget beddmer att risken, om den
forverkligas, skulle kunna ha en hég negativ inverkan pé& Bolagets omsattning och dérmed Bolagets resultat.

Handelser som pdverkar leveransers tillférlitlighet kan inverka negativt pé& Bolagets verksamhet

Bolagets verksamhet ar beroende av att leverantorer tillhandahdller produkter som motsvarar Bolagets
kvalitetskrav, i tillrdcklig omfattning, och till godtagbara kostnader och tid. Eventuell péverkan pé
Bolagets distributionskedja i form av stérningar av leveranser, exempelvis i form av l&nga ledtider eller
komponentbrister, kan forsvéra Bolagets verksamhet. Exempelvis skulle komponentbrister hos leverantorer
kunna medfora att leveranser till Bolaget forsenas eller méste avbrytas. Formagan att képa in en tillrdcklig
volym av produkter i ratt tid till konkurrenskraftiga priser kan pdéverkas negativt till folid av en eventuell
forsamring av relationen med leverantorer eller om leverantérerna inte kan uppfylla de krav Bolaget
staller. Vidare kan leveransstérningar uppstd som ett resultat av problem med leverantorers verksamhet,
finansiella eller arbetsrattsliga problem, kvalitet och produktsdkerhetsfrégor, tillgéng till rdmaterial, dkade
produktionskostnader eller politisk instabilitet. Vidare kan leveranser pdverkas av politiska beslut och
omvarldshandelser som paverkar leveranser generellt, till exempel séisom har skett avseende det strandade
fartyget som stoppade genomfart i Suez-kanelen, Covid-19-pandemin och geopolitiska hdndelser sésom
Ukraina/Ryssland-konflikten. Férekomsten av en eller flera ovanst&ende handelser skulle ha en negativ
pdverkan p& Bolagets verksamhet, finansiella stallning och resultat.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som I&g. Bolaget beddmer att risken, om den
forverkligas, skulle kunna ha en medelhdg negativ inverkan pé Bolagets omsdaittning och darmed Bolagets resultat.

Forandringar i marknadsféringskanalers ersattningsmodeller

Bolagets marknadsforingsstrategi ar att 6ka sin prenumerantbas genom att investera i att varva nya
prenumeranter genom digitala marknadsfoéringskanaler, sé& kallad konverteringsmarknadsféring. Vidare
fokuseras Bolagets marknadsforing till att 6ka varumdarkeskannedomen om Bolaget generellt for att 6ka
andelen betalande kunder som inte nédvandigtvis dr eller blir prenumeranter. | sin marknadsféring forlitar sig
Bolaget p& andra aktérer for marknadsféring av Bolaget, dess produkter och erbjudande. For rakenskapsdret
som avslutades 31 december 2021 investerade Bolaget cirka 7 MSEK i marknadsforingsaktiviteter.

Om marknadsféringskanalerna som Bolaget utnyttjar skulle dndra prissdttningsmetod finns en risk for att
Bolagets kostnader fér marknadsforing skulle 6ka. Marknadsféringskanalerna kan ocksé hoja priset for sina
tjénster vilket i motsvarande man skulle péverka Bolagets kostnader for att varva kunder och de totala
marknadsféringskostnaderna. En s&dan utveckling skulle édven kunna leda till att Bolaget behdver minska
det totala antalet marknadsforingsaktiviteter, vilket i sin tur skulle kunna f& en negativ inverkan pé& antalet
nya kunder.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som l&g. Bolaget beddmer att risken, om
den forverkligas, skulle kunna ha en medelhdg negativ inverkan pé& Bolagets omsdattning och darmed
Bolagets resultat.




RISKFAKTORER

Certifikat och tillsténd

For forsaljning av vissa reglerade produkter som Buyersclub erbjuder krdvs tillstéind eller godkdnnanden.
Exempel p& dessa produkter ar snus. For att f& tillhandahdlla tobaksvaror till konsumenter i Sverige mdste
detaljhandlare ansdka om tillst&dnd frén kommunen. Om férsdljningen av tobaksvaror bryter mot villkoren
for tillsténdet kan kommunen och, sdvitt avser exemplet med snus, Polismyndigheten i sin tillsyn meddela
foreldgganden eller forbud. Det finns en risk att relevanta tillstdndsmyndigheter kan komma att stalla
strdngare krav pd& bolag for att de ska erhdlla nya eller behdlla befintliga tillsténd. Det kan medféra att
Bolaget mdaste dgna tid och eventuellt Gven ekonomiska medel &t att behdlla sina tillstdnd. Om Bolaget
framgent inleder forsdljning av andra reglerade varor kan denna risk accentueras. Skulle premisserna
for erhdllande av tillsténd forandras eller om tillstdnd skulle dras in skulle detta kunna péverka Bolagets
forsaljning negativt.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som I&g. Bolaget beddémer att risken,
om den forverkligas, skulle kunna ha en &g negativ pdverkan pd Bolagets omsdattning, och darmed
Bolagets resultat.

Bristande kontroll av leverantérer

Buyersclub verkar for att Bolagets leverantorer ska folja tillampliga lagar och foreskrifter. Det foreligger dock
en risk att Buyersclubs egen efterlevnad av tilldmpliga lagar och foreskrifter péverkas om leverantérerna inte
foljer tillampliga lagar och foreskrifter. Vidare finns en risk att Buyersclub ovetande agerar &terférsdljare av
produkter fran en leverantdr som vid produktion av en viss produkt inte erhdllit nddvandiga godkdnnanden
for forsaljning av produkten, till exempel fréin det relevanta varumdrket. Detta kan leda till att Buyersclub dras
in i rattsprocesser, samt utredningar och potentiella sanktioner frén berérda myndigheter och att Bolaget
tvingas uppsdka nya leverantorer. Bolaget har begrénsad insyn i hur leverantérer bedriver sin verksamhet
eller efterlever tillampliga regler. Om en leverantor i sin tur anvénder underleverantérer har Bolaget normalt
an mer begrénsad insyn i hur underleverantérerna bedriver sin verksamhet. Om Bolagets leverantorer eller
deras underleverantérer agerar pd ett oetiskt satt vad avser produktion, tillverkning, marknadsforing eller
i dvrigt, kan det i forlangningen pdverka Bolagets anseende negativt. Bolaget har ingen sarskild Code of
Conduct etablerad och Bolaget gér inte heller n&gra regeloundna kontroller av till exempel arbetsmiljo och —
villkor hos Bolagets leverantérer. Skulle dessa risker materialiseras kan Bolaget kan tvingas avsluta befintliga
leverantorsavtal. Arbetet med att ersatta leverantérer kan vara tidskrévande. Det kan innebdra att produkter
kan bli otillgangliga under viss tid, vilket skulle kunna f& en negativ inverkan pé& Bolagets produktutbud.
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Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som medelhdg. Bolaget beddmer att risken,
om den forverkligas, skulle kunna ha en mindre negativ inverkan p& Bolagets omsdattning och ddrmed
Bolagets resultat.

Konkurrens

Buyersclub verkar inom e-handelsbranschen, vilken d@r utsatt for en hég nivé av konkurrens. Bolagets
framtida konkurrensmojligheter ar beroende av formégan att standigt ligga i framkant och snabbt reagera
pd& nya marknadsbehov. Bolaget konkurrerar med ett antal starka féretag som kan ha battre forutsattningar
(resursmdassigt och i 6vrigt) att till exempel ha en aggressiv pris- eller marknadsféringsstrategi fér att ta
marknadsandelar. Trots att Bolaget eventuellt kan erbjuda bdattre eller jamforbara villkor i forhallande
till sina konkurrenter kan Bolagets marknadsandelar minska om konkurrenter lyckas attrahera fler kunder
genom marknadsféring. Bolaget kan i framtiden dven behdva justera priser p& medlemskap och erbjudna
produkter for att anpassa sig till externa faktorer, exempelvis pé& grund av 6kad konkurrens. Om konkurrensen
skulle intensifieras finns en risk att Bolagets kostnader ékar (eller marginaler minskar) i sédan utstréickning
att det inte ar I16nsamt att bedriva verksamheten vidare, om inte antalet prenumeranter dkar i tillrackligt
hog utstrackning. Vidare finns en risk att konkurrens uppstdr frén tillverkarna av de produkter som Bolaget
erbjuder, som sjdlva kan boérja sdlja produkterna. Detta skulle féormodligen kunna goras till I&ga priser
eftersom antalet mellanhdnder skulle minska. En 6kad konkurrens frdn andra aktérer p& den marknad dar
Bolaget ar verksamt kan komma att p&verka Bolagets verksamhet och resultat negativt.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som medelhdg. Bolaget beddmer att risken,
om den forverkligas, skulle kunna ha en hog negativ pdverkan pé& Bolagets omsdttning, och darmed
Bolagets resultat.

Férméga att hantera tillvéxt

Mellan rakenskapsaren som avslutades 31 december 2021 och 2020 véxte Buyersclubs nettoomsattning frén
cirka 17,5 MSEK till cirka 28,6 MSEK. Bolaget planerar att fortsatta sin expansion av verksamheten ytterligare
framover. | takt med att organisationen vaxer behdver effektiva planerings- och ledningsprocesser utvecklas.
En plotslig kraftig efterfrédgan pé flertalet eller enskilda produkter eller produktgrupper som Bolaget erbjuder
skulle kunna ske, n&dgot som pd& kort sikt skulle kréva en omfattande verksamhetsexpansion, primart genom
o6kade krav pé& Bolagets ledning och personalstyrka samt de interna system och processer som Bolaget
utvecklat och anvander sig av. Det kan vara svart att berékna hur mycket personalstyrkan méste utékas vid
en verksamhetsexpansion och det finns en risk att Bolaget dverskattar behovet av personal med foljd att
Bolagets personalkostnader dkar oproportionerligt mycket. En expansion skulle ocksé kunna medfoéra risker
for stoérningar i Bolagets lagerhdéliningssystem vilket kan leda till fordréjda leveranser ut till slutkund. En kraftigt
okad efterfrdgan pd en eller flera produkter kan leda till svérigheter med att planera framtida inkdp for
lagerhé&lining. En 6kad efterfrédgan kan vara tillfallig och det finns en risk for att Bolaget gor inkdp som senare
inte lyckas sdljas. En eventuell anpassning av den operationella och finansiella kapaciteten i Bolaget utifréin
den nya situationen skulle ocksé kunna behéva genomforas. Om Bolaget misslyckas med att hantera denna
anpassning, eller att kostnader kopplade till tillvaxten inte kontrolleras p& ett effektivt och tillfredstallande
satt foreligger risk att det medfor negativa konsekvenser for verksamheten och l[6nsamheten.

Bolaget beddmer sannolikheten for riskens forekomst som 1&g. Bolaget beddmer att risken, om den skulle
forverkligas, skulle ha en medelhdg negativ péverkan pé Bolagets verksamhet.

Forsdljning av Bolagets produkter &r beroende av en fungerande IT-infrastruktur

Buyersclubs forlitar sig pd tillgangligheten och funktionaliteten avseende Bolagets [T-infrastruktur,
inklusive dess webshop. Bolaget antar att Bolaget dven kommer att behdva goéra fortsatta investeringar
for att utveckla plattform, inklusive Bolagets hemsida, affarssystem, system for forsaljning, kundhantering,
ekonomi och redovisning, marknadsfoéring, inkdp, lager-administration och online-forsaljning. IT-systemen
och Bolagets framgéng att implementera nya system och uppgraderingar péverkar bland annat Bolagets
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mojlighet att genomfora framtida forsdljning till sina kunder, bedriva leveranstjénster och tillhandahdlla
I6sningar till sina kunder, férvalta lagret och kundfordringarna samt képa, sdlja, leverera och fakturera
produkter effektivt och i ratt tid. IT-systemen dr dessutom nédvandiga for att kontrollera kostnader samtidigt
som verksamheten vaxer. Vidare dr Buyersclubs IT-system sérbart for avbrott som ligger utanfoér Bolagets
kontroll s&som exempelvis, sabotage, phishing, datorvirus och dylika skadliga attacker.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som medelhdg. Bolaget beddmer att
risken, om den forverkligas, skulle kunna ha en hég negativ inverkan pd& Bolagets omsattning och darmed
Bolagets resultat.

Risker kopplade till 6kade kundreturer

Bolaget ar exponerat mot en dkad grad av kundreturer. Onlineforsdljning genererar vanligtvis en relativt hog
returgrad, men returgraderna varierar frén land till land beroende pé& konsumentbeteende inom e-handel,
och mognare kundgrupper pdévisar typiskt sett hdgre returgrader.

Bolagets returgrad uppgér per dagen fér Bolagsbeskrivningen till cirka 3 procent totalt éver hela sortimentet.
Bolaget bedémer denna returgrad som hanterbar. | samband med att Bolaget utdkar sortimentet tas retur-
och reklamationsrisker i beaktning och utbudet styrs utefter riskbedomningar for att hélla en &g returgrad.
Exempelvis har Bolaget en aktiv avdelning for &terforsaljning av returer och andra icke kompletta varor. For
det fall Bolaget misslyckas med att hantera och méta kunders férvantningar pd képta produkter, eller om
returgraden dkar av andra anledningar, s&som férandringar i kundbeteenden eller missbruk av Bolagets
returpolicy, kan det 6ka Bolagets kostnader och resultera i forlust av befintliga eller potentiella kunder.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intréffa som I&g. Bolaget beddmer att risken, om
den forverkligas, skulle kunna ha en mindre negativ inverkan p& Bolagets omsattning och darmed Bolagets
resultat.

Fel avseende produkter som sdljs av Bolaget kan leda till produktansvarskrav, garantiansvar och
forsakringsarenden

Om det foreligger fel i produkter som Bolaget sdljer, eller om Bolagets produkter orsakar eller ar inblandade i
person- eller sakskada, foreligger risk for att garanti- skadesténds- eller andra kray, inklusive krav grundade
pd& produktansvar, riktas mot Bolaget. Bolaget utfor inga sdrskilda tester av de varor som Bolaget képer ni.
Produktansvarskrav eller garantiansprdk kan medféra att Bolaget blir ersattningsskyldigt, tvingas begrénsa
forsaljningen eller genomféra andringar i utbudet av Bolagets produktsortiment. S&dana krav skulle kunna
ha en betydande negativ pé&verkan pd Bolagets renommé, verksamhet, finansiella stallning och resultat. Det
kan handa att krav som framstdlls inte kan goéras gallande gentemot Bolagets leverantérer samt att kravet
overstiger vid var tid gdllande forsakringsbelopp i Bolagets forsakringar, vilka séledes inte nddvandigtvis
behover ge ett adekvat skydd i handelse av s&ddana krav. Sddana krav kan ocks& medfora att Bolaget i
framtiden inte kan erhdlla eller uppratthdélla ett forsakringsskydd till fordelaktiga villkor. Eventuella forluster
som inte tacks av avtalen med leverantorer eller inte omfattas av eller dverstiger forsdkringsskyddets grénser
skulle kunna ha en vasentlig negativ p&verkan p& Bolagets verksamhet, finansiella stallning och resultat.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som Idg. Den potentiella skadan vid eventuellt
ansvar beddms kunna medféra en medelhdg negativ inverkan pd Bolagets resultat.

Bolaget ar utsatt for risker kopplade till lagerfaciliteter och logistiklésningar

Buyersclub hanterar en lagerfacilitet i Stockholm och dr séledes beroende av valfungerande och effektiva
lagersystem och logistiklésningar. Bolaget anvénder ett TA-system (transportadmin), dit order- och
adressdata skickas. Systemet bokar sedan leveranser och genererar leveransetiketter. Skulle det uppstd
avbrott i dessa system, exempelvis p& grund av fel i programvaran, felaktiga programuppdateringar,
sabotage, fysiska skador pé& Bolagets lagerfaciliteter eller andra hdndelser skulle detta forsamra, eller i
varsta fall omojliggoéra, Bolagets forméga att leverera bestallda produkter i tid och pd sikt skada Bolagets
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rykte. Vidare finns en risk att Bolaget felkalkylerar sin lagerkapacitet, vilket skulle innebdra férsenade
leveranser till slutkonsument och 6kade kostnader for Bolaget.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som Idg. Den potentiella skadan vid eventuellt
ansvar beddéms kunna medféra en medelhdg negativ inverkan pd Bolagets resultat.

Covid-19-pandemin har inneburit och kan fortsétta innebéra stérningar i leveranskedjan och pé& andra
satt p&verka Bolagets verksamhet negativt

Under forsta kvartalet 2020 brét Covid-19-pandemin ut globalt. Den 3 februari 2022 hemstdllde
Folkhalsomyndigheten till den svenska regeringen att Covid-19 ska upphéra att vara en allmdn- och
samhallsfarlig sjukdom. Det gdér dock inte att helt sdkerstdlla att en eventuell framtida smittspridning inte
skulle kunna uppsté igen, vilket i sddana fall skulle kunna péverka Bolagets verksamhet. Exempelvis skulle
Bolaget kunna pdaverkas i form av externa leverantorers kapacitet och féorméga att leverera produkter for att
mota Bolagets kundefterfréigan, eller i form av hdjda leveranskostnader. Mot bakgrund av detta fortsatter
Bolaget att kontinuerligt bevaka utvecklingen av pandemin och utvarderar i vilken utstréickning den péverkar
Bolagets verksamhet. Konsumenters konsumtionsbeteenden kan ocksé fordndras till foljd av eventuella
inféranden av nya restriktioner, politiska beslut eller andra héandelser (till exempel konjunkturnedgéng) till
féljid av Covid-19-pandemin. Aven borttagande samt avsaknad av restriktioner kan komma att péverka
konsumentbeteenden.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som Idg. Den potentiella skadan vid eventuellt
ansvar beddéms kunna medféra en mindre negativ inverkan pé Bolagets resultat.

Exponering mot leverantérer av betaltjanster

Buyersclub &r i dagslaget exponerat mot diverse betalleverantérer som Bolaget samarbetar med for
hantering av kundbetalningar, som en del av den ordinarie verksamheten. Bolaget har dven flertalet
autogiromandat pd registrerade prenumeranter. Det foreligger en risk att dessa externa leverantorer
férandrar sina arbetsmetoder, justerar sina regelverk eller féréandrar sina villkor, vilket skulle kunna péverka
Bolagets verksamhet negativt. Det foreligger ocksé risk att en eller flera av dessa externa leverantorer
avslutar sina samarbeten med Bolaget. Detta skulle i sddana fall kunna pdéverka Bolagets I6pande
verksamhet i from av att mojligheten att ta betalt av kunder férsvéras eller omojliggors, vilket skulle péverka
verksamhet, framtidsutsikter och resultat negativt.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som I&g. Bolaget beddmer att risken, om den

forverkligas, skulle kunna ha en stor negativ inverkan pé& Bolagets resultat.
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Regulatoriska risker

Bolaget hanterar personuppgifter kopplat till deras kunder och det finns risker kopplat till sédan hantering
Som en del av Bolagets verksamhet samlar Buyersclub in och behandlar personuppgifter frédn kunder
bestdende av, bland annat, namn, e-postadress och telefonnummer. Bolaget ar séledes skyldiga att folja
och uppfylla tillampliga lagar kopplade till dataskydd. Bolagets verksamhet omfattas av Europaparlamentet
och R&dets Férordning EU (2016/679) ("GDPR"). Trots att Bolaget vidtagit &tgarder fér att férhindra
overtradelser mot regelverket kan dessa atgdarder visa sig vara otillrackliga eller missriktade. Vidare finns en
risk att Bolagets interna rutiner fér hantering av personuppgifter inte beaktas av till exempel anstallda eller
att misstag begds. Behorig tillsynsmyndighet kan vid en eventuell tillsyn komma att besluta att Bolaget inte
uppfyller kraven enligt GDPR. Overtrédelser av GDPR kan leda till stora sanktionsavgifter samt vara skadligt
ur ett anseendeperspektiv.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som I&g. Bolaget beddmer att risken, om den
forverkligas, skulle kunna ha en medelhdg negativ inverkan pé Bolagets omsattning och ddrmed Bolagets
resultat.

Andrade lagar som péverkar Bolagets verksamhet kan medféra ékade kostnader for regelefterlevnad
Bolaget ar exponerat for risken att nya lagar och regler p& séval nationell som internationell nivé infors
som i férlangningen kan &ka Bolagets personalkostnader och kostnader fér regelefterlevnad. Detta
kan relatera till exempelvis nya eller dndrade lagar och regler kopplat till skatt, konsumentskydd eller
personuppgiftshantering. Till exempel foreslds en ny konsumentkdplag trada i kraft 1 maj 2022. Den nya
lagen syftar till att anpassa svensk ratt till tvé EU-direktiv och innebdr bland annat tydligare regler vid
beddmning av fel i digitalt innehaill. Tidsfristen for den omvanda bevisbérdan vid kép av varor, det vill sadga
att sdljaren har ansvar att bevisa att ett fel inte fanns vid kopet, foreslds ocksd forldngas. Den nya lagen,
liksom andra nya lagar och regler, kan medféra att Bolaget mdste skapa nya rutiner for att hantera det
andrade/nya regelverket, vilket kan komma att dka Bolagets kostnadsbas fér regelefterlevnad.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som I&g. Bolaget beddmer att risken, om den
forverkligas, skulle kunna ha en medelhdg negativ inverkan pé Bolagets omsattning och ddrmed Bolagets
resultat.

Finansiella risker

Bolaget har behov av rérelsekapital fér den kommande tolvméanadersperioden och det finns risker kopplat
till Bolagets langsiktiga finansiering och kapitalbehov

Per dagen for Bolagsbeskrivningen beddmer Bolaget att dess rorelsekapitalbehov for den kommande
tolvmdanadersperioden uppgdr till cirka 9 MSEK. Bolagets forméaga att framgdangsrikt erhdlla ytterligare
finansiering p& s@val kort som I&ng sikt beror pd ett flertal faktorer. Dessa faktorer inkluderar, men ar inte
begransade till, Bolagets formaga att med framgdng genomféra sin affdrsplan och i forlangningen uppnd
l6nsamhet, den allmdnna situationen pd finansmarknaderna, Bolagets overgripande kreditvardighet
och dess mojlighet att 6ka sin skuldsattning. Darutdver kan marknadsstérningar eller omvérldsosdkerhet,
till exempel situationer som den geopolitiska oron kopplat till Ukraina/Ryssland-konflikten eller Covid-
19-pandemin, begrénsa den generella tillgéngligheten till kapital och darmed &éven det kapital som kan
visa sig komma att krdvas for att driva Bolagets verksamhet, b&dde pd I&ng och kort sikt. Bolaget kan,
beroende pd forhdllandena dé eventuellt ytterligare kapitalbehov uppstdr, vara tvunget att acceptera
finansieringsarrangemang pé& mindre formanliga villkor, och det finns en risk att nédvandigt kapital inte vid
varje given tidpunkt ar tillgangligt for Bolaget.

Buyersclub beddmer sannolikheten fér att risken skulle intréffa som medelhdg. Bolaget beddmer att risken,
om den forverkligas, skulle kunna ha en medelhég negativ péverkan pé Bolagets resultat.
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Aktierelaterade risker

Aktiekursens utveckling kan falla under teckningskursen i Erbjudandet

En investering i Bolaget ar férknippad med risk. Det finns inga garantier for att aktiekursen kommer att ha
en positiv utveckling. Aktiemarknaden kan generellt gé& ned av olika orsaker s&som rantehsjningar, politiska
utspel, valutakursforéndringar och samre konjunkturella forutsattningar, vilka Bolaget saknar mojlighet att
pdéverka. Aktiemarknaden praglas aven till stor del av psykologiska faktorer. Bolagets aktie kan pé&verkas
pd& samma sdtt som alla andra aktier av dessa faktorer, vilka till sin natur mé&nga génger kan vara svara
for aktiedgare att forutse och skydda sig mot. Det finns ocksa risk for att Bolagets aktiekurs i framtiden
kan komma fluktuera kraftigt, bland annat till féljd av deldrsmdssiga resultatvariationer, den allmdnna
konjunkturen och forandringar i kapitalmarknadens intresse for Bolaget. Darutdver kan aktiemarknaden
i allmanhet reagera med extrema kurs- och volymfluktuationer som inte alltid &r relaterade till eller
proportionerliga i forhallande till det operativa utfallet hos enskilda bolag.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som hog. Bolaget bedémer att risken, om den
forverkligas, skulle kunna ha en hoég negativ inverkan pé& Bolagets investerares kapital.

Varderingsrisk

Bolagets agare och styrelse har infor forest&ende notering som grund for prissattningen tillampat ett antal
overvagandeni syfte att finna en vardering av Bolaget som Bolaget och dess dgare beddmer ar rattvisande
med beaktande av Bolagets historiska utveckling och framtidsutsikter. Gangse vdarderingsprinciper
som tilldmpas vid vardering av verksamheter utan lédngre omsdttnings- och vinsthistorik ar till sin natur
spekulativa och osdkra. Felbeddémningar kring prissattningen kan darfor inte uteslutas, vilket innebdr en risk
att aktiekursens utveckling efter noteringen tillfalligt eller varaktigt inte kommer att motsvara aktiedgarnas
krav eller forvantningar.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som I&g. Bolaget beddmer att risken, om den
forverkligas, skulle kunna ha en hoég negativ inverkan pé& Bolagets investerares kapital.

Utspddning i samband med potentiella framtida emissioner

Bolaget kan i framtiden komma att besluta om nyemission av ytterligare aktier for att anskaffa ytterligare
kapital. Nyemissioner kan &ven komma att riktas till andra investerare én de befintliga aktiedgarna.
Alla sédana ytterligare nyemissioner riskerar att minska det proportionella dgandet och réstandelen for
innehavare av aktier i Bolaget samt vinsten per aktie. En eventuell nyemission riskerar dartill att f& en negativ
effekt pd& aktiernas marknadspris.

Buyersclub beddmer sannolikheten for att risken skulle intraffa som medelhdg. Bolaget beddmer att risken,
om den forverkligas, skulle kunna ha en medelhég negativ inverkan pé Bolagets investerares kapital.

Utdelning

Bolaget har sedan grundandet inte genomfort né&gra utdelningar till aktiedgarna. Det ar ledningens avsikt
att under de ndrmaste dren anvanda genererade vinstmedel till att utveckla Bolagets verksamhet och
befasta dess position p& marknaden. Det ar bolagsstédmman som beslutar om utdelning till aktiedgarna.
Ett beslut om utdelning kan endast verkstallas under férutsattning att det ar forsvarligt med hansyn till
Bolagets konsolideringsbehoy, likviditet och stdllining i évrigt. Det foreligger risk att beslut om utdelning inte
fattas pé flera ér, utan tas forst nar bolagsstdmman beddmer forutsattningarna vara uppfyllda for att ta ett
sa&dant beslut. Mojligheterna fér aktiedgare att erhélla avkastning av en investering i Bolagets aktier bestar
darfor framst i det vardet som skapas genom en 6kande aktiekurs vid en realisation av aktierna. Vidare
har Bolaget &tagit sig vissa restriktioner gdllande utdelningar under befintliga l&neavtal (se avsnittet “Eget
kapital, skulder och annan finansiell information - Ld&n till Almi”), innebdrandes att Bolaget inte far betala
utdelning fram till dess att I&nen har &terbetalats i sin helhet. Bolagets mojligheter att i framtiden betala
utdelning till aktiedgare kan séledes dven begrdansas av befintliga eller nya l&neavtal.




Buyersclub beddmer sannolikheten fér att risken skulle intraffa som hog. Bolaget beddmer att risken, om den
forverkligas, skulle kunna ha en mindre negativ inverkan p& Bolagets investerares kapital.

Férsaljning av stérre poster av aktier i Bolaget kan komma att paverka aktiekursen negativt

Kursen for Bolagets aktier kan sjunka om det sker omfattande forsdljningar av aktier i Bolaget dé& aktierna kan
forvantas handlas med en relativt 1&g likviditet. Styrelseledamoéter, ledande befattningshavare och stérre
aktiedgare har ingdtt lock up-avtal och &tagit sig, med sedvanliga forbehdill, att inte sdlja sina innehav
under en period om 365 dagar i fallet styrelseledaméter och ledande befattningshavare, samt 180 dagar fér
storre aktiedgare. Forsaljning av stora mangder av Bolagets aktier av storre dgare efter utgéngen av lock-
up-perioden, eller férvéntan om en sédan férsaljning kommer att ske, kan f& kursen for Bolaget att sjunka.
For det fall att en aktiedgare som innehar en storre post avyttrar sina aktier kan vardet p& Bolagets aktie
sjunka p& grund av en kedjereaktion av andra aktiedgare som ocksd sdljer sina aktier samtidigt. S&dana
kedjereaktioner behdver inte vara grundande p& materiella férandringar i Bolagets stalining, verksamhet
eller ekonomi.

Handeln i Bolagets aktier kan komma att bli mycket illikvid och vara féremadl fér stora fluktuationer

Det &r inte majligt att férutse det framtida intresset fér Bolagets aktie. Aven om Bolagets aktier blir féremal
for handel kan graden av likviditet i Bolagets aktier variera och dérmed inte alltid vara tillfredsstallande.
Om en aktiv och likvid handel inte utvecklas kan det f& en negativ effekt p& aktiernas marknadspris och
innebdra svarigheter att salja storre poster inom en kortare tidsperiod utan att priset p& aktien pdverkas
negativt. Detta kan dven medfora att avst&ndet mellan kdp- och saljkurser blir mycket stort, med foljd att
avslut i aktien kan leda till kraftiga fluktuationer frén dag till dag.

Tecknings&taganden och teckningsférbindelser

| samband med Erbjudandet har tecknings-&taganden och teckningsforbindelser samlats in frén bland
annat Richard Bage, Daniel Soussan, Rustan Panday och Dan Castillo till ett belopp om cirka 15 MSEK,
motsvarande cirka 75 procent av Erbjudandet. Teckningsdtagandena och teckningsforbindelserna utgor
juridiskt bindande &taganden, men har inte sdkerstdllts via bankgarantier, pantsatta tillgéngar eller
liknande sdkerhets&dtaganden. Det finns ddrmed en risk att dessa investerare ej fullféljer deras dtaganden,
vilket skulle péverka Bolagets mojlighet att genomféra Erbjudandet negativt.




INBJUDAN

Inbjudan till teckning av aktier i Sweden
Buyersclub AB infor listning pd Nasdagq First
North Growth Market

Allmé&nheten i Sverige erbjuds hdrmed, i enlighet med tillémpliga jurisdiktionella begrénsningar samt de
villkor som anges i Bolagsbeskrivningen, att forvarva 2 300 000 nyemitterade aktier i Sweden Buyersclub
AB. Priset per aktie i Erbjudandet &r 8,70 SEK. Priset har faststdllts av Bolagets styrelse i samréd med Partner
Fondkommission AB baserat p& ett antal faktorer, framfor allt diskussioner med investerare, en jamforelse
av marknadspriset for andra jamférbara noterade bolag, rédande marknadslage samt uppskattningar
avseende Bolagets afférsmojligheter och vinstutsikter samt risker kopplade dartill.

Bolaget avser att med stdéd av bemyndigandet fradn &rsstdmman den 27 april 2022 att besluta om en
nyemission av hogst 2 300 000 aktier som kommer att 6ka Bolagets aktiekapital med hogst 253 000 SEK
("Erbjudandet”). Baserat p& Erbjudandepriset motsvarar Erbjudandet en vérdering av Bolaget om cirka 40
MSEK (pre money). Férutsatt att Erbjudandet fulltecknas kommer antalet aktier i Bolaget uppgd till totalt
6 896 610 och aktiekapitalet till 758 627,10 SEK. Utover aktierna i Erbjudandet har Bolagets styrelse, med
stéd av bemyndigandet fr&n bolagstdmman den 27 april 2022 beslutat om mojlighet till ytterligare
emission av hogst 5 002 500 SEK motsvarande hégst 575 000 aktier for det fall Erbjudandet dvertecknas
("Utdkningsoptionen”). Forutsatt att Utdkningsoptionen utnyttjas till fullo omfattar erbjudandet hogst
25 012 500 SEK. Antalet aktier 6kar vid fullt utnyttjande av Utdkningsoptionen frén 6 896 610 aktier till
7 471 610 aktier, och aktiekapitalet dkar frédn 758 62710 SEK till 821 87710 SEK. Anmd&lan om teckning av
aktier i Erbjudandet ska ske under perioden 24 maj - 8 juni 2022. Fér mer information om Erbjudandet se
avsnittet "Villkor och anvisningar”. Erbjudandet och Utdkningsoptionen kommer vid full teckning att tillfora
Bolaget cirka 25 MSEK, fore avdrag for transaktionskostnader som berdknas uppgé till cirka 1,8 MSEK.
Teckningsfoérbindelser och tecknings@taganden har ldmnats till Bolaget motsvarande cirka 75 procent
av Erbjudandet.

Forsta handelsdag pd& Nasdag First North Growth Market berdknas vara den 20 juni 2022.

Styrelsen fér Sweden Buyersclub AB férsckrar att, s vitt styrelsen kénner till, den information som &terges i
Bolagsbeskrivningen &r korrekt och att Bolagsbeskrivningen, sé& vitt styrelsen k&nner till, inte ar foremdl for
ndgra uteldmnanden som kan tjéna for att férvréinga den bild som Bolagsbeskrivningen dmnar ge, och att
all relevant information i protokoll frén styrelsemé&ten, revisionsprotokoll och andra interna dokument ingér i
Bolagsbeskrivningen.

Stockholm den 23 maj 2022
Sweden Buyersclub AB
Styrelsen




Bakgrund och motiv

Sweden BuyersClub AB (buyersclub.se) @r en e-handelsplattform med fokus p& &terkommande
medlemsintdkter som grundades ér 2015.

Under ménga ar har allt fler handlare och konsumenter flyttat ut p& ndtet. Konkurrensen bland e-handlare
tatnar och ett priskrig identifierades av Bolagets grundare. Buyersclub grundandes med dvertygelsen om
att de l&ngsiktiga vinnarna i detta paradigmskifte ar de som kan erbjuda kunderna en effektivare, billigare
och personligare kdpupplevelse pé ett gigantiskt utbud - samtidigt som man skapar en l&dngvarig lojalitet.
Bolaget har under ménga ar byggt en plattform som kan kombinera upplevelsen hos en nischad e-handel
med eget lager och det gransldsa utbudet hos marknadsplatser, samtidigt som smarta bulkinkdp mojliggor
i ménga fall oslagbara priser.

Mycket fokus har dgnats &t att bygga upp en egenutvecklad teknisk plattform. Plattformen utgér navet
i Bolagets verksamhet och dess centrala funktion utgérs av prisoptimering som, bland annat, justerar
priserna p& Bolagets 6ver hundra tusen produkter varje dygn, skoter Bolagets, i stor utstréckning,
automatisersade marknadsféring, bearbetar potentiella kunders konvertering till kdép och nyttjar
algoritmer for att rangordna hur produkter positioneras. Affarsmodellen genererar stora &terkommande
medlemsintdkter som mojliggjorts av plattformens alla vardeerbjudanden. Intdktsmodellen bygger pé
&terkommande medlemsavgifter som ett komplement till den, fér e-handeln, klassiska intéktsmodellen med
kostnadspdslag vilket tillsammans med historisk data dver genomsnittlig kundlivsiangd och kundbortfall
utgdr en grund for férutsagbara intdkter.



http://buyersclub.se

BAKGRUND OCH MOTIV

Bolaget har lagt ett stort fokus pd& att erbjuda en kundupplevelse utéver det vanliga for betalande
medlemmar, ndgot som resulterat i en kraftig tillvaxt i medlemsintdkter. Bolaget beddmer att dess styrka
ar att skapa lojalitet hos sina medlemmarr, vilket bland annat bevisats genom att Bolaget uppndtt en,
for branschen, hog kundnoéjdhet. Bolaget har under perioden mellan 2018 och 2021 haft en genomsnittlig
omsdattningstillvéixt om cirka 60 procent, och en genomsnittlig tillvéxt av &terkommande intdkter om cirka
80 procent under samma period.

| och med den kraftiga tillvaxt som sker p& e-handelsmarknaden i Sverige och Europa, inte minst i
efterdyningarna av Covid-19-pandemin, med nya krav frdn kunderna och nya leveransmojligheter som
vaxer fram ser Buyersclub stor potential i att vidareutveckla det nuvarande erbjudandet.

Bolaget anser att det befintliga rorelsekapitalet inte ar tillréickligt for att tillgodose Bolagets behov av
rorelsekapital under den kommande tolvmd&nadersperioden. Bolaget beddmer att rorelsekapitalunderskottet
uppstdr ndgon géng under juli 2022. Bland annat mot denna bakgrund och fér genomférande av Bolagets
tillvéxt- och expansionsplaner och fér att sdkra ett tillréckligt rorelsekapital for Bolagets fortsatta
verksamhet har Buyersclubs styrelse beslutat att genomféra en nyemission och notering av Bolagets
aktie p& Nasdagq First North Growth Market.

Erbjudandet och noteringen p& Nasdaq First North Growth Market forvantas medfora en forstarkt finansiell
stallning, vilket forbattrar mojligheterna att finansiera Bolagets framtida expansion. | férldngningen innebdr
det ocksd att Bolaget kan utdka nuvarande sortiment och inleda projekt tillsammans med nya leverantorer,
samt approchera nya kundsegment och nya marknader.

En notering pd& Nasdaq First North Growth Market innebdr ocks@ en mojlighet att bredda Bolagets
aktiedgarbas. Som noterat bolag kan Buyersclub synliggéra den tillvéxt som Bolaget stér infor. Vidare
féorvantas en notering p& Nasdaqg First North Growth Market bidra till ett dkat intresse fér Bolaget bland
nya investerare, media, potentiella medarbetare och andra intressenter, vilket beddéms som positivt for
Bolagets utveckling. Noteringen kommer ocksd innebdra en kvalitetsstdmpel gentemot Bolagets kunder,
leverantorer, banker och andra samarbetspartners.

Forutsatt att Erbjudandet och Utdkningsoptionen fulltecknas kommer den totala emissionslikviden uppgé
till 25 MSEK. Transaktionskostnader med anledning av Erbjudandet uppgér till cirka 1,8 MSEK. Likviden som
tillfors Bolaget kommer att anvandas for framétriktade affarsmojligheter for att ytterligare 6ka Bolagets
tillvéxt. Bolaget har under de senaste dren haft en stark tillvéxt och Bolagets styrelse och ledning ser
fortsatt positivt p& verksamheten och den underliggande marknaden.

Nettolikviden om cirka 23,2 MSEK férutsatt att Erbjudandet och Utékningsoptionen fulltecknas avses

anvandas till:

. Att técka 6vriga rérelsekostnader samt utgdra en ekonomisk buffert (cirka 50 procent av
emissionslikviden)

. Marknadsféringsaktiviteter (cirka 20 procent av emissionslikviden)

. Vidareutveckling av Bolagets tekniska plattform (cirka 20 procent av emissionslikviden)

. Anstdliningar av nya medarbetare (cirka 10 procent av emissionslikviden)

Om Erbjudandet inte fulltecknas eller déverhuvudtaget genomfors kan det innebdra att Bolaget inte kan
bedriva sin verksamhet och genomféra sina utvecklingsprojekt i enlighet med Bolagets affdrsplan. Bolaget
kommer dd att soka alternativa finansieringskdllor samt, om nédvandigt for att kunna sdkerstalla Bolagets
finansiella stallning, se 6ver och uppdatera den nuvarande affarsplanen, vilket innebar att verksamhetens
omfattning skulle begransas jamfért med vad som ursprungligen var tankt.
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VD har ordet

For varje &r som gar flyttar allt fler handlare och konsumenter ut
pd& natet. Konkurrensen bland e-handlare tatnar och kunder valjer
prisjamforelsesidor framfér den butiken de en gdang var lojala till.

Vi grundade Buyersclub med 6vertygelsen om att de l&ngsiktiga
vinnarna i detta paradigmskifte &r de som kan erbjuda kunderna en
effektivare, billigare och mer personlig képupplevelse - samtidigt
som man skapar en l&ngvarig lojalitet.

Vi ar en e-handlare och kundklubb ddr prenumeranter for 69 kronor
per manad fér unika erbjudanden, cashback pd sina kdp och fri
frakt. Den hoga kundngjdheten har lett till tiotusentals trogna
prenumeranter som under &r 2021 gav Bolaget Gver 10 MSEK i
férutsdgbara medlemsintakter.

Vi har ndtt hit tack vare vart vardeerbjudande, dar vi lyckats
kombinera upplevelsen hos en nischad e-handel med eget
lager och det granslosa utbudet hos marknadsplatser, samtidigt
som automatiska och smarta bulkinkdp mojliggor, i ménga fall,
oslagbara priser.

Allt detta har mgjliggjorts av den egenutvecklade plattformen,
som har helautomatiserade floden for produktimport, prissattning
och marknadsfoéring, vilket nast intill eliminerar all lagerrisk.

Samtidigt kan kundupplevelsen vara i varldsklass, bland annat
tack vare det avancerade cross-dockning lagret som ger gdster
samt medlemmar en samlad leverans via valfri speditor.

Sedan start har varje &r kdnnetecknats av kraftig tillvaxt i séval
medlemsbas, vérdeerbjudande och omséttning. Ar 2022 &r inget
undantag. Under Q1 vaxte vi omsdattningen med dver 100 procent.

Med flera &rs historik av méatbara KPl:er vet vi att affdrsmodellen
bdde fungerar och ar skalbar. Vi vet ocksé att kostnader inte okar i
relation med omsattning, ddr foregdende ars forbdattrade resultat
ar ett fint kvitto.

Nuvarande emission tar Bolaget till Idnsamhet och mdélet 2025 ar
att n& 300 MSEK i omsattning och 50 MSEK i medlemsintakter.

Valkomna som investerare pd var fortsatta resal

Verkstallande direktor
Emil Henriksson
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Villkor och anvisningar

Erbjudandet

Erbjudandet riktas till allmanheten i Sverige, institutionella investerare samt nuvarande aktiedgare i Bolaget.
Erbjudandet omfattar hégst 2 300 000 nya aktier och vid full teckning kommer Bolaget att tillféras cirka
20 MSEK fére emissionskostnader.

Utékningsoption

Utdver aktierna i Erbjudandet har Bolagets styrelse, med stéd av bemyndigandet frén bolagstdmman den
27 april 2022 beslutat om mojlighet till ytterligare emission av hogst 5 002 500 SEK, motsvarande hogst
575 000 aktier fér det fall Erbjudandet dvertecknas ("Utdkningsoptionen”). Syftet med Utdkningsoptionen
ar att f& en storre agarspridning, battre likviditet i Bolagets aktier, tillgodose visat intresse frén nya
investerare samt tillvarata maojligheten for Bolaget att tillféras ytterligare emissionslikvid. Teckningskursen
ar densamma som den teckningskurs som galler for Erbjudandet.

Teckningskurs

Teckningskursen uppgdr till 8,70 SEK per aktie. Courtage utgdr inte. Teckningskursen dr faststalld av
styrelsen utifrdn tidigare transaktioner samt nyligen noterade jamférelsebolag, rddande marknadsldge och
verksamhetens historiska utveckling. Bolagets vardering (pre-money) av aktievardet uppgdrr till cirka 40 MSEK.

Tillvagagdngssatt vid anmélan

Anmalan gallande teckning av aktier ska omfatta Idgst 1000 aktier, motsvarande 8 700 SEK ddarefter i jamna
poster om 100 aktier. Anmdalan om 6nskan att teckna aktier i Erbjudandet ska ske genom att en korrekt ifylld
anmalningssedel inges till Partner Fondkommission under anmalnings-perioden. Anmdlningssedeln ska vara
Partner Fondkommission tillhanda senast klockan 15:00 den 8 juni 2022. Anmalningssedeln skickas till:

Partner Fondkommission AB
Arende: Sweden Buyersclub
Lilla Nygatan 2

411 09 Goéteborg

E-post: info@partnerfk.se

Anmalningssedeln kan skickas in fysiskt eller elektroniskt. Endast en anmalningssedel per person kommer
att beaktas. | det fall fler an en anmalningssedel inséndes kommer endast den sist mottagna att beaktas.
Ofullstandig eller felaktigt ifylld anmdalningssedel kan komma att [dmnas utan avseende. Inga tillagg eller
andringar fér géras i den p& anmalningssedeln fortryckta texten.

Anmdalningssedeln finns att tillgéd p& Bolagets hemsida www.buyersclub.se och pd Partner Fondkommissions
hemsida www.partnerfk.se. Anmalningssedel kan dven bestallas frén Partner Fondkommission via telefon
(+46 (0)31- 761 22 30) eller e-post (info@partnerfk.se). Anmalningssedeln ska vara Partner Fondkommission
tillhanda senast klockan 15:00 den 8 juni 2022.
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Anmadélningsperiod
Anmalan om teckning av aktier i Erbjudandet ska ske under perioden 24 maj - 8 juni 2022. Styrelsen for
Bolaget ager ratt att forlanga anmalningsperioden. For det fall beslut om forldngning av anmalnings-
perioden fattas, kommer Bolaget informera marknaden om detta senast den 8 juni 2022 genom
pressmeddelande.

Observera att anmdlan ar bindande.

Tilldelningsprincip

Tilldelningen av aktier beslutas av styrelsen i Bolaget i samréd med Partner Fondkommission. Primart syfte
ar att uppnd erforderlig spridning av dgandet for att méta Nasdags spridningskrav och uppnd en
s& god likviditet i aktien som mgjligt. Dartill kan anstdllda i Bolaget, Partner Fondkommissions kunder
samt andra strategiska investerare komma att prioriteras. Tilldelning av aktier &r inte beroende av ndr
under anmdlningsperioden som anmalningssedeln inges. De som lémnat teckningsférbindelser och
tecknings&taganden erhdller full tilldelning i enlighet med deras tecknande belopp.

| haindelse av éverteckning kan tilldelning komma att ske med ett I&gre antal aktier &n anmalningssedeln
avser eller helt utebli.

Besked om tilldelning

Resultatet av Erbjudandet kommer att offentliggdras genom ett pressmeddelande omkring den 9 juni 2022
och finnas tillgangligt p& Bolagets hemsida. Ndr fordelningen av aktier faststallts utsands avrdkningsnotor
utvisande tilldelning av aktier i Bolaget. Detta berdknas ske omkring den 9 juni 2022. De som inte tilldelats
aktier kommer inte att erhdlla ndgon avrdkningsnota eller ndgot meddelande. Den som tecknar genom
férvaltare ska kontakta aktuell forvaltare fér besked om tilldelning.

Betalning av aktier

Tilldelade aktier ska betalas kontant enligt instruktioner p& utskickad avrdkningsnota, dock senast den
13 juni 2022. Observera att det kan krévas att saldot p& det VP-konto/service-konto, den vardepappers-
depd eller det ISK-konto som angivits p& anmalningssedeln motsvarar lagst det belopp som anmdlan
avser for att tilldelning ska erhéllas. | det fall full betalning inte erlagts i tid kan aktier komma att tilldelas
annan eller sdljas. Skulle forsdljningspriset vid s@dan Gverldtelse vara lagre an priset i Erbjudandet kan
mellanskillnaden komma att utkrévas av den som ursprungligen erhéll tilldelningen.

Felaktigt inbetalt belopp kommer att &terbetalas. Ingen rénta kommer att utbetalas for dverskjutande
belopp.

Erhéllande av aktier

Bolaget ar anslutet till Euroclears kontobaserade vardepapperssystem. Efter att betalning for tilldelade
aktier erlagts och registrerats utsénds en VP-avi som visar att aktierna finns tillgdngliga pé& kdéparens VP-
konto. Fér de som p& anmdlningssedeln angivit depd hos bank eller forvaltare sker leverans av aktier till
respektive forvaltare och bokning av aktier p& depd sker enligt forvaltarens egna rutiner.

Ratt till utdelning

De nya aktierna medfdr ratt till vinstutdelning forsta géngen pd den avstdmningsdag for utdelning som
infaller nérmast efter det att nyemissionen har registrerats hos Bolagsverket och aktierna inférts i aktieboken
hos Euroclear.

Bolaget ar ett till Euroclear-anslutet avstédmningsbolag, vilket innebdr att samtliga aktier ar kontoférda av
Euroclear. Adressen till Euroclear &terfinns i avsnittet "Adresser” i Bolagsbeskrivningen.

Listning
Styrelsen for Bolaget har beslutat om att anséka om upptagande till handel av Bolagets aktier p& Nasdaq
First North Growth Market i anslutning till Erbjudandet. Forsta dag for handel pé Nasdagq First North Growth
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Market under kortnamnet BUY berdaknas till omkring den 20 juni, under forutsattning av godkénnande frén
Nasdag.

Utspdadning

De befintliga aktiedgare i Bolaget som inte tecknar aktier i Erbjudandet kommer under aktuella
forutsattningar f& vidkénnas en utspddning av sitt aktieinnehav. Erbjudandet medfér en dkning av antalet
aktier i Bolaget fr&n 4 596 610 aktier till 6 896 610 aktier, motsvarande en utspddning om cirka 33 procent.
Vid fullt utnyttjande av Utdkningsoptionen 6kar antalet aktier frén 6 896 410 aktier till 7 471 610 aktier,
motsvarande en utspadning om ytterligare cirka 8 procent. Den totala utspddningseffekten vid full teckning
av Erbjudandet och Utékningsoptionen uppgdr till cirka 38,5 procent.

Villkor fér fullféljandet av Erbjudandet

Styrelsen foérbehdller sig ratten att &terkalla Erbjudandet givet att styrelsen anser att det dr olampligt att
genomfora Erbjudandet. Erbjudandet ar villkorat av att intresset for Erbjudandet, enligt styrelsens och
Parter Fondkommissions bedoémning, ar tillrackligt stort for att skapa nddvandiga forutsattningar for en
andamdlsenlig handel med aktierna i Buyersclub, samt att Nasdag First Norths spridningskrav uppfylls
genom Erbjudandet. Om Erbjudandet aterkallas kommer detta att offentliggéras via pressmeddelande
senast den 8 juni 2022, vilket dven kommer att vara tillgdngligt p& Bolagets hemsida www.buyersclub.se.

Begrdnsning av Erbjudandet

Observera att till foljd av restriktioner i vardepapperslagstiftningen i Australien, Hongkong, Japan, Kanada,
Nya Zeeland, Sydafrika, USA, Schweiz, Singapore eller i annat land var Erbjudandet kan ses som olagligt
riktas inget erbjudande att teckna aktier till personer eller foretag med registrerad adress i ndgot av dessa
l&énder. Anmd&lan om teckning av aktier i strid med ovanstéende kan komma att anses vara ogiltig.

Viktig information om LEIl och NPID

Enligt Europaparlamentets och rédets direktiv 2014/65/EU av den 15 maj 2014 om marknader fér finansiella
instrument ("MiFID 1I") behoéver alla investerare en global identifieringskod fér att kunna genomféra
vardepapperstransaktioner sedan 2018. Dessa krav medfor att samtliga juridiska personer behdver anséka
om registrering av en LEI-kod (Legal Entity Identifier), och alla fysiska personer behdver ta reda pé sitt NPID-
nummer (Nationellt Personligt ID eller National Client Identifier), fér att kunna férvarva aktier i Erbjudandet.
Observera att det dr investerarens juridiska status som avgér om det krévs en LEI-kod eller ett NPID-nummer
samt att Partner Fondkommission kan vara férhindrad att genomféra transaktioner &t personen i frdga om
ingen LEI-kod eller NPID-nummer (s&som tilldmpligt) tillhandahdaills. Juridiska personer som behéver en LEI-
kod kan vanda sig till nGdgon av de leverantorer som finns p& marknaden. Instruktioner géllande det globala
LEI-systemet &terfinns pd www.gleif.org/en/about-lei/how-to-get-an-lei-find-lei-issuing-organizations.
For fysiska personer som enbart har svenskt medborgarskap bestér NPID-numret av "SE" foljt av personens
personnummer. Om personen i frdga har flera eller n&got annat an svenskt medborgarskap kan NPID-
numret vara ndgon annan typ av nummer.

Den som avser att anmdla intresse for forvarv av aktier inom ramen for Erbjudandet uppmanas att ansdka
om registrering av LEI-kod (juridiska personer) eller ta reda p& sitt NPID-nummer (fysiska personer) snarast
dd denna information méste anges i anmalan.

Information om hantering av personuppgifter

De som forvarvar aktier i Erbjudandet kommer att Idmna personuppgifter till Partner Fondkommission.
Personuppgifter som lamnas till Partner Fondkommission kommer att behandlas i datasystem i den mén
som kravs for att tillhandahdlla tjanster och administrera kundarrangemang. Personuppgifter som har
erhdllits frén andra kallor an Investeraren kan komma att behandlas. Personuppgifter kan ocksé behandlas
i datasystem hos foretag eller organisationer med vilka Partner Fondkommission samarbetar. Information
rorande behandlingen av personuppgifter Idmnas av Partner Fondkommission, som ocksé tar emot begdran
om rattelser av personuppagifter. Adressuppgifter kan komma att inhdmtas frén Partner Fondkommission
genom en automatisk process som tillhandahélls av Euroclear.
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Verksamhetsbeskrivning

Kort om bolaget

Sweden Buyersclub AB (buyersclub.se) &r en e-handelsplattform med fokus p& &terkommande medlems-
intakter. Den egenutvecklade tekniska plattformen mojliggor effektiva interna floden och en minimerad
lagerrisk, vilket resulterar i att b&dde medlemmar samt icke-medlemmar i dagsldget kan erbjudas cirka
hundra tusen produkter till konkurrenskraftiga priser.

Alla med en leveransadress i Sverige kan handla pd plattformen och f& leverans via Bolagets utbud av
speditorer. Prenumererande medlemmar &tnjuter ytterligare formdéner i form av fri leverans, lagre priser
och en sé kallad cashback pé alla sina kdp. Buyersclubs cashback utgoérs av en éterbdring som baseras
pd& en dynamisk utrékning av varje enskild produkts marginal vilkken kommuniceras till kunderna vid kop.
Denna &terbdring satts in pd medlemmens anvéandarprofil och kan sedan anvdndas vid framtida kép pé
Bolagets webbplats.

Buyersclubs frémsta affarsmdssiga styrka @r, enligt Bolaget, dess forméga att skapa lojalitet hos sina
medlemmar, dar lojala kunder blir trogna prenumeranter. Bolaget har byggt upp en bas bestéende av
fler an tio tusen prenumeranter som genererar medlemsintdkter, vilka utgor ett komplement till den, for
e-handeln, klassiska intdktsmodellen med kostnadspdslag. Flera érs data om kundborfall och kundernas
livsldngd ger ocks& en mer férutsagbar intdktsstrom.

Det stora produktutbudet, bland annat bestdende av produkter inom kategorierna skénhet och hygien,
hem och hushall, husdjur, teknik och leksaker, for att namna négra, mojliggérs av Bolagets forméga att
|6pande lasa av leverantoérers produktdata genom Bolagets tekniska plattform. Oavsett avldsningsmetod
s& importeras parametrar séisom priser, bilder, texter, storlekar och EAN-koder fréin leverantérer. Denna data
sorteras, kategoriseras och presenteras sedan automatiskt i Bolagets egen webbshop.

Prissattningen sker automatiskt och justeras varje natt i enlighet med Buyersclubs algoritmer och budstrategier.
Syftet dr att placera sig prismdssigt strategiskt i forhdllande till konkurrenter i de automatiserade digitala
marknadsféringskanalerna. Vidare kan Bolaget genom sina kontinuerliga investeringar i operationell effektivitet
och minskade lagerrisker bli mindre beroende av marginaler och pd detta satt séinka erbjudna priser.

Historik

2015: Bolaget grundas den 8 juni 2015.

2016: Bolaget BETA-lanserar webbplatsen buyersclub.se i december 2016.

2017: Bolaget flyttar till nya lokaler p& gérdet i Stockholm och lanserar brett i september 2017.

2018: Bolaget flyttar till nya lokaler igen, i Frihamnen, och nér 1,7 MSEK i medlemsintakter.

2019: Bolaget ndr 3 MSEK i medlemsintdkter under kalenderdret, samt ett produktutbud om
40 000 produkter.

2020: Bolaget lanserar sina egna "boxar” och nér 6 MSEK i medlemsintakter.

2021: Bolaget flyttar in i nya lokaler i Slakthusomréadet i mars 2021.

2021: Bolaget genomfér en pre-IPO i april, vilken forser Bolaget med en nettolikvid om 16.1 MSEK.

2021: Bolaget ndr i december 6ver 10 MSEK i medlemsintakter for hel@ret 2021.

2021: Bolaget uppndr en omsdattning om 30 MSEK vid drets slut.

2022: Q1 - Bolaget 6kar omsdattningen med over 100 procent, jdmfort med samma period féregdende
ar, till 10,6 MSEK. Bolaget vaxer produktutbudet med dver 40 procent och kan nu erbjuda éver
hundra tusen produkter.
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Mal och vision

Vision

Bolagets vision dr att bli Nordens storsta medlemsklubb fér e-handel och det sjalvklara férstahandsvalet for
alla som handlar p& natet.

Mission

Buyersclub ska tillhandahdlla en e-handelsplattform i varldsklass med ett stort och varierat produktutbud,
l&ga priser och en bra kundtjanst. Genom medlemskapet Buyersclub Plus belénar Bolaget lojalitet med
vardeerbjudanden som &vertraffar kundens férvéntningar.

Finansiella mdl
Bolaget har faststallt foljande I&ngsiktiga finansiella mal per 2025:

Att uppnd en omsattning 300 MSEK, varav medlemsavgifter utgor cirka 50 MSEK.

0 Att uppnd en EBITA-marginal om 15 procent.

Styrkor och konkurrensférdelar

Robust affarsmodell

Buyersclub ar en e-handelsplattform med fokus p& &terkommande medlemsintdkter. Buyersclubs medlems-
bas har historiskt 6kat till antalet tack vare Bolagets forméga att skapa lojalitet hos dess kunder.

Bolaget erbjuder ndrmare hundra tusen produkter frdn hundratals varumdrken och stravar efter att ha de
mest konkurrenskraftiga priserna p& marknaden.

Bolagets kundanskaffningsstrategi bygger pd att initialt attrahera kunder med ldga priser och sedan
uppmuntra kunderna att stanna och géra dterkommande kép tack vare helhetsupplevelsen. Aspekter s&
som, bland annat, Bolagets optimerade floden och interna effektivitet mojliggoér séinkta erbjudna priser mot
kunden. Ovan ndmnda aspekter mojliggjors av och har sin grund i Bolagets egenkodade tekniska plattform.

Plattformen kan ta emot, sortera och presentera ett stort och varierat produktutbud. Till skillnad frén andra
marknadsplatser, som i vissa fall kan géra detsamma, s& har Bolaget valt att kontrollera stora delar av sina
floden, for att efterstrava kundndjdhet och hog lojalitet. Bolaget anvander ett cross docking-lager dar
bestallningar genomfors. Plattformen samlar automatiskt flera personers bestdliningar och goér bulkinkdp
fréin respektive leverantdr ndr gransen for fri frakt uppndtts. Leverans sker inom tjugofyra timmar till Bolagets
lager, varpd bestaliningar synkroniserat kan packas och distribueras via kundens valda speditor.

Flodet mojliggdér en minskning av lagerrisken samtidigt som endast en fraktkostnad uppstdr, dven om en
kund omedvetet handlat frén flera av Bolagets leverantérer. Hanteringstiden for varje bestdllining har dven
den minskats, tack vare flera &rs vidareutveckling och effektivisering av det egenutvecklade lagersystemet.
Utover lagre lagerrisk, synkroniserade bulkinkdp och effektiviserad logistik utgér Bolagets mojlighet att
dagligen justera sina priser baserat pd konkurrenters prissattning en central del av den konkurrenskraftiga
prissattningen. Den tekniska plattformen kan inhdmta data frén konkurrenters prissdttning och sedan
justera priset p& Bolagets alla produkter baserat pé& dessa och diverse andra parametrar. Denna process
Aterupprepas sedan varje natt.

Utdver dessa automatiska floden som maojliggor lagre priser pd erbjudna produkter s ér Bolagets absoluta
fokusomréde att uppnd aktivitet samt lojalitet hos sina medlemmar. Bolagets strategi for att uppnd detta
utgors dels genom prissattningen, dels tack vare flera andra vardeskapande omréden med syftet att
forbdattra kundens upplevelse.
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Medlemmar fé&r exempelvis personifierad kommunikation, sésom automatiska péminnelser baserat pé&
tidigare kép, medlemmar kan varje vecka delta i en frigesport ("quiz”) och vinna cashback, kdpa temaboxar
bestdende av diverse produkter till minst femtio procents rabatt och varje médnad hdmta ut en gratis-
produkt. En prenumerant fér, férutom tillgéng till ovan aspekter, fri frakt och livbojar som kan anvandas i
Bolagets quiz. Bolaget efterstravar att skapa néjda kunder dé& de ar mer sannolika att bli &terkommande
kunder, vilka sedan kan bli lojala medlemmar.

Aterkommande intékter genom medlemsavgifter

En prenumerationsbaserad affarsmodell bidrar till att géra Bolaget mer motsténdskraftigt samtidigt
som intdkterna ar mer forutsdgbara. Medlemskapet bygger dven en ladngvarig relation mellan Bolaget
och konsumenten och skapar en bas av d&terkommande kunder. Det d&r utdver tidigare ndmnda
parametrar ocks& enklare och mindre kostnadskrdvande att behdlla existerande kunder én vad
det ar att forvarva nya. Under verksamhetséret 2021 hade Bolaget mer an 10 MSEK av denna typ
av mer forutsdgbara medlemsintdkter.

Nettoomsattning Aterkommande intékter
(kSEK) (KSEK)
P CAGR: 60,6% - R CAGR: 82,3% ~-------,
: v ; v

2018 2019 2020 2021 2018 2019 2020 2021

Hég kundnéjdhet

Bolaget har fétt cirka 2 500 recensioner p& den globala recensionswebbplatsen Trustpilot, ddr Bolaget har
uppndtt betyget 4,2 av 5 vilket kan jamféras mot ett branschgenomsnitt pd 3,5 for e-handlare och 2,0 for
prenumerationstjanster pd recensionswebbplatsen. Bolaget dger sin egen kundtjénst och har héga krav
och ambitioner gdllande bemdtande och kundupplevelse. Bolaget valkomnar berdm och kritik frédn sina
kunder for att anpassa sig darefter och stravar efter att ha en 6ppen dialog med kunderna och skapa
en stark trovardighet genom att vara tillmétesgdende och tillgangliga. Genom Bolagets egenutvecklade
tekniska plattform erbjuds maojligheter for Bolaget att forhdllandevis enkelt och snabbt anpassa produkten
och verksamheten, i det fall kunden ger &terkoppling kring att nédgot inte fungerar optimalt.

Affarsmodell och strategi

| takt med samhdallstrenden att handeln flyttas frén fysiska butiker till digitala kanaler, har méjligheterna for
konsumenter att jamfora priser 6kat i snabb takt. Prisjamforelsesajter erbjuder konsumenter att snabbt se
var en produkt finns tillganglig till Iagst pris. For aktorer som tidigare valt att Idgga sig i en hogre prisklass
och har satsat p& andra mervarden, exempelvis hogre service, innebdr denna utveckling en utmaning.
Bolaget beddmer, att i takt med att konkurrensen dkar, sé kommer detta "priskrig” intensifieras ytterligare.

Bolagets affarsmodell bygger pé& en effektiv egenutvecklad teknisk plattform, vilken sakerstdaller en
operationell effektivitet, I&ga lagerrisker och kontinuerliga och automatiska prisjusteringar baserat pé
konkurrenters prissattning och andra utvalda parametrar. Utéver att Bolaget har mojlighet att erbjuda
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konkurrenskraftiga priser p& hundratusentals produkter, s& erbjuds en annan produkt i form av medlemskap
i Bolagets digitala koépklubb, Buyersclub Plus. Buyersclub Plus, som kostar 69 kronor per mé&nad, ger
prenumeranter fri frakt pé& alla sina bestallningar, dynamisk cashback baserat pé& produktmarginalen samt
livbojar som kan anvéndas i Bolagets quiz.

Syftet med Bolagets quiz ar att skapa engagemang hos kunden, 6ka kundnodjdheten och foérbattra
shoppingupplevelsen, bland annat genom den mojlighet att vinna cashback som erbjuds genom spelen.
Quizerna skapar ocks& engagemang i en mer socialt sammanhang och ger Bolaget en mojlighet till
kundkontakt i en annan kontext, utdver dess traditionella forsaljning av produkter till kunden. Bolagets
quiz har visat sig vara ett framgdéngsrikt koncept for Bolaget, bland annat baserat pé kundernas positiva
omddmen kopplade till frdgesporterna. Prispotten i spelen sponsras ofta av externa annonsorer, ddr
fr&gorna handlar om annonsoérens produkter, och quizerna fyller i dessa fall ocksé& en funktion i form av
interaktiv marknadsféring till en 1&g kostnad fér Bolaget.

De mervarden som erbjuds genom Buyersclub Plus har attraherat tiotusentals medlemmar som tillsammans
genererade over 10 MSEK i medlemsintakter under 2021. Tack vare denna intdktsmodell behéver Bolaget inte
forlita sig pd produktmarginalen i samma utstrackning som andra e-handlare.

Teknisk plattform

Navet i Buyersclubs verksamhet ar den tekniska plattformen som &r egenkodad i PHP, under ramverket
laravel. Bolaget anvander inte ndgon extern utvecklarbyré utan har lyckats attrahera egna talanger. Stora
investeringar och flera a&rs vidareutveckling har resulterat i flertalet automatiska 16sningar. Nedan beskrivs
nd&gra av plattformens ménga styrkor.

Produktaviésning

Bolagets tekniska plattform kan I6pande inhédmta produktdata fréin leverantorers produktfiler, via csy, html
eller api. Oavsett avldsningsmetod sé& importeras parametrar séisom priser, bilder, texter, storlekar och EAN-
koder dagligen fré&n leverantérerna. Datan sorteras, kategoriseras och presenteras sedan automatiskt i
Bolagets egen design. Flédet tar hand om de éver hundra tusen produkter som Bolaget for nérvarande
erbjuder, men Bolaget beddmer att systemet med enkelhet klarar av att hantera éver en miljon produkter
utan storre vidareutveckling.

Automatiska bulkinkép

Bolagets tekniska plattform samlar automatiskt flera personers bestdliningar och goér, nar mojlighet finns,
bulkinkdp fr&n respektive leverantor ndr leverantérens grans for fri frakt till Bolagets lager uppndtts.
Leverans sker sedan ofta inom tjugofyra timmar till Bolagets lager, fér att packas synkroniserat och darefter
distribueras. Flédet innebdr att kunden inte vet om denne handlar frén en eller flera leverantérer. Samtliga
produkter skickas sedan i samma emballage till kunden, via den speditér kunden vdljer.

Dynamisk prissattning
Plattformen kan inhédmta data frédn konkurrenters prissdttning och darmed basera prissattningen pdé
dessa och andra parametrar sdsom dnskad marginal, storlek och leveranstid. Alla produkter uppdateras
automatiskt varje natt.

Dynamisk cashback

Prenumeranter féar cashback pd alla sina bestaliningar. Denna cashback beréknas dynamiskt pé& produkt-
nivé och baseras pd& produktens marginal per innevarande dag. Om och ndr en produkts pris dndras sé&
justeras dven cashbacken automatiskt.
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Produktplacering

Bolaget har en egenutvecklad algoritm som avgér vilkka produkter som hamnar hoégst upp pé Bolagets
hemsida. Samtliga produkter f&r podng baserat pd storlek, leverantér, marginal och antal sélda exemplar
inom ett visst antal dagar. Ambitionen ar att algoritmen inom en snar framtid ska vara personifierad s&
att hemsidan anpassar sig for respektive medlem, baserat pé& dennes intressen, familjesituation samt
képmonster.

P&minnelser

Triggers skapas baserat p& medlemmars olika aktivitet och kan d&ven vara baserade pd& var i
onboardingprocessen som medlemmen befinner sig. Efter flera érs tester har Bolaget arbetat fram tidpunkter
p& dygnet och/eller veckodagar som anses optimala dé& Buyersclub Plus ska presenteras, eller nar en
pdminnelse via mail ska skickas baserat pd& den senaste ordern av forbrukningsvaror, s&som exempelvis
schampo, nagellack eller snus.

Logistiksystemet

Data kopplad till automatiska bestdliningar, vanliga inkép, produkter och dylikt &terfinns i Bolagets
backend-system. Systemet dr synligt endast for behodriga personer pé Bolaget. Nér varor mottages jamfors
en foljesedel med bestallningen i backend-systemet. Om dessa motsvarar varandra godkdnns inleveransen
och kunders bestdliningar godkanns av systemet for packning av logistikpersonalen. EAN-koder sdker-
staller att manskliga fel minimeras. Bolaget har i dagsldget en felmarginal pé utsédnda férsandelser om
cirka 0,1 procent.

Sammanfattningsvis tar det enligt Bolagets beddmning léngre tid och ar dyrare att egenkoda en teknisk
plattform likt den Bolaget utvecklat, men det erbjuder storre mojligheter att anpassa den efter Bolagets
behov. Mgjligheten att bygga ut och addera funktionalitet till en egenkodad plattform &r i princip
obegransad. Processerna gér ocksd snabbt dé& de byggs internt i Bolaget, vilket minimerar risken for
konflikter mellan olika system. Det dr enligt Bolaget denna plattform i kombination med Bolagets affdrs-
modell som historiskt har differentierat Bolaget fr&n dess konkurrenter, vilket forvéntas fortsatta framover.

Marknadsféring

Buyersclub har etablerat en effektiv och i stor utstréckning automatiserad kundanskaffning. Bolagets
plattform I&dser varje natt av konkurrenters prissattning via produkternas unika EAN och MPN-koder. Baserat
pd& konkurrenternas priser och andra utvalda parametrar justeras priset p& Buyersclubs ndrmare hundra
tusen produkter varje natt.

Denna genomtdnkta prisstrategi ger ddrefter effekt i Bolagets samtliga marknadsféringskanaler, dar
ett kontinuerligt uppdaterat produktflode speglas mot sékmotorer s& som Google, i sociala medier och
diverse prisjamférelsesidor. Bolaget arbetar ddarefter sténdigt med A/B-tester och andra initiativ fér att
kontinuerligt 6ka konverteringen frén besokare till kunder eller medlemmar pé& den trafik som ndr sidan via
de olika marknadsféringskanalerna.

De kunder som inte konverteras direkt forsdker Bolaget nd i diverse olika kanaler, bland annat genom
retargeting. Har skapas banners automatiskt baserat p& vad kunden interagerat med for produkter
pd& hemsidan. Dessa banners kan sedan visas p& en uppsjo olika sidor forutsatt att kunden godkdant
cookies pd& Bolagets hemsida. Som tillagg till ovan automatiserade floden goérs diverse kampanjer i
bd&de befintliga och externa kundbaser via mail samt sms. Bolaget har dven i begrénsad utstréckning
genomfort varumarkesbyggande initiativ i form av radioreklam samt fysisk reklam i utomhusmiljo. Dessa
kanaler ses mer som ett komplement till de digitala kanalerna och kommer inte vara en betydande del av
marknadsféringsbudgeten de kommande aren.

Till marknadsféringen hor dven Bolagets kommunikation till befintliga kunder och medlemmar, for att
uppmana till hégre aktivitet och férbattrat totalt varde under kundens tid i Buyersclub, sékallat (LTV).
Bolaget arbetar 16pande med att forbdttra och utveckla kommunikationen som riktas mot dess kunder.
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Baserat p& mangder av datapunker som fangats upp kan bdde kundens interaktion p& hemsidan idag
eller dennes tidigare beteende skapa olika triggers. Baserat p& data frén dessa triggers kan anpassade
mail skapas som sedan automatiskt kommuniceras till medlemmen.

Inképsmodell och logistik

Bolaget stravar efter att erbjuda en e-handelsplattform som ar enkel, pedagogisk och lattmandvrerad for
konsumenten. Bakom kulisserna finns kopplingar till leverantdrer och distributérer som screenar produkterna
de har i sitt lager. Nar kunden genomfor ett kop pd Buyersclub bestdlls produkten frén leverantéren, varpd
produkten sedan skickas genom Buyersclubs cross-docking-lager.

Val pd& Buyersclubs lager kan varje bestallning packas snabbt. Bestdliningar packas i Bolagets
emballage och skickas med den speditdr kunden valt. Den snabba packningstiden dr majlig dé& intern
effektivitet uppndtts via det egenkodade logistiksystemet.

Bolagets inkdpsstrategi bygger pd att ansluta ledande leverantérers hela sortiment och sedan I&ta
kunders aktivitet och Bolagets algoritmer styra vad som ska synliggdras mest fér kunden samt vad som ska
exkluderas och tas bort.

Forhandlingen med leverantorer ar enkel d& Bolaget byggt ett system som automatiskt kan gora
bulkinkdp, vilka baseras pé& kunders individuella bestaliningar. Bulk-inkdpen goérs sdledes baserat pd flera
kunders bestdliningar under det senaste dygnet, eller de senaste timmarna och "genomfors” ndr gransen
for fraktfri leverans till Bolagets lager uppndtts. Eftersom bestdaliningar frén leverantérerna hamnar hos
Bolaget, dven om de slutligen ska till kunderna, slipper leverantérerna beakta slutkonsumenterna nér de
planerar sin rutt vilket mojliggdr en kostnadseffektiv leverans. Prisbilden férandras kraftigt om dessa bulk-
inkdp skulle jamféras med den annars mer traditionella metoden “drop-ship” ddr varor ocksd sdlts till
slutkund innan bestalining lagts hos leverantor.

Ytterligare en fordel for den slutkonsument som omedvetet handlat frén flera leverantérer, ar att denne fér
alla sina produkter levererade i en och samma forséindelse via sin valda speditdr i stallet for att ta emot flera
mindre leveranser.
Produktutbud
oo CAGR: 30,5% ---------
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Intéktsmodell

Bolaget har i dagslaget dubbla intaktsstrommar i form av omsattning frén férsdaljning av produkter samt
medlemsintdkter och Bolaget har en genomsnittlig marginal pé& produktnivé om cirka 18 procent. Per dagen
for Bolagsbeskrivningen tdcker denna marginal Bolagets direkta kostnader kopplade till forsaljning,
logistik och kundtjanst. Kunder som inte ar medlemmar betalar dven en fraktavgift om minst 69 SEK per
order. Medlemsavgifterna utgoér idag en viktig inkomstkalla for Bolaget, dé& dessa intdkter ar forutsagbara
for Bolaget och har fé& kostnader kopplade till sig.
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Leverantérer

Bolagets affarsmodell forutsatter att Bolaget samarbetar med leverantérer som dels tillhandahaller
produkter till konkurrenskraftiga priser, dels har ett stort produktutbud. Bolaget arbetar kontinuerligt for att
o6ka antalet nya leverantérer. Nar ett samarbete inleds ansluter sig leverantérerna till Bolagets plattform
och i samband med detta delas leverantérernas produktdata via APl:er, CSV-filer eller HTML-filer. Denna
produktdata léses sedan av i Bolagets plattform och produktinformation s& som lagerstatus, EAN-koder
och prisinformation extraheras i realtid. Detta mojliggdr for Bolaget att erbjuda sina kunder ett mycket
stort produktutbud utan att behdva hélla stora lager och binda kapital. Vidare ékar Bolagets algoritmer
mojligheterna att buda brett och billigt i takt med att antalet leverantérer okar. Fler leverantérer bidrar
ocksa till ett 6kat produktutbud, ndgot som historiskt gett positiva effekter p& Bolagets omsattningstillvaxt.

Organisation

Buyersclub har sitt huvudkontor i Stockholm dar dven Bolagets lager finns. Bolaget hade per dagen for
Bolagsbeskrivningen femton anstdllda, varav fem utgérs av ledande befattningshavare. De ledande
befattningshavarna ansvarar fér bolagets drift och utveckling, Bolagets ekonomifunktion, utvecklingen
av den tekniska plattformen, frégor kopplade till design av Bolagets webbplats och kommunikation, samt
administration. Bolaget har anlitat fyra konsulter, varav tvé utgérs av medlemmar i ledningsgruppen och
tvd ar timanstallda vid behov. Bolagets styrelseledamdter @r dessutom i hog grad engagerade i frdgor
som beror foretagsutveckling, avtalsfrégor, affdrsvillkor och finansiering. En majoritet av Bolagets interna
fldden, s& som marknadsforing, prisoptimering, inhdmtning av produktdata frén leverantérer samt kund-
vard ar algoritmstyrt och skdts automatiserat genom Bolagets tekniska plattform. Personalens huvud-
sakliga ansvarsomréden utgoérs av arbetsmoment relaterade till hantering av Bolagets lager samt,
i viss utstrackning, kundservice. Bolaget ingdr inte i en koncern och har inga dotterbolag. Styrelsen
handlagger frégor kopplade till revision- och ersattningar. Detta d& Bolaget inte tillampar Svensk Kod
for Bolagsstyrning.

Hallbarhet

Buyersclub arbetar aktivt for att minska sitt klimatavtryck. Bolaget har vidtagit flertalet &tgdarder for att
minimera Bolagets negativa miljopd&verkan. Exempelvis koordinerar Bolaget bestdllningar frdn samma
konsument i det fall denne bestaller mer &n en produkt, vilket minskar antalet individuella utskick, samt de
miljomdssiga konsekvenserna. Det emballage som anvands av Bolaget ar miljocertifierat och s ménga
paket som mojligt skickas med klimatkompenserad post.

Buyersclubs erbjudande

Bolagets erbjudande bygger primart pd& det utbud av produkter som kan erbjudas kunden och den héga
servicenivé Bolaget efterstrévar. For kunden innebdr det ett stort utbud av produkter till konkurrens-
kraftiga priser. Bolaget har i dagslaget produkter frén tolv olika segment: Skénhet & Hygien, Hem & Hushall,
Husdjur, Teknik och Tilloehér, Tréning & Halsa, Kdket, Mébler & Inredning, Leksaker, Barn & Baby, Kiosk, Klaéder
& Accessoarer och Kontoret.

Bolaget erbjuder ocksd skraddarsydda boxar med produkter, dér Bolaget normalt har minst 50 procent
rabatt jamfért med leverantérens rekommenderade pris, vilket méjliggoérs bland annat genom att Bolaget
gor stora bulk-inkép av produkter. Aven icke-medlemmar erbjuds ta del av dessa boxar. Utéver detta
erbjuds medlemskap i Bolagets medlemskapsprogram, Buyersclub Plus. Varje vecka erbjuds ocksd
medlemmar att ta del av Bolagets regelbundna quiz, dar medlemmarna har méjlighet att vinna cashback
som kan anvandas for att handla pd& Bolagets plattform. Dessa frédgesporter gér till p& sé satt att alla som
svarar ratt pd samtliga frégor i quizet far dela pd& en prispott.




Buyersclub Plus

Utover att erbjuda medlemskapet Buyersclub Plus per mdnadsbasis for 69 kronor per ménad, kan
medlemmar vdlja mellan tre ladngre former av forkdpsperioder; tre ménader for 179 kronor, sex ménader
for 299 kronor samt tolv ménader for 499 kronor och samtidigt f& en valfri premie p& kdpet. Genom
medlemskapet erbjuds kunden en dnnu bdattre shoppingupplevelse, bland annat genom fri frakt p& alla
kop, mojlighet att bestdlla hem gratisprodukter varje ménad och erhélla cashback pd& samtliga kop.
Den fria frakten gor det ocks& mer attraktivt for prenumeranter att hdmta hem de gratisprodukter som
erbjuds. Utdver detta erbjuds ocksd sd& kallade livbojar till medlemmar, som kan anvandas i Bolagets quiz
for att gé vidare till ndsta fréga ifall medlemmen skulle ha svarat fel.

Kundgrupper

Bolagets kunder kan i stora drag delas in i tre undergrupper:

. Privatkonsumenter. Denna kundgrupp genererar intdkter via kdpta produkter samt genom
medlemsavgifter. Bolagets analys av kundgruppen visar att det finns vissa gemensamma ndmnare hos
flera av Bolagets mest lojala kunder. Dessa utgérs av att de ofta &ger minst ett husdijur, bor i villa/hus
samt ar mellan 30 och 55 é&r.

. Mindre féretagskunder. Inom denna kundgrupp sker I6pande en viss organisk tillvéxt, men den utgér ett
mindre segment jamfort med gruppen privatkonsumenter.

. Storre féretagskunder. Bolaget har initierat samarbeten utanfér e-handeln med vissa stérre
féretagskunder. Snarare &n den digitala plattformen, &r det den logistiska kapaciteten och effektiviteten
som Bolaget uppndtt under de senaste kvartalen som mdjliggér dessa samarbeten.

Framtida utveckling av tjdnsteerbjudandet

Bolaget har en aktiv strategi for utveckling av erbjudna tjénster. Under forsta kvartalet 2022 har produkt-
utbudet dkat med cirka 40 procent. Bolaget har for avsikt att dven fortsattningsvis utdka produktutbudet.
Utover ett 6kat produktutbud och forbattringar av anvandarvénligheten pé Bolagets e-handelsplattform ar
utdkade gamification-moment, det vill sdga spelmoment, exempelvis i form av Bolagets quiz och beléning
kring medlemskapet Buyersclub Plus n&got som Bolaget avser att utveckla ytterligare i framtiden. Bolaget
anvander sig av malgruppsanpassade annonser i framfor allt sociala medier som en strategi for att vid
behov né& specifika malgrupper. Bolaget jobbar aktivt med att anpassa sitt utbud och sin kommunikation,
exempelvis i form av den typ av medier man anvander for marknadsféring for att rikta sig till specifika
malgrupper, exempelvis gruppen yngre konsumenter.

Vidare har Bolaget nyligen pdbdrjat ett samarbete med ett storre svenskt fintech-bolag som gér ut pd
att Bolaget kdper in, designar, paketerar och sénder ut boxar med brandade produkter till nyanstalld
personal hos bolaget som en del av deras onboarding-upplevelse. Detta projekt har visat sig vara 16nsamt
for Buyersclub och har genererat positiv respons frén kunden. Bolaget beddmer projektet som en del i en
utvardering av en mojlig utveckling av Bolagets tjanster mot storre féretagskunder.
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Marknadsoéversikt

Kort om bolagets marknad

Buyersclub &r en aktor pd den véxande marknaden for digitala medlemsklubbar inom detaljhandeln, med
nuvarande huvudfokus p& den svenska marknaden. Den svenska e-handelsmarknaden omsatte &r 2021 cirka
146 MdSEK, motsvarande en tillvéixt om 20 procent mot &r 2020." Den svenska marknaden for detaljhandel
stér infor stora forandringar?, dar fysiska butiker i allt stdrre utstrdckning stéinger ner och forsdljning forflyttas
till digitala kanaler, samtidigt som vikten av gedigna kundrelationer och ett starkt kundfokus hos aktérerna
blir allt viktigare.®

Parallellt med denna utveckling har marknaden upplevt en mycket stark tillvéixt de senaste &ren, med en
kraftig tillvéxt under perioden mellan &ren 2019 till och med 2021, vilket bland annat kan forklaras av Covid-
19-pandemin.* Marknadens generella utveckling drivs av ett férandrat konsumentbeteende, forbdttrade
tekniska forutsattningar och forbattrade logistiska [6sningar. Sammantaget har utvecklingen pé marknaden
gynnat, och foérvantas fortsatta gynna, aktorer med en utbyggd digital ndrvaro, ndgot som Buyersclub
anser sig ha.

Aven utanfsr Sveriges grénser blomstrar nadthandeln, under 2020 véxte den globala e-handeln med 28
procent. | Central- och Osteuropa véxte e-handeln med 29 procent och i Vasteuropa med 26 procent.
Under 2021 handlade uppskattningsvis 297 miljoner europeiska konsumenter online, jdmfért med 293 miljoner
under 2020 och 286 miljoner under 2019 och av de uppskattningsvis 297 miljoner som handlade online
utgjorde omkring 216 miljoner konsumenter utanfor det land dar bolaget som sdljer varorna befann sig i.°
Trots forvantningar om en ldngsammare tillvéxt dn den som varit under pandemin har allt fler europeiska
konsumenter borjat handla online, vilket tyder pd en stérre anpassning till e-handeln.?

E-handelns historiska férséljningsutveckling i Sverige
(MASEK)
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Kalla: Handelsfakta — E-handeln i Sverige

'Handelsfakta — E-handeln | Sverige
2E-Barometern — Arsrapport 2021

3Tzu & Co — Retail marketing strategy report
“E-Barometern — Arsrapport 2021

*Ibid

‘Ibid
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Drivkrafter

E-handelns starka position och tillvaxt i Sverige

Aven e-handeln p& den svenska marknaden har vuxit kraftigt under de senaste @&ren. Fr&n 2011 till och
med 2021 véxte den svenska e-handelsmarknaden med en genomsnittlig arlig tillvéxt (CAGR) om cirka 18
procent, dar det enbart under &r 2019 och 2020 skedde en tillvaxt om cirka 40 procent.”

Denna starka tillvaxt ar né&got som forutspds fortsatta framover, ddr exempelvis Postnord forutspdr
att e-handeln kommer st& for i stort sett all tillvéxt inom detaljhandeln efter &r 20258 Aspekter sGsom
tillganglighet, bekvamligheten i att kunna bestdlla produkter var man én befinner sig och det stora utbudet
som erbjuds lyfts ofta fram som forklaringar till konsumenters kande preferens for att handla digitalt.

Cirka 7,6 miljoner konsumenter i Sverige har e-handlat ndgon géng’ Andelen av befolkningen som
kontinuerligt e-handlar i Sverige ar bland den hoégsta inom hela Europa, och den genomsnittlige svensken
spenderar cirka 24 000 SEK per é&r pé& e-handel.® De produkter som efterfrédgas i storst utstrackning utgors
bland annat av apoteksvaror, kldder och skor samt hemelektronik. Den inhemska marknaden for e-handel
ar stabil, bland annat dé& svenska konsumenter tenderar att e-handla primdrt inom landets grénser. Bland
personer i &ldern 16 till 85 har cirka 69 procent kopt eller bestallt varor eller tjanster frén Sverige via internet.”
Detta kan jamforas mot 20 procent som uppger att de har e-handlat frén andra EU-Iander, och 11 procent
fré&n lander utanfor EU. En ytterligare faktor som talar for en 6kad e-handel framgent ér Covid-19-pandemin
som tvingat fram nya konsumtionsmoénster och skapat en situation ddr en stor andel konsumenter nu ér vana
vid och kanner sig bekvéma med att konsumera digitalt, vilket farre gjorde fére pandemin. Under pandemin
har omsdattningen i e-handeln nastintill férdubblats.™ | en rapport publicerad av McKinsey beskrivs denna
process och den kraftiga tillvéxten av kunder inom e-handeln pekas ut som en trolig bestédende trend, dven
efter pandemin.™

Andel av det totala antalet e-handelskonsumenter som har gjort
inkép frén respektive produktkategori under 2021

Kélla: Postnord, E-Commerce in Europe 2021

’Postnord — E-Commerce in Europe 2021

8HUI Research — Det stora detaljhandelsskiftet

’HUI Research/Handelsfakta — Insikter och spaningar, e-handeln i Sverige
°Laget | handeln 2021

SCB - Befolkningens it-anvandning

2Laget | handeln 2021

McKinsey & Company — Perspectives on retail and consumer goods, 2020
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Val utbyggd digital infrastruktur

Den svenska marknaden fér e-handel d@r, som tidigare ndmnts, en av Europas mest utvecklade sett till
andelen konsumenter som e-handlar. | en sammanstdlining genomférd av Varldsbanken &r 2018 som mdérter
l&énders logistiska infrastruktur fick Sverige en podng om 4,05. Detta ska jamféras mot genomsnittet i OECD:s
hoginkomstlander som ligger pd 3,67 och det land som fér hogst betyg, Tyskland med sina 4,20.% Detta har
resulterat i en hogre andel internetanvandare, och att andelen konsumenter som handlar via internet och den
genomsnittliga képvolymen for svenska konsumenter dverskrider jamforbara lédnders. Andelen konsumenter
som handlar pé& natet i Sverige @r den hogsta i de nordiska ldnderna och svenskar tenderar att vara mer
o6ppna for nya satt att konsumera, exempelvis genom mobilen, j@mfért med de nordiska grannldnderna.™

Ett annat exempel pd detta som tas upp av Postnord i rapporten E-handeln i Norden 2018 ar betal-
|6sningar, dar direktbetalningstjénsten Swish pd relativt kort tid seglat upp som en av de mest populdra
betalmetoderna i Sverige. En utvecklad e-handelsmarknad erbjuder konsumenten en shoppingupplevelsen
som ocks& ar mer flexibel ndr konsumenten kan handla nér som helst genom en mobil enhet, sésom en
mobiltelefon eller barbar dator. Har bedémer Bolaget den nuvarande valutbyggda svenska digitala
infrastrukturen som en viktig forutsattning for e-handelns framtida utveckling.

Den svenska digitala infrastrukturen stdr sig stark jamfoért med andra europeiska lander, dar Sverige ligger
pd tredjeplats inom EU nar det gdller digital kompetens hos befolkningen, och p& femteplats nar det galler
graden av internetanslutning hos befolkningen.” Vidare har den svenska regeringen en uttalad vision om
ett helt uppkopplat Sverige redan ér 2025, bland annat genom en snabb utbyggnad av bredband och
5g-teknologi.” Denna pdgdende och framtida implementering av 5g bedéms av Bolaget ha en positiv
inverkan pé tillvéxten p& e-handelsmarknaden dé den bidrar till en snabb anslutning fér konsumenten och
darmed en mer smidig shoppingupplevelse.

Generationsskifte och nya krav frén kunden

| takt med att ett generationsskifte sker p&d marknaden for detaljhandel forandras ocksé spelplanen for dess
aktorer. P& e-handelsmarknaden finns en tydlig koppling mellan &lder och andelen kép genom digitala
kanaler som en konsument genomfor. | en undersékning genomfoérd av Riksbanken faststalldes att i gruppen
svenska konsumenter i &ldrarna 25 till 44 &r hade cirka 80 procent handlat pd internet under de senaste
trettio dagarna, for gruppen 65 till 84-&ringar mer &n halverades siffran till 37 procent.”® Yngre personer
handlar i betydligt storre utstréickning online och tar succesivt 6ver en allt stérre del av kdpkraften pé& den
digitala detaljhandelsmarknaden.

Vad som ofta definieras som "generation 2", alltsé& personer fédda mellan dren 1995 och 2012 stér idag for
cirka 40 procent av képkraften inom detaljhandeln.” Denna grupp, tillsammans med gruppen millenials,
alltsé oftast definierat som personer fddda mellan 1980 och 1995 utgdr morgondagens konsumenter pd&
detaljhandelsmarknaden. | takt med att konsumenter adopterar och blir mer vana vid digital handel,
ndgot som generation Z och millenials redan dr, s& ar det av Bolagets uppfattning att kraven som stdlls p&
shoppingupplevelsen ocksd Skar. Enligt en studie frén Universitetet i St. Gallen blir bekvamlighet i form av
tid- och kostnadsbesparingar allt viktigare for konsumenten,® aspekter som e-handeln i mé&nga fall kan
tillgodose.

“The World Bank - International LPI, country ranking

SPostnord - E-handeln i Norden, 2018

®EU Kommissionen — Index fér digital ekonomi och digitalt samhdalle - 2021

"Regeringskansliet — Sverige helt uppkopplat 2025 - en bredbandsstrategi

®Riksbanken — S& betalar svenskarna, 2020

PINC. - Gen V: A Powerful Consumer Generation Few Are Talking About

2de Bellis, E., Johar, G., (2020). Autonomous Shopping Systems: Identifying and Overcoming Barriers to Consumer Adoption
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Det &r av Bolagets beddmning att denna typ av strukturella drivkrafter p&verkar e-handelsmarknaden och
férklarar en del av dess kraftiga tillvéixt. Dessa aspekter utgors bland annat av:

. Utbud: E-handlare kan erbjuda ett mycket stort urval av produkter, som konsumenten direkt kan
bestalla hem. Urvalet i en e-handel kan dessutom optimeras efter kundernas preferenser och justeras
|6pande efter hand.

. Tillganglighet: M&jligheten fér konsumenten att bestdlla varor var denne &n befinner sig, nér som helst
pd& dygnet frdn en mangd olika verktyg sdsom mobiltelefoner, barbara datorer eller andra mobila
enheter.

. Bekvamlighet: Tillgdngen till ett stort utbud av produkter i kombination med mojligheten att ldgga
bestallningar var man an befinner sig, ndr som helst, och i ménga fall f& produkten hemlevererad
innebdar en stor bekvamlighet for konsumenterna i jamférelse med en fysisk butik.

Vikten av lojalitet och fértroende fran kunden allt stérre pd marknaden

I takt med att konsumenter stdller allt hogre krav pé& aspekter likt produktutbud, tillgénglighet och
bekvamlighet, dr det av Bolagets beddémning av avgérande vikt for aktorer pd marknaden att skapa
l&ngsiktiga och bestédende kundrelationer. Mot bakgrund av detta véxer ocksd marknaden for tjanster
relaterade till kundhantering och kundlojalitet allt mer.

Den globala marknaden fér kundlojalitetsprogram varderades till cirka 4,4 MAUSD &r 2021, och forvantas vaxa
till cirka 18,2 MdUSD &r 2028, en tillvéixt motsvarande 22,4 procent (CAGR).?' Traditionella lojalitetsprogram har
som mal att forséka gynna kunden genom att erbjuda négon form av ekonomisk beldning. Framgdangsrikt
implementerade lojalitetsprogram kan, enligt en rapport frén Tzu & Co, etablera en kanslomdssig koppling
mellan kunden och bolaget som driver forsaljining hogre marginaler och i vissa fall, &terkommande intdkter.
Denna forsdljiningsstrategi har historiskt anvants av fysiska butiker och pd& senare tid, ocks& av online-
baserade aktoérer.

Kundernas fortroende ar en viktig aspekt som valutformade lojalitetsprogram kan péverka, vilket i sin tur
kan férbattra konverteringsfrekvensen och dka marginalerna. | en undersékning av hur kundens fértroende
paverkar forsaliningen genomférd av Tzu & Co angav 71 procent av respondenterna att de hellre skulle
kopa fréin en aktor de litar pd, dven om den alternativa aktéren erbjuder dem ett Iagre pris. Samma rapport
visar pd& att lojalitetsprogram kan anvéndas som en form av barridr mot konkurrenter, eftersom kunden
exempelvis forlorar forméner som lagre priser, lojalitetspodng eller gratis frakt om denne konsumerar frén
en konkurrent.?

Tillvéixtpotential fér prenumerationstjénster byggda pé medlemskap

Marknaden for prenumerationstjénster byggda p& medlemskap inom e-handeln véxer kraftigt, med diverse
olika nya typer av prenumerationstjénster som erbjuds av aktérerna p& marknaden. Mellan &r 2014 och 2019
beddmdes marknaden ha véxt med en genomsnittlig érlig tillvéixt om cirka 60 procent.?® Marknaden i stort
forutspds ocksd fortsatta vaxa kraftigt framdver, med ett estimerat varde &r 2025 om cirka 440 MdUSD.% | en
forskningsrapport fréin foretaget Zuora pévisades att foretag inom digitala prenumerationstjdnster i genomsnitt
vaxte ndra 4,6 génger snabbare &n de bolag som ingdr i det amerikanska storbolagsindexet S&P 500.

Marknaden kan delas in i tre undergrupper; prenumerationsbaserade tjénster relaterade till for-
brukningsprodukter som behover inférskaffas kontinuerligt; &terkommande &verraskningsmoment enligt
vilka kunderna exempelvis ménatligen fér en ldda med okdnda produkter inom ett visst segment; och
slutligen prenumerationstjanster som bygger pd& att kunden fér tillgéng till en annars otillgénglig produkt
eller tjanst, oftast lagre priser pd& produkter eller extra en hég servicenivé.? Buyersclub adresserar primdart

2Fortune Business Insights — Loyalty Management Market

2Tzu & Co - Retail marketing strategy report

ZMcKinsey & CO - Sizing Up The Subscription E-Commerce Market: 2018 update

%Research and Markets - Global Subscription E-commerce Market: Size and Forecasts with Impact Analysis of Covid-19 (2021-2025 Edition)
25Zuora - Subscription Economy Index

%McKinsey & Co - Thinkin inside the subscription box: New Research on e-commerce consumers
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den sistndmnda marknaden, som kan bendmnas access subscription, dven om Bolaget till viss del aven
adresserar dvriga tvé undergrupper.

Prenumerationsbaserade tjénster som faller under definitionen acess-subscriptions &r den snabbast
vdxande prenumerationsmodellen, som beddms omfatta cirka 13 procent av marknaden.?” Konsumenter
av denna typ av prenumerationer anger nyfikenhet, en vilja att minimera kostnader samt att de blivit
rekommenderade tjansten som huvudsakliga argument till varfér de valt dem och tenderar att fortsatta
prenumerera primdrt d& de upplever shoppingen som mer personlig med denna typ av prenumeration. En
undersdkning genomférd av McKinsey visade dock att endast cirka 50 procent av konsumenterna kande till
denna form av prenumerationstjanst,?® vilket skulle kunna innebdra att det finns utrymme for tillvaxt i takt
med att fler och fler konsumenter blir medvetna om tjénsten.

Marknaden for speditérer och hemleverans vaxer kraftigt

| takt med den 6kande e-handeln och de hogre krav pd bekvama leveranser som konsumenterna staller
vaxer ocks@ marknaden for speditorer. Den globala marknaden inom det segment som brukar kallas “last
mile” eller sista milen har vaxt kraftigt under senare &r, och berdknas véxa med cirka 10 procent arligen fram
till &r 2028, d& marknaden uppskattas vara vard cirka 360 MdUSD.#

P& den svenska marknaden har antalet leveransombud 6kat kraftigt de senaste @ren och marknaden
inom last mile-segmentet har véxt med flertalet nya leverantdrer som etablerat sig. Denna utveckling har
pdaskyndats ytterligare av Covid-19-pandemin och dess effekter i form av exempelvis, konsumenternas
okade tid spenderad i hemmet, mojligheter for kontaktlés mottagning och kvittens av paket. Som alternativ
till traditionell leverans direkt till kund finns paketboxar/paketsk&p som under 2020 etablerat sin plats p&
marknaden som en alternativ kanal fér att ta emot paket.*

Utvecklingen av marknaden for last mile-leveranser och den konkurrens som uppstdtt p& den har resulterat
i en bredare geografisk spridning av leveransmetoder i Sverige. Hemleverans och boxar har utvecklats fran
att vara koncentrerade kring storstdiderna och storre tatorter i Mdalardalen och sddra Sverige, mot att
utvecklas ut i mer glesbefolkade delar av landet.® Det &r Bolagets uppfattning att den véxande
marknaden for speditdrer och logistik och de nya leveransmojligheter som uppstdr som erbjuder
konsumenter storre mojligheter att konsumera online pd ett bekvamt satt kommer att gynna hela
e-handelsmarknaden och de aktérer som ar aktiva pd den, bland annat i form av ékad konsumtion.

Konkurrenter och marknadsposition

Trots den hd&rda konkurrensen som ré&der pd e-handelsmarknaden, anser sig Bolaget i hog grad ha lyckats
diversifiera sig gentemot dvriga e-handelsmarknaden genom sin affdrsmodell och sitt produkterbjudande.
Storre e-handlare p& den svenska marknaden med fokus pd ldga priser utgér konkurrenter till Bolaget,
ddr den mest framstéende ar Amazon.com. Bolaget anser dock att flera stdrre konkurrenter agerar mer
likt marknadsplatser ddr kontrollen av prissdttning mot kund ar lagre. Bolaget har till skillnad mot flera
konkurrenter full kontroll 6ver erbjudandet mot kund och féljer kunden frén kop till leverans, dar dven
kundservice hanteras av Bolaget. Foljaktligen &r det Bolagets uppfattning att Buyersclub har relativt f&
direkta konkurrenter, s&val nationellt som internationellt. Bolaget ser daremot digitala aktérer inom samma
vertikaler sett till ett mycket brett och varierat produktutbud, varav den mest framstédende utgdrs av
tidigare ndmnda aktér, som konkurrenter. Pris, lojalitet och enkelhet ar ledord for Buyersclub att navigera i
en véxande e-handelsmarknad.

Zlbid

2lbid

Precedence Research - Last Mile Delivery Transportation Market Size to Hit US$ 424.3 Bn by 2030
30PTS — Svensk postmarknad, 2021
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Utvald historisk finansiell information

Nedan presenteras utvald historisk finansiell information for Bolaget avseende rékenskapséren som avslut-
ades 31december 2021 och 2020, samt utvald historisk finansiell information avseende tremdnadersperioden
som avslutades 31 mars 2022 med jamforelsesiffror for motsvarande period 2021.

Den utvalda historiska finansiella informationen avseende rdkenskapsdren som avslutades 31 december
2021 och 2020 som redovisas nedan har hamtats frdn Bolagets reviderade darsredovisningar, och som
har upprattats i enlighet med BFNAR 2012:1. Den utvalda historiska finansiella informationen avseende
tremé&nadersperioden 1januari till och med 31 mars 2022 med jamforelsesiffror for motsvarande period 2021
har hamtats fr&n Bolagets internt upprattade rapporter och har inte reviderats eller 6versiktligt granskats
av Bolagets revisor.

Informationen i detta avsnitt ska Iasas tillsammans med avsnitten "Kommentarer till den historiska finansiella
utvecklingen" och "Eget kapital, skulder och annan finansiell information".

Belopp i detta avsnitt kan i vissa fall ha avrundats, vilket goér att summeringarna inte alltid ar exakta.
Utover vad som anges ovan har ingen annan information i Bolagsbeskrivningen reviderats eller dversiktligt
granskats av Bolagets revisor, s@vida inte annat uttryckligen anges.




UTVALD HISTORISK FINANSIELL INFORMATION

Resultatrékning

Sweden
Buyersclub AB

Sweden
Buyersclub AB

Sweden
Buyersclub AB

Sweden
Buyersclub AB

Oreviderad Oreviderad Reviderad Reviderad
(kSEK) 1jan =31 mar 2022 1jan -31mar 2021 1jan - 31dec 2021 1jan - 31 dec 2020
Nettoomsdattning 10 257 4 883 28 587 17 487
Aktiverat arbete 37 297 1497 2458
Ovriga rorelseintakter 3 9 13 377
Totala intakter 10 631 5187 30 097 20 322
Rorelsens kostnader
Handelsvaror -5710 -2 061 -16 002 1732
Ovriga externa kostnader -4762 -2 642 -15 414 -12 280
Personalkostnader -1619 -1170 -5402 -4 525
Av- och nedskrivningar av
materiella och immateriella -604 -453 -2 097 -1488
anlaggningstillgéngar
Ovriga rérelsekostnader -5 6] 0 0
Totala kostnader -12700 -6 326 -38 914 -30 026
Rérelseresultat -2 069 -1139 -8 818 -9 705
Ranteintakter 0 0 0 35
E:nrzszzs::scu?gtgjs‘ter 7 2 a2l 546
::::Ltj:at efter finansiella 2146 1251 9245 10215
Resultat fore skatt -2146 -1251 -9 245 -10 215
Skatt pd drets resultat 0 0 1841 0
Periodens resultat -2146 -1251 -7 404 -10 215
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Balansrékning

Sweden
Buyersclub AB

Sweden
Buyersclub AB

Sweden
Buyersclub AB

Sweden
Buyersclub AB

Oreviderad Oreviderad Reviderad Reviderad
(kSEK) 31 mar 2022 31 mar 2021 31 dec 2021 31dec 2020
Balonsgrcde utgifter for 7342 5395 6985 5990
utvecklingsarbeten
Immateriella 7342 5395 6985 5299
anldaggningstillgdngar
Materiella 226 74 240 0
anlaggningstillgdngar
Finansiella
. ) - 3041 700 2941 0
anlaggningstillgéngar
Anlaggningstillgéngar 10 609 6169 10 166 5299
Férdiga varor och 1999 1466 1818 1340
handelsvaror
Forskott till leverantorer 566 50 329 650
Summa varulager 2566 1517 2147 1991
Kundfordringar 375 0 n3 0
Ovriga fordringar 1625 312 966 268
Forutbetalda Ifosf.noder 660 64 1152 161
och upplupna intékter
Sumr'na kortfristiga 2669 375 2231 430
fordringar
Kassa och bank 981 277 1890 512
Summa
P . 6216 2169 6268 2931
omséttningstillgangar
Summa tillg&dngar 16 825 8 338 16 433 8231
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(kSEK) 31 mar 2022 31 mar 2021 31dec 2021 31dec 2020
Aktiekapital 7 86 7 68
Ej registrerat aktiekapital 0 0 0 8
Fond for utvecklingsutgifter 6985 5299 6985 5299
Balanserat resultat 8758 5698 8758 5698
Periodens resultat -2146 -1251 -7 404 -10 215
Summa eget kapital 6 310 -382 8 456 868
Skulder till kreditinstitut 3064 4 521 418 2012
Summa langfristiga skulder 3064 4521 4118 2012

Skulder till kreditinstitut

1785 1000 1000 0
(korta)
Leverantorsskulder 1934 1756 1757 1806
Ovriga kortfristiga skulder 2767 152 251 2704
Uppl kostnader och 965 1292 852 841
forutbet. intakter
Summa kortfristiga skulder 7 451 4220 3860 5351
Summa eget kapital och 16 825 8358 16 433 8231

skulder
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Kassaflédesanalys

(kSEK)

Sweden
Buyersclub AB

Oreviderad

1jan = 31 mar 2022

Sweden
Buyersclub AB

Oreviderad

1jan = 31 mar 2021

Sweden
Buyersclub AB

Reviderad

1jan - 31dec 2021

Sweden
Buyersclub AB

Reviderad

1jan - 31 dec 2020

Den I6pande verksamheten

Rorelseresultat -2 069 -1139 -8 818 -9 704
?Justgrln?qr for po.ﬁter som 604 453 5007 1488
inte ingdr i kassaflédet
Erhéllen ranta med mera ] 0] 0 35
Erlagd rénta =77 -n2 -427 -546
Kassafléde frén den
I6pande verksamheten

N -1542 -798 -7148 -8727
fore forandringar
rorelsekapitalet
Okning (-), minskning (+) av 0 173 157 1008
varulager
Okning H.' minskning (+) av 0 0 -3 7
kundfordringar

Skni inskning (-
Okning (+), minskning (-) av -438 35 -1688 2322
fordringar
Okning (T), minskning (-) av 177 50 40 285
leverantdrsskulder

Oknlnlg .(+), minskning (-) av 2630 287 2 138
kortfristiga skulder

Kassafléde fran den 408 & -9 130 7487

|6pande verksamheten




(kSEK)

UTVALD HISTORISK FINANSIELL INFORMATION

1jan = 31 mar 2022

1jan = 31 mar 2021

1jan - 31 dec 2021

1jan - 31 dec 2020

Investeringsverksamheten

Forvarv av balanserade
utgifter for utveckling-

sarbeten och liknande w948 75%0 w3 uh ~2438
arbeten

Forvary av Tnaskmglr och 0 A 278 0
andra tekniska anlaggningar

Ny utléining til -100 700 -1100 0
utomstéende

Kassafléde frén -1048 1324 -5122 -2458
investeringsverksamheten

Finansieringsverksamheten

Nyemission 0] 0] 14 991 8 431
Upptagna l&ngfristiga lan 0 1284 1284 1500
Amortering l&ngfristiga I&n -269 -242 -644 -482
Kassaflsde frén -269 1042 15 631 9 448
finansierings-verksamheten

Foéréandring likvida medel -909 -235 1378 =497
Likvida medel vid 1890 512 512 1008
periodens borjan

Likvida medel vid 081 277 1890 512

periodens slut
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Bolagets nyckeltal

Nedanst&ende nyckeltal ar baserade pd& Buyersclubs resultat- och balansrakningar. Bolagets uppfattning ar
att nedanst&ende nyckeltal i stor utstrdckning anvénds av investerare, aktieanalytiker och andra intressenter
som kompletterande matt p& utvecklingen av finansiell stdlining, resultat och |6nsamhet. Bolaget redovisar
vissa finansiella nyckeltal som inte &r definierade enligt BENAR 2012:1. Bolaget bedémer att dessa alternativa
nyckeltal ger vardefull information for Bolagets ledning samt investerare, dé& de tillsammans med nyckeltal
definierade enligt BENAR 2012:1, mojliggor en bdattre utvardering av Bolagets ekonomiska trender. Alternativa
nyckeltal som inte berdknas enligt BFNAR 2012:1 har vissa begrdnsningar som analysverktyg, d& de ej
nodvandigtvis ar jamférbara med liknande métt som dr presenterade av andra bolag. Nyckeltalen boér darfor
inte betraktas enskilt eller som substitut for Bolagets finansiella information som uppréttats enligt BENAR 2012:1.

Nyckeltal som inte berdknas enligt BFNAR 2012:1.

Sweden
Buyersclub AB

Sweden
Buyersclub AB

Sweden
Buyersclub AB

Sweden
Buyersclub AB

1jan = 31 mar 1jan = 31 mar 1jan - 31dec 1jan - 31dec

2022* 2021 2021 2020

Nettoomsattning (kSEK) 10 257 4 883 28 587 17 487

Resultat efter finansiella 26 1251 29245 210 215
poster (kSEK)

Balansomslutning® (kSEK) 16 825 8358 16 433 8231

Soliditet, %* 37,50 -4,58 51,45 10,54

Medlemsintakter* (kSEK) 2940 2423 10 301 6035

‘(As:)t“' erbjudna artiklar 99 213 62 432 69 141 53352

*Oreviderad

Definitioner avseende nyckeltal

Nedan presenteras en tabell dver nyckeltalen, definitioner for nyckeltalen samt motiveringen for anvandandet
av finansiella nyckeltal som inte ar definierade enligt BFNAR 2012:1.

Motivering fér anvandande av
finansiella nyckeltal som inte ar
definierade enligt BFNAR 2012:1

Nyckeltal Definition

Nettoomsdttning

Rorelseresultat efter av- och
nedskrivningar i procent av
periodens nettoomsattning.

Nyckeltalet presenteras for att ge
en battre forstdelse av Bolagets
intakter frén forsaljning.

Resultat efter finansiella poster

Resultat efter finansnetto i procent av
nettoomsattning.

Nyckeltalet ger en bdattre forstéelse
for Bolagets l[onsamhet.

Balansomslutning

Summan av tillgdngar alternativt
eget kapital och skulder.

Visar Bolagets totala tillgéngsbas
alternativt eget kapital och skulder.

Soliditet

Eget kapital i procent av
balansomslutning.

Bolaget anser att nyckeltalet ger
investeraren en battre forstéelse for
Bolagets kapitalstruktur.

2Angivet per respektive balansdag.




KOMMENTARER TILL DEN HISTORISKA FINANSIELLA UTVECKLINGEN

Kommentarer till den historiska
finansiella utvecklingen

Nedanstédende kommentarer till den historiska finansiella utvecklingen baseras p& en jamforelse mellan
rakenskapsdéren 2021 och 2020, samt deld&rsperioden 1 januari till och med 31 mars 2022 med jamforelse-
period for motsvarande period under 2021. Informationen bor Idsas i anslutning till den historiska finansiella
informationen for perioden 2021 samt 2020. Sifforna inom parentes anger uppgift fér motsvarande period
under foregdende rakenskapsperiod.

Jamférelse deld@rsperioden 1 januari - 31 mars 2022 och 2021

Omsdattning och resultat

Under perioden 1 januari till och med 31 mars 2022 6kade nettoomsdattningen med 5,4 MSEK till 10,3 MSEK,
jamfort med 4,9 MSEK for samma period 2021. Detta innebdr en 6kning med 110 procent mot foregdende ar.
Okningen férklaras till stor del av en utdkning av sortiment och malgrupp, effekten av strategiska samarbeten
och I16pande forbattringsarbete samt dkad marknadsforing.

Rérelseresultat uppgick till -2,1 MSEK (-1,1) vilket gav en rérelsemarginal p& -20 procent (-23).

Kassaflode och likvida medel
Likvida medel uppgick till 1,0 MSEK (0,3).

Finansiell stallning
Balansomslutning uppgick till 16,8 MSEK (8,4). Okningen ar hanférlig till 6kade omséttningstillg&ngar.

Anlaggningstillgéngar uppgick till 10,6 MSEK (6,2). Okningen ar hanférlig till utveckling av plattform samt
investering i lagerlokal och logistiksystem.

Omséttningstillg&ingar uppgick till 6,2 MSEK (2,2). Okningen ér framst hanférlig till dkad lagerbindning och
kortfristiga depositioner/férskott.

Bolagets kortfristiga skulder uppgick till 7,5 MSEK (4,2) Langfristiga skulder uppgick till 3,1 MSEK (4,5).
Det egna kapitalet uppgick till 6,3 MSEK vid slutet av delérsperioden 2022 (-0,4). Soliditeten var
375 procent (-4,5).

Jamférelse rékenskapsdren 1 januari - 31 december 2021 och 2020

Omsdattning och resultat

Under verksamhetsdret 2021 dkade nettoomsdttningen med 11,1 MSEK till 28,6 MSEK, att jamféras med 17,5
MSEK for verksamhetsér 2020. Detta innebé&r en ékning med 63 procent mot féreg&ende ar. Okningen
forklaras till stor del av en utdkning av sortiment och mélgrupp, samt effekten av strategiska samarbeten
och I8pande férbattringsarbete.

Rérelseresultatet uppgick till -8,8 MSEK (-9,7) vilket gav en rérelsemarginal p& -31 procent (-55).

Kassaflode och likvida medel
Likvida medel uppgick till 19 MSEK vid &rets slut (0,5) MSEK.

Finansiell stallning
Balansomslutning uppgick till 16,4 MSEK (8,2). Okningen ar hanférlig till 8kade omsattningstillgéngar.

Anléggningstillg&ngar uppgick till 10,2 MSEK (5,3). Okningen &r hanférlig till deposition av hyreskostnader
och leverantdérer samt anskaffning av maskiner/inventarier for lager. Omsattningstillg&ngar uppgick till 6,3
MSEK (2,9). Okningen &r framst hanfsrlig till 5kad kassa, varulager samt férutbetalda kostnader.

Bolagets kortfristiga skulder uppgick till 3,9 MSEK (5,4). Langfristiga skulder uppgick till 4,1 MSEK (2,0).

Det egna kapitalet uppgick till 8,5 MSEK vid slutet av verksamhetsér 2021 (0,9). Soliditeten uppgick till 51,5
procent (10,5).
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Eget kapital, skulder och annan finansiell
information

Tabellerna nedan &terger information om eget kapital och skuldsattning per den 31 mars 2022 for Bolaget.

Nettoskuldsdttning

(KSEK)

A) Kassa 981
B) Likvida medel 0
C) Latt realiserbara vardepapper 0
D) Summa likvida medel (A) + (B) + (C) 981
E) Kortfristiga fordringar 2 669
F) Kortfristiga bankskulder 0
G) Kortfristig del av l&ngfristiga skulder 1785
H) Andra kortfristiga skulder 5666
1) Summa kortfristiga skulder (F) + (G) + (H) 7 451
J) Netto kortfristig skuldséattning (1) - (E) - (D) 3801
K) Langfristiga banklén 3064
L) Emitterade obligationer 0]
M) Andra langfristiga lan 0
N) Langfristig skuldséttning (K) + (L) + (M) 3064

(O) Nettoskuldséttning (J) + (N) 6 865
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Eget kapital och skuldséattning

(kSEK)

Réntebdrande kortfristiga skulder

Mot borgen 0
Mot sakerhet 1785
Blankokrediter 2200
Summa rantebdarande kortfristiga skulder 3985

Réntebé&rande langfristiga skulder

Mot borgen 0
Mot sdkerhet 3064
Blankokrediter

Summa rantebdarande langfristiga skulder 3064
Eget kapital

Aktiekapital 16
Reservfond

Fond for utvecklingsavgifter 6985
Overkursfond 57 830
Summa eget kapital 6310

Skuldsdattning

Laneavtal med Almi Féretagspartner

Bolaget har fem 1&n hos Almi Féretagspartner. Det nominella beloppet for samtliga 1&n uppgar till 7.3 MSEK
och den utestdende skulden per dagen for Bolagsbeskrivningen uppgdr till cirka 49 MSEK. Rantan for Iénen
varierar mellan cirka fyra till &tta procent och I&dnen amorteras ménatligen med cirka 25-30 KSEK per |an.
Villkoren for I&nen medfér begrdnsningar i Bolagets mojligheter att betala utdelning fram till dess att I&nen
har &terbetalats i sin helhet.

Avtal om bryggldn med aktieégare

Bolaget har ingdtt lI&neavtal med aktiedgare under &r 2022. Avtalen har identiska villkor for respektive
aktieagare forutom vad gdller det utlédnade beloppet som uppgdr till 200 000 SEK, 1 500 000 SEK, 500
000 SEK, 100 000 SEK samt 400 000 SEK (totalt 2 700 000 SEK). Bolaget d@r enligt avtalen skyldigt att
betala en arrangemangsavgift pd fyra procent av I&nebeloppet. Rantan ar en procent per ménad. Vid en
emission (s&som Erbjudandet) ska réntan pd ett I&n som tillhandahélls av en langivare som ocksé& deltar
som tecknande part i sddan emission dka till tre procent per mé&nad. Den férhdjda réantan pd tre procent
ska dock endast utgd under en period av hogst fyra ménader. Bolaget ska betala upplupen ranta pd
l&nen genom att lagga den upplupna rantan till det utestdende kapitalbeloppet. L&nen ska aterbetalas
fem bankdagar efter likviddagen i en emission (s&som Erbjudandet). Bolaget kan efter eget gottfinnande
besluta att &terbetala [&nen, helt eller delvis.
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Rérelsekapitalutldtande

Bolaget anser att det befintliga rorelsekapitalet inte ar tillréickligt for att tillgodose Bolagets behov av
rorelsekapital under den kommande tolvmdénadersperioden. Med rérelsekapital avses i Bolagsbeskrivningen
Bolagets mojlighet att f& tillgéng till likvida medel for att fullgéra sina betalningsforpliktelser vartefter
de forfaller till betalning. Bolaget beddmer att rorelsekapitalunderskottet uppstér ndgon géng under
juli mé&nad &r 2022. Bolaget bedodmer att rorelsekapitalsunderskottet for den kommande tolvmdanaders-
perioden uppgdr till cirka 9 MSEK. For genomférande av Bolagets tillvaxt- samt expansionsplaner samt
sakra ett tillrackligt rorelsekapital for Bolagets fortsatta verksamhet har Buyersclubs styrelse beslutat att
genomfora en nyemission och notering av Bolagets aktie p& Nasdaq First North Growth Market. Bolagets
beddmning dar att emissionslikviden racker for att Bolaget ska bli kassaflodespositivt.

Om Erbjudandet samt Utdkningsoptionen fulltecknas kommer emissionslikviden att uppgé till cirka 25 MSEK
fére avdrag for kostnader relaterade till Erbjudandet. Emissionslikviden frén Erbjudandet i kombination
med likvida medel och medel som férvantas genereras i den I6pande verksamheten anses tillrackligt
for att sakra Bolagets rorelsekapital under den kommande tolvmdé&nadersperioden. Mot bakgrund av de
teckningsd@tagandensomlamnatstill Bolaget med anledning av Erbjudandet bedémer Bolaget mojligheterna
for ett framgéngsrikt Erbjudande som goda (dessa &taganden ér dock inte sékerstdllda genom bankgaranti,
pantsattning, eller liknande arrangemang, varfor det finns en risk att de belopp som &tagandena avser inte
kommer komma Bolaget till godo). Om Erbjudandet inte fulltecknas eller éverhuvudtaget genomférs kan
det innebdra att Bolaget inte kan bedriva sin verksamhet och genomféra sina utvecklingsprojekt i enlighet
med Bolagets affarsplan. Bolaget kommer dé att séka alternativa finansieringskdallor samt, om nédvandigt
for att kunna sakerstdlla Bolagets finansiella stdlining, se dver och uppdatera den nuvarande affdrsplanen,
vilket innebdr att verksamhetens omfattning skulle begransas jamfért med vad som ursprungligen var tankt.

Investeringar

Per dagen foér Bolagsbeskrivningen har Bolaget inga vasentliga pdgdende investeringar och har inte gjort
ndgra bindande &taganden om s&dana investeringar. Bolaget avser dock att fortsatta investera resurser i
marknadsaktiviteter, utveckling av Bolagets tekniska plattform samt rekrytering av medarbetare och dessa
investeringar férvantas inte avvika fran historiska nivéer. Framtida investeringar avses att finansieras genom
kassafloden frén verksamheten samt genom emissionslikviden frén Erbjudandet i enlighet med vad som
beskrivs i avsnittet "Bakgrund och motiv”.

Vasentliga tendenser

Vasentliga tendenser p& den marknad Bolaget ar aktivt pé& utgérs av marknadstendenser bestédende av
en 6kad e-handel p& den svenska och europeiska marknaden. Vidare har en kraftig acceleration av denna
utveckling skett, bland annat som ett resultat av Covid-19-pandemin. Fér en mer detaljerad beskrivning
av dessa tendenser hdnvisas Iasaren till avsnittet Marknadséversikt. Bolaget har inte identifierat andra
tendenser, osdkerhetsfaktorer, potentiella fordringar eller andra krav, &taganden eller handelser som kan
féorvantas ha en vasentlig péverkan pé Bolagets affarsutsikter under de kommande rakenskapsaren.

Vasentliga trender med mera

Utover vad som beskrivs i avsnittet Marknadsdéversikt — Drivkrafter kanner Bolaget inte till ndgra materiella
trender, osdkerhetsfaktorer, potentiella fordringar eller andra krav, &dtaganden eller hdndelser som kan
féorvantas ha en vasentlig péverkan pé Bolagets affarsutsikter under de kommande rakenskapsaren.
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Aktien och agarférhdallanden

Aktien och aktiekapital

Per dagen for Bolagsbeskrivningen uppgdr aktiekapitalet i Sweden Buyersclub AB till 505 627,10 SEK, fordelat
pd& 4 596 610 aktier. Forutsatt att Erbjudandet fulltecknas kommer antalet aktier i Bolaget att 6ka med 2 300
000 aktier, fréin 4 596 610 till totalt 6 896 610 aktier, och aktiekapitalet att 6ka fréin 505 627,10 SEK till 758 627,10
SEK. Vid fullt utnyttjande av Utdkningsoptionen dkar antalet aktier ytterligare, frdn 6 896 610 aktier till 7 471
610 aktier, och aktiekapitalet dkar frén 758 627,10 SEK till 821 877,10 SEK.

Aktierna i Erbjudandet ar inte féremdl for erbjudande som lamnats till foljd av budplikt, inlésenratt eller
|6sningsskyldighet. Samtliga till aktien knutna rattigheter tillkommer den som ar registrerad i den av Euroclear
forda aktieboken. Samtliga aktier ar emitterade och fullt betalda. Varje aktiedgare fér vid bolagsstdmma
rosta for det fulla antalet av denne dgda och féretradda aktier.

Foretradesratt till nya aktier med mera

Om Bolaget emitterar nya aktier, teckningsoptioner eller konvertibler vid en kontantemission eller en
kvittningsemission har aktiedgarna som huvudregel foretradesratt att teckna s@dana vardepapper i
férhéllande till antalet aktier som innehades fére emissionen.

Rostratt
Varje aktie i Bolaget berattigar innehavaren till en rost pé& bolagsstémma och varje aktiedgare har ratt att
rosta for samtliga aktier som aktiedgaren innehar i Bolaget.

Ré&tt till utdelning och behdllning vid likvidation

Samtliga aktier ger lika ratt till utdelning samt till Bolagets tillgéngar och eventuella dverskott i handelse
av likvidation. Beslut om vinstutdelning i aktiebolag fattas av bolagsstdmman. Ratt till utdelning tillfaller
den som pd& av bolagsstdmman beslutad avstdmningsdag dr registrerad som innehavare av aktier i den
av Euroclear férda aktieboken. Utdelningen utbetalas normailt till aktiedgarna som ett kontant belopp per
aktie genom Euroclear, men betalning kan &ven ske i annat an kontanter (sakutdelning). Om aktiedgare
inte kan nd&s genom Euroclear, kvarstér aktiedgarens fordran pd& Bolaget avseende utdelningsbeloppet
och begrdnsas i tiden genom regler om tiodrig preskription. Vid preskription tillfaller utdelningsbeloppet
Bolaget.

Det finns inga restriktioner avseende ratten till utdelning for aktiedgare bosatta utanfor Sverige. Med
forbehdll for begransningar dlagda av banker och clearingsystem i berérd jurisdiktion gors utbetalningar
till sédana aktiedgare p& samma satt som till aktiedgare i Sverige. Aktiedgare som inte har skattemdssig
hemvist i Sverige ar normalt foremal for svensk kupongskatt.

Anslutning till euroclear

Bolagets aktier dr registrerade i ett avstamningsregister enligt lag (1998:1479) om vardepapperscentraler
och kontoféring av finansiella instrument Bolaget och dess aktier dr anslutna till VP-systemet med Euroclear
(tidigare VPC) som central vardepappersférvaltare och clearingorganisation. Adressen till Euroclear &terfinns
langst bak i Bolagsbeskrivningen.

Handelsbeteckning
Bolagets handelsbeteckning ar BUY.

ISIN-Kod
Bolagets ISIN-kod (International Securities Identification Number) ar SEO015660287.

LEI-Kod
Bolagets LEI-kod (Legal Entity Identifier) dr 549300KZUWMXXJ0JM877.
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Bemyndiganden

Arsstémman i Bolaget beslutade den 27 april 2022 att bemyndiga styrelsen att besluta om nyemission i
syfte att bredda aktiedgarekretsen i Bolaget vid en agarspridning och upptagande till handel av Bolagets
aktier p& en marknadsplats. Arsstdmman bemyndigar styrelsen att intill nésta &rsstémma vid ett eller
flera tillfallen besluta om emission av aktier, med eller utan avvikelse fradn aktiedgaresféretradesratt, inom
bolagsordningens grénser, att betalas kontant, genom apport och/eller genom kvittning. Bemyndigandet
ska gdalla fram till den tidpunkt dé& Bolagets aktie tagits upp till handel p& en marknadsplats, dock senast
till nésta arsstdmma. Syftet med bemyndigandet ar att styrelsen ska kunna fatta beslut om nyemission utan
foretradesratt for aktiedgarna enligt ovan ar framst att kunna anskaffa nytt kapital i samband med att
bredda aktiedgarkretsen i Bolaget vid en dgarspridning eller upptagande till handel av Bolaget aktier p& en
marknadsplats. Emission i enlighet med bemyndigandet ska ske p& marknadsmdssiga villkor och faststallas
med hjdlp av externa finansiella rddgivare och efter Gverenskommelse med investerare. Om styrelsen finner
det lampligt for att underlatta leverans av aktier i samband med dgarspridning av Bolagets aktier kan
emission med stéd av bemyndigandet aven ske till en teckningskurs som motsvarar aktiens kvotvarde.

Vidare beslutade dven &rsstdmman att bemyndiga styrelsen att intill ndsta arsstdmma vid ett eller flera
tillféllen besluta om emission av aktier, teckningsoptioner och/eller konvertibler, med eller utan avvikelse
frén aktiedgares foretradesratt, till ett antal motsvarande maximalt tio procent av det totala antalet aktier
i Bolaget vid tidpunkten d& bemyndigandet utnyttjas forsta géngen, att betalas kontant, genom apport
och/eller genom kvittning.

Utdelningspolicy

Buyersclub har som strategi att fokusera pa tillvaxt dar genererade vinstmedel kommer att &terinvesteras
i verksamheten. Mot den bakgrunden forvantas Bolaget inte Idmna ndgon utdelning under de narmast
foljande dren, men pd langre sikt kan aktieutdelning bli aktuell.

Utspédning

Forutsatt att Erbjudandet fulltecknas kommer antalet aktier i Bolaget att ka med 2 300 000 aktier, fran 4
596 610 till totalt 6 896 610 aktier och innebdra en utspddning om cirka 33 procent. Vid fullt utnyttjande av
Utokningsoptionen dkar antalet aktier frén 6 896 610 aktier till 7 471 610 aktier, motsvarande en utspddning
om vytterligare cirka 8 procent. Den totala utspddningseffekten vid full teckning av Erbjudandet och

Utokningsoptionen uppgdr till cirka 38,5 procent.
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Agarstruktur

Tabellen nedan visar aktiedgare i Bolaget med innehav om minst fem procent av aktierna och résterna
i Bolaget per dagen for Bolagsbeskrivningen. Altira AB &r Bolagets storsta aktiedigare per dagen for
Bolagsbeskrivningen. For att sdkerstalla att kontrollen éver Bolaget inte missbrukas foljer Bolaget tillémpliga
regler for bolagsstyrning, till exempel aktiebolagslagen och Nasdaq First North Growth Markets regelverk for
emittenter, vilka innehdller bestdmmelser som ar utformade for att tillvarata minoritetsaktiedgares intressen.

Efter Erbjudandet

Fére erbjudandet (férutsatt att det fulltecknas)*
Aktieagare Antal % Antal %
Altira AB 416 210 905 508 164 6,80
Daniel Soussan via DS Ventures AB 302 230 6,58 359 701 4,81
Rustan Panday AB 259 550 5,65 317 021 4,24
Totalt strérre aktieagare 977 990 21,28 1184 886 15,85
Ovriga aktieéigare 3618 620 78,72 6286 724 84,15
Totalt nya och befintliga aktiedgare 4 596 610 100,00 7 471 610 100,00

*Forutsatt att Erbjudandet och Utékningsoptionen fulltecknas

Lock-up avtal

Bolagets styrelseledaméter och ledande befattningshavare samt vissa storre aktiedgare har ingétt lock
up-avtal och &tagit sig, gentemot Partner Fondkommission AB, med sedvanliga férbehdll, att inte sdlja
sina innehav under en period om 365 dagar i fallet styrelseledaméter och ledande befattningshavare,
samt 180 dagar for stérre aktiedgare. Samtliga lock-up-&taganden dr foremdl for sedvanliga undantag,
till exempel overlételse till vissa ndrstdende personer och entiteter, dverldtelse till foljd av ett offentligt
uppkopserbjudande riktat till samtliga eller nastintill samtliga aktiedgare i Bolaget, dverlatelse till foljd av
aterkép av egna aktier eller liknande forfaranden och overlételse till foljd av lagkrav. Samtliga lock up-
&taganden omfattar cirka 50 procent av aktierna och résterna i Bolaget innan Erbjudandet. Vidare kan
Partner Fondkommission AB pé& diskretiondr basis medge undantag frén respektive dtagande.
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Incitamentsprogram

Incitamentsprogram, teckningsoptioner 2019/2022

Extra bolagsstdmman den 11 mars 2019 beslutade att emittera 21 906 teckningsoptioner till nyckelpersoner
i Bolaget. Per dagen for Bolagsbeskrivningen har 15 881 teckningsoptioner tecknats. Varje teckningsoption
berattigar teckningsoptionsinnehavarna att teckna hundra nya aktier i Bolaget till en teckningskurs om
11,66 SEK per aktie. Teckningsoptionerna kan nyttjas fér teckning av aktier under perioden 1juni 2022 till och
med 15 juni 2022. Det ar Bolagets beddmning att teckningskursen var marknadsmdssig vid tidpunkten for
beslutet. Grunden for berdkning av teckningskurs var sedvanlig Black-Scholes-berdkning, faststdlld av ett
oberoende varderingsinstitut. Om samtliga per dagen fér Bolagsbeskrivningen tecknade teckningsoptioner
nyttjas for teckning av aktier, kommer antalet aktier i Bolaget att ka med totalt 158 810 aktier och medféra
en utspddning om maximalt cirka 2,1 procent férutsatt att Erbjudandet och Utdkningsoptionen fulltecknas.

Incitamentsprogram, teckningsoptioner 2022/2025

Ordinarie bolagsstdmma den 27 april 2022 beslutade att emittera 230 000 teckningsoptioner till
ledande befattningshavare, anstdllda samt nyckelpersoner i Bolaget. Varje teckningsoption berdttigar
teckningsoptionsinnehavarna att teckna en ny aktier i Bolaget till en teckningskurs motsvarande 150 procent
av teckningskursen i Erbjudandet. Teckningsoptionerna kan nyttjas for teckning av aktier under perioden
1juni 2025 till och med den 1juli 2025. Det ar Bolagets beddmning att teckningskursen var marknadsmdssig
vid tidpunkten for beslutet. Grunden for berdkning av teckningskurs var sedvanlig Black-Scholes-berdkning,
faststalld av ett oberoende varderingsinstitut. Om samtliga per dagen for Bolagsbeskrivningen tecknade
teckningsoptioner nyttjas for teckning av aktier, kommer antalet aktier i Bolaget att 6ka med totalt 230
000 aktier och medféra en utspddning om maximalt cirka 3,1 procent forutsatt att Erbjudandet och
Utokningsoptionen fulltecknas.

Aktiekapitalets utveckling

Nedanst&ende tabell visar historiska forandringar i Bolagets aktiekapital for perioden som omfattas av den
historiska finansiella informationen i Bolagsbeskrivningen fram till dagen fér Bolagsbeskrivningen, inklusive
hur Erbjudandet péverkar antalet aktier och aktiekapitalet i Bolaget (angivet under férutsdttning att
Erbjudandet fulltecknas).

Antal aktier Aktiekapital (SEK)
Registrerings- Tecknings-
datum Handelse Andring Totalt Andring Totalt Kvotvéarde kurs
£
! . Erbjudandet* 2875 000 7 471610 316 250,00 82187710 0,11 8,70
registrerat
2022-05-05 Fondemission - 4 596 610 389 051,80 505 627,10 omn =
2021-04-15 Nyemission 1221730 4596 610 30 984,48 16 575,30 0,025361147 13,30
2021-02-04  Aktiesplit (1:10) 3 037 392 3 374 880 0 85 590,82 0,025361145 =
2021-02-04 Utbyte . 33189 337 488 8 4171 85 590,82 0,253611447 -
konvertibel
2021-02-04  Nyemission 38 023 304 299 9 643,07 7717371 0,253611448 131,44
2020-07-08 Utbyte ) 19 834 266 276 5 030,13 67 530,64 0,253611441 -
konvertibel
2020-06-08 Nyemission 49 290 246 442 12 500,51 62 500,51 0,253611438 101,44

*Berdkningar baseras pd& att Utékningsoptionen utnyttjas till fullo
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Styrelse, ledande befattningshavare
och revisor

Styrelse

Enligt Sweden Buyersclub ABs bolagsordning skall styrelsen bestd av légst tre (3) och hégst tio (10) ledaméter.
Per dagen fér Bolagsbeskrivningen bestdr styrelsen av fyra (4) stémmovalda ledaméter, vilka ar valda fram
till drsstdmman 2023. Bolaget har Grant Thornton Sweden AB som revisor. Nedan féljer en presentation av
styrelseledaméter, ledande befattningshavare och revisor.

Oberoende
Innehav iférhéllande Oberoende i
i Bolaget till Bolaget férhallande till
(antal och dess Bolagets stérre
Namn Befattning Fédelsedr Invald aktier) ledning aktieagare®
Andreas Onstorp Styrelseordférande 1974 2017 200 650 Ja Ja
Adam Lindberg Styrelseledamot 1978 2017 56 060 Ja Ja
John Patrick Berlips Styrelseledamot 1979 2021 18 800 Ja Ja
Anders Nygren Styrelseledamot 1976 2017 15 000 Ja Ja

3Med storre aktiedgare avses aktiedgare som kontrollerar tio procent eller mer av aktierna eller résterna i Bolaget.
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Styrelse

Andreas Onstorp

Fédd: 1974.

Bakgrund och erfarenhet: Andreas har erfarenhet som entreprendr, professionell
investerare och styrelseledamot. Tidigare bland annat som VD for Vardia Férsakring
AB. Vidare har Andreas en Magisterexamen i ekonomi vid Lunds universitet.
Pagdende uppdrag: Styrelseordférande i Printler Group AB, styrelseledamot i Darlay
Capital AB samt styrelseledamot i Omocom AB.

Tidigare uppdrag de senaste fem &ren: Inga uppdrag.

Delégarskap éver 10 procent de senaste fem &ren: Darlay Capital AB samt

Printler Group AB.

Aktuellt aktieinnehav i Bolaget: 200 650 aktier via bolag.

Adam Lindberg

Fodd: 1978.

Bakgrund och erfarenhet: Adam har tidigare erfarenhet som investerare och
entreprendr. Tidigare vice VD ApoEx AB, managementkonsult och sjoofficer. Adam har
en Magisterexamen i Teknisk Fysik frén KTH, en Kandidatexamen i Féretagsekonomi
samt en Kandidatexamen i Filmvetenskap frén Stockholms universitet.

Pagéende uppdrag: Styrelseordférande i Colivia Tech AB, styrelseordférande

i Nordic Mountain Equity AB, styrelseordférande i Colivia Holding AB,
styrelseordférande i Vunder HoldCo AB, styrelseledamot i Thursday AB,
styrelseledamot i Maitres AB, styrelseledamot i Wednesday Invest AB samt
styrelseledamot i Wednesday Invest 2 AB.

Tidigare uppdrag de senaste fem &ren: Styrelseledamot i Qalora Capital AB, SECIT
Holding AB samt Empowered Applications AB.

Delégarskap éver 10 procent de senaste fem &ren: Wednesday Invest AB,
Wednesday Invest 2 AB, Thursday AB, Nordic samt Mountain Equity AB.

Aktuellt aktieinnehav i Bolaget: 56 060 aktier via bolag.

John Patrick Berlips

Fédd: 1979.

Bakgrund och erfarenhet: John Patrick &r Leg. Lékare och entreprendr. Han har
arbetat med att utveckla sjukhusens Idkemedelsférsérjining genom det bolag han
var med och grundade 2010 — ApoEx AB.

Pagéende uppdrag: Styrelseordférande | Empowered Applications AB,
styrelseledamot i ApoEx AB samt styrelseledamot i Apo Holding JP AB.

Tidigare uppdrag de senaste fem dren: Styrelseledamot i Sjéstrand Coffee.
Delégarskap éver 10 procent de senaste fem &ren: ADOEX AB.

Aktuellt aktieinnehav i Bolaget: 18 800 aktier.

Anders Nygren

Fodd: 1976.

Bakgrund och erfarenhet: Anders har l&ng erfarenhet I&ng erfarenhet inom digital
marknadsforing och férsaljning frén ett flertal roller som konsult och CMO. Han har
bland annat varit med som grundare och VD p& marketing-konsultbolaget Peregrine
AB, nu en del av gruppen The North Alliance och VD pd performance-marketing
firman Klikki AB, nu en del av Nordic Morning. Innan dess hade Anders ett antal
ledande roller p& startups och etablerade mobiloperatérer i telekombranschen.

Pagéende uppdrag: Styrelseledamot i Asort Ventures AB, styrelseledamot i Printler
Group AB samt styrelseledamot i Asort Ventures AB.

Tidigare uppdrag de senaste fem &ren: Styrelseordférande i Peregrine AB.
Delégarskap éver 10 procent de senaste fem &ren: Asort Ventures AB, Asort SPV AB,
Asort Advisory AB.

Aktuellt aktieinnehav i Bolaget: 15 000 aktier via bolag.
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Ledande befattningshavare

Innehav i Bolaget

Namn Befattning Fédelsedr Anstalld (antal aktier)
Emil Henriksson VD 1990 2016 120 460
Joachim Forsberg®* CFO 1978 2019 78 620
Jacob Wendel COO 1990 2016 17 680
Johan Rosenson®® CTO 1984 2018 0
Richard Carlsson CDO 1990 2021 750

34 Joachim Forsberg ér engagerad av Bolaget pd& konsultbasis. Fér mer information, se rubrik Konsultavtal pé& sida 66
%5Johan Rosenson @r engagerad av Bolaget pd konsultbasis. Fér mer information, se rubrik Konsultavtal pé sida 66
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Ledande befattningshavare

Emil Henriksson

Fodd: 1990. VD sedan: 2016.

Bakgrund och erfarenhet: Emil har erfarenhet inom affarsutveckling, ledarskap,
forsaljning och marknadsféring. Han studerade pé IHM och var tidigare
marknadsdirektor pd Dina Pensioner.

P&géende uppdrag: VD och styrelseledamot i Ucompany i Stockholm AB samt
styrelseledamot i Norimont AB.

Tidigare uppdrag de senaste fem dren: Inga uppdrag.

Delégarskap éver 10 procent de senaste fem éren: Inga delégarskap.
Aktuellt aktieinnehav i Bolaget: 120 460 aktier.

Joachim Forsberg

Fodd: 1978. CFO sedan: 2019.

Bakgrund och erfarenhet: Joachim var medgrundare och CFO p& Vardia Forsdkring.
Han har l&ng erfarenhet av att analysera, utveckla och foradla kundportfdljer i
snabbvaxande foretag.

P&géende uppdrag: Styrelseledamot i Varsamma AB, Styrelseordférande Apricot
Consulting AB, styrelseordférande Rubberpiggy Holding AB.

Tidigare uppdrag de senaste fem &ren: Inga uppdrag.

Delégarskap éver 10 procent de senaste fem &ren: Rubberpiggy Holding AB,
Apricot Consulting AB.

Aktuellt aktieinnehav i Bolaget: 78 620 aktier.

Jacob Wendel

Fodd: 1990. COO sedan: 2016.

Bakgrund och erfarenhet: Jacob har I&ng erfarenhet inom detaljhandeln, bland
annat som butikschef pé Teliasonera innan dvergdng till e-handeln. Har studerat vid
IHM Business School.

P&géende uppdrag: Inga uppdrag.

Tidigare uppdrag de senaste fem &ren: Inga uppdrag.

Delégarskap éver 10 procent de senaste fem @ren: Inga delégarskap.

Aktuellt aktieinnehav i Bolaget: 17 680 aktier.

Johan Rosenson
/ Fédd: 1984. CTO sedan: 2018.
‘ ’ Bakgrund och erfarenhet: Johan har erfarenhet som Full Stack-utvecklare med

bred kunskap inom utveckling av bdde backend- och frontend-utveckling.
Pagéende uppdrag: Inga uppdrag.

Tidigare uppdrag de senaste fem &ren: Inga uppdrag.

Delégarskap éver 10 procent de senaste fem éren: Inga deldgarskap.
Aktuellt aktieinnehav i Bolaget: O aktier.

Richard Carlsson

Fédd: 1990. Chief Design Officer sedan: 2017.

Bakgrund och erfarenhet: Richard hard en filosofie kandidatexamen med inriktning
digital medieproduktion frédn Umed Universitet. Richard har arbetet inom Bolaget
sedan 2016 med huvuduppagifter kopplade till UX, art direction, konceptutveckling,
kommunikation, grafisk formgivning, webbdesign och front-end utveckling.
P&géende uppdrag: Inga uppdrag.

Tidigare uppdrag de senaste fem &ren: Inga uppdrag.

Delégarskap éver 10 procent de senaste fem éren: Inga delédgarskap.
Aktuellt aktieinnehav i Bolaget: 750 aktier.
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Ersattning till styrelsen avseende réikenskapséret 2021

Styrelse- Rorlig Ovrig
Namn Befattning arvode  ersdattning  ersdttning Pension Summa
Andreas Onstorp Styrelseordférande 75 000 - - - 75 000
Adam Lindberg Styrelseledamot 50 000 - - - 50 000
Patrik Berlips Styrelseledamot 50 000 - - - 50 000
Anders Nygren Styrelseledamot 50 000 - - - 50 000

Ersattning till ledande befattningshavare avseende rékenskapséret 2021

Rérlig Ovrig
Namn Befattning Grundlén  ersdttning  ersdttning Pension Summa
Emil Henriksson VD 670 000 = 54 095 = 724 095
Ovriga ledande _ 2 545 924 - - - 2 545924

befattningshavare

Konsultavtal

Bolagets CFO och CTO d&r engagerade av Bolaget pd konsultbasis. Bolaget har ett ingdtt konsultavtal
med Apricot Consulting AB enligt vilket Bolaget anlitar Joachim Forsberg som CFO under 20 timmar per
vecka. Joachim Forsberg har en uppsdgningstid om 3 méanader. Vidare har Bolaget ingdtt ett konsultavtal
med Devlop Konsult AB enligt vilket Bolaget anlitar Johan Rosenson som CTO pd& heltid (160 timmar per
ma&nad). Johan Rosenson &r inte bunden av né&gon uppsagningstid enligt nuvarande avtal. Ovriga ledande
befattningshavare dr anstallda av Bolaget.

Huvudsakliga anstallningsvillkor for ledande befattningshavare

Emil Henrikssons anstdliningsavtal innehdéller ett konkurrensférbud under anstaliningen samt tolv mé&nader
efter anstallningen har upphért. Under samma period gdller ett forbud mot att varva kunder och leverantérer.
Anstdliningsavtalet har en 6msesidig uppsagningstid om sex ménader. Vid en uppsdgning ar Emil Henriksson
berattigad avgdngsvederlag motsvarande sex fasta mé&nadsloner. M&nadslénen revideras arligen.

Ovriga ledande befattningshavare, férutom Johan Rosenson och Joachim Forsberg vilka @r anlitade som
konsulter och vars konsultavtal ar beskrivna ovan, drinte berattigade till avgdngsvederlag. Uppsagningstiden
for dvriga ledande befattningshavare varierar frédn en ménad till tre ménader eller den tid som framgdr
av lagen om anstdliningsskydd (1982:80). Ett av anstaliningsavtalen till&ter konkurrerande verksamhet om
samtycke inhdmtas fréin Bolaget. Det andra anstaliningsavtalet reglerar inte konkurrerande verksamhet. De
ovriga ledande befattningshavarnas anstallningsavtal har sedvanliga anstdliningsvillkor.

Revisor

Bolagets auktoriserade revisor &@r Grant Thornton AB med Christian Petersson Térnquist (1989) som
huvudansvarig revisor. Christian Petersson Térnquist ér auktoriserad revisor och medlem i FAR (den
professionella  sammanslutningen fér auktoriserade revisorer i Sverige). Adressen till revisorn och
revisorssuppleanten aterfinns i avsnittet “Adresser” i Bolagsbeskrivningen.




Ovrig information om styrelseledaméter och ledande befattningshavare

Samtliga styrelseledaméter och ledande befattningshavare kan nds via Bolagets adress, Charkmdstargatan
2,12162, Johanneshov. Det férekommer inga familjeband mellan styrelseledaméterna och/eller de ledande
befattningshavarna.

Ingen styrelseledamot eller ledande befattningshavare har démts i ndgot bedragerirelaterat mal under
de senaste fem d&ren. Ingen av de ovanst&ende personerna har, utéver vad som redogjorts for ovan, under
de senaste fem d&ren varit inblandade i ndgon konkurs, likvidation eller konkursférvaltning. Inte heller finns

det ndgon anklagelse och/eller sanktion utfardad av myndighet eller yrkessammanslutning mot n&gon av

dessa personer och ingen av dessa har férbjudits av domstol att ingéd som medlem i ett bolags forvaltnings-,
lednings eller kontrollorgan eller att ha ledande eller dvergripande funktioner hos ett bolag under de senaste
fem &ren. Det foreligger ingen potentiell intressekonflikt hos ndgon av styrelseledaméterna eller ledande
befattningshavarna, séledes har ingen styrelseledamot eller ledande befattningshavare négot privat
intresse som kan st& i strid med Bolagets intressen. Som framgdr ovan har dock ett flertal styrelseledaméter
och ledande befattningshavare ekonomiska intressen i Bolaget genom aktieinnehav och anstallningar.
Ingen av ovan namnda styrelseledamoter eller ledande befattningshavare har ingétt avtal med Bolaget
om férméner efter uppdragets avslutande, utéver vad som annars framgdr i denna Bolagsbeskrivning.




BOLAGSSTYRNING

Bolagsstyrning

Svensk kod fér bolagsstyrning

Bolaget ar ett svenskt publikt aktiebolag. Fére noteringen p& Nasdaq First North Growth Market grundades
bolagsstyrningen i Bolaget p& svensk lag samt interna regler och féreskrifter. Nar Bolaget ar noterat p&
Nasdaqg First North Growth Market kommer Bolaget dven att féljo Nasdaq First North Growth Markets
regelverk for emittenter. Bolag som @r noterade p& Nasdag First North Growth Market behover inte tilldmpa
Svensk kod fér bolagsstyrning ("Koden"), och Bolaget avser, &tminstone inledningsvis, att inte tillampa Koden.

Bolagsstamma

Enligt aktiebolagslagen (2005:551) &r bolagsstdmman Bolagets hégsta beslutsfattande organ. P&
bolagsstdmman utévar aktiedgarna sin rostratt i nyckelfrédgor, till exempel faststallande av resultat- och
balansrékningar, disposition av Bolagets resultat, beviljande av ansvarsfrihet for styrelsens ledaméter och
verkstallande direktdr, val av styrelseledaméter och revisorer samt ersattning till styrelsen och revisorerna.
Arsstésmma ska héllas inom sex mé&nader frén utgéngen av varje rékenskapsar. Utdver &rsstémma kan éven
extra bolagsstdmma hallas. Kallelse till &rsstdmma respektive extra bolagsstamma dar frdgor om éndring av
bolagsordningen kommer att behandlas utfardas tidigast sex veckor och senast fyra veckor fére stmman.
Kallelse till annan extra bolagsstédmma utfardas tidigast sex veckor och senast tvé veckor fére stdmman.
Kallelse till bolagsstémma ska ske genom annonsering i Post- och Inrikes Tidningar och genom att kallelsen
halls tillganglig p& Bolagets webbplats. Samtidigt som kallelse sker ska Bolaget genom annonsering i
Dagens Industri upplysa om att kallelse har skett.

Aktiedgare som onskar f& ett drende behandlat p& bolagsstdmman maste skicka en skriftlig begaran till
styrelsen. Begdran ska normalt vara styrelsen tillhanda senast sju veckor fore bolagsstémman.

Ratt att delta i bolagsstamma

Aktiedgare som vill delta i en bolagsstémma ska dels vara inférd i den av Euroclear Sweden férda aktieboken
sex bankdagar fére stémman, dels anmala sig hos Bolaget for deltagande i bolagsstdmman senast den
dag som anges i kallelse till stmman. Aktiedgare kan ndrvara vid bolagsstémman personligen eller genom
befullmaktigat ombud och f&r atfoljas av hogst tvé bitraden. Vanligtvis dr det mojligt for aktiedgare att
anmdla sig till bolagsstémman pa flera olika satt, vilka narmare anges i kallelsen till statmman. Aktieagare ar
berattigade att résta fér samtliga aktier som aktiedigaren innehar i Bolaget.

Styrelsen

Styrelsen &r det hogst beslutsfattande organet efter bolagsstdmman. Enligt aktiebolagslagen ansvarar
styrelsen for Bolagets organisation och férvaltning av Bolagets angeléigenheter. Styrelseledaméter utses
vanligen av &rsstdmman for den period som avslutas vid ndstkommande Arsstémma. Enligt Bolagets
bolagsordning ska de styrelseledaméter som véljs av &rsstédmman vara lagst tre (3) och hégst tio (10) med
lagst noll (0) och hagst tio (10) suppleanter.

Valberedning

Arsstésmman den 30 juni 2021 faststallde principer fér hur valberedning i Bolaget ska utses. Enligt dessa
principer ska valberedningen bestd av fyra ledamdter, av vilka tre utses av de tre till rostetalet storsta
agarregistrerade aktiedgarna listade i den av Euroclear Sweden AB forda aktieboken per utgéngen av det
tredje kvartalet varje rakenskapsar, samt styrelsens ordférande, som dven ska sammankalla valberedningen
till dess férsta sammantréde.




Till ordférande i valberedningen ska den ledamot som tillsatts av den till rostetalet storste aktiedigaren utses,
forutsatt att ledamoten inte dr ledamot av styrelsen. Majoriteten av valberedningens ledamdter ska vara
oberoende i forhdllande till Bolaget och bolagsledningen. Verkstallande direktdren eller annan person frén
bolagsledningen ska inte vara ledamot av valberedningen. Minst en av valberedningens ledaméter ska vara
oberoende i forhdllande till den i Bolaget rostmassigt stérsta aktiedigaren eller grupp av aktiedgare som
samverkar om Bolagets forvaltning. Styrelseledaméter kan ingd i valberedningen, men ska inte utgéra en
majoritet av valberedningens ledaméoter. Styrelsens ordférande eller annan styrelseledamot ska inte vara
valberedningens ordférande.

Om en eller flera aktiedgare som utsett ledamoter till valberedningen tidigare an tre ménader fore
Arsstdmman upphor att tillhéra de tre till rostetalet storsta aktiedgarna ska ledamaoter utsedda av dessa
aktiedgare stdlla sina platser till forfogande och den eller de aktiedgare som tillkommer till de tre till
rostetalet storsta aktiedgarna ska daga ratt att utse ersattare till de avgéende ledamoéterna. Dock ska
inga marginella skillnader i aktieinnehav och é&ndringar i aktieinnehav som uppstdr senare &n tre ménader
innan arsstédmman leda till nédgra andringar i sammansdattningen av valberedningen, sévida inte sdrskilda
omstandigheter foreligger.

Valberedningens mandattid 16per till dess ndstkommande valberednings sammansattning ar faststalld.
Valberedningen ska tillvarata Bolagets samtliga aktiedgares intresse i frdgor som faller inom ramen for
valberedningens uppgifter. Utan att begrdnsa vad som tidigare sagts, ska valberedningen lamna forslag

till st&mmoordférande vid &rsstdmma, styrelse, styrelseordférande, revisor, styrelsearvode med uppdelning

mellan ordféranden och 6vriga ledaméter samt ersattning for utskottsarbete och annan ersattning for
styrelseuppdrag, arvode till Bolagets revisor samt principer fér utseende av valberedningen.
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Legala frdgor och kompletterande information

Bolagsinformation

Firmanamn

Sweden Buyersclub AB

Organisationsnummer

559016-7838

Handelsbeteckning BUY

ISIN-kod SE0015660287
Sate och hemvist Stockholm
Datum fér bolagsbildning 2015-06-08
Datum for registrering 2015-06-09
Land for bolagsbildning Sverige
Juridisk form Aktiebolag

Lagstiftning

Svensk ratt

Adress (Huvudkontor)

Charkmé&stargatan 2, 121 62, Johanneshov

Telefon 020 45 50 00
E-post info@buyersclub.se
Hemsida www.buyersclub.se

Organisation och struktur

Per dagen for Bolagsbeskrivningen ingdr Sweden Buyersclub AB inte i nédgon koncern och Bolaget har inga dotterbolag.

Aktierna i Bolaget dr fordelade pd& 79 aktiedigare. Bolagets storsta aktiedgare med innehav motsvarande fem procent eller

mer av aktierna i Bolaget anges i avsnittet "Aktien och égarférhdllanden — Agarstruktur'.

Vasentliga avtal

Bolaget beddmer att det inte finns ndgra vdsentliga avtal som inte har ingdtts inom ramen for Bolagets normala

verksamhet for perioden som omfattas av den historiska finansiella informationen i Bolagsbeskrivningen fram till dagen for

Bolagsbeskrivningen.

Tvister och rattsliga processer

Bolaget ar inte och har heller inte varit delaktig i nGgon rattstvist, ndgot skiljeforfarande eller administrativt forfarande som
kan ha en vasentlig negativ inverkan pd foretagets rykte eller framtidsutsikter, och, sé vitt Bolaget kanner till, ar inga sédana
tvister &r hotade eller véintande.
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Regleringar och tillsténd

Bolaget innehar inte nagra tillsténd, koncessioner eller statliga tillstdnd som ar vdasentliga for Bolagets verksamhet
och som inte enkelt kan ersdttas. Bolaget kdnner inte till ndgra pdgdende, forestdende eller planerade lagstiftnings-
a&tgarder, vare sig nationella, internationella eller europeiska, som kan ha en vasentlig inverkan pd foretagets verksamhet,
affarskrav eller tillsténd.

Férsakringar

Bolaget beddmer att dess forsakringsskydd ar tillfredstallande med avseende pd verksamhetens art och omfattning med
beaktande av de risker som verksamheten normalt &r férknippad med. Det finns dock inga garantier att Bolaget inte kommer
att drabbas av férluster som inte técks av vid var tid gallande forsékringar.

Immateriella rattigheter

Bolaget riktar sig primart till den svenska allmdnheten med sina detaljhandelstjénster. Bolaget innehar en svensk
varumarkesregistrering for ordet "Buyersclub” som omfattar reklam- och detaljhandelstjénster i klass 35. Bolaget innehar
domdannamnet www.buyersclub.se, vilket dven &r Bolagets hemsida.

Plattformens kallkod
Bolagets e-handelsplattform ar byggd pd dppen kallkod. Bolaget beddmer att det inte finns ndgra materiella beroenden till
annan kallkod avseende Bolagets hemsida.

Ré&dgivare
Finansiell r&dgivare till Bolaget ar Partner Fondkommission. Partner Fondkommission har dven bitrdtt Bolaget med
upprdttandet av Bolagsbeskrivningen. Partner Fondkommission ar Bolagets rddgivare vid Erbjudandet och kommer
agera emissionsinstitut avseende Erbjudandet. Partner Fondkommission dr ocks& Bolagets Certified Adviser. Partner
Fondkommission aiger inga aktier i Bolaget. Baker & McKenzie Advokatbyrd KB ér Bolagets legala rédgivare i samband med
Erbjudandet.

Transaktioner med ndrstédende

Bolagets incitamentsprogram har redogjorts fér i avsnittet “Incitamentsprogram, teckningsoptioner 2019/2022" och erséttning
som har betalats ut till Bolagets styrelse och ledaméter under rakenskapsdret 2021 beskrivs i avsnittet “Styrelse, ledande
befattningshavare och revisor - Ersdttning till styrelsen avseende rékenskapsdret 2021" och "~ Erséttning till ledande
befattningshavare avseende rdkenskapsdret 2021,

Bolaget har tvd historiska aktiedgartillskott om 60 000 SEK frédn Emil Henriksson respektive 15 000 SEK frén Filip Lang,
som per dagen for Bolagsbeskrivningen inte ar &terbetalda. Det foreligger inga vasentliga villkor i forhdllande till de tva
aktieagartillskotten, utdver att Bolaget ska &terbetala beloppen till respektive aktiedgare. Nar dessa &terbetalas kommer de
redovisas som transaktion med nérstéende.

Bolaget har under 2022 tagit upp ett bryggldn frédn vissa aktiedgare varav en langivare ar bolaget Asort Ventures AB
som kontrolleras av styrelseledamot Anders Nygren (I&n om 100 000 SEK). Det &r av Bolagets uppfattning att I&neavtalet
med Asort Ventures AB ingdtts p& marknadsmassiga villkor. Samma l&nevillkor gdller for samtliga Idngivande aktiedgare,
inklusive Asort Ventures. Brygglénet beskrivs i avsnittet "Eget kapital, skulder och annan finansiell information - Bryggldn
frén aktiedgare”.

Utdver ovanstéende har det inte fdrekommit ndgra transaktioner med narstdende avseende den period som omfattas av
den historiska finansiella informationen i Bolagsbeskrivningen.

Intressekonflikter

Partner Fondkommission dr, som nédmnt ovan, finansiell rédgivare till Bolaget samt agerar emissionsinstitut i samband med
Erbjudandet. Partner Fondkommission erhdller en pé& férhand avtalad ersattning i samband med Erbjudandet. Darutéver
har Partner Fondkommission inga ekonomiska eller andra intressen i Erbjudandet. Det féreligger harutdver inte ndgon
intressekonflikt inom férvaltnings-, lednings- och kontrollorgan eller hos andra personer i ledande befattningar i Bolaget och
det finns inte heller ndgra andra fysiska eller juridiska personer som ar inblandade i Erbjudandet som har ekonomiska eller
andra intressen i Bolaget.
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Teckningsdtaganden
| samband med Erbjudandet har Bolaget erhdllit teckningsdtaganden motsvarande totalt cirka 15 MSEK eller cirka 75
procent av Erbjudandet. En forteckning dver Idmnade teckningsdtaganden dterfinns i tabellen nedan.

Tecknings&tagandena utgér civilrdittsligt bindande &taganden, men har inte sdkerstdlits via bankgaranti, pantsattning eller
liknande sakerhetsdtaganden. Eftersom teckningsétagandena inte &r sdkerstdllda enligt ovan finns séledes enrisk att Bolaget
inte kommer att erhdlla de belopp som respektive Gtagande avser. Se dven avsnittet "Riskfaktorer — Aktierelaterade risker”.

Namn teckningsétagare Tecknat belopp (MSEK) Tecknat antal aktier
Mats O Andersson 15 172 414
Altira AB 0,8 91954
Simon Forsslund 0,75 86 207
Richard Bage 0,5 5747
Dan Castillo via Risktornet AB 0,5 57 471
Daniel Soussan via DS Ventures AB 0,5 57 47
Rustan Panday via Rustan Panday AB 0,5 57 47
Emil Henriksson 0,5 57 471
Klas Zetterman 0,5 57 471
P-A Bendt AB 0,5 57 471
Fabian Fredell 0,5 57 471
Raspart Férvaltning AB 0,5 5747
SKSF Invest AB 0,5 57 471
Ovriga Tecknings&tagare 7 798 816
Totalt 15 1724101

*Teckning verkstdlls genom kvittning av bryggldn som beskrivs under "Avtal om brygglén med aktieGgare”.

Aktiedgaravtal

Sdvitt Bolagets styrelse kanner till finns inga aktiedgaravtal mellan Bolagets aktiedgare som syftar till gemensamt inflytande
over Bolaget. Bolagets styrelse kdnner inte heller till ndgra avtal eller motsvarande &verenskommelser som kan leda
till att kontrollen éver Bolaget forandras.

Ovrigt

Det foreligger inga inskrankningar i ratten att fritt dverldta aktier i Bolaget.

Det har inte forekommit négra offentliga uppkopserbjudanden i frdga om emittentens aktier under det innevarande eller

det foregdende rakenskapsaret.
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Vissa skattefr@gor i Sverige

Nedan redovisas vissa skattekonsekvenser som kan aktualiseras fér fysiska personer och aktiebolag i
anledning av Erbjudandet. Sammanfattningen &r baserad p& nu gdllande regler och ér endast avsedd
som allmén information fér aktiedgare som dr obegrdnsat skattskyldiga i Sverige, sGvida inte annat anges.
Redogoérelsen behandlar inte vardepapper som innehas som lagertillgdngar i ndringsverksamhet eller av
handelsbolag. Vidare behandlas inte de sdrskilda reglerna om skattefri kapitalvinst (inklusive avdragsférbud
fér kapitalfériust) och utdelning i bolagssektorn som kan bli tillémpliga pd innehav av aktier i Bolaget som
anses ndringsbetingade. Inte heller omfattas de sdrskilda regler som kan bli tillémpliga pé& innehav i bolag
som ¢r eller tidigare har varit s.k. fdmansféretag eller p& aktier som férvérvats med stéd av s.k. kvalificerade
aktier i f@mansféretag. Betréffande vissa kategorier av skattskyldiga géller sérskilda skatteregler. Investerare
uppmdrksammas pd att skattelagstiftningen i Sverige eller i en stat som investeraren har anknytning till eller
sin skattehemvist i kan inverka pd& hur inkomsterna frdn vérdepapperen beskattas. Beskattningen av varje
enskild aktiedgare beror p& dennes speciella situation. Varje aktieGigare och innehavare av teckningsrdtter
rekommenderas ddarfér att rédfrédga en skatterddgivare fér att f& information om de sérskilda konsekvenser
som kan uppstd i det enskilda fallet, inklusive tillimpligheten och effekten av utldndska regler och skatteavtal.

Beskattning vid avyttring av aktier

Fysiska personer

Fysiska personer beskattas for hela den eventuella kapitalvinsten i inkomstslaget kapital vid férsaljning
eller annan avyttring av aktier. Skatt tas ut med 30 procent av kapitalvinsten om det ar frdga om
marknadsnoterade aktier. Kapitalvinst respektive kapitalforlust berdknas som  skillnaden mellan
forsaljningsersattningen efter avdrag for eventuella forsdljningsutgifter och de avyttrade aktiernas
omkostnadsbelopp  (anskaffningsutgift). Vid kapitalvinstberdkningen anvénds genomsnittsmetoden.
Enligt denna skall omkostnadsbeloppet for en aktie utgdras av det genomsnittliga omkostnadsbeloppet
for aktier av samma slag och sort. Vid forsdljning av marknadsnoterade aktier f&r omkostnadsbeloppet
alternativt bestdmmas enligt schablonmetoden till 20 procent av férsaljningsersattningen efter avdrag
for forsaljningsutgifter. Uppkommer kapitalforlust pé& marknadsnoterade aktier ér denna fullt avdragsgill
mot skattepliktiga kapitalvinster samma ér pé& aktier och andra marknadsnoterade delagarratter utom
andelar i investeringsfonder som enbart innehdller svenska fordringsratter (rantefonder). Kapitalfériust som
inte kan kvittas p& detta satt ar avdragsgill med 70 procent mot annan inkomst av kapital. Uppkommer
underskott i inkomstslaget kapital medges skattereduktion mot kommunal och statlig inkomstskatt samt
fastighetsskatt och kommunal fastighetsavgift. Skattereduktion medges med 30 procent av underskott som
inte 6verstiger 100 000 kr och med 21 procent av resterande del. Ett s&édant underskott kan inte sparas till
senare beskattningsar.

Juridiska personer

For aktiebolag beskattas allainkomster, inklusive skattepliktiga kapitalvinster och utdelningar, iinkomstslaget
ndringsverksamhet med en skattesats om 20,6 procent. Kapitalvinster och kapitalforluster berdknas pé
samma satt som beskrivits ovan avseende fysiska personer. Avdragsgilla kapitalférluster pé aktier och andra
delagarratter f&r endast dras av mot skattepliktiga kapitalvinster pé& aktier och andra delagarratter. En
s&dan kapitalforlust kan dven, om vissa villkor ar uppfyllda, kvittas mot kapitalvinster i bolag inom samma
koncern, under forutsattning att koncernbidragsratt foreligger mellan bolagen. Kapitalférluster som inte
har kunnat utnyttjas ett visst &r f&r dras av mot kapitalvinster p& aktier och andra deldgarratter under
efterféljiande beskattningsér utan begrénsning i tiden. Sdarskilda skatteregler galler for vissa speciella
foretagskategorier, exempelvis investeringsfonder, investmentforetag och forsakringsforetag.




Beskattning vid utdelning

For privatpersoner beskattas utdelning i inkomstslaget kapital med en skattesats om 30 procent. For fysiska
personer som dr bosatta i Sverige innehdlls normalt prelimindr skatt avseende utdelning med 30 procent p&
utdelat belopp. Den prelimindra skatten innehdills av Euroclear Sweden eller, betraffande forvaltarregistrerade
aktier, av forvaltaren. For aktiebolag beskattas utdelning i inkomstslaget ndringsverksamhet med en
skattesats om 20,6 procent.

Aktiecigare som dr begrénsat skyldiga i Sverige

Aktiedgare i Bolaget som ar begrénsat skattskyldiga i Sverige, och som inte bedriver naringsverksamhet
fr&n ett fast driftstdlle i Sverige, beskattas normalt inte i Sverige for kapitalvinster vid avyttring av aktier.
Dessa aktiedgare kan dock bli foremal for beskattning i sin hemviststat. S&dan aktiedgare boér darfor
r&dfréga skatterddgivare i sin hemviststat. Enligt en sdrskild regel &r dock fysiska personer som &r begransat
skattskyldiga i Sverige féremal for beskattning i Sverige vid avyttring av aktier i Bolaget, om de vid négot
tillfalle under de 10 narmaste féregdende kalenderdren varit bosatta i Sverige eller stadigvarande vistats
har. Beskattningsratten kan dock vara begrénsad genom de skatteavtal som Sverige ingdtt med andra
l&énder. For aktiedgare som d&r begransat skattskyldiga i Sverige och som erhdller utdelning frén svenskt
aktiebolag uttas normalt svensk kupongskatt. Kupongskattesatsen ér 30 procent men kan reduceras
genom dubbelbeskattningsavtal, om tillampligt. Avdraget for kupongskatt verkstdlls normalt av Euroclear
Sweden eller annan som Bolaget har anlitat eller, betraffande forvaltarregistrerade aktier, av férvaltaren.
Om Bolaget inte har uppdragit &t Euroclear Sweden eller annan att skicka utdelningen skall avdraget
verkstdllas av Bolaget.

Investeringssparkonto

For obegransat skattskyldiga fysiska personer som ager aktierna via Investeringssparkonto utgdr ingen
skatt p& kapitalvinst vid forsalining av aktierna. Det foreligger inte heller n&dgon avdragsratt vid forlust
vid eventuell forsdljning av aktierna. Ingen skatt utgdér pd& utdelningar pd& aktierna som innehas via ett
investeringsparkonto. All beskattning sker i stdllet genom en avkastningsskatt som baseras pd kapital-
basen for kontot, oavsett om det gjorts vinst eller forlust pd kontot. Avkastningsskatten varierar beroende
pd statsl@dnerantan men ar som lagst 0,375 procent. Avkastningsskatten betalas varje ér.

Beskattning av tillg&ngarna pd investeringssparkontot som innehas av en begrdnsat skattskyldig fysisk
person sker i stdllet pd& konventionellt satt vilket innebdr att svensk kupongskatt utgdr pé utdelningar.
En juridisk person kan inte inneha ett investeringssparkonto.
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Bolagsordning

§ 1Féretagsnamn
Bolagets féretagsnamn ér Sweden Buyersclub AB. Bolaget ar publikt (publ).

§ 2 Sate
Styrelsen ska ha sitt sdte i Stockholms kommun.

§ 3 Verksamhet
Bolaget ska formedla rabatterade produkter och tjanster inom exempelvis elektronik, kosmetik, hem och
hushall, accessoarer till sina medlemmar.

$ 4 Aktiekapital
Aktiekapitalet ska vara lagst 500 000 kronor och hogst 2 000 000 kronor.

§ 5 Antalet aktier
Antal aktier ska vara lagst 4 595 000 och hogst 18 380 000.

§ 6 Styrelse
Styrelsen ska bestd av Iagst 3 och hogst 10 ledamdter med lagst O och hogst 10 suppleanter.

§ 7 Revisor
For granskning av aktiebolagets arsredovisning jamte rdkenskaperna samt styrelsens och verkstdllande
direktorens forvaltning utses lagst en och hogst tvé revisorer eller ett registrerat revisionsbolag.

§ 8 Kallelse till bolagsstamma

Kallelse till bolagsstédmma ska ske genom annonsering i Post- och Inrikes Tidningar och genom att kallelsen
halls tillganglig pé bolagets webbplats. Samtidigt som kallelse sker ska bolaget genom annonsering i den
rikstéickande dagstidningen Dagens Industri upplysa om att kallelse har skett.

§ 9 Deltagande vid bolagsstéamma

For att f& deltaga i bolagsstamman ska aktiedgare dels vara upptagen i en utskrift eller annan framstalining
av aktieboken den dag som anges i aktiebolagslagen, dels anmdla sig samt antalet bitréden (hégst tvé)
till bolaget den dag som anges i kallelsen till stdmman. Denna dag fér inte vara séndag, helgdag, 16rdag,
midsommarafton, julafton eller nyérsafton och inte infalla tidigare an femte vardagen fére stamman.

§ 10 Fullmaktsinsamling och postréstning

Styrelsen har ratt att samla in fullmakter till bolagsstémma enligt det forfarande som anges i 7 kap. 4 § andra
stycket aktiebolagslagen (2005:551).

Styrelsen far infor en bolagsstdmma besluta att aktiedgarna ska kunna utéva sin réstratt per post fére
bolagsstamman.

§ 11 Arenden pd& &rsstémma
Arsstésmma héills &rligen inom sex m&nader fr&n rékenskapsdrets utgéng.
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P& &rsstétmman ska féljande @renden behandlas.

Val av ordférande vid stémman.

Upprattande och godkdnnande av réstlangd.

Val av en eller flera justeringspersoner.

Prévande av om stdmman blivit behdrigen sammankallad.
Godk&énnande av dagordning.

R N

Framlaggande av arsredovisningen och revisionsberattelsen samt, i forekommande falll,
koncernredovisning och koncernrevisionsberattelse.
7. Beslut om
a) faststallande av resultatrékningen och balansrékningen, samt i férekommande fall,
koncernresultatrakningen och koncernbalansrékningen,
b) dispositioner betraffande aktiebolagets vinst eller férlust enligt den faststallda balansrékningen
samt, i férekommande fall, den faststallda koncernbalansrékningen, och
c) ansvarsfrihet &t styrelseledaméterna och verkstallande direktéren.
8. Faststallande av antal styrelseledamoter och revisorer.
9. Faststallande av arvoden till styrelsen och revisorer.
10. Val till styrelsen och revisorer.
1. Annat drende, som ankommer pé& stdmman enligt aktiebolagslagen eller bolagsordning.

§ 12 Rakenskapsér
Rakenskapsaér ar 1januari — 31 december.

§ 13 Avstémningsférbehall
Den aktiedgare eller forvaltare som pd avstdmningsdagen, eller annan dag som anges i aktiebolagslagen
(2005:551), ér inférd i aktieboken och antecknad i ett avstémningsregister, enligt 4 kap. lagen (1998:1479)

om vdrdepapperscentraler och kontoféring av finansiella instrument eller den som &r antecknad pé
avstédmningskonto enligt 4 kap. 18 § forsta stycket 6—8 ndmnda lag, ska antas vara behérig att utéva de
rattigheter som framgédr av 4 kap. 39 § aktiebolagslagen (2005:557).
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Tzu & Co - Retail marketing strategy report
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Tzu & Co - Retail marketing strategy report
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Postnord - E-Barometern &rsrapport 2021
www.postnord.se/foretagslosningar/e-handel/e-handelsrapporter/e-barometern

Postnord — E-barometern arsrapport, 2020
www.postnord.se/siteassets/pdf/rapporter/e-barometern-arsrapport-2020.pdf

Postnord — E-commerce in Europe, 2021
www.postnord.se/foretagslosningar/e-handel/e-handelsrapporter/e-handeln-i-europa

HUI Research - Det stora detaljhandelsskiftet
www.svenskhandel.se/globalassets/dokument/aktuellt-och-opinion/rapporter-och-foldrar/e-handelsrapporter/det_
stora_detaljhandelsskiftet_svenskhandel_20170120.pdf

HUI Research/Handelsfakta - Insikter och spaningar, e-handeln i Sverige
handelsfakta.se/insikt/e-handeln-i-sverige/

Postnord — E-commerce in Europe, 2021
www.postnord.se/foretagslosningar/e-handel/e-handelsrapporter/e-handeln-i-europa

SCB - Befolkningens it-anvéandning
www.sch.se/contentassets/a3faaOcdf5c44382a8343eb4a2e3df04/1e0108_2020a01_br_lebr2001.pdf

Laget | handeln 2021
www.svenskhandel.se/globalassets/dokument/aktuellt-och-opinion/rapporter-och-foldrar/laget-i-handeln/laget-i-
handeln-2021.pdf

McKinsey & Company - Perspectives on retail and consumer goods, 2020
www.mckinsey.com/~/media/mckinsey/industries/retail/our%20insights/perspectives %200n%20retail%20and%20
consumer%20goods%20number%208/perspectives-on-retail-and-consumer-goods_issue-8.pdf

The World Bank - International LPI, country ranking
Ipiworldbank.org/

Postnord - E-handeln i Norden, 2018
pages.postnord.com/rs/184-XFT-949/images/ehandeln-i-norden-2018.pdf

EU Kommissionen - Index for digital ekonomi och digitalt samhdlle
ec.europa.eu/commission/presscorner/detail/sv/ip_21_5481

Regeringskansliet - Sverige helt uppkopplat 2025 - en bredbandsstrategi
www.regeringen.se/informationsmaterial/2016,/12/sverige-helt-uppkopplat-2025---en-bredbandsstrategi/

Riksbanken - S& betalar svenskarna, 2020
www.riksbank.se/sv/betalningar--kontanter/sa-betalar-svenskarna/sa-betalar-svenskarna-2020/1.-
betalningsmarknaden-digitaliseras/manga-betalar-med-mobilen-till-exempel-via-swish/e-handel-blir-allt-vanligare/

INC. - Gen V: A Powerful Consumer Generation Few Are Talking About
www.inc.com/amy-balliett/gen-v-a-powerful-consumer-generation-few-are-talking-about.htm!

de Bellis, E., Johar, G., (2020). Autonomous Shopping Systems: Identifying and Overcoming Barriers to Consumer
Adoption
www.sciencedirect.com/science/article/pii/ S0022435919300922

Fortune Business Insights — Loyalty Management Market
www.fortunebusinessinsights.com/industry-reports/loyalty-management-market-101166

Tzu & Co - Retail marketing strategy report
tzuand.co/online-retail-marketing-strategy-report/

McKinsey & Co - Thinking inside the subscription box: New research on e-commerce consumers
www.mckinsey.com/industries/technology-media-and-telecommunications/our-insights/thinking-inside-the-subscription-
box-new-research-on-ecommerce-consumers

Research and Markets - Global Subscription E-commerce Market: Size and Forecasts with Impact Analysis of Covid-19
(2021-2025 Edition)

www.researchandmarkets.com/reports/5148407/global-subscription-e-commerce-market-size-and

Zuora - Subscription Economy Index

de.zuora.com/resources/subscription-economy-index,

McKinsey & Co - Sizing Up The Subscription E-Commerce Market: 2018 Update
get.fuelbymckinsey.com/article/sizing-up-the-subscription-e-commerce-market/

Precedence Research - Last Mile Delivery Transportation Market Size to Hit US$ 424.3 Bn by 2030
www.globenewswire.com/en/news-release/2022/03/24/2409950/0/en/Last-Mile-Delivery-Transportation-Market-Size-
to-Hit-US-424-3-Bn-by-2030.html

PTS - Svensk postmarknad, 2021
www.pts.se/globalassets/startpage/dokument/icke-legala-dokument/rapporter/2021/post/svensk-postmarknad-2021.pdf
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Adresser

Bolaget

Sweden Buyersclub AB
Charkmdastargatan 2

SE - 121 62 Johanneshov
Tel. +46 (0)20 45 50 00

Finansiell r&dgivare
Partner Fondkommission AB
Lilla Nygatan 2

SE - 411 09 Goéteborg

Tel. +46 (0)31-761 22 30

ADRESSER

Legal radgivare

Baker & McKenzie Advokatbyrd KB
Vasagatan 7

SE - 101 23 Stockholm

Tel. +46 (0)8 566 177 00

Revisor

Grant Thornton Sweden AB
Kungsgatan 57

SE — 111 22 Stockholm

Tel. +46 (0)8 563 070 00

Kontoférande institut
Euroclear Sweden AB
Klarabergsviadukten 63

SE - 111 64 Stockholm

Tel. +46 (0)8-402 90 00
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