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Erbjudande Till Marknaden

Efficax erbjuder ett lonsamt och miljovanligt sdtt att sdanka en fastighets energikostnader.

Erbjudandet i sammandrag Med SolaFlex kan kunderna spara ca 60% av energin for uppvirmningen av varmvattnet. P3

Emissionsbelopp (max): 2.199.991 kr marknader som t.ex. Tyskland har systemet en aterbetalningstid pa 4 ar. Produkten passar

Antal aktier i emissionen: 24.719 st for hushall med elektriska varmvattenberedare, vilka uppgar till 51 miljoner bara inom EU.
Produkten gor ett solvarmesystem ca 10% battre till en kostnad som ar ca 30% lagre.

Pris per aktie: 89 kr

Teckningstid: 20 nov - 5 dec En viktig fordel med systemet dr att det kan installeras som ett tilldgg till befintliga

Betalning: Sercst 1D dee systemet, medan traditionella system kraver att man byter ut vasentliga delar. Detta gor att

installationen forenklas, gar snabbare och blir mindre kostsam.

B

Slutanvdndarna efterfragar ett enkelt och lonsamt solvirmesystem med lang livslangd.
Installatdrer efterfragar ett standadiserat system som ar enkelt att forsta och installera.
Detta tillhandahaller EfficaxEnergy med SolarFlex.

...pd marknader som t.ex. Tyskland har
- systemet en dterbetalningstid pd 4 dr"
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Produkt/tjanst

Produkten som gor det kostnadseffektiva solvarmesystemet
mojligt ar en "kopplingslada’, som kallas SolarFlex. Genom
SolarFlex kan solfangarna installeras pa den befintliga
varmvattenberedaren, som da fungerar som ackumulatortank.
SolarFlex kan aven vaggmonteras.

Produkten dr inte tekniskt avgransad till solvarmesystem utan
kan anvandas for att ansluta andra kompletterande
varmekallor, t.ex. en varmepump, till en ny eller befintlig
varmvattenberedare. Efficax fokuserar dock pa solvarmesystem
tills vidare.

SolarFlex-enheten gor det betydligt enklare att installera
ett solvarmesystem, varfor installationskostnaderna minskar
jamfort med traditionella system. Solvarmeinstallatorer kan
darfor oka sina vinster och marginaler. Eftersom systemet ar
enkelt att installera kan aven VVS- och varmepumps-
installatorer installera solvarme, ndgot de normalt inte gor
idag. Dessa aktorer kan bredda sitt erbjudande till en
kundgrupp de ar i daglig kontakt med.

Prissattning och marginal

Priset till slutkund for ett komplett solvarmesystem, inklusive
solpaneler, installation och ROT-avdrag blir med svenska
forhallanden 35 - 40.000 kr. Livslangden ar berdknad till
minst 25 dr.

Affarsmodellen ar baserad pa licensiering. Licensavgift
inklusive en nyckelkomponent bendamnd "5-vagsventil” ar
beraknad till 800 kr per enhet.

Vid forsaljning av system till installatorer blir priset ca
17.000 kr, och Efficax fortjanst ca 6.700 kr per system.

New solar hot
water storage

v | | raditionellt system

Replaced existing

hot water storage

Newsaireatecors | Effjcax system

New connection unit




Affarsmodell/affarssystem

Uision, affarside,

Efficax ar teknikleverantdr till rikstickande installations- Kunderna ska vara rikstickande aktdrer med uppbyggda - - mal 6 roadmap
aktorer, distributorer eller andra lampliga partners med starka distributions- och forsaljningskanaler. Dessa aktorer kan se

distributionskanaler. Bade produkt och produktionslicens- olika ut beroende pa situationen pa den specifika

forsaljning dr aktuellt. En Avsiktsforklaring med en av Europas marknaden. Viktigt dr att snabb uppskalning och

storsta aktorer pa varmemarknaden (NIBE) har nyligen volymforsaljning mojliggors.

undertecknats. Den galler licenstillverkning och -distribution. o L
Lampliga aktorer pd ndgra utvalda marknader analyseras

Efficax kommer behalla kontrollen Gver patentet och for tillfallet. Tillverkning sker antingen av licenstagare och
karnteknologin kring 5-vagsventilen. eventuellt dvenav legotillverkare.

0000000000000 0000000000 0° 0O 0° 0O OO O O°O®°O®°O®O®OO®OOO®OOO®OOOTOPOTOO®OPOTOOOTTOTOO®OPOTOPTOTOPTOT PO VPSS
Efficax ska 2019 ha en omséttning pa Efficax Energy ska 2019 salt licenser Efficax ska i en stabil fas uppna en Efficax Energy ska 2019 vara
minst 75 miljoner kronor (over 10 motsvarande minst 120.000 vinstmarginal pa minst 30%. etablerade pd minst 11 marknader.
miljoner US-dollar). producerade enheter.

Roadma‘

Sales start serial
production

=1 tcmatonl ... minskar investeringskostnaden

partner signed Market launch

med 30-40% jamfort med
Licenseo konkurrerande solvdrmesystem.”

First international sale Serial production

letter-of-

intent signed - TEeEE

sales & production
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Svenska Marknaden

Segmenten vi riktar oss till inledningsvis ar hus med elektriska varmvattenberedare.
Sadana hus har mest att vinna pa installation av solvarmesystemet. | Sverige finns det
cirka 500.000 smahus med elektriska varmvattenberedare. Med avdrag for olampliga
tak eller varmvattenberedare motsvarar detta en total adresserbar marknad for Efficax pa
75.000 system, eller 1,4 miljarder kronor i potentiellaintakter, vid forsaljning av
kompletta system.

Contract ol - W Contract
manufacturer:
5-way valve

¢

33% = 2,5 mdkr

§

Avdrag pga
oldmpliga tak

Nationalacton Volume discounts

Installers/
distributors/ licensees




Global marknad

| EU ar det totala antalet elektriska varmvattenberedare 51

miljoner stycken. En alder pa varmvattenberedaren pa 0-5 ar
ar optimalt for systemet. Med avdrag for olampliga objekt av

dven andra anledningar sa blir den Totala Adresserbara
Marknaden 9 miljoner enheter i EU. | ekonomiska termer
motsvarar det en potential pa 1,1 miljarder Euro.

| USA anvander 38%, eller 68 miljoner hushall, elektriska
varmvattenberedare, vilket motsvarar en potential pa 1,5
miljarder Euro, med samma antagande som ovan.

Tekniken fungerar dven med gasdrivna varmvattenberedare,
men dd krdvs nagra mindre konstruktionsandringar.

Segmentering

Produkten dr utvecklad for enfamiljshus. | praktiken
fungerar tekniken med alla tank-baserade varmvatten-
beredare. Ett exempel ar s.k. byggbodar som &r vanliga pa
byggarbetsplatser. Dessa innehdller duschar med elektriska
varmvattenberedare. Ett pilotprojekt i samarbete med NCC
och Cramo installerades i en byggbod 2014.

Slutanvandare med relativt héga energipriser och
solinstralning has mest att spara pa solvarmesystemet. Vi
har analyserat en stor del av varldens marknader for att
kunna prioritera marknadsingang. Tabellen bredvid
sammanstaller nagra intressanta marknader.

1 Eco-Design of Water heaters Task2 report, European Commission (Kemna, van Elburg, Li, van Holsteijn, Denison-Pender, & Corso, 2007)

”... pilotprojekt med NCC och

Cramo dr installerat och igdng. -

Electricity price

{kWh/sq m}

£0.30 550

€022 1500
£0.23 1000
€0,14 1600
€0,20 1100
£0,24 1200
£€0,18 1700
€014 1100
50,13 1700

50,34 1700
50,19 1800

Sobrirradiation Number of tank-based

DESWH* [in "000 units)
4441
5ag
5,138
1,192
3,010
1,230
11992

6,120

3,985

38% of households®
45% of households®
B

7

*DESWH = domestic electric storage water heater

2 U.S. Department of Energy Residential Energy Consumption Survey (RECS)
3 Electric Storage Water Heaters: Examining options to improve energy efficiency, Paul Ryan, EnergyConsult
4 Energistatistik for smdhus 2009, Swedish Energy Agency. ES 2011:01
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Efficax

Konkurrens

Traditionella solvarmeldsningar ar dyrare och mer
platskravande, vilket ofta ar en avgdrande faktor da
manintevill ta hogvardigt utrymme i ansprak.
Kostnaden for slutkunden att installera solvarme

uppgar i genomsnitt till 50.000-70.000 kr enligt
Boverket3. Ett solvarmesystem dar SolarFlex ingar,

for ca 40.000kr, aralltsd mycket konkurrenskraftigt.

Andra energibesparande dtgarder:

o Varmepumpar. For hus med direktverkande el ar det
kostsamt att installera ett vattenburet varmesystem
vilket kravs for att installera varmepumpar.

o Luft-luft varmepump. Luft/luft-varmepumpar ar
ofta lonsamt och kombineras bra med SolarFlex.

» Tillaggsisolering/byte av fonster. Kombineras gama
med SolarFlex-solvarme for maximal besparing.

» Anslutning till fjarrvarmenatet. Endast mojligt for
de som bor ndra en ledning, och kraver konvertering

till ett vattenburet varmesystem, vilket arkostsamt.

Market

nergy




Forsaljning s
Marknadsforing

Forsaljning

Férsaljningen bedrivs mot identifierade 6nskade samarbetspartners med befintliga
upparbetade saljkanaler. Tidigt 2015 anstalls en saljare som fokuserar pa att bygga upp
det internationella partnerndtverket. Det har kommit in licensforfragningar om en
produktionslicens fran bl.a. Polen och Sydafrika. Vi ar i forhandlingar med en ledande
aktor pa Europamarknaden om en tillverknings- och distributionslicens.

| Sverige bedrivs forsaljning direkt mot slutkund till en borjan. Detta ar for att kontrollera
hela processen i utvecklingsskedet och fa feedback fran bade slutanvdndarna och
installatorer. Sommaren 2014 saldes och installerades en provserie. Dessa fungerar som
referensinstallationer. Vi har ett 40-tal slutkunder som visat intresse for systemet.

Den svenska direktforsaljningen bedrivs for att kunna vidareutveckla produkten, och fa
marknadens feedback. Olika forsaljningsformer testas, t.ex. direktreklam,
telemarketing, dorrknackning etc.

Marknadsforing
Internationellt genomfors riktade insatser mot de aktérer som bedoms fordelaktiga att
samarbeta med.

Marknadsforing i Sverige sker framst genom forum dar installatcrer rér sig. Kanaler ar
bland annat via grossist-tréffar. PR och medieuppmarksamhet har ocksa hittills varit
relativt Latt att fa, och sddana aktiviteter okar efterfragan fran slutkunderna.




Kundvdrde
For slutkunden innebar produkten foljande varden:
» Sankta energikostnader

* Mojlighet att installera Solvarme pa sin befintliga utrustning

* Enkel installation & minimalt ingrepp i huset. Detta ar
av stort varde for denna kundgrupp.
* Produktion av egen gron energi

For distributorer / installatorer / licenstagare:

* Mojlighet att erbjuda den mest kostnadeffektiva
solvarmeldsningen som finns i vdrlden

» Mojlighet till goda marginaler och vinster jamfort med
konkurrenterna

* Enkelt och standardiserat!

» Exklusiva licenser mot volymataganden

Den stora fordelen for tillverkare av solfangare ar att
totalkostnaden for ett solfangarsystem minskar vilket kar
den totala marknaden.

"Enkel installation &
minimalt ingrepp i huset

ar av stort varde...”

SWOT

%&nyhs

+ Konkurrenskraftig produkt
» Patentsokt

* Varldsledande know-how

+ Starkt team

+ Skalbar affarsmodell

+ Starka samarbetspartners

AT
T .t
T R A

TR AR

+ Stor och expanderande
internationell marknad

+ Trend mot hégre energipriser

+ Lagar och subventioner verkari
positiv riktning

» Samhallsintresset stort

Dpportunities

Risker

Efterfrdgan svag 2 5

Kunduarde
6 Analyser

WeaKnesses

.5
i
§
§

» Begransade resurser
+ Ny aktér
« Ej for nybyggnation

-]

§ » Marknadsmottagandet oklart
; + Patentintrang méjligt
&
§
i

Threms |

Kommentar

Beredskap for att Iagga mer resurser pa salj och marknadsbearbetning,
alternativt justera marknadsstrategin.

Inte av avgérande betydelse. Undviks genom att samarbeta med erfarna

Utvecklingen forsenas/fordyras 3 3 9
g /fordy och kompetenta samarbetspartners i utvecklingen.
H°”-’j_re fillveckningsiostnad dn 2 4 8 |Finns marginal for prishéjningar.
berdknat
Utvecklingen inom solenergiomradet gar snabbt. Den mesta forskningen
Konkurrerande tekniker 2 | 4 | 8 |och utvecklingen sker dock pa solceller, och var marknadsnisch mot
smahus med direktverkande el 8r mindre konkurrensutsatt
Nyckelpersoner |lamnar projektet | 2 3 6 |Motiverade och incentiviserade medarbetare




UD Erik Andersson

Civilingenjor, civilekonom

+  Finalist Framtidens Entreprenér 2014, Vinnare Venture Cup vast och Skapa-priset
« F.d.partner i Entrepreneurial Hive AB.

s Bakgrund som konsult- och investeringsverksamhet i eget bolag

Erfarenhet av flera startup-projekt, bl.a. i Silicon Valley

Styrelseledamot SoundRacer AB

CTO Ricardo Bernardo

PhD Energi- och Byggnadsdesign

»  Projektledare for uppbyggnad av solenergilab i Mocambique

o+ Utvecklare av kostnadseffektivt solvarmesystem som resulterade i patentansokan 2012.
Erfarenhet som solenergiexpert WSP Sverige

Teknisk sdljare/kundsupport Henrik Davidsson

PhD Energi- och Byggnadsdesign

+  Utvecklare av kostnadseffektivt solvarmesystem som resulterade i patentansokan 2012.
o Erfarenhet av forsaljning inom byggbranschen




Status

Radgivare Ovriga avtal och dverenskommelser,
Referensinstallationer installerade i villa samt i byggbod, i kontrakt

Erling Gustafsson, f.d. VD 6:e AP-fonden
Christer Tannander, VD Duroc AB, f.d. VD Heatex AB
Cleantech Inn

samarbete med MKB, NCC och Cramo.
Avsiktsforklaring med NIBE avseende tillverknings och
distribution dr signerat.

Agarna har ett aktiedgaravtal, VD-instruktion och
styrelseinstruktion finns. Agardirektiv saknas.

. Revisor PwC
Kundvarde
30% lagre investeringskostnad jamfort med konkurrenterna M
Eg;ehzg:gvlgfgr'zsslg;;ZZ':;’Z T:i::;';'i:z:g:rae rerg Agarforhallanden 2011 EfficaxEnergy grundas. Affirsidén innefattar solvéirme,
Mindre skrymmande & littare att installera Aktiedgare Ql?ttiaelr ” ,(o%jel ventilation och dtervinning av energin i avloppsvatten.
B a befintliga va temet- psykologiskt viktigt )
Héggsrri;rkzalgsgf d\;arrén::gts; ;T:en PEYKOTOGISEVIEHD Henrik Davidsson, grundare 15300 19.49% 2012 Arbetet fokuseras mot solvarmesystemet. Ovriga
g P . 9 . Ricardo Bernardo, grundare 15300 19.49% omraden kommer utvecklas efter hand.
Sparar 50-80 % av energin och kostnaderna for varmvattnet inresobAb gndase 15200 19.49%
Foret t Erik Andersson, VD 15000 19,10% 2012  Lunds Universitets Innovation System AB blir deldgare.
orétage LU Innovation System AB 9754 1242%
Firma EfficaxEnergy AB, 556854-6229 Sisalnabie Enengy faels AB 1370 174% 2012 Prototyper utvecklas.
Site Lund, Sverige 21:—3_2 ?36543 95 18 B?_t:::
Adress Ideon Science Park 2012 VD Erik Andersson rekryteras
Scheelevagen 15
Postadress 22370 Lund 2013 Prototyp sdljs och installerades med gott resultat.
Telefon 0708-309568 Emissioner och tillskott och lan
Mail info@efficaxenergy.se i i 2014  Konstruktion, tillverkning och salj av Proof-of-
Historiskt
Webb www.efficaxenergy.com i 5 i S concept. Installationer under sommaren.
; Kivitet t =
Styrelse igii :K gTE'{apim ;’gﬁ Er 2014  Avsiktsforklaring med NIBE Energy Systems skrivs pa,
innova Idrag F . . . } P . .
Ordférande  Géran Lundgren, ordférande Sustainable S R - AT innefattande en tillverknings- och distributionslicens.
Energy Angels, ordférande Solarus AB. F.d. 2012 Innovationsbron Stipendie 50000 kr
VP Vattenfall AB. 2012 Innovationskontor Syd  Bidrag 300 000 kr
Ledamot Marten Rignell, oberoende konsult. 2013 Vinnova Bidrag 540 000 kr
Erfarenhet frin Cleantech-startups och on e oo QRO d
internationalisering iﬂi: :””' EJ” : :;‘ §$ ﬁ :zr fficax Féret 0
Ledamot Anders Boman, senior advisor LU Innovation bl i e J ) nergy oretage
System AB. Totalt 2 710 000 kr
Ledamot Henrik Davidsson, forskare LTH, F.d. sdljare

i byggbranschen.



Vision
Efficax Energy gor energieffektiv solenergi tillgangligt for alla!

Mission

Efficax ska erbjuda marknaden energieffektivseringsprodukter for minskad paverkan pa miljén
samt kostnadsbesparingar for det inviduella hushallet.

Affarsldé
EfficaxEnergy’s affarsidé ar att pd bas av egen varldsledande forskning utveckla, lata
tillverka och salja lattinstallerade produkter med attraktiv prisniva for inkoppling av

solvdrme pa befintliga elektriska varmvattenberedare i smahus.

Foretagets kunder dr tillverkande licenstagare, distributorer, aterforsaljare och installatorer.

Karnvarden

Tillférlitlighet - Innovation - Hallbarhet - Lonsamhet

Uision, affarside,
mal 6 roadmap




Ekonomi

Tabell 1: Forutsattningar

# markets penetrated 1 3 5 7 2 11
Number of Licenses sold o 0 400 E000| 31000 89000
Number of systems sold 2 10 40 50 50 50
License revenue per pc B00kr| 800k &00k| BOOk| 800k 8O0
COGS key component JO000kr| 400kr| Z200k| 150kr| 140kr| 135k
# of employees 16 24 37 47 6,5 8

Tabell 2: 5-ars 6vergripande budget

Revenues (1000° SEK)

700

300 2600 8300| Ze000| 72Z000
Costs (1000° 5EK) 930 1800 5800 8300, 16000 36000
Net Profit (1000° SEK) -130| -1500| -3200 0| 10000 36000
Cash-flow operations (1000° SEK) -200| -1600| -2600 300 2000| 332000

1000" SEK
35 000

Cash-flow 2015-2019

30000

25 000

200000

15 000

10000

2015

2017

2018

2019

e Cash flow operations

=== Ending Cash

"Mycket hog potential
pa 3-5 ars sikt.”

Ekonomi




Exitmojlighet

Bolagets mdl ar att inom 3-4 ar genomféra en industriell affar. Tagare av bolaget ar troligen storre
aktor pa varmemarknaden, exempelvis Nibe som har en uttalad strategi att vaxa genom uppkap,
eller Thermia. Mojligheten finns till ett uppkdopserbjudande redan under 2015, t.ex. fran partnern
Nibe. Solfangartillverkarna ar mycket positiva eftersom totalkostnaden sanks och solfangarnas
andel av kostnaden okar. En annan méjlig tagare dr IKEA som bdrjat sdlja solceller pa vissa
marknader. Exempel pd mjligt férsaljningspris om 4 ar dr 50 miljoner kronor, vilket motsvarar
43% arlig avkastning for en investerare.

Som ett alternativ, om det anses mer gynnsamt for aktiedgarna, kommer dven notering pd en
maknadsplats vervagas, t.ex. Aktietorget eller liknande.

Kapitaltillskott, Vardering och Lan

Det totala kapitalbehovet fram till och med 2015 berdknas till ca 10 MSEK och fordelar
sig pd foljande steg:
2 042014: Belopp pa 4 MSEK till vérderingen 7 MSEK. Av

detta kan 45% tdckas av Energimyndigheten.

b. Q12016: Total finansiering pa 4-5 MSEK, inklusive offentligt stod fran
Vinnova eller Energimyndigheten samt lan fran bank eller Almi.

Kapitalanvandning

Kapitaltillskottet kommer att anvandas till:

o Utvecklingskostnader - ta fram en 10-serie i samarbete med Nibe
» Forbereda serieproduktion av SolarFlex

o+ Salj- och marknadsesurser

*  Immaterialrattskostnader




EfficaxEnergy AB

Ideon Science Park
Scheelevagen 15
223 70 Lund, Sverige

Telefon 0708-309568
Mail inffo@efficaxenergy.se
Webb www.efficaxenergy.com
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3olagsverket 2013-09-30

Bolagsordning

§ 1. Foretagsnamn
Aktiebolagets foretagsnamn ar EfficaxEnergy AB.

§ 2. Site
Styrelsen ska ha sitt séte i Skane (1an), Lunds (kommun).

§ 3. Verksamhet

Aktiebolaget ska bedriva utveckling och férsdljning av aktiva och passiva energildsningar som
producerar eller sparar energi i verksamheter, kontor, eller boende.

8 4. Aktiekapital
Aktiekapitalet skavaralagst 50 400 kronor och hogst 201 600 kronor.

§ 5. Antal aktier
Antalet aktier ska varalagst 50000 och hdgst 200000.

§6. Styrelse

Styrelsen ska besta av 1agst 2 och hogst 10 styrelseledaméter med |&gst 0 och hogst 4
styrel sesuppleanter. Styrelseledamoterna och styrel sesuppleanterna véljs varje ar paen arsstamma
for tiden intill slutet av nésta arsstamma.

8§ 7. Revisorer

For granskning av aktiebolagets arsredovisning och rakenskaperna samt styrel sens och verkstéllande
direktorens forvaltning utses 1 revisor och O revisorssuppl eant.

§ 8. Kallelse

Kallelsetill bolagsstamma ska ske genom brev med posten eller e-post till aktiedgarnatidigast 6
veckor och senast 2 veckor fére bolagsstamman.

§ 9. Arenden pa &rsstamma

Pa arsstamman ska foljande drenden behandlas.
Va av ordfdrande vid stamman.
Uppréttande och godkannande av rostlangd.
Vad av en eler tva justeringsman.
Provande av om stémman blivit behdrigen sammankallad.
Godkannande av dagordning.
Framl&ggande av arsredovisningen och revisionsberéttel sen.
Beslut om
a) Faststéllande av resultatrékningen och balansrakningen.
b) Disposition av aktiebolagets vinst eller forlust enligt den faststéllda balansrakningen.
c) Ansvarsfrihet & styrel seledamoterna och verkstéllande direktoren, nér sadan forekommer.
Faststéllande av arvodettill styrelsen och i vissafall revisorn.
Va av styrelse och revisor.
0. Annat drende, som skatas upp pa stamman enligt aktiebolagslagen (2005:551) eller
bol agsordningen.

NoughkrwdpE

= © w

§ 10. Rakenskapsar
Aktiebol agets rakenskapsar skavara 1 januari—31 december.



