Skapar en ny standard inom vdlmaende
genom att kombinera halsa, tech &
franchise
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Sammanfattning: Garini en
expansionsfas

Fasciaklinikerna hjdlper manniskor som vill ma bra genom behandling med
patenterad utrustning och metodik baserad pa vetenskap och beprovad erfarenhet.

Affarsmodellen ar franchise, dar slutkonsumenten képer behandling, naringstillskott
och medlemskap. Franchisetagarna far hjalp med att driva och expandera sin
verksambhet.

Fasciaklinikerna ar ett modernt techforetag med expertis inom kundresor, som
anvander systematiserade processer for marknadsforing, forsaljning, kundvard,
rekrytering och administration. Franchise ar en bevisad skalbar affarsmodell, bade
nationellt och internationellt.

Konceptet ar fullt utvecklat, med intakter som har ¢kat fran 1,7 miljoner SEK 2021 till
17 miljoner SEK 2023 - med ett EBITDA pa 2,4 miljoner SEK.

Under de narmsta fem dren siktar vi pa att starta 250 kliniker i Sverige och na en
arlig omsattning pa en miljard SEK. Samtidigt expanderar vi konceptet till 5 lander i
EU och till USA.

Var vision ar att Fasciaklinikerna ska vara det férsta du tanker pa nar du vill ma bra, i
Sverige, EU och USA.
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Problem: Hur halsosamma ar vi
och hur halsosamma kan vi bli?

* Du har definitivt hort talas om det och férmodligen upplevt det sjalv - stress,
livsstilsrelaterade problem, psykisk ohalsa, sémnsvarigheter, smarta och vark. Till
och med de som férsdker vara hdalsosamma tycker att det ar utmanande med
nuvarande arbetsférhdllanden, pendling och vardagspussel.

* Detar annu svarare for de som inte vet hur man ar hdlsosam eller de som inte vet
vad valbefinnande faktiskt kan vara.

*  Ardet mojligt att vara smartfri, avslappnad och full av energi? Att vara fokuserad och
hogpresterande hela dagen samt kunna hantera héga stressnivaer utan negativa
konsekvenser? Ar det mojligt att utveckla enkla vanor som férbattrar livsstil och
forebygger sjukdomar och vark?

* Vitror att det finns potential f6r en ny standard inom valmdende. Vi tror att
manniskor som mar bra behandlar andra manniskor battre och att vdalbefinnande
skapar en positiv spiral som leder till ett battre samhalle.

° Vitror detta eftersom tusentals manniskor kommer till Fasciaklinikerna varje manad
for att forbattra hallning och balans, 6ka rérlighet och avslappning, samtidigt som de
lar sig hantera stress och upptacker hur de kan férbattra sin livsstil.




Mojlighet: Fasciaperspektivet

* Vad ar Fascia? Ny forskning visar att fascia spelar en viktigare roll for halsa,
vark och smarta an man tidigare trott. Fascia ar natverket av bindvav som
omsluter allt i kroppen - fran muskler och skelett, till organ och celler. Det ar
strukturen och flédet mellan alla celler som uppratthaller sammankoppling,
kommunikation och interaktion mellan kroppens olika delar. Fascia dr ett
levande, vibrerande, flerdimensionellt, tryckférdelande natverk.

*  Varfér Fascia? Fascia ar ett satt att férklara hur var kropp fungerar som en
helhet och varfor vi paverkas av sa manga olika saker. Detta méjliggor ett
nytt satt att bedéma en persons hdlsa genom att se till helheten och titta pa
olika aspekter som hallning, balans, rorelse, livsstil, naring, skador, stress,
tankar, kanslor, personlig historik och trauma - allt som paverkar fascian.

* Fasciaperspektivet ar ett sdtt att behandla kunden som en helhet, ta allt i
beaktande och samtidigt veta hur man boérjar justera de sma saker som ger
storst paverkan, och som hjdlper kroppen att sjalvlaka.

“Now we have a scope which looks at the living
tissue and it doesn’t look like what we thought”

— Neil Thiese, Professor of Pathology

“The way of thinking about our anatomy &
bodies is of course changing”

- Jean Claude Guimberteau, Specialized Surgeon

“When you realize that there is a new tissue... you
get new discoveries every month”

- Robert Schleip, Director Fascia Research Group

“Understanding all elements affecting the fascia
will help us grow older in a better way”

— Carla Stecco, Professor of Anatomy
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Losning: Unik och beprovad
Fasciabehandling

Fasciaklinikerna hjdlper manniskor som vill ma bra genom behandling med
patenterad utrustning och metodik baserad pa vetenskap och beprovad erfarenhet.

Karnan i var verksamhet ar Fasciabehandling med moderna patenterade verktyg,
optimerade fér skonsam och effektiv helkroppsbehandling baserad pa
forskningsdriven metodik och beprévad erfarenhet.

Genom 400 till 1200 harmoniska pulseringar per minut skapar vara maskiner
vagliknande rérelser som sprider sig genom fascian, vilket gor det mojligt att
behandla stora omraden pa kort tid, bade brett och djupt. Denna behandling
forbattrar i sin tur cirkulation och vatskeflode, vilket hjalper kroppens sjalvlakning.

Maskinen och metodiken har utvecklats, testats och optimerats i Sverige av
hundratals experter och tusentals kunder sedan 2011.

Fasciaklinikerna har publicerat 6ver 700 artiklar om fascia och vanliga
halsoaspekter, problem och behandlingar. Fasciaklinikerna har exklusiva
partnerskap med varldsberémda fasciavarumarken som The Fascia Guide, The
Fascia Research Database och The Fascia Academy:.




fascia
clinics

Modell: Tech, Fascia & Franchise

* Affdrsmodellen ar franchise dar slutkonsumenter képer behandlingar,
naringstillskott och medlemskap, och vara franchisetagare far hjalp med att
driva och expandera sina verksambheter.

* Fasciaklinikerna har tre huvudsakliga intaktsstrommar:

1. Direktférsdljning - Startavgift nar en ny klinik startar eller nar en klinik 6ppnar nya
behandlingsrum (B2B)

2. Aterkommande intikter - Procentandel av all férséljning pa alla kliniker (B2C)

3. E-handel - Férsdljning av naringstillskott pa Fasciashop.com (B2C)

* Fasciaklinikerna ar ett modernt teknikforetag med expertis inom kundresor, som
anvander systematiserade processer for marknadsforing, forsaljning, kundvard,
rekrytering och administration.

* Dethar innebadr att bygga processer som sakerstaller att ratt person far ratt
information vid ratt tidpunkt, med system som hanterar uppgifter som inte
kraver mansklig inblandning, vilket gér att manniskor kan fokusera pa uppgifter
som behover goras av en manniska. Pa detta satt kan vara franchisetagare
spendera mindre tid pa administration och mer tid pa att ta hand om sin
personal och sina kunder - och vaxa sin verksambhet.
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Marknad: Wellness-branschen

Global marknad: Global Wellness Institute (GWI) definierar valmaende som:
den aktiva stravan efter aktiviteter, val och livsstilar som leder till ett tillstand
av holistisk hdlsa. Wellness-marknaden hade en drlig tillvaxttakt pa 14 %1

Europa och Nordamerika under 2020-2022.

Blue Ocean: Fasciaperspektivet ar ett satt att behandla kunden som en helhet,
ta allt i beaktande och samtidigt veta hur man bérjar justera de sma saker

som ger storst paverkan, vilket hjdlper kroppen att sjdlvlaka. Genom att

anvanda fascia som en Blue Ocean-strategi verkar Fasciaklinikerna inom

olika sektorer, inklusive komplementar vard, nutrition, personlig vard,

mentalt vilmdende och fysisk aktivitet. Var vision ar att Fasciaklinikerna ska

vara det forsta du tanker pa nar du vill ma bra.

Malgrupp: Traditionellt har var demografi varit kvinnor i dldern 35-65 men vi
har sett ett vaxande intresse bland man i aldern 20-30 och vi har kunder i alla

aldersgrupper fran alla samhallsnivaer.

Konkurrens: [ Sverige ar marknaden f6r manuell behandling underutvecklad
med fa stora aktorer. Naprapatlandslaget fokuserar pa kunder med smarta

och har 46 kliniker i Sverige. De storsta aktérerna inom massage ar
Flexmassage med 19 kliniker och Stockholm Physique med 11 kliniker.

GLOBAL WELLNESS ECONOMY:

$5.6 trillion in 2022

Mental
Wellness
$181b

Wellness
Real Estate

Wellness
$398b

Tourism
$651b

Personal Care
& Beauty
$1,089b

Spas
$105b

(‘. ‘ GLOBAL WELLNESS
-

Public Health,
Prevention, &
Personalized
Medicine
$611b

Healthy Eating,
Nutrition, &
Weight Loss

$1,079b

Physical
Activity
$976b

Note: Numbers do not add to total due to overlap in sectors.

Source: Global Wellness Institute INSTITUTE™

Wellhess Economy by Region
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Milstolpar: Utvecklat, testat &
beprovat - redo for tillvaxtfas

Utveckling 2010-2021: Under pandemin f6ddes idén att kombinera produkter,
tjidnster, koncept och tio ars erfarenheter och lardomar till ett nytt
affarskoncept. Fasciaklinikerna lanseradesi juni 2020 som ett
marknadsforingskoncept och utvecklades under 2021 till ett franchise-koncept.

Start up & nyemission 2021-22: Innan lanseringen av de forsta franchise-
klinikerna investerade 251 personer 6,3 MSEK i en nyemission.Som ett
franchise-koncept blev vagen framat tydlig och med de forsta klinikerna pa
plats kunde konceptet utvecklas och testas.

Proof of concept 2023: Konceptet har testats och visat sig fungera; fler kliniker
oppnas, efterfragan och 16nsamhet 6kar och Franchiseklinikerna blir mer
sjalvstandiga. Konceptet ger resultat trots utmanande tider.

Tillvaxt 2024-2028: [ Sverige ar malsattningen att 6ppna 250 kliniker genom att
starta nya kliniker, ansluta redan existerande friskvardskliniker och satta in
Fasciaklinikerna i en befintlig kedja, t.ex. gym, hotell eller foretag.
Internationell expansion drivs genom Master Franchise, en beprovad model
som anvants av bl.a. McDonalds, dar licenstagaren blir franchisegivare i en
region for en initial investering och l6pande royalties.. Beraknad licensavgift f6r
Nederlanderna vantas ligga pa ca 10-20 MSEK med royalties pa ca 5 % av
omsattningen. Tillvaxttakt bor likna den svenska men kan ocksa vara snabbare.
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Anvanding av kapital:
Expansion i Sverige, EU & USA

Digital lansering i EU & USA banar vag for marknadsetablering

Med hjalp av Al kommer vi 6versatta vart digitala ekosystem till alla stdrre
europeiska sprak, skapa intresse och samla leads. Samtidigt férbereder vi fér
att ga in i Nederlanderna f6ljt av USA, Tyskland, Frankrike, Spanien och
Storbritannien.

Skapa hype pa den Svenska marknaden

Vi uppskattar att vi endast har natt nagra procent av var malmarknad. Nasta
steg ar omfattande exponering, PR och att arbeta med ambassadérer for att
skapa legitimitet bland early adopters och early majority. En strategi ar att
placera Pop Up-kliniker i de 50 storsta galleriorna i Sverige.

Ut6ka team samt férvarva strategiska kompetenser och partners

Karnteamet behdver ytterligare 4 heltidsanstdllda inom omradena
marknadsféring, férsdljning och kundvard. Overgéngen fran dgarstyrt till
dgarlett kraver en ny styrelse och expansionen kraver fler radgivare och
partners med erfarenhet av internationell tillvaxt.
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Anvandning av kapital: Roadmap




Core Team

Ivar Bohlin, CEO & Co-Founder

Omfattande erfarenhet av férsaljning,
affars- och kundrelationer, ansvarig for
terapeututbildning sedan 2019.

Victor Forsell, Head of Expansion

Entreprendr med praktisk erfarenhet
fran att driva tre kliniker med 29
anstdllda, gjorde en exit 2022.

John Hedén, VP of Marketing

Over 10 &rs erfarenhet av startups,
forsaljning, entreprencrskap,
marknadsfoéring, ledning och IT.

Ulrika Gahm, VP of Communications

Mer an 10 ars erfarenhet av B2C- och
B2B-kommunikation, PR,
marknadsforing och kampanjledning.

Axel Bohlin, CSO & Co-Founder

Omfattande erfarenhet av
kommunikation, digital marknadsforing,
business automation, ledning och
affarsutveckling.

Hans Bohlin, Chairman & Co-Founder

Uppfinnare av maskin och
behandlingsmetod med omfattande
erfarenhet av affarsutveckling, IT och
innovation.

Charlotta Bohlin, Legal & HR

Advokat med 6ver 30 drs erfarenhet
inom bank, finans och ledning.

Camilla Ranje Nordin, Research

Fascia-expert, forfattare, larare och
grundare av varldens storsta
forskningsdatabas om fascia.

Advisors

Anders Fernlund

Expert in Franchise Law

Branko Lazarevic

Franchise Growth Specialist

Brad Martineau

Business Automation Expert

Per Johansson

Doctor of Human Ecology

Ake Renman

Osteopath D.0. MSc
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S= Clini Fascia Innovation - koncern & agarstruktur

Fascia Innovation Sweden (556583-8918)

Hans Bohlin (6201081012) 45 %, Ringvcigen Venture (556599-0925) 19 %, Axel Bohlin (9006131016) 12 %, Kvarnoxen (556228-3399) 10 %, Ivar Bohlin (9608145893) 8 %, Ovriga 6 %
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Erbjudandet

Vardering: 150 MSEK

Emissionsstorlek: Minst 5 MSEK och maximalt 15 MSEK
— Min ticket: 10 aktier (2820 SEK)
— Max ticket: 7090 aktier (1 999 380 SEK)

Overtilldelningsoption: For att ticka eventuell évertilldelning
i Erbjudandet sa har styrelsen ratt att besluta om att helt eller
delvis utnyttja en ¢vertilldelningsoption pa 9 MSEK.

Teckningstid: 2024-06-10 till 2024-08-30
Antal aktier: 531 977 Kurs: 282 kr
Typ av aktier: Stamaktier

Maximalt antal aktier som kommer emitteras: 85 000

For att emissionen ska vara framgangsrik ska det totala
beloppet som investeras uppga till minst 5 MSEK

Styrelsen kan forlanga teckningstiden vid behov. Emissionen
kan ocksa avbrytasi fortid om den fulltecknas

Teckning sker enligt forst-till-kvarn principen

Namn pa foretag:
— FasciaClinics by Atlasbalans INT AB, 559328-3988

— Den svenska verksamheten drivs av det helagda dotterbolaget Fasciaklinikerna by
Atlasbalans AB, 556874-1952

Befintliga aktiedgare: 252 investerare fran tidigare crowdfunding-rundor.
Majoritetsagare med 93,9 % av aktierna ar Fascia Innovation Sweden AB

Bransch / Sektor: Wellness-marknaden, 8,47 trillion USD
Huvudkontor: Sollentuna, Stockholm

Nycklférutsattningar: Bemastra nyckelrekryteringar och hitta ratt personer. Hitta ratt
franchisetagare, ratt Master Franchise for varje internationell marknad (som képer
licensen f6r den marknaden) och ratt partners for att stodja tillvaxten.



Disclaimer

Detta Pitch Deck innehaller ett erbjudande ("Erbjudandet”) om att teckna aktier i
Fasciaclinics by Atlasbalans Int AB. Detta Pitch Deck utgor inte ett prospekt da
Erbjudandet ar undantaget prospektskyldighet med anledning av att det belopp
som erbjuds understiger 2,5 MEUR. Darmed har inte Pitch Decket upprattatsi
enlighet med Europaparlamentets och radets férordning (EU) 2017/1129 eller
godkants och registrerats av Finansinspektionen.

Inbjudan enligt detta Pitch Deck vander sig inte till personer vars deltagande
forutsatter ytterligare information, registreringsatgarder eller andra dtgarder an de
som foljer svensk ratt. Pitch Decket far inte distribuerasi USA, Australien, Japan,
Kanada, Nya Zeeland, Schweiz, eller nagot annat land dar deltagande skulle krava
prospekt, registrering eller andra atgdrder an de som féljer av svensk ratt. For Pitch
Decket galler svensk rdtt. Tvist med anledning av innehallet i detta Pitch Deck eller
darmed sammanhdngande rattsférhallanden skall avgéras av svensk domstol
exklusivt.

En investering i bolaget innefattar risker. En aktieinvestering kan sjunka i varde och
det ar inte sakert att en investerare far tillbaka satsat kapital eller nagot kapital alls.
I dokumentet inkluderas uttalanden om framtidsutsikter som ar baserade pa
nuvarande bedémningar, marknadsférhallanden samt i 6vrigt rddande
omvarldsfaktorer. Lasaren bor vara uppmarksam pa att uttalanden om
framtidsutsikter ar férenade med betydande osdkerhet.

Pepins Sweden AB (“Pepins”) har i samband med transaktionen genomfort en
bakgrundskontroll av Fasciaclinics by Atlasbalans Int ABs foretradare.
Bakgrundskontrollen visar att féretradarna inte ar insolventa eller har
naringsférbud. Vi vill dock papeka att ingen omfattande due diligence av
Fasciaclinics by Atlasbalans Int AB har genomférts i samband med denna
transaktion och darfor kan det finnas ytterligare risker som inte upptackts.

ANSVARSFORSAKRAN

Pitch Decket har upprattats av Fasciaclinics by Atlasbalans Int AB styrelse med
anledning av Erbjudandet och styrelsen ar ansvarig for innehallet. Den delen av
Pitch Decket ar upprattad av styrelsen i Malbolaget som forsakrar att uppgifterna,
savitt de kanner till, 6verensstammer med faktiska férhallanden och att ingenting
vasentligt ar utelamnat som skulle kunna paverka dess innebérd.

FINANSIELL RADGIVARE

Pepins har bitratt styrelsen i samband med upprattandet av detta Pitch Deck.
Pepins friskriver sig fran allt ansvar vad avser uppgifterna i Pitch Decket samt
eventuella direkta eller indirekta konsekvenser till {61jd av beslut som helt eller
delvis grundas pa dess uppgifter.



Kontakt

Axel Bohlin, CSO & Co-Founder

axel@fasciainnovation.com

073 597 69 93

Motesbokning: fasciaklinikerna.se/axel-Bohlin

Digital Pitch & filmer pa Fasciaklinikerna.se/pitch

Finansiell radgivare:

Pepins, info@pepins.com, 08 673 17 90
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