


INBooks ger sma och nystartade foretag mojlighet att ta hand

om sin egen bokféring och fakturering genom att erbjuda ett pa

marknaden unikt, enkelt och smart program som alla kan hantera

och forstd utan foérkunskaper.

INBooks valkomnar nu nya och befintliga aktiedgare att teckna aktier till en

teckningskurs om 0,60 SEK som totalt kommer tillf6ra bolaget 10,2 miljoner
kronor vid fulltecknad nyemission. Teckningsperiod 27 maj — 15 juni 2021.

Nulage

Under varen 2020 slapptes INBooks pd marknaden
och sedan dess har flera viktiga framsteg gjorts.
Forsaljningen kom igang under hésten 2020 och
gensvaret pa marknaden har varit mycket bra. Med
sitt unika granssnitt och med ett sprak som alla kan
forsta, tilltalar produkten den lilla féretagaren som
inte har nagon erfarenhet av redovisning.

"Vi pd INBooks identifierade tidigt ett behov att hjl-
pa de minsta féretagen - pd riktigt! En féretagare ska
kunna fokusera pd sin Iépande verksamhet helhjdrtat
och vara trygg i att bokféringen blir rdtt, men vi vill
ocksd att féretagaren verkligen ska forstd sina siffror.
Vi bygger ddrfér ett system som fran grunden dr an-
passat for féretagaren bdde i sprdk, fdrg och form och
framférallt enkelhet. Dessutom kommer programmet
inom kort att finnas i mobilen, i en app utvecklat just
for mobilen. Utéver detta vill vi fa féretagen att tycka
att det dr kul med bokféring och vi kommer ddrfér
framéver bygga in gameification i systemet fér att
uppmuntra anvdndaren att anvinda systemet dagligen
och fd dem att kdnna sig som experter.

Marknaden fér den hdr typen av system dr stor -
uppat 90% av alla foretag i Sverige har 0-5 anstdill-
da, mdnga av dem med ganska ldg omsdttning. Detta
gor att féretagen egentligen inte har rdd att anvinda
en redovisningsbyrd fér den I6pande bokféringen.

Med INBooks kan féretagen skéta den I6pande
bokféringen och nyttja redovisningsbyrdn vid mer
komplicerade transaktioner vilket sparar foretagen en
hel del pengar som féretagen kan nyttja till den egna
verksamheten istdillet.

Vi vill ocksd att redovisningsbyrdn ska kunna leverera
verkligt mervdirde till sina kunder i form mer kvalifi-
cerade tjdnster som mdnga dr utbildade fér att gora.
Under hésten kommer INBooks ddrfér levererar ett
system ddr byrdn verkligen far full kontroll pd sin
kunder som tillsammans med vart bokféringssystem
for den lilla féretagaren gér redovisningsbyrdn mer
lénsam.”

VD, Mikael Folkesson




Nar det géller utveckling av programmet har manga
nya, smarta funktioner lanserats under 2020. Ett
exempel ar en helt unik assistentfunktion, som gor
att foretagaren pa ett enkelt och mycket intuitivt
satt kan bokféra sina inkdp - ungefar som vid en
sokning pa t.ex. Google. Anvandaren soker nagot,
t.ex “Inkép av kontorspapper” och programmet
kommer genast med ett forslag pa hur inkopet
skulle kunna bokféras.

Under hésten sag ocksa den nya funktionen “koll-
pa-kontot” dagens ljus - en funktion som hamtar
kontoavstamningar direkt fran anvandarens bank,
utan att man behdéver lamna programmet. For
narvarande har INBooks stdd for de fem storsta
bankerna i Sverige. Vi lanserade ocksa integrationer
med ett flertal ekonomitjanster som Swish, Kivra
och Zettle.

Ett annat fokusomrade ar utvecklingen av en mobil-
app for iPhone och Android. Idag har vi den mycket
uppskattade funktionen for kvittohantering direkt i

mobilen vilket mojliggor for anvandaren att fota och
bokfora sitt kvitto direkt i mobilen.

Mycket fokus har ocksa lagts och ldggs pa onboar-
ding av kunderna - som anvandare skall trosklarna
for att komma igang vara obefintliga och det skall
vara lustfyllt att komma igang, sa smidigt och enkelt
ska det vara med INBooks. Aven om sjilva systemet
ar valdigt enkelt att anvanda sa behover speciellt

de nystartade foretagarna stéd i vad de ska gora
och nar. Detta skoter var ToDo-lista for kunder. Den
talar om vad du skall géra och ndr du ska géra det sa
du inte missar viktiga handelser som till exempel att
deklarera moms.

Under den senaste tiden har vi fatt manga for-
fragningar om samarbeten pa olika plan - bade
kommersiella upplagg men dven andra typer av
samarbeten som t.ex. skolor. | slutet av 2020
tecknade INBooks avtal med de tva gymnasie-
skolorna Thoren Business School och ProCivitas,
som utbildar morgondagens entreprendrer och
foretagare, och flera ar pa vag in. Detta ar ett forsta
steg in i utbildningssektorn, dar det finns stor
potential att na framtida kunder och fa kredibilitet
for systemet.

INBooks har ocksa valt att sponsra en av Sveriges
snabbast viaxande sporter, E-sport, dvs dator-
spelande under strukturerade former dar man bade
som lag och individ kan tévla mot andra. Genom
ett sponsoravtal mellan INBooks och Northern Sky
gar INBooks in som huvudsponsor och namnger
Northern Sky’s hemmaarena | Vaxjo till INBooks
E-sports Arena. Utover sin gaming-verksamhet ut-
bildar Northern Sky barn och vuxna i ett ansvarsfullt
beteende pa natet vilket vi pa INBooks varnar om.

For att leverera allt detta har vi under aret fokuserat
pa att knyta till oss mycket kompetent personal,
vilket vi gjort med framgang. Alla nyckelfunktioner
ar nu tillsatta, vilket ar valdigt gladjande. Fran och
med 1 maj 2021, har INBooks 21 anstallda, varav
5 personer enbart jobbar med forséljning och
marknadsforing. Féretaget har dven tva mycket
framgangsrika samarbeten med webbyraer som
hjalper till med bland annat marknadsféring i
sociala medier.

Framtiden

LANSERING AV FLERSPRAKIGT PROGRAM

Var vision ar att alla féretagare skall kunna skoéta sin
I6pande bokféring - detta géller oavsett bakgrund.
INBooks sag tidigt utmaningar for nyanlanda i
Sverige att etablera sig som féretagare i landet.
Eftersom vi varnar om alla som vill starta foretag vill
vi gbra det lattare for den gruppen personer som
inte fullt ut beharskar svenska.

| dagslaget har vi redan engelska inbyggt i pro-
grammet, men vi nojer oss inte med det, nu star

vi i startgroparna att lansera vart program dven pa
arabiska. | dagslaget finns inget bokféringsprogram
i Sverige pa arabiska vilket gor att INBooks far en
helt unik position pa marknaden. Arabiska ar det
nast storsta talade spraket i Sverige. Manga nyan-
landa har svart att komma in pa arbetsmarknaden
samtidigt som de besitter en stark entreprenors-
anda. Vi vill sédnka trésklarna och framja entrepre-
norsandan hos arabisktalande, genom att erbjuda
bokféringsprogram pa deras modersmal. Fler sprak
star ocksa pa tur att byggas in.



Arbetet med den arabiska sprakintegrationen ar
redan langt gangen och vi raknar med att kunna
sldppa pa de forsta kunderna redan till sommaren.
For att fullt ut stétta dessa féretagare har INBooks
dven anstallt flersprakig personal for att kunna
erbjuda support pa arabiska. Vi har dven startat ett
samarbete med Nyforetagarcentrum for att ytterli-
gare supporta etablering av nystartade féretag.

PROGRAM FOR REDOVISNINGSBYRAER

INBooks ser att redovisningsbyraer i Sverige under
lang tid kommer ha en viktig roll att spela for
manga féretagare. Fokuset behover dock flyttas
fran I6pande bokféring till att ge féretagaren fler
kvalificerade tjanster for att redovisningsaffaren
skall bli mer I16nsam for redovisningsbyran och har
ser vi en stor lucka att fylla.

Idag finns det fa system pa marknaden som fullt
ut ar anpassade for redovisningsbyraer och de
som finns anses ofta som véldigt otillrackliga av
anvandarna. Oftast dr de en kompromiss mellan
att passa den mindre foretagens satt att jobba
mot redovisningsekonomens krav pa effektivt och
lattoverskadligt system.

Har ser vi en stor potential i marknaden att ut-
veckla en “state of the art” byraversion. Ett affars-,
worksflow- och CRM-system i ett. Syftet &r att
digitalisera och effektivisera redovisningsbyraernas
vardag. Vi kommer forbattra kommunikationen
mellan byra och féretagare, ge mojlighet att samla
all dokumentation och uppféljning pa ett och
samma stélle. Detta ger byran och byraledaren

en unik mojlighet att félja upp pa bade kund- och
redovisningskonsult niva for att i nasta steg kunna
optimera byrans verksamhet.

Genom att erbjuda marknadens mest effektiva
system for redovisningsbyrder kommer vi bli det
sjalvklara valet av bokféringssystem fér redo-
visningsbyrans kunder och pa sa satt anvinda
redovisningsbyrder som en aterforsaljare av vart
erbjudande till den lilla foretagaren.

INBYGGD GAMIFICATION

Aven framgent kommer INBooks fortsitta féradla
programmet och utveckla dnnu fler smarta funktio-
ner for sma och nystartade foretag. Ett exempel pa
det &r gamification inne i programmet som syftar
till att gora det roligt och lattsamt att bokféra. Med
hjalp av sjalvldrande algoritmer kommer program-
met upplevas som “en hjilpande hand”. Den forsta
integrationen med gamification planeras att slappas
i sommar. Vi vill att bokforing skall férknippas med
nagot roligt sa att foretagaren skoter sin redovis-
ning l6pande och kanner framgang i den dagliga
redovisningen.

Marknad

INBooks primara kunder &r nystartade mindre
svenska bolag med 0-5 anstallda. | Sverige finns
drygt 1,2 miljoner féretag varav cirka 85% ar inom
var malgrupp. Det startas cirka 70 000 nya foretag
i Sverige varje ar och antalet 6kar fran ar till ar.
Trenden ar tydlig att unga manniskor ser annorlun-
da pa sitt yrkesverksamma liv och att vara en del
av ett stdrre foretag ar ingen sjélvklarhet lange.
Fler véljer att vara egenforetagare vilket inte minst
tydliggors av gig-ekonomins starka tillvaxt och det
ar just famansforetagen som ar INBooks priméara



Enmansforetag
72,6%

Kalla: SCB - Foretagsregistret, 2018-11-30

malgrupp och darmed var styrka att vi kan fokusera
vart program for just dem. INBooks rdknar med att
kunna ta en stor andel av dessa nystartade féretag,
men erbjuder samtidigt etablerade foretag att pa ett
smidigt satt konvertera 6ver till INBooks.

Marknaden for bokféringsprogram ar relativt
okanslig for konjunktursvangar - bokféring kravs
for alla foretag oavsett hog- eller lagkonjunktur.
Under pandemi-aret 2020 startades 73 500 nya
foretag i Sverige, vilket dr en 6kning med 14%
jamfort med foregaende ar. En trolig anledning till
det ar att den negativa trenden med permitteringar
och uppsagningar kunde vandas till ndgot positivt
da fler vagade ta steget att starta eget.

Vart mal ar att vid utgangen av 2025 ha 6ver 50 000
betalande féretagskunder och vara det sjalvklara
valet for den lilla féretagaren.

Affarsmodell

INBooks erbjuder programmet som en molntjanst.
Grundpriset ar for narvarande 139 SEK/man for en
anvindare. Ar man fler som skall anvinda program-
met kostar tillkommande anvéndare 39 SEK/man.

| priset ingar allt som kravs for att det lilla bolaget
ska skota den l6pande bokforing. INBooks erbjuder
ocksa olika typer av tillaggstjanster dar vissa be-
talas efter anvandning som t.ex. utskriftstjanster,
medan andra dr manadsbaserad.

Fran slutet av 2021 kommer kundstocken 6ka
markant da vi lanserar vart program for redo-
visningsbyraer som da kommer att fungera som
aterforséljare at oss. Detta tillsammans med att vi
under 2021 etablerar ett antal viktiga samarbeten
gor att INBooks starker sin position pa marknaden.

Nulage kapitalstruktur

Bolaget har for narvarande drygt 112,8 miljoner
aktier. Vardering pa bolaget idag, pre-money, ar
67,7 MSEK. Den nyligen beslutade nyemissionen
omfattar 17 miljoner aktier av serie B. Tecknings-
kursen i emissionen ar 0,60 SEK per aktie, vilket gor
att hela omfattningen av den nu aktuella emissionen
ar 10,2 MSEK. Efter den genomférda emissionen
kommer bolaget ha drygt 130 miljoner aktier och en
véardering post-money pa 77,9 MSEK.

Deltagande i nyemissionen

Huvudéagaren, av kapitalet, Astorunite Stock Ledger
AB garanterar halva emissionens totalbelopp det vill
sdga 5 100 000 SEK. Astorunite Stock Ledger AB
avser teckna aktier for 4 miljoner kronor. Ovriga fyra
storre dgare avser teckna aktier for 600 000 SEK
vardera. Detta medfor att 7 500 000 SEK av emissio-
nens totala volym pa 10 200 000 SEK &r sakrad.

Det kapital emissionen genererar mojliggor foljande:

1. Kraftfulla marknadsféringsatgérder for
att etablera produkterna pa den svenska
marknaden.

2. Lansera och vidareutveckla den flersprakig
versionen dar stod for arabiska ar forst ut.

3. Fortsatt utveckling av befintlig produkt
samt komplettera med ett program for
redovisningsbyraer.

Teckningstiden ar mellan 27 maj - 15 juni 2021
med likviddag 24 juni.

Planerna fortgar med malsattningen att notera
INBooks AB (publ) B-aktie pa en marknadsplats



med daglig handel, exempelvis NGM Nordic SME,
under forsta halvaret 2022. Som ett led i den stra-
van blev bolaget vid en extra bolagsstamma under
hosten 2020 ett sa kallat publikt aktiebolag.

Grundare och ny styrelse

Initiativtagarna till INBooks har alla mangarig erfa-
renhet i branschen och har jobbat pa féretag som
Visma SPCS, Fortnox och Briox. Gemensamt sag de
en mojlighet att skapa ett program som saknades pa
den svenska marknaden, dvs ett superenkelt pro-
gram for de minsta féretagen dar alla kan bokfora
oavsett bakgrund, och de startade da INBooks.

For narvarande bestar INBooks av de sex grundarna
samt ytterligare 15 anstéllda och ett antal konsulter.
INBooks rdknar med en snabb tillviaxt den narmaste
tiden. Genom att erbjuda en kreativ arbetsmiljé och
ett delagarskap i féretaget kommer INBooks kunna
sakerstalla hog kompetens samt en stark tillvaxt

for att ta foretaget till nasta niva. Vart att notera ar
att samtliga personer i grundarkonstellationen valt
att investera i INBooks AB genom att vid ett eller
flera tillfallen kopa aktier i bolaget. Aven flera av de
Ovriga anstallda ar aktiedgare i INBooks AB.

Under varen 2021 gjordes férandringar i styrelsens
uppsattning. | takt med att bolaget har utvecklats
har styrelsen forstarkts for att tillfora mer kommer-
siell och affarsinriktad kompetens. Den nuvarande
styrelsens medlemmarna har lang erfarenhet av att
driva och utveckla vinstdrivande bolag, bade natio-
nellt och internationellt.

Per Gunnarsson

Styrelseordférande

Nio ars erfarenhet som Senior
Investment Manager pa TeliaSoneras
M&A enhet och nio ars erfarenhet pa
ledande management positioner som
Sales Director och Managing Director
pa Oriflame i Asien och Europa

Hakan Jansson

Styrelseledamot

36 ars erfarenhet inom Teliakoncernen
med befattningar i operativ verksam-
het saval som pa koncernniva, fokus pa
affarsutveckling. Styrelseordférande

i Zenicor AB (listat pa Spotlight) och
isMobile AB.

Jonni Harrius

Styrelseledamot

Foretagare med 25 ars erfarenhet
inom e-handel fran Ateles Consulting
AB. 20 ars erfarenhet av styrelsear-
bete bland annat i Ateles och Vokby
Bredband.

Nenad Vale

Styrelseledamot

Tidigare foretagare inom konsult-
branschen med inriktning mot tillverk-
ningsindustrin. Mangarig erfarenhet
som saljare, VD och affarsomradeschef
hos svenska teknikbolag.
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