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Detta ar en informationsfolder

Informationen i denna folder (“Foldern™) dr endast en forenklad beskrivning av en nyemission i Spara Group AB (”Spara”
eller "Bolaget”) och innehaller inte all information som dr vésentlig for ett investeringsbeslut. Foldern dr inte ett prospekt i
enlighet med prospektdirektivet (2003/71/EG) och Foldern har inte registrerats i enlighet med lagen (1991:980) om handel
med finansiella instrument. Den skall ldsas tillsammans med de rapporter, pressmeddelanden och annan information. Beakta
noga investeringens mal, risker och eventuella avgifter innan du investerar. Inget ansvar av nagot slag accepteras pa nagot sitt
kommande fran utnyttjande av detta dokument, dess innehall eller pa annat sitt kopplat dértill. Detta dokument ar inte riktat

till ndgon person inom nagot omrade dér (beroende pa denna persons nationalitet, hemvist eller annat) publiceringen av eller
tillgangen till detta dokument r forbjudet. Personer for vilka detta berdr far inte ta del av detta dokument. Observera att

placeringar i virdepapper dr forenade med ett antal risker och en investering i Spara kan anses som riskfylld. Det finns inga

garantier att en investering i produkterna ger en positiv avkastning trots en positiv utveckling pa de finansiella marknaderna.
Styrelsen i Bolaget ansvarar for innehallet i dokumentet, men friskriver sig frdn eventuella skrivfel/tryckfel. De pengarna som
investeras kan bade ¢ka och minska i vérde och det &r inte sékert att investeraren far tillbaka hela eller ndgonting av det
insatta kapitalet. All handel med vardepapper sker pa egen risk.



Varlden forandras snabbt

Internet of Things (IoT) forédndrar snabbt hur vi lever och arbetar. Antalet JoT enheter kopplade till
telekomniten forvantas oka fran dagens 1,1 miljarder till 5 miljarder 2025". Utvecklingen stdds bl.a. av de
nya globala kommunikationsstandarderna NB-IoT och Cat-M1 som nu rullas ut av operatdrer dver hela
vérlden.

NB-IoT och Cat-M1 dr den forsta teknologin som mdjliggdr kostnadseffektiv kommunikation och lang
batteritid for massdistribuerade enheter som anvander sig av befintliga telekommunikationsnét. Den nya
teknologin kommer att frimja utvecklingen av nya tillimpningar i ménga branscher sdsom energi, smarta
stader, hélsovard, lantbruk, tillverkning och tillbehor for personligt bruk.

Vidare kommer NB-loT/Cat-M1 6ppna upp for nya affirsmdjligheter for sparning och 6vervakning av
fysiska tillgangar, manniskor och djur. Dagens sparsdndare som anvinder traditionell mobilteknologi lider
av tre stora brister: hoga uppkopplingskostnader, kort batteritid och 1ag datasikerhet. Marknaden for
sparsandare ar fragmenterad och har dnnu inte borjat lyfta. Under de kommande dren forvéintas dock
marknaden for sparning av tillgdngar trefaldigas till 2022 tack vare den nya teknologin.

Affarsidé och mal

Sparas affarsidé ér att skapa trygghet och forenkla for ménniskor och foretag genom att erbjuda smarta
sensorsystem for att skydda ménniskor, djur och rorliga foremal.

Vért mal ér att bli en ledande global aktor pa en starkt vixande IoT marknad for uppkopplade rérliga
enheter.

Genom snygg design, anvindarvénliga applikationer och stor flexibilitet och bredd i anvédndningsomréden
vill vi ge vara kunder en anvéndarupplevelse som Gvertréffar konkurrenterna. Vart mal ér att bli nummer ett
pa konsumentmarknaden f6r smarta sensorsystem som skyddar det som ar vardefullt och det man héller kért.

Vi anvinder kommunikations- och sensorteknik pa ett innovativt sétt for att skapa energisnéla och smarta
sensorsystem med hog datasikerhet for dvervakning av rorliga foremal. Vi skraddarsyr applikationerna med
flexibel parametersattning till en mangd anvandningsomraden for foretagskunder i olika branscher.

Vi genererar ocksa virdefull information till vara kunder kring deras affarskritiska tillgdngar och processer
genom analys och bearbetning av sensordata, inklusive maskininlarning. Véart mal ar att bli en ledande
global aktor inom telematik for mobila applikationer till foretagskunder.

Var kombinerade satsning pa konsumenter och foretag skapar synergier och skalfordelar med avseende pa
produktutveckling, inkdp och tillverkning med utgangspunkt i en langt driven standardisering och
modularisering. Kombinationen innebér ocksa en affarsmassig riskspridning.

! Ericsson Mobility Report November 2019

2 Mobile Experts, Asset Tracking IoT Devices 2017



Uppnadda mal

Sedan Spara bildades i slutet av november 2018 har bolaget natt foljande milstolpar:

Séddfinansiering sakrad 2018-11
Inkramsforvérv fran Colooc AB 2018-12
Operatérsavtal med Telia 2018-12
Patentansdkan inldmnad 2019-01
Globalt distributionsavtal med C Security Systems AB 2019-01
Varumirkesskydd ansokt i Europa 2019-02
Forsta prototypen framtagen 2019-02
Forsorjningskedjan pa plats 2019-03
Oppnat webbshopen 2019-05
Dialoger med B2B-foretag startar 2019-08
Forsta bestdllning fran B2B kund pa 500 enheter 2019-09
Parametersittning av anvéndningsfall 2019-10
Intrimning och tester av Cat-M1 kommunikationen 2019-11
Forsta ca 350 Spara levererade till kund 2019-12
Spara ingdr som extern part i Telias utvecklingsprojekt for CAT-M1 nét 2020-01

Vi kan nu som ett av de forsta foretagen i vérlden erbjuda ett komplett sparsystem som vilar pa tre pelare:

o  Sparsandare med GPS positionering, NB-IoT/Cat-M1-kommunikation och Bluetooth Low Energy
for ndrkommunikation, inklusive en unik patentsokt energisparfunktion

o  Front- och backend IT system med flexibel parametersittning och skrdddarsydda applikationer for
en rad anvandningsfall

o Hog IT sikerhet i bade sparsandaren och i backend

Vi fick skjuta fram tidpunkten for de forsta kundleveranserna jamfort med vad vi kommunicerat tidigare pa
grund av forseningar fran leverantéren av radiomodemet.

E-handel i vérldsklass 4r en grundpelare i vér satsning pd B2C. Vi har installerat samtliga anpassningar som
behovs for att kunna borja bedriva verksamheten pa savil den svenska som internationella marknaden.

Vi har skapat skrdddarsydda landningssidor for alla tillgdngliga anvandningsfall sasom exempelvis bil, cykel
och hund. Vi har utrustat hemsidan med samtliga nédvéndiga analysverktyg och integrationer for att 16pande
kunna bedriva konverteringsoptimering, driva trafik och anvénda oss av avancerade annonser.
Anskaffningskostnaden per kund har reducerats snabbt och ligger i skrivande stund pa en tredjedel av var
den lag nér hemsidan lanserades.

Vi har sedan borjan av hosten 2019 blivit kontaktade av ett flertal foretag, savil stora som smd, som visat
stort intresse for var produkt, trots att vi &nnu inte borjat marknadsfora oss mot foretagsmarknaden. Det &r
uppenbart att vi ligger 1angt fram med den senaste kommunikationstekniken och att kombinationen laga
uppkopplingskostnader, 1ang batteritid och flexibel parametersittning for olika anvéndningsfall vackt stort
intresset. Vi har levererat provenheter till en handfull kunder och vi kommer att paborja gemensamma tester
med ett par storre kunder (potential +10 000 enheter). Om dessa faller vél ut finns det goda forutsittningar
att snabbt skala upp forsédljningen i kraft av referenser.



Kommande 6 manader

Strategin att halla hogt tempo 1 kommersialiseringen ligger fast. Under den kommande sexmanadersperioden
kommer vart huvudsakliga fokus att ligga pa att kraftigt 6ka forsiljningen till konsumentkunder, sékra ett
par storre affirer med foretagskunder och forbereda for massproduktion.

B2C (business to consumer)

Vi har satt upp var e-handel sé att vi snabbt kan skala upp med hog hastighet och driva trafik och
forsaljning. Var malbild ar dubbelsiffrig procentuell forsaljningstillvixt manad dver manad till B2C. Vi
planerar att komplettera och stirka e-handeln genom samarbete med en eller mdjligen tvé vilkdnda
aterforsiljare med fysiska butiker. Syftena ar att skapa kdnnedom om produkten, bygga trovardighet och
stirka varumarket. dvs som “showrooms”.

Var strategi bygger pa dverlagsen anvandarupplevelse utifran aterkoppling och dialog med vara kunder. Det
arbetet dr redan paborjat och vi har en god bild och en plan for att lyfta anvandarupplevelsen. Vi kommer
bland annat att trimma instéllningarna for anvéndningsfallen, férenkla registrering och aktivering ytterligare
och infora fler strdmsparfunktioner. Vi kommer dven att ta fram ett uppladdningsbart alternativ som passar
béttre for sparning av levande varelser.

Mot slutet av perioden kommer vi att lansera Spara i en eller ett par ytterligare marknader utanfor Sverige.
Vi har byggt produkten och verksamheten for internationell expansion fran borjan och &r vl forberedda med
avseende pé e-handel, mobil konnektivitet, hemsida och appar.

B2B (business to bussiness)

Under perioden kommer vi att fordjupa dialogen med de foretagskunder vi redan idag ar i kontakt med i
syfte att sékra en eller ett par storre avtal. Dessa kunder representerar en mangd branscher sdsom energi,
telematik, tillverkande industri och telekom.

Utifran de dialoger och samarbeten som vi i dagsldget har vi en klar bild av och en plan pa vilka
uppgraderingar av produkten som krévs for att passa en rad industriella applikationer och bygga
konkurrenskraft. Uppgraderingarna syftar bland annat till att géra produkten fysiskt taligare, erbjuda andra
fastalternativ och erbjuda global téckning for kunder med verksamheter i stora geografier.

Massproduktion

Under perioden kommer vi att forbereda produkten for att snabbt kunna dka produktionshastigheten och na
verkligt stora volymer. Forsorjningskedjan ar pa plats sedan linge och det finns inga volymbegransningar
hos vara leverantdrer. Vi kommer att gora vissa modifieringar i grundkonstruktionen av sparenheten for att
sénka produktions- och inkdpskostnaderna genom enklare montering samt minskat antalet komponenter.
Detta i kombination med hdgre volymer kommer snabbt minska kostnaden per enhet.

Mal under perioden

Malen under den kommande 6-manadersperioden ar foljande:

o Kraftig forséljningsokning till konsument i Sverige

o  En strategisk aterforséljare

e Paborjat lansering i minst en ny geografi

e  Minst ett samarbete med storre B2B-kund

o En produkt redo for kostnadseffektiv masstillverkning



Nésta steg - global expansion

Niista steg for Spara r global expansion. For B2C innebér det lansering pa stora konsumentmarknader i
hogt tempo - ett storre land eller sprakomrade i per kvartal - med start i Europa. Exempel pa marknader ar
DACH (Tyskland, Osterrike och Schweiz), UK och Frankrike. Mélet ér att inom tre ar bli nummer ett i
Europa och ha pabérjat en expansion utanfor Europa med god tillvaxt.

Dagens konsumentmarknad for GPS spérsindare ar valdigt fragmenterad. Ingen leverantdr utmarker sig
genom sitt varumérke eller marknadsforingsarbete. Det dr ett 1dge som vi kommer att utnyttja genom att
mélmedvetet driva innovativa marknadskampanjer kombinerat med e-handel i vérldsklass och aggressiv
geografisk expansion for att bygga ett globalt varumarke.

Snygga, coola och anvindarvénliga produkter dr en av véra grundpelare for framgang pa
konsumentmarknaden. Vi ldgger till nya innovativa anvéndningsfall som forenklar livet for vara kunder. Vi
har ett antal sddana anvandningsfall under utveckling. De bygger teknik som gar langt bortom traditionell
GPS positionering. Rorelseigenkdnning och energiskérd som ér tva tekniker som vi kommer att anvénda for
att oppna upp for helt nya applikationer.

I takt med att antalet kunder och dérmed antal anvdndare 6kar kommer vi att borja generera anvéndardata
med ett allt hogre kommersiellt virde for foretag som séljer varor och tjdnster till samma kundgrupper som
vi. Malet dr att under de kommande tre aren borja silja rapporter och analyser till féretag sasom exempelvis
forsakringsbolag, leverantérer av hundfoder och tillverkare av cyklar.

Inom B2B ir strategin att fordjupa samarbete i forsta hand med kunder som har verksamhet i Sverige och
globalt. Det kommer troligen innebéra att vi borjar fokusera pa ett par vertikaler eller typiska applikationer.
Aven inom B2B ser vi goda mdjligheter att anviinda analys av rorelsedata och annan sensordata for att ge
vara foretagskunder affarskritisk information om deras tillgdngar och processer.

Finansiering

Strategin dr att halla ett hogt tempo i kommersialiseringen. Vi befinner oss nu i ett 1dge dér vi snabbt vill fa
upp volymerna i konsumentled for att ta marknadsandelar och samtidigt skaffa skalfordelar och ddrmed cka

lonsamheten. For att fortsétta finansiera expansionen har vi darfor beslutat om en nyemission pé lagst 6,0
MSEK och hogst 8,1 Mkr.

Vid forra emissionen tecknades aktierna for 2 kr/styck. Nu erbjuder vi mdjligheten att teckna aktier till en
kurs pa 3 kr/styck. Vi har redan fétt intresseanmélningar frdn stora befintliga dgare samt externa parter pa
over 6,3 Mkr av den totala emissionen.

Bolaget har idag 5 018 013 aktier och vérderas ddrmed till 15,1 Mkr innan emissionen.
I nésta steg planerar vi att inom 6 manader borsintroducera bolaget och i samband med detta gora en stérre

nyemission for att ytterligare accelerera den internationella lanseringen. Denna emission berdknas ske pa en
betydligt hogre kurs.



Villkor och anvisningar

Erbjudandet

Styrelsen i Spara Group AB besl6t den 12 februari 2020 - med stdd av ett bemyndigande l1dmnat vid en extra
bolagsstdmman den 26 oktober 2018 - att emittera nya aktier i bolaget enligt foljande villkor:

Aktiekapitalet kan 6kas med hogst 45 009 kr fran 83 650,28 kr till 128 659,28 kr.

Hogst 2 700 000 nya aktier skall ges ut.

For varje tilldelad aktie skall 3 kr betalas.

Teckning skall ske under perioden 17 februari till 2 mars 2020.

Erbjudandet att teckna nya aktier riktar sig till aktiedgare som per 11 februari 2020 &r inskrivna i
bolagets aktiebok och till konvertibeldgare i bolaget, samt till ett fatal externa personer som pé forhand
visat intresse att delta i nyemissionen.

o Styrelsen tilldelar de nya aktierna

o Tilldelning av aktier meddelas senast 4 mars 2020.

o  Tilldelade aktier skall betalas senast den 10 mars 2020.

Minsta antalet tecknade aktier

Varje aktie- och konvertibeldgare i Spara Group AB har méjlighet att teckna minst 1000 aktier for
sammanlagt 3 000 kronor. Vidare erbjuds ett fatal externa intressenter som pa forhand visat intresse att
teckna aktier pa samma villkor.

Teckningstid
Teckningsanmalan sker pa bifogad teckningssedel och ska vara foretaget tillhanda senast den 2 mars 2020.
Styrelsen forbehaller sig ritten att forlanga teckningstiden.

Beslut om tilldelning meddelas senast den 4 mars 2020. Betalning for tilldelade aktier ska ske senast den 10e
mars 2020 genom kontant betalning till bolagets bg-nummer 5015-2545 eller till bolagets konto hos
Svenska Handelsbanken 6162-12 306 045.



