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VARFOR INVESTERA | NTG?

700 % i omsattningsokning fran 1,6 MSEK till 11,2 MSEK pa 1 &r - NTG har under 2016 fatt ett stort
marknadsgenombrott.

Tillvaxten under inledningen av 2017 har fortsatt 6ka kraftigt dar januari och februaris omsattnings-
mal overtraffades med nastan 30 %.

First-mover advantage - NTG ar det naturliga och primara valet for norrman som vill handla FMCG
(Fast Moving Consumer Goods) online fran Sverige tack vare sin tidiga och lyckade marknadsetablering.

Snabbt vaxande e-handel med stora mal - Tillvaxten ar en av de viktigaste faktorerna inom e-handel
och att vara storst pa en oexploaterad marknad sdsom den NTG verkar pa ger en stor fordel gentemot
konkurrenter.

Bolagets finansiella mal ar att NTG 2019 ska omsatta 100 MSEK med en bruttomarginal pa 45 %.
Hég skalbarhet i NTGs affarsmodell som kallas Dropshipping - NTG ager hemsidan och kunden.

Lager och logistik outsourcas vilket ger laga overheadkostnader samt stora och férenklade tillvaxt-
mojligheter.

Positiva kassaflodeseffekter - Varje kop betalas direkt pa hemsidan av kunden samtidigt som NTGs
fordelaktiga kredittider gentemot leverantdrer gor att NTG aldrig ligger ute med pengar for inkdp och
orders.

Stor uppmarksamhet i media - Under 2016 och inledningen av 2017 har NTG gjort Tv-reklam samt fatt
flera artiklar och reportage publicerade om sig i nagra av Norges storsta nyhetssajter och mediekanaler
(Aftenposten, VG.no, m.fl).

Uppmarksamheten i media har lett till att NTG nu samarbetar med Orkla, som ar en av Nordens ledan-
de producenter inom FMCG, och darigenom far tillgang till att sélja hela Orklas sortiment av konfektyr.
NTG har aven under 2017 tecknat avtal med Norges storsta varumarke inom choklad, Freia.

Roadshow

Stad Tid Plats

Kalmar 21 feb 18.30 Jenny Nystromskolan Goteborg
Stockholm 6 mars fran 09.00 Operaterassen, Karl XIl torg gorporate
Goteborg 8 mars 17.30 Radisson Blu, Drottningtorget inance

Lund 15 mars fran 09.00 Elite Hotel Ideon, Scheelevagen 27



DEFINITIONER

| detta Memorandum galler féljande definitioner
om inget annat anges; Med "NTG" eller "Bolaget”
avses Net Trading Group AB (publ) med orga-
nisationsnummer 556994-2930 och med sate
i Goteborg, Vastra Gotalands lan i Sverige. Med
“Erbjudandet” eller "Emissionen” avses den fore-
liggande foretradesemissionen om 15 MSEK.

LAGEN OM HANDEL MED FINANSIELLA
INSTRUMENT

Detta Memorandum ar upprattat i enlighet med
lagen om handel med finansiella instrument
(1991:980) dar emissioner som understiger 2,5
miljoner euro enligt 2 kapitel, 4 §, punkt 5 ar un-
dantagna fran prospektskyldighet. Det innebar
att Memorandumet inte har registrerats vid eller
godkants av Finansinspektionen.

MEMORANDUMETS DISTRIBUTIONSOMRADE

Aktierna ar inte foremal for handel eller ansékan
darom i nagot annat land &n Sverige. Inbjudan
enligt detta Memorandum vander sig inte till
personer vars deltagande forutsatter ytterligare
Memorandum, registreringsatgarder eller andra
atgarder an de som foljer svensk ratt. Memoran-
dumet far inte distribueras i Australien, Japan,
Kanada, Nya Zeeland, USA eller nagot annat land
dar distributionen eller denna inbjudan kraver
ytterligare atgarder enligt foregaende mening
eller strider mot regler i sddant land. Fé6r Memo-
randumet galler svensk ratt. Tvist med anledning
av innehallet i detta Memorandum eller darmed
sammanhangande rattsforhallanden skall avgo-
ras av svensk domstol exklusivt.

MEMORANDUMET TILLGANGLIGT

Memorandumet finns tillgangligt pd NTGs hu-
vudkontor, pa Bolagets hemsida www.maxgodis.
se, pa www.gcf.se, samt via www.aqurat.se.

UTTALANDEN OM FRAMTIDEN

Uttalanden om framtiden och &vriga framtida
forhallanden i detta Memorandum 3terspeglar
styrelsens nuvarande syn avseende framtida
handelser och finansiell utveckling. Framatrikta-
de uttalanden uttrycker endast de bedémningar
och antaganden som Bolaget gor vid tidpunkten
for Memorandumet. Dessa uttalanden ar val ge-
nomarbetade, men lasaren uppmarksammas pa
att dessa, sasom alla framtidsbedémningar, ar
férenade med osakerhet.

Aven om styrelsen anser att de férvantningar
som aterspeglas i framatriktade uttalanden ar
rimliga, kan inga garantier lamnas for att dessa
forvantningar kommer att infrias. Framatriktade
uttalanden uttrycker endast styrelsens beddm-
ningar och antaganden vid tidpunkten for Me-
morandumet. Lasaren uppmanas att ta del av
den samlade informationen i Memorandumet
och samtidigt ha i atanke att framtida resultat,
utveckling eller framgangar kan komma att skilja
sig vasentligt fran styrelsens forvantningar. Net
Trading Group NTG AB (publ) gor inga utfastelser
att offentligt uppdatera eller revidera framatrik-
tade uttalanden till féljd av ny information, fram-
tida handelser eller annat utéver vad som kravs
enligt lag eller Nordic Growth Market - NGMs
regelverk.

INFORMATION FRAN TREDJE PART

Memorandumet innehaller flera hanvisningar till
information och marknadsstatistik framstallda
av tredje part. Ingen av dessa kallor har, savitt
styrelsen kanner till, nagra vasentliga intressen
i NTG. Information fran sadan tredje part som
ingar i Memorandumet har atergivits korrekt och
savitt Bolaget kan kanna till genom jamforelse
med annan information har inga uppgifter ute-
ldmnats pa ett satt som skulle géra den atergivna
informationen felaktig eller missvisande.

HANDLINGAR SOM INFORLIVAS GENOM
HANVISNING

Arsredovisningarna fér 2016 och 2015 &r infor-
livade i detta Memorandum genom hanvisning
och ska lasas som delar darav. Ovan namnda
handlingar kan laddas ner fran Bolagets hemsida
www.maxgodis.se. Se dven avsnittet "Legala fra-
gor och 6vrig information” pa sidan 33.

DISCLAIMER

Goteborg Corporate Finance AB &r finansiell
radgivare till Net Trading Group NTG AB (publ) i
samband med férestaende emission. Da samtli-
ga uppgifter harror fran Net Trading Group NTG
AB friskriver sig GCF fran allt ansvar avseende
innehallet i detta dokument. Detta dven avseen-
de andra an direkta eller indirekta ekonomiska
konsekvenser till foljd av investerings- eller andra
beslut som helt eller delvis grundas pa uppgifter-
na i detta dokument
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RISKFAKTORER

En investering i NTG AB utgor en affarsmaojlighet, men innebéar ocksa risker. Dessa kan pa
grund av omvarldsfaktorer och Bolagets affarsinriktning vara svara att forutse och kvantifie-
ra. Hela det investerade kapitalet kan forloras. | foretag med ringa eller begransad historik
kan risken ses som extra stor. For att beddma Bolaget ar det viktigt att beakta de personer
som skall driva verksamheten, deras bakgrund, samt riskprofilen i den verksamhet som
skall bedrivas. Den som évervager att teckna sig for kdp av aktier i Bolaget bor inhamta rad
fran kvalificerad radgivare. Nedan redogors for ett antal riskfaktorer som har betydelse for
beddmningen av Bolaget och dess aktie. Riskfaktorerna ar inte framstallda i prioriteringsord-
ning och gor inte ansprak pa att vara heltackande.

BOLAGSRISKER

BEGRANSADE RESURSER

NTG ar ett litet bolag med begransade resurser
vad galler ledning, administration och kapital.
For genomfoérandet av strategin ar det av vikt att
resurserna disponeras pa ett for Bolaget optimalt
satt. Det finns en risk att Bolagets resurser inte
racker till och att Bolaget darmed drabbas av fi-
nansiellt sdval som operativt relaterade problem

BEROENDE AV NYCKELPERSONER OCH
MEDARBETARE

Bolaget baserar sin framgang pa ett fatal perso-
ners kunskap, erfarenhet och kreativitet. Bolaget
ar beroende av att i framtiden kunna finna kva-
lificerade medarbetare. Bolaget arbetar med att
minska beroendet genom en god dokumentation
av rutiner och arbetsmetoder. Kritiska handlingar
sasom t.ex. viktiga avtal forvaras pa en extern
server. Intjaningsformaga och kapitalbehov Det
kan inte uteslutas att det tar langre tid an berak-
nat, innan Bolaget nar ett positivt kassaflode. Det
kan inte heller uteslutas att Bolaget i framtiden
har ett storre kapitalbehov én vad som idag be-
doms som nddvandigt. Det finns inga garantier
att det i sa fall kan anskaffas pa for aktieagare
fordelaktiga villkor. Ett misslyckande i att gene-
rera vinster i tillracklig omfattning kan paverka
Bolagets marknadsvéarde.

KONKURRENS FRAN ANDRA AKTORER

NTG saljer dagligvaror och halsoprodukter pa en
konsumentmarknad som 6verlag praglas av hard
konkurrens. Flera aktorer erbjuder liknande varor

till en likartad prisbild. Bolagets konkurrenter
aterfinns saval i fysiska butiker som inom e-han-
deln. Generellt ar priset en av de mest avgdrande
konkurrensfaktorerna och det kan inte uteslu-
tas att Bolaget misslyckas att ta ut ett tillrackligt
hogt pris for att generera en tillfredsstallande
[6nsamhet. NTGs kunderbjudande baseras idag
till stor del pa generosa kopvillkor sasom billig
frakt, moms och tullfrihet upp till 350 NOK. Om
dessa villkor blir en naturlig framtida praxis inom
bolagets segment férsamras Bolagets nuvarande
kunderbjudande gentemot dess konkurrenter vil-
ket kan fa en negativ inverkan pa Bolagets mark-
nadsandel och Ibnsamhet.

MARKNADSFORING

De allra flesta e-handelsbolag, daribland NTG,
ar beroende av en hog narvaro pa Internet. Det
innebar att Bolaget I6pande gor vasentliga inves-
teringar i marknadsféring for att 6ka sin forsalj-
ning och kdnnedomen om Bolagets varumarke.
Bolaget har idag en god insikt i hur effektiv mark-
nadsforing bor utformas men det finns inga
garantier for att framtida marknadsféringskam-
panjer ska resultera i 6kad forsaljning. | den man
investeringar i marknadsféring inte resulterar i
6kad forsaljning kan Bolagets finansiella stallning
paverkas negativt.

www.maxgodis.se
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DISTRIBUTIONSNATVERK

NTG &r i hog grad beroende av ett fungerande
distributionsnatverk fér att kunna leverera pro-
dukter snabbt och tillférlitligt. Bolaget ar bero-
ende av fysiska lager saval som en fungerande
transportkedja och elektroniska logistiksystem.
Om nagon av dessa delar skadas allvarligt kan
det medféra problem att leverera produkter till
konsumenten, vilket i sin tur kan skada Bolagets
verksamhet och I6nsamhet.

BEROENDE AV LEVERANTORER

Till skillnad mot Bolagets huvudsakliga konkur-
renter har NTG en uttalad varumarkesstrategi.
Det innebar att Bolaget kdper in produkter fran
ledande leverantérer inom Bolagets segment.
NTG ar i hég utstrackning beroende av bra re-
lationer till dessa leverantérer fér att kunna
fortsatta med sin varumarkesstrategi. Om dessa
relationer forsamras kan det medféra begrans-
ningar i Bolagets varumarkesutbud vilket kan ge
negativa konsekvenser for Bolagets verksamhet
och Idnsamhet.

SAKER IT-DRIFT

NTG ar ett e-handelsbolag och darmed beroen-
de av en stabil och avbrottsfri drift av Bolagets
IT-system och hemsida. Upprepade och langva-
riga avbrott kan skada Bolagets anseende hos
konsumenten och férsémra Bolagets maojligheter
att ge en tillfredsstallande service. Det finns flera
tankbara orsaker till avbrott eller skador pa Bo-
lagets IT-system: stromavbrott, dataintrang, data-
virus och naturkatastrofer. Kraftiga stoérningar av
IT-driften kan ge en betydande negativ inverkan
pa Bolagets verksamhet och I6nsamhet.

PRODUKTANSVAR

Eventuella fel och skador i NTGs produkter kan
medféra ansvar och krav pa skadestand mot Bo-
laget. Det kan inte uteslutas att ett sadant ansvar
kan paverka Bolagets Iénsamhet saval som varu-
marke negativt.

AKTIERELATERADE RISKER

Ingen tidigare offentlig handel med Bolagets aktie
Bolagets aktier har tidigare inte varit foremal for
offentlig handel vilket gor det svart att forutse
vilket intresse NTGs aktie kommer att fa. Vid ett
svagt intresse minskar forutsattningarna fér en
aktiv handel i aktien vilket kan medféra svarighe-
ter for aktiedgare att sélja sina aktier. Svarigheten
i att uppskatta marknadens intresse av Bolaget
medfor dven en risk i att marknadspriset avsevart
kan skilja sig frdn noteringskursen enligt detta
erbjudande.

AKTIEFORSALJNING FRAN HUVUDAGARE OCH
LEDANDE BEFATTNINGSHAVARE

Foljande personer har ingatt lock-up avtal:
Petter Sorli med familj

Morten Hansson med familj

Per-Erik Gabrielsson

Thor Johansen

ERKU AB

Ovan namnda personer och féretag har genom
avtal férbundit sig att inte avyttra aktier i Bolaget
fore 6 manader efter listning. Efter 6 manader
kan 50 % av innehavet avyttras. Efter 12 manader
foreligger ingen lock-up. Over en langre tidshori-
sont, langre an 12 manader, finns en risk att hu-
vudagarna avyttrar hela eller delar av sitt innehav
vilket kan fa en negativ paverkan pa Bolagets
aktiekurs.

KURSFALL PA AKTIEMARKNADEN

Aktiemarknaden kan generellt g& ner av olika
orsaker sd som rantehdjningar, politiska utspel,
valutakursférandringar och sémre konjunkturella
forutsattningar. Aktiemarknaden praglas aven till
stor del av psykologiska faktorer. En aktie som
NTGs aktie paverkas pa samma satt som alla
andra aktier av dessa faktorer, vilka till sin natur
manga ganger kan vara problematiska att forutse
och skydda sig mot.

UTDELNING

NTG befinner sig fortfarande i ett utvecklings-
stadium och har historiskt aldrig lamnat nagon
utdelning till aktiedgarna. Framtida ev. Overskott
ar for narvarande planerade att aterinvesteras i
verksamheten. Det finns en risk att framtida kas-
safloden inte kommer att Overstiga Bolagets kapi-
talbehov eller att bolagsstamman inte tar beslut
om att genomfdra utdelningar.

POLITISKA RISKER

En stor del av NTGs affarsmodell bygger pa den
nya lag som inférdes i Norge under 2015 att det
inte ska vara ndgon moms eller tull pa varor fran
utlandet till Norge pa orders under 350 NOK inkl
eu-frakt. NTG beddmer det inte som troligt att
lagen tas bort eller beloppet minskas, men det
finns inga garantier for att det i en framtid kan
ske.

MARKNADSPLATS

Bolaget avser att inlamna ansdkan att Bolagets
aktier skall kunna handlas pa Nordic MTF sna-
rast maojligt efter genomford emission. Handeln
i Bolagets aktier kan efter planerad listning fol-
jas i realtid pa www.nordicmtf.se. Aktiedgare,
ovriga aktorer pa aktiemarknaden och allméan-
heten kommer darefter att kostnadsfritt kunna

www.maxgodis.se
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prenumerera pa Bolagets pressmeddelanden
och ekonomiska rapporter genom Nordic Growth
Markets nyhetstjanst Cision eller mynewsdesk.

Nordic MTF ar Nordic Growth Markets lista for
handel i icke bérsnoterade aktier. En investerare
bor ha i atanke att aktier som handlas pa Nordic
MTF inte &r bdérsnoterade och att Bolaget darfor
inte omfattas av samma regelverk till skydd for
aktiedgare som borsnoterade bolag. P& Nordic
MTF géller sdledes inte lagen (2000:1087) om
anmalningsskyldighet fér vissa innehav av finan-
siella instrument, lagen (2006:451) om offentliga
uppkopserbjudanden pa aktiemarknaden, Eu-
ropaparlamentets och radets forordning (EG) nr
1606/2002 av den 19 juli 2002 om tilldmpning
av internationella redovisningsstandarder (IFRS).
Daremot galler kollegiet for Svensk Bolagsstyr-
nings “Takeoverregler for vissa handelsplattfor-
mar”. Enligt regler for bolag vars aktier ar listade
pa Nordic MTF galler dessutom att Bolaget pa sin

ERBJUDANDET | SAMMANDRAG

hemsida ska ha en férteckning 6ver de personer
som har insynsstallning i Bolaget och de transak-
tioner som dessa utfor.

Handeln pa Nordic MTF sker i Nordic Growth Mar-
kets handelssystem, Elasticia, under avdelningen
Nordic MTF Stockholm, vilket innebar att samtliga
Nordic Growth Markets medlemmar kan handla i
aktierna. Kursinformationen distribueras i realtid
till bland annat SIX,

Reuters, Infront och ledande internetportaler
med finansiell inriktning. Handeln kan ocksa fol-
jas i realtid pa www.nordicmtf.se.

"MTF” star for Multilateral Trading Facility och ar
hamtat fran MiFID (Markets in Financial Instru-
ments Directive). P& Nordic MTF ansvarar Nordic
Growth Market, en av Sveriges tva borser med till-
stand fran Finansinspektionen, for dvervakning-
en av de listade bolagen och handeln i bolagens
aktier.

Erbjudandet riktar sig till befintliga aktiedagare, allmanheten och professionella investerare.

Teckningstid
Teckningskurs

Teckningspost

6 mars 2017 - 20 mars 2017
4,8 SEK per aktie. Courtage utgar ej
1 000 aktier (4 800 SEK)

Befintliga aktier innan 9 700 000
erbjudandet, st.

Nyemitterade aktier, st. 3125000
Utspadningseffekt 24,4 %
Vardering pre-money Ca 46,5 MSEK
Emissionsbelopp 15 MSEK

Garanti och
teckningsférbindelser

Handel i aktien

Handelsbeteckning

12 MSEK varav 3 MSEK i teckningsférbindelser och
9 MSEK garantier

NTG har ansokt om notering pa NGM Nordic MTF.

Annu inte faststéllt

ISIN-kod SE0009690811

Stad Tid Plats

Kalmar 21 feb 18.30 Jenny Nystrémskolan
Stockholm 6 mars fran 09.00 Operaterassen, Karl XlI torg

Goteborg 8 mars 17.30

Lund 15 mars fran 09.00

Radisson Blu, Drottningtorget

Elite Hotel Ideon, Scheelevagen 27
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NTG | KORTHET

NTG AB har etablerat en e-Commerceplattform for forsaljning av FMCG (Fast Moving Consumer
Goods) sa som: konfektyr, godis, 1ask, snacks, vitaminer, halsokost och andra relaterade produkter. Bo-
laget ar ett svenskt Aktiebolag och fokuserar pa den nordiska marknaden i allmanhet och den norska
marknaden i synnerhet. Bolagets malsattning &r att snabbt bli den priméra leverantéren av FMCG till
den norska marknaden. De varor som huvudsakligen saljs ligger under den nya norska moms- och
tullgransen pa 350 NOK (tidigare 200 NOK) per kop som inférdes 1 januari 2015. Det innebar att det
inte ar ndgon moms eller tull pa orders under 350 NOK. Foretagets malsattning ar att marknaden ser
NTG/max-konceptet som den e-Commerceaktdr som "saljer varor till %2 priset”! | maj 2015 lanserade
NTG en portfélj av godis- och konfektyrprodukter under den registrerade domanen www.maxgodis.se.

NTG har outsourcat lager, packning och leveranser till ERT Godis AB i Vaxjo vilket gor att modellen
ar valdigt skalbar. NTG har ocksa registrerat www.maxshopping.se som kan vara en portal fér manga
varukategorier och fungera som en livsmedelsbutik online fér FMCG. Genom samarbetet med ERT
Godis kan NTG erbjuda ett av marknadens bredaste sortiment av FMCG.

Affarsidén ar att erbjuda den nordiska marknaden en effektiv, billig och saker metod att handla
FMCG sasom konfektyr, godis, lask, snacks, vitaminer, halsokost och andra relaterade produkter med
hog kvalité dver natet.

Svenska priser pa natet

r_.

MaxGodis.se ar ett snabbt och tryggt
satt att handla godis pd natet.

www.maxgodis.se
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VD MORTEN HANSSON HAR ORDET

Net Trading Group NTG AB (NTG) etablerades i
december 2014 genom etableringen avdomanen
maxgodis.se. Bakgrunden till bolagets idé var att
den norska regeringen hojde gransen for moms-
och tullfri handel fran utlandet fran 200 till 350
SEK/KkOp.

Granshandlarna i Sverige, dit norrmannen vall-
fardar har vuxit betydligt de senaste aren, och
de tre stora shoppingcentrumen i Stromstad,
Charlottenberg och Tocksfors hade under 2015
en omsattning pa 6,9 miljarder SEK fran 12,4 mil-
joner besokare. Samtidigt ar det éver 3,5 miljoner
norrman som inte har en naturlig tillganglighet
till dessa kopcentrum da avstanden éar for stora.
Detta galler bland annat hela Serlandet, Stavang-
er och Bergenregionen.

Godismarknaden i Norge, som ar en stor del av
den totala FMCG-marknaden, hade en omsatt-
ning pa 11 miljarder SEK 2015. NTG valde att inle-
da med godis som primarprodukt vid uppstarten
i maj 2015. Samtidigt ingicks ett avtal med godis-
grossisten ERT Godis i Vaxjo som ar en av Sve-
riges storsta godisgrossister. ERT Godis tar hand
om alla bestallningar, packar och skickar varorna
till kunder i Norge och Sverige. NTG som foretag
har primart en enda uppgift, att sélja godis pa
natet till norska och svenska privatpersoner. Tack
vare den mojlighet norrman har fatt genom NTGs
erbjudande att kunna granshandla fran soffan,
har NTG natt en stor framgang under sin korta
historik.

Sedan lanseringen och testperioden av e-han-
delsplattformen i maj 2015 sa kunde bockerna
stangas pa en omsattning om 1,6 MSEK. Sedan
dess har betydande arbete lagts ner pa att for-
battra anvandarupplevelsen, forbattra lager- och
logistikhantering samt marknadsféring. Mot bak-
grund av detta erholl NTG ett genombrott under
2016 dar omsattningen 6kade med ca 700 % till
ca 11,2 MSEK.

2017 har inletts med stor uppmarksamhet i me-
dia, dels genom omndmnande i Norges storsta
morgonradioprogram i NRK P3 under basta
sandningstid men aven genom Norges storsta
nattidning Aftenposten dar ett reportage med
rubriken: "Morten Hanssons godtebutikk far mat-
giganten Orkla "til & reagere” publicerades. NTGs
fina tillvaxt har fortsatt under arets inledning dar
flera dagar i januari har varit rekorddagar histo-
riskt, och styrelsen har satt upp ett omsattnings-
mal om 38 miljoner fér 2017 och 100 miljoner for
2019.

Forutsattningen for att kunna na dessa mal ar
att ha tillrackligt med kapital for att 6ka Bolagets
marknadsféring genom Tv-reklam, annonse-
ring pa sociala medier och 6vrig kanaler. Darfor
genomfor nu NTG en nyemission pa 15 MSEK
som ska ga till att oka tillvaxten genom Okade
marknadssatsningar.

NTGs resa mot att ta 1 % av godismarknaden i
Norge 2019 och nd 100 MSEK i omsattning har
bara borjat. Jag som VD ar dvertygad om att det
momentum NTG befinner sig i nu samt timing-
en gentemot marknaden och konkurrenter sa
tror jag att vi kan etablera oss
som den ledande aktoren inom £ %
granshandel online  mellan L
Sverige och Norge. Valkom-
men som aktiedgare i en av
de snabbast vaxande
e-handlarna!

o,

Morten Hansson

VD, NTG AB

www.maxgodis.se
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INBJUDAN ATT TECKNA AKTIER

Styrelsen i Net Trading Group NTG AB (publ) beslutade den 8 februari att genomfo-
ra en till 80 % sakerstalld nyemission i enlighet med det bemyndigande som gavs av
arsstamman den 8 februari. Emissionen riktas till befintliga aktiedgare, allméanheten
och professionella investerare. Fulltecknad nyemission tillfér Bolaget cirka 15 MSEK
fore emissions- och garantikostnader. Emissionskostnaderna beraknas uppga till cir-
ka 2,3 MSEK respektive cirka 0,7 MSEK i garantikostnader. Harmed inbjuds aktiedgare
och allmanheten, i enlighet med villkoren i detta Memorandum, att teckna aktier i
Net Trading Group NTG AB (publ) till en kurs om 4,8 SEK per aktie. Vid fulltecknad
nyemission kommer aktiekapitalet att 6ka med 161 082,47 SEK, fran 500 000 SEK till
661 082,47 SEK och antalet aktier kommer att 6ka med 3 125 000 aktier fran 9 700
000 aktier till 12 825 000 aktier. Styrelsen har ratt att besluta om férlangning av teck-
ningstiden for nyemissionen.

TECKNINGSFORBINDELSER OCH GARANTIATAGANDEN

Foreliggande nyemission ar pa forhand garanterad till 80 % av ett konsortium av utomstaende
emissionsgaranter, vilkas sammanlagda atagande uppgar till 9 MSEK. Hartill kommer tecknings-
forbindelser om 3 MSEK vilka lamnats av garantigivare. Emissionsgarantier och teckningsforbin-
delser uppgar sammantaget till 80 % av emissionsbeloppet.

STYRELSENS ANSVARSFORSAKRAN

Styrelsen i Net Trading Group NTG AB (publ) &r ansvarig forinnehallet i detta Memorandum. Har-
med forsakras att styrelsen har vidtagit alla rimliga forsiktighetsatgarder for att sakerstalla att
uppgifterna i Memorandumet, savitt styrelsen vet, éverensstammer med faktiska forhallanden
och att ingenting ar utelamnat som skulle kunna paverka den bild av Bolaget som skapas av Me-
morandumet. Detta inkluderar utldtanden fran tredje man som refereras till i Memorandumet.

Goteborg i februari 2017,
Net Trading Group NTG AB (publ)

Styrelsen
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BAKGRUND OCH MOTIV

| affarsplanen fran maj 2016 bestamdes att NTG skulle ta ndsta steg i expansionspla-
nen. Bolagets tidigare marknadssatsning och strategi har visat sig ge tydliga resultat
och aterbetalning per investerad krona i marknadsforingen ar starkt positiv. Detta i
kombination med att NTG kan ses som pionjar pa en oexploaterad marknad gor att
momentum ligger for bolaget att géra en kraftig marknadssatsning och etablera sig
ytterligare som marknadsledare inom e-handel av FMCG till den nordiska marknaden.

Kostnaderna for hemsida, infrastruktur, uppbyggnad av lager- och logistikldsning ar till storsta
del redan tagna. Kapitalet som tillfors Bolaget kommer darfor framst anvandas till att ka of-
fensiven i marknadsforingen, da tillvaxt ar Bolagets framsta mal. Viss del av kapitalet kommer
darfor aven ga till att utoka teamet pa marknad och séljsidan, samt till lansering av nya pro-
duktkategorier. Mot bakgrund av detta soker Bolaget ta in 15 MSEK fran befintliga aktieagare,
allmanheten och professionella investerare.

MOTIV TILL NTG:S ANSOKAN OM NOTERING PA NGM

Styrelsens beddmning ar att en bdérsnotering av NTG skulle leda till en 6kad exponering av
bolaget, vilket kan ge positiva aterverkningar pa dess operativa utveckling. Dessutom kan en
notering av NTGs aktie innebara en kvalitetsstampel som i sin tur kan starka bolagets varumar-
ke, marknadsposition, férmaga att rekrytera kompetent personal och utsikter i affarsmassiga
forhandlingar. Mot bakgrund av ovanstaende argument beslutade styrelsen den 8 februari att
bjuda in allmé@nheten och institutionella investerare att teckna aktier i NTG. Styrelsens beslut
stods av det bemyndigande som lamnades till styrelsen vid arsstdmman den 8 februari. Fore-
liggande erbjudande kommer tillféra bolaget drygt 15 miljoner kronor fére emissionskostnader
ifall emissionen fulltecknas. Emissionskostnaderna beraknas till cirka 3 MSEK.

KAPITALANVANDNING
¢ Okad marknadssatsning 8 MSEK
e Forstarkning av organisation med fokus pa salj och marknad 2 MSEK

e Lansering av nya webbutikskoncept 2 MSEK

www.maxgodis.se 8



VILLKOR OCH ANVISNINGAR

ERBJUDANDET

Befintliga aktieagare, allmanheten och professio-
nella investerare inbjuds harmed att teckna aktier
i Net Trading Group NTG AB (publ) ("NTG") under
perioden 6 - 20 mars 2017 till en teckningskurs
om 4,80 kronor per aktie. Emissionen omfattar
maximalt 3 125 000 aktier, vilket vid full teckning
inbringar 15 000 000 kronor.

TECKNINGSKURS

Teckningskursen ar 4,80 kronor per aktie. Cour-
tage utgar ej.

TECKNINGSTID

Teckning av aktier skall ske under perioden
6 mars till och med den 20 mars 2017. Styrelsen
forbehaller sig ratten att forlanga teckningstiden
samt tiden for betalning.

ANMALAN OM TECKNING AV AKTIER

Minsta teckningspost ar 1 000 aktier (motsvaran-
de 4 800 kronor), darefter sker teckning darefter
sker teckning i valfritt antal stamaktier. Teckning
av aktier skall ske genom ifyllandet och under-
tecknande av anmalningssedel och skall under
teckningsperioden inges till Aqurat Fondkommis-
sion pa nedanstdende adress.

Ifylld anmalningssedel skall vara Aqurat Fond-
kommission tillhanda senast klockan 15.00 den
20 mars 2017. Det ar endast tillatet att insanda
en (1) anmalningssedel per tecknare. For det fall
fler anmalningssedlar insandes, kommer endast
den senast inkomna att beaktas. Ofullstandiga
eller felaktigt ifylld anmalningssedel kan komma
att lamnas utan avseende.

Anmalningssedel insandes till:
Aqurat Fondkommission AB
Arende: NTG

Box 7461

103 92 Stockholm

Telefon: 08-684 05 800
Telefax: 08-684 08 801

Email: info@aqurat.se (inskannad
anmalningssedel)

Observera att anmdélan dr bindande

Den som anmaler sig for teckning av aktier mas-
te ha ett VP-konto eller en depa hos bank eller
annan férvaltare till vilken leverans av aktier kan
ske. Personer som saknar VP-konto eller depa
maste 6ppna VP-konto eller depa hos bank eller
vardepappersinstitut innan anmalningssedeln
inlamnas till Aqurat. Observera att detta kan ta
viss tid.

Observera att den som har en depa eller konto
med specifika regler for vardepapperstransaktio-
ner exempelvis investeringssparkonto (ISK) eller
kapitalférsokringskonto (KF), maste kontrollera
med den bank/férvaltare som for kontot, om, och
i sa fall hur, forvarv av vardepapper inom ramen
for Erbjudandet ar mojligt. Anmalan skall i sa fall
goras i samforstand med den bank/férvaltare
som for kontot.

Anmalningssedlar och Memorandum finns till-
gangligt pa Bolagets hemsida www.maxGodis.se,
pa radgivarna Goteborg Corporate Finance ABs
hemsida www.gcf.se samt pa Aqurat Fondkom-
missions hemsida www.aqurat.se.

TILLDELNING

Beslut om tilldelning av aktier till tecknare fat-
tas av styrelsen i Bolaget, varefter investerare
kommer meddelas eventuell tilldelning per post
genom utsandande av avrakningsnota. Medde-
lande skickas endast till dem som erhallit tilldel-
ning. Om anmalan har skett direkt via forvaltare,
delges information om tilldelning av forvaltaren i
enlighet med respektive forvaltares rutiner. Be-
sked om tilldelning berdknas ske omkring den 23
mars, 2017.

Det primara malet vid tilldelningen ar att upp-
na en bred spridning av dgandet i Bolaget for
att mojliggora en regelbunden och likvid handel
med aktien. Tilldelningen ar inte beroende av
nar under anmalningsperioden anmalan inges. |
handelse av 6verteckning kan tilldelning komma
att ske med farre antal aktier &n anmalan avser
eller helt utebli. Tilldelningen kan dessutom helt
eller delvis komma att ske genom slumpmassigt
urval. Anmalningar fran affarskontakter, ledning
och andra medarbetare samt NTGs aktiedgare,
kan komma att sarskilt beaktas.

www.maxgodis.se
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BETALNING

Full betalning for tilldelade aktier skall erlaggas
kontant enligt anvisningar pa utsédnd avraknings-
nota, med beraknad likviddag den 27 mars 2017.
Om full betalning inte erlaggs i tid kan aktierna
komma att tilldelas annan eller saljas. Skulle for-
saljningspriset vid sadan overlatelse vara lagre an
forsaljningspriset enligt Erbjudandet kan mellan-
skillnaden komma att utkravas av den som forst
erholl tilldelning i Erbjudandet. For det fall ett for
stort belopp betalats in av en tecknare kommer
Bolaget att ombesdrja att 6verskjutande belopp
aterbetalas.

LEVERANS AV AKTIER

Snarast mojligt efter att emissionen registrerats
hos Bolagsverket, vilket berdknas ske omkring
vecka 14 2017, kommer aktierna att levereras
till det VP-konto eller depa hos bank eller annan
forvaltare som angivits pa anmalningssedeln. |
samband med detta erhaller tecknaren en VP-avi
med bekraftelse pa att inbokning av vardepapper
skett pa dennes VP-konto. Innehavare vilka har
sitt innehav registrerat pa en depa hos bank eller
annan forvaltare erhdller information fran res-
pektive forvaltare.

VILLKOR FOR FULLFOLJANDE

Styrelsen forbehaller sig ratten att, under alla om-
standigheter, fatta beslut om att férlanga teck-
ningstiden och flytta fram likviddagen samt fatta
beslut om att inte fullfélja Emissionen. Beslut om
att forlanga teckningstiden skall ske senast den
20 mars 2017, kl 15:00, dvs sista teckningsdagen
for Erbjudandet. Om sa skulle ske kommer detta
att meddelas pa Bolagets hemsida. Erbjudandet
ar villkorat av att inga omstandigheter uppstar
som kan medféra att tidpunkten foér att genom-
fora Erbjudandet bedéoms som olamplig. Sadana
omstandigheter kan till exempel vara av ekono-
misk, finansiell eller politisk art, och avse saval
omstandigheter i Sverige som utomlands liksom
att intresset for att deltaga i Erbjudandet av sty-
relsen bedéms som otillrackligt. Erbjudandet kan
salunda helt eller delvis aterkallas. Meddelande
harom avses i sadant fall offentliggéras sa snart
som mojligt genom pressmeddelande.

RESTRIKTIONER AVSEENDE DELTAGANDE |
ERBJUDANDET

Pa grund av restriktioner i vardepapperslagstift-
ningen i USA, Kanada, Australien, Hongkong,
Singapore, Sydafrika, Schweiz, Nya Zeeland och
Japan riktas inte Erbjudandet att teckna aktier
till personer eller andra med registrerad adress i
nagot av dessa lander.

AKTIEAGARE BOSATTA UTANFOR SVERIGE

Aktiedgare bosatta utanfor Sverige som ager ratt
att teckna aktier i emissionen, kan vanda sig till
Agurat Fondkommission pa telefon enligt ovan
for information om teckning och betalning.

RATT TILL UTDELNING

Aktier som tecknas i Erbjudandet medfor ratt
till vinstutdelning fran och med avstamnings-
dagen for den utdelning som beslutas narmast
efter emissionens registrering. Utbetalning av
eventuell utdelning ombesoérjs av Euroclear. Om
aktiedgare inte kan nds genom Euroclear, kvar-
star aktiedgarens fordran pa Bolaget avseende
utdelningsbelopp och begransas endast genom
regler om preskription. Vid preskription tillfaller
utdelningsbeloppet Bolaget. Det finns inga res-
triktioner for utdelning eller sarskilda forfaran-
den for aktieagare bosatta utanfor Sverige. Ratt
till utdelning forfaller i enlighet med normala
preskriptionstider (10 ar).

TILLAMPLIG LAGSTIFTNING

Aktierna ges ut under aktiebolagslagen (2005:551)
och regleras av svensk ratt.

AKTIEBOK

Bolaget ar ett till Euroclear anslutet avstamnings-
bolag. Bolagets aktiebok med uppgift om aktie-
agare hanteras och kontofors av Euroclear med
adress Euroclear Sweden AB, Box 191, SE-101 23
Stockholm, Sverige.

OFFENTLIGGORANDE AV UTFALL |
ERBJUDANDET
Resultatet av Erbjudandet kommer att offentlig-

goras genom ett pressmeddelande omkring den
21 mars 2017.

LISTNING

Styrelsen for Bolaget avser att ansdka om listning
av Bolagets aktier pA NGM Nordic. .

OVRIGT

Samtliga aktier som erbjuds i denna emission
kommer att nyemitteras. Det finns darfér inga
fysiska eller juridiska personer som erbjuder att
salja vardepapper i denna emission.

www.maxgodis.se
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VERKSAMHETSBESKRIVNING

AFFARSIDE

Affarsidén ar att erbjuda den nordiska markna-
den en effektiv, billig och saker metod att handla
FMCG sasom konfektyr, godis, lask, snacks, vita-
miner, halsokost och andra relaterade produkter
med hog kvalité dver natet.

KORT OM NTG

Bolaget grundades 2015 och hade sin férsta han-
delsdag pa hemsidan maxgodis.se i maj samma
ar. Bolagets affarsidé utformades efter insikten
att det ar valdigt dyrt for norrman att kdpa godis
och andra dagligvaror tack vare sockerskatten
som finns i Norge. Detta kombinerat med den lag
som instiftades 2015 som innebar att norrman
kan képa moms och tullfria varor fran Sverige sa
lange ordern understiger 350 NOK inkl. EU-frakt.
NTG erbjuder idag ett brett sortiment av valkan-
da varumarken inom konfektyr och dagligvaror
kombinerat med bolagets eget varumarke.

VISION

NTGs vision ar att vara storst pa e-handel av
FMCG i Norden.

STRATEGI

NTG har en utpraglad tillvaxtstrategi och fokuse-
rar pa att vaxa organiskt och ta marknadsandelar
inom segmentet FMCG pa natet. Bolaget ar idag
endast verksamt inom Sverige och Norge. Bola-
get planerar inte for, men utesluter inte heller,
strategiska forvarv. Bolaget vaxer organiskt i en
snabb takt vilket understéds av en genomgri-
pande marknadstrend dar konsumenter flyttar
sina kop fran fysiska butiker mot e-handel dar
NTG idag ar val positionerade for de kunder som
véljer att handla pa natet. NTG forvaltar dessa
kunder genom ett valetablerat varumarke, att-
raktivt pris- och serviceerbjudande och ett brett
sortiment av produkter fran valkanda varumar-
ken samt private label. NTG har idag en hogst
skalbar affarsmodell som mojliggér en fortsatt
kostnadseffektiv tillvaxt. NTG har &nda sedan
starten levt pa knappa resurser som har format
en mycket kostnadsmedveten och val anpassad
organisation. Bolaget stravar standigt efter I6n-
samhetsforbattringar och att finna satt att uppna

en mer kostnadseffektiv tillvaxt. Det hor till sa-
kens natur att ett e-handelsbolag inledningsvis
behdver investera betydande belopp, men aven
tid, i att bl.a. utveckla IT- och logistiksystem,
marknadsféring och organisation. Bolaget har
idag byggt upp en solid plattform att sta pa vil-
ket mojliggér en standigt forbattrad |6nsamhet
i takt med att omsattningen okar. Dartill arbetar
bolaget kontinuerligt med att férbattra inkops-
villkor mot leverantorer for att uppna okade
bruttomarginaler och forbattrade kassafléden.
NTG kompletterar sin breda varumarkesportfolj
med egna varumarken, s.k. private labels, och
erbjuder den kostnadsmedvetne konsumenten
produkter av hog kvalitet till en attraktiv prisniva.
Genom etablerade samarbeten med godisprodu-
center och logistikleverantérer kan NTG leverera
hogkvalitativa produkter till formanliga priser och
halla goda bruttomarginaler trots laga prispunk-
ter mot konsument.

PRODUKTMARGINALER OCH ANDEL RETURER

NTG har tva olika fordelar som paverkar pro-
duktmarginalen gentemot konkurrerande bu-
tiker som saljer liknande produkter och oGvriga
e-handlare som verkar inom andra nischer. Det
forsta ar moms och tullfrineten pa orders under
350 NOK, detta gor att NTG kan erbjuda samma
produkter som norska livsmedelsbutiker gor, fast
till ett pris som ofta ar till halva priset. En annan
klar fordel som NTG har gentemot konkurrenter
och oOvriga e-handlare ar den grossist som haller
NTGs lager, ERT Godis. NTG kan genom ERT Godis
kopa in godis till mycket formanliga inkopspriser
och NTG slipper aven halla eget lager som ofta
ar mycket kostsamt for e-handlare. NTGs brutto-
marginal Idg under 2016 pa 39 %, vilket ar en hog
siffra gentemot liknande e-handlare som verkar
pa den Svenska marknaden. FMC-produkter har
aven en mycket lag andel returer jamfort med
andra segment. NTG har en returandel pa cirka
0,5 %. Det ar mycket lagre an for t.ex. klader och
skor som i vissa fall har upp till 30-40 %.

www.maxgodis.se
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VARUMARKEN OCH PRODUKTER

NTG stravar alltid efter att erbjuda ett av markna-
dens framsta kunderbjudanden.

Idag erbjuder NTG ett brett produktsortiment
inom FMCG med o&ver 650 produkter. Som en
jamforelse hade bolaget vid forsta handelsdagen
i maj 2015 ca 150 produkter. NTG erbjuder idag
flera valkanda varumarken inom godissegmentet
sasom M&M'’s, Marabou, Malaco, Kinder, Fazer
och manga fler. P4 senare tid har dven forsaljning-
en av snacks och laskedrycker 6kat kraftigt och
star i dagslaget for ca 20 % av omséattningen. Inom
snacks och laskedrycker erbjuder NTG varumar-
ken sdsom exempelvis Pringles, OLW, Del Monte,
Doritos, Coca Cola, Capri Sun, Pepsi och Red Bull
bara for att ndmna ett fatal.

NTG vill inom nagra ar kunna erbjuda den nord-
iska marknaden granshandel online genom ett
virtuellt varucenter med ett brett sortiment av
FMCG.

SORTIMENT

Framgangen for NTG ar tatt sammankopplad med
bolagets breda produktsortiment. Fér att uppna
en bra tillvaxt éver langre tid kravs ett brett sor-
timent till attraktiva priser. Bolagets medarbetare
stravar standigt efter att ta in efterfragade varu-
marken och att lagga till fler produktkategorier
for att kunna erbjuda konsumenten ett annu mer
tilltalande produktsortiment. Dartill saljer NTG
produkter fran en mangd varumarken och fran
ett flertal produktkategorier vilket aven minskar
beroendet av en enskild produktleverantor eller
produktkategori. NTG har hela sortimentet pa ett
s.k. drop ship-fléde, vilket innebar att produkter
erbjuds pa maxgodis.se men plockas fran grossist
forst efter att kunden har képt produkten fran bo-
lagets hemsida. Varorna transporteras darefter di-
rekt fran grossistens lager till kundens adress om
bestallningen gors till Sverige, eller till PostNords
centrallager i Oslo dar det sedan packas om och
levereras till kund om bestallningen gors till Nor-
ge. Med hjalp av detta flode har NTG lyckats vaxa
med |3g risk, utan eget varulager och med en lag
kapitalbindning. Idag erbjuder NTG &6ver 400 olika
produkter.

MARKNADSFORING

Bolagets marknadsforing syftar framst till att skapa
kannedom och lojalitet kring varumarket maxgo-
dis samt att driva kunder till hemsidan maxgodis.
se. Detta sker genom ett flertal olika aktiviteter sa-
som SEO, Sékmotoroptimering, (t.ex. Google Ad-
words), TV-reklam, marknadsféring pa Facebook,
epost-marknadsféring,  affiliate-marknadsféring
och partnersamarbeten. Samtliga aktiviteter foljs
noggrant upp i syfte att hitta en sa optimal mark-
nadsmix som mojligt. E-handelsbolag generellt

investerar en betydande andel av sin omsattning
i marknadsforing, speciellt under uppstartsaren.
Detta da marknadsféringen ar den primara for-
saljningskanalen for att driva konsumenter till
den digitala butiken. NTG har 6ver tid blivit mer
effektiv i sin marknadsféring och ar idag dubbelt
sa kostnadseffektiv i sin kundanskaffning jamfort
med tidigare ar.

FORSALJNING

NTG lagger stor vikt vid att skapa en anvandarvan-
lig och inspirerande képupplevelse och att konver-
tera besokare till betalande kunder. Detta uppnas
genom att vaxande utbud av produkter, en lattna-
vigerad hemsida, bra erbjudanden och kampan-
jer, trygga betallésningar och en kundtjanst som
ar fokuserad pa service och merforsaljning. NTG
efterstravar att fa kopande kunder att aterkomma
till hemsidan sa snart som mojligt.

LOGISTIK OCH LEVERANSER

e Inom Sverige
For order som NTG mottagit betalning
fore klockan kl. 15.00 skickas fran
NTG som regel samma dag (galler
vardagar) och levereras inom
1-3 vardagar (normal leveranstid
ar nastkommande vardag). NTG
levererar produkterna som Mypack
och kunden far darmed full férsakring
samt sparbart kollinummer pa
leveransen. Kunden kan aven vélja att
bli aviserad via SMS.

e Utanfor Sverige
NTG levererar just nu till Sverige
och Norge. Leveranstid ar cirka 7-10
dagar. Ordern skickas med PostNord
och kunden far sparbart kollinummer
skickad till sin e-post.

KUNDSTRUKTUR OCH KUNDERBJUDANDE

Sedan handelsstarten 2015 har éver 38 000 be-
stallningar levererats, 46,56 % av kunderna ar
kvinnor. Den storsta alderskategorin bland NTGs
kunder ar mellan 35-44 ar gamla, vilket motsvarar
35 % av alla kunder. Anledningen till att NTG ar
starka inom den alderskategorin &r pa grund av
att det i det segmentet finns manga smabarnsfo-
réldrar som har mindre pengar att spendera pa
den typ av varor som NTG erbjuder, och den stora
prisreduceringen NTG har pa de varorna blir da
mycket attraktivt for kundgruppen. NTGs kundbas
ar relativt kénsneutral, darmed kan slutsatsen
dras att erbjudandet och marknadsféringen attra-
herar bada konen lika mycket vilket ar positivt for
verksamheten.

www.maxgodis.se
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OMSATTNINGSUTVECKLING

2015 2016
Kvartal 1 1000 1251000
Kvartal 2 452 000 2 494 000
Kvartal 3 688 000 3092 000
Kvartal 4 480 000 4 387 000
Totalt 1621000 11 224 000
Omsattning
6 000 000
5000000 4387 000
4000 000
3000 000 2 494 000
2 000 000
1251 000
1,000 000 452,000 Gegume 480000
1000
O /
Kvartal 1 Kvartal 2 Kvartal 3 Kvartal 4
—2015 ——2016
Hur har du hért om maxgodis.se
B Internet W Word of mouth  m Nyhetsbrev B TV-reklam
2015 2016
Antal besdk 134 000 550 000
Antal order 4273 33928
Konvertering % 3,2% 6,2 %
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ORGANISATION

NTG har sedan starten 2015 drivits med ett stort
kostnadsmedvetande. Den dagliga verksamheten
drivs idag av de tva grundarna och huvudégarna
Morten Hansson och Petter Sgrlie. Ovrigt arbete
som kravs for att driva hemsidan sasom systemun-
derhall, tillaggsfunktioner i back-end och front-end
samt 6vrig marknadsforing hyrs in pa konsultbasis.

FRAMTIDEN FOR NTG

max
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Morten Hansson - VD.
Grundare & tidigare CEO for Easy Park AS. Tidigare
Director i IBM.

Petter Serlie - Marknadsféring.

Grundare & tidigare styrelsemedlem i Easy Park AS
& CreditSafe AS. Tidigare Sales Director i Kinnevik-
bolaget (MTG) Oslo Kinoreklame AS. Grundare &
styrelsemedlem i Motivator AS (MC)

Styrelsen har goda férhoppningar om att den starka
tillvaxten som varit under 2016 aven fortsatter un-
der 2017. Under Januari 2016 omsatte NTG 75 000
SEK och 2017 har inletts starkt med en omsattning i
januari pa oéver 1,5 MSEK. Genom att fortsatta med
intensiva satsningar pa marknadsforing i TV, nyhets-
brev och via sociala medier ar malet att ta dnnu stor-
re marknadsandelar under 2017 och darmed o©ka
omsattningen ytterligare.

STRATEGIER

NTG har under sin uppstartstid haft begransade mark-
nadsféringsmedel och Bolaget har fatt arbeta med
mycket kostnadseffektiva marknadsféringskampanjer.
Lépande marknadsforing har hittills bedrivits genom
kanaler sdsom Facebook och Gjerrikknarken.no, som
ar en norsk hemsida som erbjuder rabatterade priser
pa dagligvaruprodukter. Genombrottet for NTG kom
da sponsrade artiklar koptes pa en av Norges ledande
nyhetssidor, Aftenposten.no.

Under 2017 ar planen att fortsatta etableringen pa den
norska marknaden. | forsta kvartalet 2017 ska NTG
starta en process for att forbattra Bolagets arbete med
SEO (Search Engine Optimization) sa att fler kunder
kan drivas till hemsidan och darmed 6ka gapet ytter-
ligare till konkurrenterna. Bolagets narvaro pa sociala
medier kommer att 6ka och forbattras betydligt, dar
bl.a. NTGs Facebooksida och Instagramkonto kommer
att utvecklas sa att nya kundgrupper kan nas, framst
inom aldersspannet 18-26 ar. Marknadsféringsbud-
geten kommer i samband med foreliggande emission

att okas betydligt, och ett avtal som l6per pa ett ar har
tecknats med Matkanalen, som ett tillagg till att fortsat-
ta samarbetet med Discovery Communications. Disco-
very Communications ar ett foretag som har sju stora
Tv-kanaler, bland annat 5;an, 7:an, 11:an, Eurosport och
Discovery Channel. och sands i 6ver 220 lander med
tittare globalt pd éver 3 miljarder. NTGs nyhetsbrev
har visat sig vara ett effektivt satt att na ut till befintliga
kunder samtidigt som det inte kostar Bolaget nagot. En
annan metod av marknadsfoéring som har visat sig vara
effektfull for NTG &r Content marketing. Dar kommer
NTG att rikta specifik information om erbjudanden och
produkter som kundgruppen har visat sig vara intresse-
rad av. NTG kommer att vara betydligt mer aggressiva i
sin marknadsfoéring under hogtider, exempelvis under
Halloween, pask, vinterlov, skolstart, jul och nyar som
samtliga hogtider ar valdigt viktiga for NTG i forsalj-
ningssynpunkt. | samband med pasken kommer aven
maxGodis-nyhetsbrev att skickas ut till PayPals samtliga
kunder fran Sverige och Norge vilket omfattar 6ver 2
miljoner anvandare. Det arbetas dven med att bearbeta
olika media genom PR-aktiviteter for att fa redaktionell
press fran media, ndgot som NTG tidigare har fatt ge-
nom TV och radio och som har gett otroligt bra utslag
pa forsaljningen.

AFFARSMODELL

NTG tillampar en affairsmodell som kallas DropShip-
ping. DropShipping ar en helhetslésning dar affaren
inte haller sina produkter i eget lager, utan istallet
outsourcar lager, packning och leverans. Nar en pro-
dukt séljs genom maxgodis.se sa koper darefter NTG

www.maxgodis.se 14



produkten fran ERT Godis som i sin tur skickar pro-
dukten direkt till kund. Detta innebar att NTG aldrig
ser den fysiska produkten som skickas till kunden.
Fordelarna med den har affarsmodellen &r manga.
Bolaget behover inte binda upp kapital i lager och
bygger saledes ingen sarskild balansrakning. Det blir
ocksa ett positivt kassafléde d& kunden kdper varor-
na och betalar direkt till NTG medan NTG har langre

FINANSIELLA MAL

kredittid till sin fulfillment-aktor (ERT Godis). NTG
ager hemsidan och kunderna, resten outsourcas
vilket innebar att NTG nastan uteslutande kan foku-
sera pd att driva trafik till hemsidan och omvandla
trafiken till konvertering. Detta gor affarsmodellen
oerhdrt skalbar, och det ar styrelsens bedémning att
det inte behdvs mer an ca 10 anstallda for att kunna
na en omsattning pa 100 MSEK.

Omsattningsmal

110 000 000
100 000 000
90 000 000
80 000 000

100 000 000

68 000 00

70 000 000
60 000 000
50 000 000
40 000 000
30 000 000
20 000 000
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2017

e=@==0Omsattning

2017
2018
2019

38 000 000
69 000 000
100 000 000

NTG har som mal att 6ka bruttomarginalen fran
2016 ars siffra pa 39 % till 43 % 2017.

2018

2019

STRATEGISKA PARTNERS

ERT Godis AB ar NTGs fulfillment-aktor och skoter
darmed varulager och orderhantering.

Claesson Transport ar NTGs logistikpartner pa Sveri-
gesidan. De hamtar upp varorna hos ERT Godis och
transporterar de vidare till PostNords lager utanfor
Oslo.

PostNord i Norge ar NTGs logistikpartner pa Norge-
sidan. De levererar bestallningarna hem till kunder-
na direkt eller nérmsta uthamtningsstalle, beroende
pa storlek pa bestallningen, 6ver hela Norge.

www.maxgodis.se
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HISTORIK

Net Trading Group NTG AB har gatt igenom ett mycket spannande och larorikt 2016.
Bolaget har haft en betydande omsattningsékning. Under 2015 omsatte bolaget drygt
1,6 MSEK och i kundorder uppgick detta till totalt 4 000 st. Under 2016 har hela 33
000 kundorders lagts och det har genererat en omsattning pa totalt ca 11,2 MSEK
vilket motsvarar en omsattningsokning pa ca 700 %. Till viss del forklaras den starka
tillvaxten genom satsningar pa Tv-reklam, nyhetsbrev och sociala medier. Bolaget har
aven erhallit redaktionelluppmarksamhet bade i papperstidningar och pa natet fran
de storsta inrikes tidningarna i Norge vilket dven bidraget till den starka tillvaxten.

2015

Bolaget etableras i februari som ett svenskt
Aktiebolag av Morten Hansson och Petter
Sorlie

Ett logistik- och lageravtal sluts med ERT
Godis AB som innebar att de haller lager och
plockar orders at NTG.

Maxgodis.se lanseras i maj och blir NTGs
forsaljningsplattform.

Forsta ordern laggs i maj manad.

Erku AB, koper in sig med 10 % i NTG. Erku
AB ar ett investmentbolag som ags till 100 %
av familjen Ernstsson som aven ar huvudaga-
re i Ert Godis AB.

NTG lanserar maxhelse.se i november 2015,
en doman dar foérsaljning av vitaminer, kost-
tillskott och halsoprodukter sker.

Det forkortade rakenskapsaret (maj-dec) av-
slutas och NTG omsatter under 2015 ca 1,7
MSEK.

2016

NTG genomfor en private placement i mars
dar ca 6,6 MSEK tillférs Bolaget. Bland inves-
terarna finns ERT Godis AB och ytterligare ett
flertal strategiska investerare.

En ny styrelse véljs pa arsstamman dar Jan
Bengtsson gar in som ordférande och Tom-
mie Nilsson som styrelsemedlem.

NTG gor stora marknadsforingssatsningar
som ger stor effekt pa kort tid och omsatt-
ningen okar kraftigt.

NTGs framfart blir uppmarksammat i flera
norska medier sasom i VG.no (Norges storsta
nyhetssats med 6ver 2,4 miljoner [sare) och
aftenposten.no

NTG avslutar sitt forsta hela verksamhetsar
(jan-dec) 2016 och omsattningen okar till ca
11,2 MSEK.

Sveriges mest kip

w20 YNINO ASYINT 'ﬂ
Ad3LIVE o |
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MARKNAD

E-HANDELN | NORDEN

E-handeln i Norden &r en miljardindustri. In-
hemska webbutiker, utlandska nataktorer och
handlare som har hela Norden som sin hem-
mamarknad kunde under forsta halvaret 2016
konkurrera pa en marknad dar konsumenterna
beraknas ha konsumerat for 98,4 miljarder

Véardet av nordiska konsumenters e-
handel under forsta halvaret 2016
(miljarder SEK)

23,1

Sverige Norge Danmark Finland

Motorn i den nordiska e-handeln ar de unga kon-
sumenterna. De som ar uppvaxta med en dator
och som tagit till sig alla fordelar med lasplattor
och smarta mobiler och inte rotat sig i fysiska va-
nor utan vant sig vid den uppsj¢ av majligheter
som internet ger. | Sverige, Danmark och Norge
ar det avgjort vanligast med e-handel hos inva-
narna under 50 ar. | spannet 18-29 ar finns de
konsumenter som anvander internet som sitt an-
dra vardagsrum. | spannet 30-49 ar och har barn
finns de som ser e-handeln som en mojlighet att
utnyttja sin tid och energi mer effektivt. | Finland
ar monstret delvis ett annat. Har ar det de unga
mellan 18 och 29 ar som ar mest frekventa i web-
butikerna. Sedan foljer en skarpt avtagande kurva
dar varje aldersgrupp handlar allt mindre. Endast
en av fyra finlandare 6ver 65 ar har e-handlat.
E-handelsaktdrerna i Finland har fortfarande en
del att jobba med vad galler konsumenternas tillit
till att handla pa natet.

kronor. | genomsnitt gar tre fjardedelar av kon-
sumtionen till nationella e-handlare i respektive
land, men spridningen mellan ldnderna ar vard
att notera. Svenskar handlar i hogre grad fran
nationella aktérer som strdommar ut ur landet.

Vardet av nordiska konsumenters e-
handel i respektive hemland samt
utomlands (miljarder SEK)

73,8%

24,6%

Varde av e-handel
utomlands

Varde av e-handel i
hemlandet

E-HANDEL FRAN UTLANDET

E-handeln har gjort det mycket lattare for enskil-
da konsumenter att finna ett stdrre och ofta aven
billigare sortiment &n det gar att finna i hemlan-
det. Under det forsta halvaret 2016 uppgav en
tredjedel av de nordiska konsumenterna att de
e-handlat fran utlandet. Genom att studera de
nordiska landernas utlandshandel gar det att fa
en ungefarlig bild av hur stark nationell handel
de olika landerna har. Sverige har den minsta an-
delen utlandskdp, vilket &r en konsekvens av att
utlandskop, vilket ar en konsekvens av att man
har manga valutvecklade nationella e-handelsbo-
lag Gver ett brett spektrum av branscher. Norska
och finska konsumenter behover fortfarande lita
till utlandska aktorer for att fa alla sina behov still-
ade pa natet.

www.maxgodis.se
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Har du nagon gang under den senaste manaden
e-handlat varor fran utlandet (JA)

45%
42%
33%

Norden Sverige Danmark Norge Finland

*Kalla: All info under avsnittet "E-handeln i Norden” &r hamtat fran PostNords halvarsrapport
baserat pa konsumentundersokningar genomférda i Sverige, Danmark, Norge och Finland ma-
nadsvis under perioden februari till och med juli. Sammanlagt har 45 264 respondenter svarat.

E-HANDELN | NORGE

Norge ar Nordens mest erfarne betalningsleverantor pa natet och e-handelsmarkna-
den i Norge omsatter nu mer an 90 miljarder NOK. Det ar en tillvaxt om 16 % i jamfo-
relse med fjolaret. Av den totala summan pa 90 miljarder ar fordelningen:

Resor 49 miljarder (55 %)
Varor 27 miljarder (30 %)
Tjanster 14 miljarder (15 %)

De som handlar allra mest pa natet i Norge ar mellan 35-44 ar, och de som handlar
minst ar de mellan 66-74 ar. Man handlar i lika stor grad som kvinnor pa natet, men
inte lika ofta, och i snitt handlar 48 % med mobiltelefon och 24,5 % i appar. De tradi-
tionella betalningsmetoderna dominerar fortfarande. Kort anvands och féredras allra
mest medan faktura och betalning via internetbank ar pa vag ner. Vipps (Motsvarighet
till Swish i Norge) och mCASH har 6kat kraftigt bade vad géller anvandning och kénne-
dom i Norge, men PayPal dominerar fortsatt. | en undersékning som dibs.no har gjort
géllande anledningen till varfér norrman handlar varor online fran utlandet s menade
de tillfragade att det berodde pa:

www.maxgodis.se
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Handlar du hos utlandska e-handlare for att det ar
lagre priser an hos de norska e-handlarna?

69%
63%

SVERIGE DANMARK NORGE

Handlar du hos utlandska e-handlare
for att produkterna inte finns
hos de norska e-handlarna?

48%

SVERIGE DANMARK NORGE

Handlar du hos utlandska e-handlare for att de
har ett stdrre produktsortiment
an de norska e-handlarna?

0,

SVERIGE DANMARK NORGE

*Kalla: DIBS.no, info.dibs.no/norsk-e-handel-2016
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GRANSHANDELN

Kallor: Statens institutt for forbrukerforskning, Thon Eiendom (3garna av Nordby
Shoppingsenter), www.Adressa.no, Helsedirektoratet, Nidar

Norska myndigheterna faststallde 01.01.2015 "fri import” av varor
upp till 350 NOK inkl. EU frakt per enkelorder

Granshandeln till norrman omsatte 2014 20 miljarder NOK
Det gjordes 8,5 miljoner shoppingturer till Sverige 2014
Granshandeln omfattar 14 000 anstallda

Prisskillnaden pa daglig- och forbrukningsvaror ar 46 % billigare i
Sverige.

Godis- och chokladmarknaden hade 2015 en tillvaxt pa 6,6 %, medan
dagligvaruhandeln generellt 6kade med 3 %

Majoriteten (81 %) av granshandlarna ar fran det centrala
@stlandsomradet och utgjorde 2014 8,5 miljoner handlande

Geografiska omraden som fysiskt har svart att ta sig till gransen for
att handla ar primara malgrupper for Bolaget, men kraft laggs aven
pa omraden som har ndrmre till grdnsen som t.ex. Oslo-omradet
som ar Bolagets tredje storsta forsaljningsomrade

Det norrman primart kdper i Sverige ar féljande produkter i
storleksordning:

1. Kott

2. Godis
3. Alkohol
4. Tobak

77 % av alla granshandlare képer med sig godis

Norge har varldens nast storsta forbrukning av konfektyr per capita
(efter Sverige). | Sverige forbrukar varje person i genomsnitt 17 kg
konfektyr per ar, i Norge forbrukar man 15 kg/person per 2014

15 kg x 5 miljoner norrman = 75 miljoner kg konfektyr i omsattning/
ar. Total konfektyromsattning for retail i Norge 2014, vid snittpris 150
NOK/kg (Ca 80 SEK/kg i Sverige) var 11,2 miljarder NOK

Adressavisa, en regional tidning i Trondheim, med 167 000 dagliga
|&sare gjorde en undersékning med sina lasare om de ville handla
godis online fran Sverige. 2584 lasare deltog och 53 % bekréftade att
de ville handla godis online fran Sverige.

Adressavisa har gjort ytterligare en undersokning gallande hur ofta
sina lasare ater godis, 4628 svarade pa undersokningen varav 40 %
svarade 2-3 ganger i veckan

www.maxgodis.se
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KUNDER
Geografisk forsaljningsstatistik 15/1-16 - 15/2-16
25%
20%
15%
10%
11T T
o I IR e T el
O(j\o 7}?’& 7}?}\6 b&"’% .\%“& @9&:} &é\b %{\0\6 & L y QSQ,«
Q\o@’ Qp(’o . ’,\"OQ ?\&Q’ 6}39 éo" {7 g AQ’C}'
(,)O Q/O
<

B % av besok under perioden W% av forsaljning under perioden M Konverteringsgrad under perioden

Forsaljning fordelat pa alder

m18-24
m25-34
m35-44
W 45-54
H 55-64
W65+

Forsaljning fordelat pa enhet

" Tablet
13%

B PC/Desktop
PC/Desktop | = Mobil

55%

W Tablet

www.maxgodis.se 21



IS se

SVENSKA PRISER PANATET

KONKURRENTER

NTG har ett fatal konkurrenter som saljer godis online, men ingen etablerad aktor
som saljer premiumvarumarken sa som NTG gor. Den konkurrent som ar mest lik
NTG heter Godteributikk.com och har sin bas i Flensburg. De fokuserar mest pa den
tyska marknaden och saljer icke-premiumvarumarken, till skillnad fran NTG som har
nastan alla stora varumarken i Norden. Deras leveranstid ar, enligt deras hemsida, 10-
12 dagar, gentemot NTGs 3-5 dagar. Detta ger NTG en stark konkurrensférdel. Ovriga
jamforelser:

e NTGs fraktpris &r 67 NOK, deras 145 NOK

e NTGs storsta omsattningsgrupp ar l16sgodis, de erbjuder inte forsaljning av
I6sgodis
e NTGs leveranstid ar 3-5 dagar, deras 7-10 dagar

e De gorinte aktiv marknadsféring i Norge

FYSISKA GRANSHANDELSBUTIKER

e Verksamhetens huvudkonkurrenter ar fysiska granshandelsbutiker, som
per idag inte erbjuder nathandel fran eget sortiment.

o | forhallande till fysiska granshandelsbutiker vill NTG ha en uppenbar
fordel i att norska kunder vill kunna gora likadana kop av olika varor, utan
att behova resa till Sverige som bade ar kostsamt och tidskravande.

e Mer an halva befolkningen i Norge bor pa sddana platser att granshandel
inte ar fordelaktigt.

NORSKA BUTIKER

 Ovriga konkurrenter &r naturligtvis norska butiker, bdde pa natet och
fysiska som erbjuder samma produkter som NTG AB vill sdlja Over natet
fran Sverige

LE LAK .
OR\G\NA R!SBd Te
SIDEN & 1922 e

"KIPPEI"’

. Lakrisbater '
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FINANSIELL INFORMATION | SAMMANDRAG

RESULTATRAKNING

160101-161231 141208 - 151231

Rorelsens intakter m.m.

Nettoomséattning 11 265 982 1663 574
Ovriga rérelseintakter 11375 0
11277 357 1663574

Rorelsens kostnader

Handelsvaror -6 846 716 -899 011

Ovriga externa kostnader -8 079 894 -1616 868

Av- och nedskrivningar av materiella och

immateriella anlaggningstillgdngar -81438 -6 369
- 15008 048 -2522248

Rérelseresultat -3730691 -858 674

Resultat fran finansiella poster

Ovriga ranteintakter och liknande resultatposter 207 0
Rantekostnader och liknande resultatposter -65977 3663

-65 770 3663
Resultat efter finansiella poster -3796 461 -855011
Resultat fore skatt -3796 461 -855 011
Skatt pa arets resultat 833961 187 196
Arets resultat -2 962 500 -667 815
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BALANSRAKNING

2016-12-31 2015-12-31
Tillgangar
Anlaggningstillgangar
Immateriella anlaggningstillgangar
Balanserade utgifter for forskningsarbeten m.m.4 345 362 375 822
345 362 375822
Finansiella anlaggningstillgangar
Uppskjuten skattefordran5 1194116 187 196
1194 116 187 196
Summa anlaggningstillgangar 1539 478 563018
Omsattningstillgangar
Varulager m.m
Fardiga varor och handelsvaror 85900 0
85900 0
Kortfristiga fordringar
Kundfordringar 7728 0
Ovriga fordringar 688 948 112 565
696 676 112 565
Kassa och bank
Kassa och bank 875 699 14637
Summa kassa och bank 875699 14 637
Summa omsattningstillgangar 1658 275 127 202
Summa tillgangar 3197753 690 220
Eget kapital och skulder
Eget kapital
Bundet eget kapital
Aktiekapital (5 000 000 aktier) 97 000 50 000
Ej registrerat aktiekapital 0 1124362
Fond for utvecklingsutgifter 45978 0
Summa bundet eget kapital 142 978 1174 362
Fritt eget kapital
Overkursfond 6339792 0
Balanserat resultat -713793 0
Arets resultat -2 962 500 -667 815
2663499 -667 815
Summa eget kapital 2806 477 506 547
Kortfristiga skulder
Leverantorsskulder 361276 183673
Upplupna kostnader och férutbetalda intakter 30 000 0
Summa kortfristiga skulder 391 276 183673
Summa eget kapital och skulder 3197753 690 220

www.maxgodis.se
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KASSAFLODESANALYS
2016-01-01 2014-12-08

-2016-12-31 -2015-12-31
Den I6pande verksamheten
Rérelseresultat -3730 691 -858 674
Justeringar for poster som inte ingar i kassaflodet 81438 6 369
Erhallen ranta m.m. 207 0
Erlagd ranta -65977 3663
Betald inkomstskatt 0 0
Kassaflode fran den lopande verksamheten
fore forandringar av rorelsekapital -3715023 -848 642
Kassaflode fran féorandringar av rérelsekapital
Minskning(+)/Okning(-) av varulager/p&gdende arbete -85900 0
Minskning(+)/Okning(-) av kundfordringar -7728 0
Minskning(+)/Okning(-) av fordringar -576 383 -112 565
Minskning(+)/0kning(-) av leverantorsskulder 177 603 183673
Minskning(+)/Okning(-) av kortfristiga skulder 30000 0
Kassaflode fran den I6pande verksamheten -4 177 431 -777 534
Investeringsverksamheten
Foérvarv av balanserade utgifter fér utvecklingsarbeten
och liknande arbeten -50978 -382 191
Kassaflode fran investeringsverksamheten -50978 -382 191
Finansieringsverksamheten
Arets nyemission 5089 471 1174362
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 5089 471 1174362
Foérandring av likvida medel 861 062 14 637
Likvida medel vid arets borjan 14 637 0
Likvida medel vid arets slut 875699 14 637

www.maxgodis.se
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KOMMENTARER TILL DEN FINANSIELLA UTVECKLINGEN

INTAKTER

NTG ar ett e-handelsbolag som hade sin forsta
handelsdag i maj 2015. Sedan dess har bolagets
omsattning vuxit snabbt, vilket framst ar drivet
av den okade kdnnedom den norska markna-
den har fatt om NTG. Bolaget fokuserar pa 6kad
marknadsforing och att bredda sitt produktsor-
timent i syfte att 6ka merférsaljning och andel
aterkommande kunder.

Omsattningen for NTGs verksamhetsar 2016
uppgick till 11 266 MSEK, vilket ar en okning
med 9602 TSEK, eller 700 %, jamfort med fore-
gaende forlangda verksamhetsar (2014-12-08
-2015-12-31).

Bolaget har under hésten 2016 haft en mycket
god omsattningstillvaxt och hade kunnat visa
svarta siffror pa manatlig basis om inte fullt fokus
hade riktats pa tillvaxt.

KOSTNADER

Bolagets kostnader for handelsvaror har okat
med 5 948 TSEK, eller ca 762 %, for 2016 jamfort
med foregaende ar.

Ovriga rérelsekostnader relaterar i huvudsak till
frakt- och lagerhanteringskostnader samt annon-
sering. Dessa kostnader har 6kat med 6 463 TSEK,
eller ca 500 %, for helaret 2016, jamfort med fore-
gaende forlangda verksamhetsar. Bolaget arbe-
tar aktivt med att forsoka fa en battre utvaxling
per investerad marknadsféringskrona.

Bolagets avskrivningar har 6kat med 75 TSEK,
eller 1 279 % under samma perioder som ovan.
Dessa avskrivningar ar framst relaterade till ak-
tiverade kostnader for utveckling av e-handels-
plattformen maxgodis.se.

RORELSERESULTAT EFTER AVSKRIVNINGAR

Roérelseresultatet efter avskrivningar for verksam-
hetsaret 2016 uppgick till -3 731 TSEK, vilket ar en
forsamring med 2872 TSEK jamfort med forega-
ende ar. Utvecklingen har drivits av den kraftiga
marknadssatsning Bolaget har genomfért under
2016. Foérandringen av ovriga rorelsekostnader
har beskrivits ovan.

AVKASTNING PA EGET OCH TOTALT KAPITAL

NTG har haft en negativ avkastning pa eget och
totalt kapital under de tva aren Bolaget har varit
verksamt. Sedan grundandet har bolaget inves-
terat i att bygga upp en e-handelsplattform och
en varumarkeskannedom kring bolaget. Bolaget
férvantar sig en vasentligt férbattrad I6nsamhet
i takt med att 6kad forsaljning till goda brutto-
marginaler genererar ett tackningsbidrag som
Overstiger bolagets omkostnadsmassa.

OMSATTNINGSTILLGANGAR

NTGs omsattningstillgdngar per 31 december
2016 bestar framst av varulager, men dven andra
kortfristiga fordringar och likvida medel. De totala
omsattningstillgangarna har 6kat med 1 531 TSEK
under 2016 jamfért med 2015, vilket i hog grad ar
kopplat till bolagets 6kade 6vriga fordringar och
kassa och bank.

NTG har sedan start haft en begransad likviditet
vilket resulterat i att bolaget utvecklat en hog la-
geromsattningshastighet for att kunna halla uppe
forsaljningstillvaxten.

EGET KAPITAL

Bolagets eget kapital per 31 december 2016 upp-
gick till 2 806 TSEK. Vid samma tidpunkt férega-
ende ar uppgick det egna kapitalet till 507 TSEK.

Bolagets styrelse och ledning har |6pande foljt
bolagets resultat och stallning vilket har doku-
menterats i enlighet med gallande regler enligt
aktiebolagslagen.

I mars 2016 genomférdes en kontant nyemission
som tillforde bolaget netto ca 5089 TSEK och som
Okade aktiekapitalet med 47 TSEK. Teckningskur-
sen uppgick till 1,5 SEK.

LANGFRISTIGA SKULDER

NTG innehar inga langfristiga skulder per 31 de-
cember 2016. Bolaget har heller aldrig upptagit
nagot banklan utan endast lan fran aktieagare.
2015 gjordes en nyemission till Bolagets fulfill-
ment-aktor ERT Godis i Vaxjo AB dar 10 % av Bola-
get koptes till en summa av 700 TSEK. Under 2015
ldnade dgarna in totalt ca 424 TSEK i Bolaget, som
under emissionen i 2016 kvittades mot aktier.

www.maxgodis.se
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KORTFRISTIGA SKULDER

Bolagets kortfristiga skulder uppgick till 391 TSEK
per december 31 2016. Det ar en 6kning med 178
TSEK sedan december 31 2015. De kortfristiga
skulderna ar framst hanfoérliga till leverantors-
skulder, vilka naturligtvis 6kar i takt med att bola-
get saljer mer varor, samt till upplupna kostnader
och forutbetalda intakter. Leverantérsskulderna
uppgick till 361 TSEK per december 31 2016.

KASSAFLODE

Arets kassafléde for 2016 &r positivt med 861 062
sek och beror helt av upptagen nyemission om
totalt 5 089 471 sek for rakenskapsaret (direkta
emissionskostnader har dragits av). Kassafloden
for 2015 ar positivt och uppgar till 14 637 sek och
beror dven det aret pa uttagen nyemission om
totalt 1 174 362 sek.

Bolagets omsattning sker via ett DropShip-fléde
vilket innebar att bolaget bestdller produkten
fran leverantéren i samband med kundorder och
levererar direkt till kund, vilket i sin tur leder till
att bolaget haller minimala lagernivaer.

Bolaget har avtalade leverantorskredittider pa
cirka 30 dagar men far betalt for kundkop fran
1-2 dagar beroende pa betalningsmetod (kort,
PayPal), vilket bidrar ytterligare till en minimal
kapitalbindning i bolaget.

NYCKELTAL

Bolagets soliditet per 31 december 2016 uppgick
till 87,76 %, jamfort med 73,38 % fran samma
period féregdende ar. Som tidigare beskrivits
har bolaget hittills fokuserat pa att bygga upp
en e-handelsplattform som mdjliggdr fortsatt

SVENSKA PRISER PANATET

hoég och I6nsam tillvaxt. Dessa investeringar har
sjalvklart paverkat bolagets Iénsamhet pd kort
sikt men har bedémts vara nédvandiga for att na
en Okad forsaljning med forbattrad Insamhet pa
langre sikt.

Kassalikviditeten ligger pa cirka 401,85 % per
31 december 2016, jamfort med 69,25 % fran
samma period foregdende ar. Det innebar att
omsattningstillgdngarna, reducerat for varulager,
uppgick till ungefar fyra ganger sa stora som de
kortfristiga skulderna i utgangen av verksamhets-
aret 2016.

MEDELANTAL ANSTALLDA

Bolaget har idag inga anstallda. Bolaget anpassar
organisationen I6pande utifran det behov som
uppstar i takt med att bolaget vaxer och anlitar de
tjanster som behovs pa konsultbasis.

DEFINITION AV NYCKELTAL

Soliditet
Justerategetkapital i procent avbalansomslutning

Kassalikviditet

Omsattningstillgdngar exkl. varulager i procent av
kortfristiga skulder
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AKTIEAGARE, AKTIEN OCH AKTIEKAPITALETS

UTVECKLING

Aktiekapitalet i Bolaget innan Erbjudandet uppgar
till 500 000 SEK fordelat pa 9 700 000 fullt emitte-
rade och inbetalda aktier. Ett aktieslag foreligger.
Aktiernas kvotvarde ar 0,0515 SEK. Samtliga akti-
er ger lika ratt till andel i Bolagets tillgangar, vinst
och eventuellt dverskott vid likvidation.

Varje aktie representerar en rost per aktie vid
bolagsstamma och varje aktieagare ar berattigad
att rosta for det fulla antalet av aktiedgaren agda
eller foretradda aktier vid bolagsstémma. Samtli-
ga aktier ger ocksa lika foretradesratt att teckna
aktier vid emission av nya aktier i Bolaget om
inte bolagsstamman, eller styrelsen genom ett

bemyndigande fran bolagsstamma, beslutar om
awvikelse fran aktiedgarnas foretradesratt.

De befintliga aktierna denomineras, och de nya
aktierna kommer att denomineras, i kr. De be-
fintliga aktierna ar inte och har heller inte varit
foremal for erbjudande som lamnats till foljd av
budplikt, inldsenratt eller 16sningsskyldighet. Det
har inte forekommit nagra offentliga uppkopser-
bjudanden avseende Bolagets aktier under det
innevarande eller foregdende rakenskapsaret.
Enligt bolagsordningen skall aktiekapitalet vara
lagst 500 000 kr och hégst 2 000 000 kr och an-
talet aktier skall vara lagst 9 700 000 st och hogst
38800 000 st.

AGARFORHALLANDEN

Aktieagare Antal aktier Agarandel

Petter Serlie (privat och genom familj) 1651546 17,03%

Morten Hansson (privat och genom familj) 1533706 15,81%

Thor Johansen 1020 223 10,52%

Danica Pension 1000 000 10,31%

Erku AB 820 000 8,45%

Per-Erik Gabrielsson 610 000 6,29%

Ovriga 50 dgare 3064 525 31,59%

Totalt 9700 000 100,00%
AKTIEKAPITALETS UTVECKLING

Okning Summa Okning antal Totalt antal

Ar Transaktion aktiekapital aktiekapital aktier aktier

2014 Bildande 50 000,00 kr 50 000,00 kr 500 500

2015 Splitt 0,00 kr 50 000,00 kr 4999 500 5000 000

2016 Nyemission 5 000,00 kr 55 000,00 kr 500 000 5500 000

2016 Nyemission 42 000,00 kr 97 000,00 kr 4200 000 9700 000

2017 Fondemission 403 000,00 kr 500 000,00 kr 0 9 700 000
AKTIEAGARAVTAL

Det finns inga aktiedgaravtal.
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BEMYNDIGANDE

Vid arsstéamman den 8 februari erholl styrel-
sen bemyndigande att vid ett eller flera till-
fallen emittera aktier, teckningsoptioner och/
eller konvertibler sa att aktiekapitalet 6kas
inom bolagsordningens granser. Bemyndi-
gandet galler fram till nasta arsstamma.

UTDELNINGSPOLICY

Beslut om vinstdelning fattas av bolags-
stdmman och utbetalning ombesérjs av
Euroclear. Ratt till utdelning tillkommer den
som ar registrerad som aktiedgare i den av
Euroclear Sweden forda aktieboken pa den
avstamningsdag for utdelning som beslutas
av bolagsstamman. Utdelning utbetalas nor-
malt som ett kontant belopp per aktie genom
Euroclear forsorg.

Bolaget tillampar inte nagra restriktioner eller
sarskilda forfaranden vad avser kontant ut-
delning till aktiedgare bosatta utanfor Sverige.
Med undantag fér eventuella begransningar
som foéljer av bank- och clearingsystem sker
utbetalning pa samma satt som for aktieagare
bosatta i Sverige. For aktiedgare som inte ar
skatterattsligt hemmahorande i Sverige utgar
dock normalt svensk kupongskatt.

NTG har hittills inte [amnat nagon utdelning
och Bolagets styrelse avser heller inte att fo-
resla nagon utdelning inom de ndrmsta aren.
Eventuella vinstmedel kommer istallet att
aterinvesteras i Bolagets i Bolagets produk-
tutveckling och affarsutveckling.

PERSONALOPTIONER OCH
INCITAMENTSPROGRAM

Ingen i styrelsen eller ledningen innefatt-
as av personaloptioner. Bolaget har heller
inte for narvarande ndagra aktiebaserade
incitamentsprogram.

TECKNINGSOPTIONER

Det finns, innan Erbjudandet, inga teck-
ningsoptioner i Bolaget.

KONVERTIBLA SKULDEBREV

Det finns inga konvertibla skuldebrev i
Bolaget.

NOTERING AV BOLAGETS AKTIER PA NGM

Styrelsen for Bolaget kommer att ansdka om
att Bolagets aktier ska upptas for handel pa
NGM Nordic MTF. Under foérutsattning att
Bolaget uppfyller spridningskraven, vilka pa
NGM Nordic MTF innebar att Bolaget maste ha
minst 300 aktiedgare med ett innehav till ett
varde om minst 5 000 SEK samt att minst 10
procent av aktierna i Bolaget ska anses vara i
allman ago. Information om noteringsdag och
kortnamn meddelas sa fort informationen &r
faststalld.

OVERLATELSE

Aktien ar inte behaftad med nagra inskrank-
ningar i ratten att fritt 6verlatas.

PRESSMEDDELANDEN

Aktiedgare, 6vriga aktoérer och allménheten
kan ldsa Bolagets pressmeddelanden och
ekonomiska rapporter pa Bolagets hemsida,
www.cloudrepublic.com

ISIN-KOD
ISIN-kod: SE0009690811.

AKTIEBOK

Bolagets aktiebok med uppgift om aktieagare
hanteras av Euroclear Sweden AB, Box 191,
SE-101 23 STOCKHOLM, Sverige.

MENTOR

Goteborg Corporate Finance AB
Prastgardsangen 11
412 71 Goteborg

www.maxgodis.se
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STYRELSE, LEDANDE BEFATTNINGSHAVARE
OCH REVISOR

Teamet bakom NTG har stor erfarenhet av att starta och bygga upp |I6nsamma fo-
retag. Bolagets styrelse innehar bred kunskap och ett stort natverk som innefattar
expertis inom b.la entreprendrskap inom tech och dagligvaruhandel, B2C, marknads-
foring, logistik, strategiska fragor och dagligvaruhandel.

STYRELSE

THOMMY NILSSON, 68 AR, ORDFORANDE

Thommy Nilsson har en lang och gedigen erfarenhet av B2C i Norden inom textil, skor, sportar-
tiklar heminterior och kosmetiska produkter. Thommy har stor erfarenhet av producton, retail,
wholesale och brand building da han bland annat varit VD bade for JC och KappAhl. Thommy har
aven stor erfarenhet inom styrelsearbete, han har tidigare varit ordférande i JC och Kicks och
besitter nu flera olika styrelseuppdrag, bl.a som ordférande i Hemmakvall som ar Sveriges nast
storsta godisgrossist, men aven i Twilfit och Blaklader. Thommy har dven arbetat som Senior
Advisor at EQT, Adelis och Valedo.

Bolagsengagemang de senaste fem aren Position Tidsperiod

AB Blaklader Ledamot Pagéende

ON Interi6r Ledamot Pagaende

Skofabr. KAVAT AB Ordférande Pagéende

Twilfit AB Ledamot Pagaende

Hemmakvall Ordférande Pagéende

LIN Group AB Ordférande Pagaende
Beck&Sondergaard Ledamot Under perioden avslutat
XXL Sport & Vildmark Ledamot Under perioden avslutat
Oscar Jacobsson Ordférande Under perioden avslutat
Delagarskap 6ver 10 % de senaste fem aren Kapital (%) Roster (%) Tidsperiod
LIN Group AB 34% 34% Pagéende
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JAN BENGTSSON, LEDAMOT
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Jan Bengtsson har en bakgrund som bankdirektdr i Géteborg, dar han senare gick vidare som
VD for ett av Sveriges pa den tiden storsta privatagda fastighetsbolag, Fastighets AB Coronado.
Jan har aven arbetat som investeringsradgivare pa Provobis Holding AB som &r ett investment-
bolag gt av Rolf Lundstrém, men &ven varit VD och ordférande pa det tidigare First North Pre-
mier-noterade bolaget Rasta Group AB (Publ). Nu besitter Jan styrelseuppdrag i bade noterade

och onoterade bolag.

Bolagsengagemang de senaste fem aren Position Tidsperiod

Net Trading Group NTG AB Ledamot Pagaende

Tangiamo Tech Technology AB Ordférande Pagdende

Zenergy AB (Publ) Ledamot Pagaende

Zenergy Fastighets AB Ordférande Pagaende

) B Bengtsson AB Ledamot Pagaende

Rasta Group AB (publ) VD Under perioden avslutat
TBT Bygg AB Ledamot Under perioden avslutat
Gamlestadens Ror AB Ledamot Under perioden avslutat
Chelys Kapitalforvaltning AB Ledamot Under perioden avslutat
Alert Investor Relations AB Ledamot Under perioden avslutat
Media Provider Scandinavia AB(publ) Ordférande Under perioden avslutat
Rasta Sverige AB Ledamot Under perioden avslutat
Ullevi Konferens och Kiosker AB Ledamot Under perioden avslutat
Grand Hotel Opera AB Ledamot Under perioden avslutat
Nordstaden Hotel & Férvaltning AB Ledamot Under perioden avslutat

Delagarskap over 10 % de senaste fem aren

Kapital (%) Roster (%) Tidsperiod

) B Bengtsson AB 100 100 Pagaende
Tangiamo Tech Technology AB 10,3 10,3 Pagdende
Media Provider Scandinavia AB (Publ) 12,4 12,4 Under perioden avslutat

MORTEN HANSSON, LEDAMOT

Grundare & tidigare CEO for Easy Park AS. Tidigare Sales Director pa IBM.

Bolagsengagemang de senaste fem aren Position Tidsperiod
Sameiet Dagaliveien 31 Ordférande Pagdende
Byggkjop Ledamot Pagaende
Net Trading Group NTG AB Ledamot Pagdende
MH Morten Hansson Ordférande Pagaende

Delagarskap 6ver 10 % de senaste fem aren

Kapital (%) Roster (%) Tidsperiod

Byggkjep 13% 13% Pagaende
Net Trading Group NTG AB 16% 16% Pagdende
MH Morten Hansson 100% 100% Pagaende

www.maxgodis.se
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PETTER S@RLIE, 50 AR, LEDAMOT
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Lang erfarenhet fran media- och techbranchen som investerare och befattningshavare. Med-
grundare av Easy Park AS, och har tidigare besuttit direktorsroller inom Kinnevik-gruppen. Petter
har &ven varit med i de tva e-handlarna GodtLevert.no och Boozt.com som marketingadvisor.

Bolagsengagemang de senaste fem aren Position Tidsperiod
Serlie M&L Ordférande Pagaende
Equity Media Partner AS Ledamot Pagaende
Byggkjap AS Ledamot Pagdende
Net Trading Group NTG AB Ledamot Pagaende
Phoner Applications AS Ledamot 2013-2014

Delagarskap 6ver 10 % de senaste fem aren Kapital (%) Roster (%) Tidsperiod
Serlie M&L 100% 100% Pagaende
Equity Media Partner AS 60% 60% Pagaende
Byggkjap AS 13% 13% Pagdende
Net Trading Group NTG AB 17% 17% Pagaende
Phoner Applications AS 11% 11% 2013-2014

LUDVIG ERNSTSSON, 44 AR, LEDAMOT

Har en tidigare bakgrund inom fotbollen, bade som spelare och trénare pa elitniva. Deldgare och
en av grundarna till Ert Godis AB. VD i ERKU AB som ar ett investmentbolag. Besitter styrelseupp-
drag i ERT Godis AB som ar en godisgrossist och NTGs fulfillment-partner med en omsattning
pa ca 250 MSEK samt aven ERKU AB, Klippkungen AB och Maroy AB. Tidigare styrelseledamot i

Osters IF, samt Uppvidinge LBC.

Bolagsengagemang de senaste fem aren Position Tidsperiod

ERKU AB VD/Ledamot Pagaende

ERT Godis AB Ledamot Pagaende

MAROY AB Ledamot Pagaende

OSTERS IF Ledamot Under perioden avslutat
ER KONSULT FORVALTNING AB VD/Ledamot Under perioden avslutat
UPPVIDINGE LBC Ledamot Under perioden avslutat

Delagarskap 6ver 10 % de senaste fem aren Kapital (%) Roster (%) Tidsperiod
ERKU AB 45 45 Pagdende
ER KONSULT FORVALTNING AB 45 45 Under perioden avslutat

REVISOR

Kerstin Nordenham Murby, auktoriserad revisor pa Nordenhams Revisionsbyra AB.

www.maxgodis.se 32



OVRIG INFORMATION OM STYRELSEMEDLEMMAR OCH LEDANDE BEFATTNINGSHAVARE

SEDAN 1 JANUARI 2012.

Antal aktier angivna i styrelsepresentationen av-
ser aktier som ags privat, via narstaende och via
bolag per den 31 december 2016.

For indirekt agande sa har méangden berdknas
pro rata agarforhallandet i respektive bolag.

Det foreligger inga intressekonflikter mellan
styrelseledaméternas eller ledande befattnings-
havarnas skyldigheter gentemot NTGoch deras
privata intressen och andra skyldigheter.

Ingen av styrelseledamdterna eller ledande
befattningshavare har varit inblandade i nagon
konkurs, konkursférvaltning eller likvidation i

egenskap av ledamot, suppleant eller ledande
befattningshavare under de senaste fem aren.
Ingen av styrelseledamdterna eller ledande
befattningshavare har under de senaste fem
aren domts i bedragerirelaterade mal eller varit
utsatta for anklagelser och/eller sanktioner av i
lag eller férordning bemyndigande myndigheter
(daribland godkanda yrkessammanslutningar)
och ingen av dessa har av domstol forbjudits att
ingd som medlem av en emittents forvaltnings-,
lednings- eller kontrollorgan eller fran att ha le-
dande eller 6vergripande funktioner hos en emit-
tent under dtminstone de senaste fem aren.

LEGALA FRAGOR OCH OVRIG INFORMATION

ASSOCIATIONSFORM

Net Trading Group NTG AB ar ett publikt aktiebo-
lag och bedriver verksamhet under denna asso-
ciationsform, vilket regleras av aktiebolagslagen
(2005:551). Bolaget har under firman Net Trading
Group NTG AB (Publ) bedrivit verksamhet sedan
8 december 2014 med organisationsnummer
556994-2930. Bolaget ska enligt verksamhets-
beskrivningen i bolagsordningen Bolaget ska
bedriva forsaljning av dagligvaror och halsopro-
dukter i huvudsak via digitala kanaler och dar-
med forenlig verksamhet. NTGs styrelse har sitt
sate i Goteborg. Bolaget har besdksadress: S6dra
Larmgatan 4, 411 16 Goteborg. Bolagets webb-
plats ar www.maxgodis.se

BOLAGSSTYRNING

Bolaget har att iaktta aktiebolagslagens bestam-
melser om bolagsstyrning. Styrelsen har darvid
upprattat en arbetsordning for sitt arbete, in-
struktioner avseende arbetsfordelningen mellan
styrelsen och verkstallande direktoren, vilken
behandlar dennes arbetsuppgifter och rappor-
teringsskyldigheter, samt faststallt instruktioner
for den ekonomiska rapporteringen. Arbetsord-
ningen ses over arligen. Bolagsstyrningskodens
tilldmpning har utvidgats till at galla alla bolag
vars akter ar upptagna till handel pa en reglerad
marknad i Sverige. NGM Nordic MTF utgér inte
en reglerad marknad och Bolaget har darfér inte
krav pd sig att folja Koden aven efter den plane-
rade listningen. Bolaget foljer dock kontinuerligt
utvecklingen pad omradet och avser at félja de
delar av Koden som kan anses relevanta.

TRANSAKTIONER MED NARSTAENDE
Under 2016 har Morten Hansson och Petter Sar-

lie bada fakturerat 780 000 SEK for konsulttjans-
ter avseende I6pande arbete for Bolaget.

| dvrigt finns inga avtal eller transaktioner mellan
Bolaget och nérstadende &n vad som beskrivs un-
der "Vasentliga avtal” nedan.

VASENTLIGA AVTAL

NTG har ett samarbetsavtal med ERT Godis i
Vaxjo AB som ar Bolagets fulfillment-aktor. De
haller lager, mottager orders och skoter plock for
Bolagets rakning. NTG har aven samarbetsavtal
med tva logistikforetag, G. Claesson Transport AB
och PostNord AB. Bada bolagen &r en del av NTGs
logistikldsning nar produkterna ska transporteras
fran lagret i Vaxjo till slutkund.

FORETAGSINTECKNINGAR
Inga.

STALLDA SAKERHETER

Inga.

FASTIGHETER OCH LOKALER

Bolaget ager inga fastigheter eller byggnader. Bo-
lagets verksamhet bedrivs i hyrda lokaler under
sedvanliga hyreskontrakt pa orten.

www.maxgodis.se
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LEVERANTORSAVTAL
NTG har avtal med féljande leverantérer:

ERT Godis AB
PostNord i Norge

DISTRIBUTIONSAVTAL

NTG har avtal med PostNord samt G. Claesson
Transport AB som skoter leverans av bestallning-
ar fran ERT Godis ABs lager till slutkund.

PATENT OCH VARUMARKEN

Bolaget innehar inga patent, men féljande varu-
marken ar registrerade: maxGodis.se

TVISTER OCH RATTSLIGA PROCESSER

Bolaget ar inte och har inte varit part i nagra réatts-
liga forfaranden eller skiljeférfaranden under de
senaste 12 manaderna som kan eller skulle kun-
na fa betydande effekter pa Bolagets finansiella
stallning eller Idnsamhet.

FORSAKRINGSSKYDD

Bolaget har sedvanlig foretagsforsakring som
uppdateras regelbundet med hansyn taget
till férandringar i behovet och verksamhetens
ataganden.

LOCK-UP PERIOD
Foljande personer har ingatt lock-up avtal:

Petter Sorli med familj
Morten Hansson med familj
Per-Erik Gabrielsson

Thor Johansen

ERKU AB

Ovan namnda personer och foretag har genom
avtal forbundit sig att inte avyttra aktier i Bolaget
fore 6 manader efter listning. Efter 6 manader
kan 50 % av innehavet avyttras. Efter 12 manader
foreligger ingen lock-up.

ERSATTNINGAR STYRELSE, VD OCH REVISOR

Arsstamman beslutade att styrelsearvode ska
utgd med tre prisbasbelopp for styrelsens ordfo-
rande samt med tva prisbasbelopp for ordinarie
ledamdter som inte innehar en operativ roll i
bolaget. VD Morten Hanssons ersattning utgar
med 79 000 SEK/manad. Det beslutades vidare
att arvode till revisor skall utgad enligt godkand
I6pande rakning.

Ingen styrelseledamot eller ledande befattnings-
havare har nagot avtal med Bolaget om ersatt-
ning efter respektive uppdrags upphdrande.

STYRELSENS ARBETSFORMER

Samtliga ledamaéter ar valda till nasta arsstamma.
En styrelseledamot ager ratt att nar som helst
frantrada sitt uppdrag. Styrelsens arbete foljer
styrelsens faststallda arbetsordning. Verkstallan-
de direktorens arbete regleras genom instruktio-
ner for VD. Saval arbetsordning som instruktioner
faststalls arligen av Bolagets styrelse.

Fragor som ror revisions- och ersattningsfragor
beslutas direkt av Bolagets styrelse.

UPPFORANDEKODEN

Svensk kod foér bolagsstyrning skall tillampas av
samtliga bolag som har aktier upptagna till han-
del pa en reglerad marknadsplats i Sverige. Ko-
den behdéver saledes inte tillampas av NTG.

MILJO
Bolagets verksamhet kréaver inte nagra tillstand.

www.maxgodis.se
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EMISSIONSGARANTIER OCH TECKNINGSFORBINDELSER

Ett garantikonsortium har i februari 2017 for-
bundit sig att teckna upp till ca 12 MSEK genom
garantiforbindelser pa 9 MSEK och teckningsfor-
bindelser pa 3 MSEK. Det motsvarar cirka 80 % av
det totala emissionsbeloppet om cirka 15 MSEK.
Deltagandet fran samtliga garanter ar endast reg-
lerat genom bindande skriftliga avtal. Inga medel

Garanti och teckningsférbindelser (SEK)

ar pantsatta eller sparrade for detta andamal. Er-
sattning till garanter for lamnade garantier ar 8 %
av det garanterade beloppet. Dessa ersattningar
regleras kontant efter emissionens avslutande.
Garanternas atagande begransas till deras relati-
va andel av det totalt garanterade beloppet.

Namn Garanterat belopp Teckningsforbindelser  Totalt
Modelio 1875000 625 000 2500 000
Capensor 1500 000 500 000 2000 000
Dividend 1 500 000 500 000 2 000 000
Per Vasilis 1125000 375 000 1500 000
G&W Fondkommission AB 600 000 200 000 800 000
Niclas Léwgren 450 000 150 000 600 000
OLIST AB 375000 125000 500 000
LIPCO 375000 125000 500 000
Rune Loderup 375 000 125000 500 000
Emissionskapital 375000 125 000 500 000
Fore C Investment Holding AB 300 000 100 000 400 000
Michael Mattsson 150 000 50 000 200 000
Summa 9 000 000 3 000 000 12 000 000
INFORLIVAS VIA HANVISNING RADGIVARE

Arsredovisning 2014, 2015 och 2016.

TIDPUNKTER FOR EKONOMISK INFORMATION

Innevarande rakenskapsperiod:
2017-01-01 - 2017-12-31

Delarsrapport januari-mars 2017
31 maj 2017

Delarsrapport januari-juni 2017
31 augusti 2017

Delarsrapport januari-september 2017
30 november 2017

Bokslutskommuniké 2017
28 februari 2018

Arsstdmma 2017
31 maj

UPPRATTANDE AV MEMORANDUM

Detta Memorandum har uppraéttats av Bolagets
ledning och styrelse. Styrelsen har, sa langt det
ar rimligt och mojligt, vidtagit alla forsiktighetsat-
garder for att sakerstalla att uppgifterna i Memo-
randum, savitt de vet, éverensstammer med de
faktiska forhallandena och att inget ar utelamnat
som skulle kunna paverka dess innebord.

Goteborg Corporate Finance AB ar finansiell rad-
givare och mentor till Bolaget med anledning till
forestdende nyemission och har bitratt Bolaget i
upprattandet av detta Memorandum. GCF erhal-
ler en pa férhand avtalad ersattning for utforda
tjanster. GCF ager 134 672 aktier i NTG.

Aqurat Fondkommission AB ar kontoférande insti-
tut och administrativa samarbetspartner i forelig-
gande nyemission. De mottar anmalningssedlar
och teckningslikvider samt ombesorjer registre-
ring av aktier pa tecknares vardepapperskonton.

POTENTIELLA INTRESSEKONFLIKTER

Alla styrelseledamoéter har ekonomiska intres-
sen i form av aktieinnehav i Bolaget. GCF som ar
radgivare till NTG i foreliggande emission ager
134 671 aktier.

Forutom detta forhallande férekommer mel-
lan Bolaget och de personer som namns under
rubriken Styrelse, VD och dvriga nyckelpersoner
fran sidan 26, inga intressekonflikter i samband
med Erbjudandet. | samband med Erbjudandet
som beskrivs i detta Memorandum har Géteborg
Corporate Finance AB anlitats sdsom radgivare
vid marknadsféringen av Erbjudandet. Darutover
har Eminova Fondkommission AB anlitats som
emissionsinstitut for att assistera Bolaget med
den administration som Erbjudandet ger upphov
till. Géteborg Corporate Finance AB och Eminova
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Fondkommission AB erhéller en pa forhand avta-
lad ersattning for utférda tjanster i samband med
genomfoérandet av Erbjudandet. Goéteborg Cor-
porate Finance AB har inte for avsikt att forvarva
aktier i Bolaget i foreliggande erbjudande.

DOKUMENT SOM INTE INFORLIVAS GENOM
HANVISNINGAR

De delar av den finansiella informationen som
inte har inforlivats genom hanvisning ar antingen
inte relevanta for en investerare eller aterfinns pa
annan plats i Memorandumet.

REDOVISNINGSPRINCIPER

Arsredovisningen &r upprattad i enlighet med
arsredovisningslagen (1995:1554) och BFNAR
2012:1 Arsredovisning och koncernredovisning
(K3). Principerna ar oférandrade jamfdért med
foregdende ar, dock sa har andringar i Arsredo-
visningslagen (1995:1554) inneburit lattnader i
upplysningskraven for mindre foretag vilka tillam-
pas vid upprattandet av denna arsredovisning.

TILLGANGLIGA HANDLINGAR

Féljande handlingar finns tillgangliga i elektronisk
form pa NTGs hemsida, www.ntg.se. Kopior av
handlingarna halls ocksa tillgédngliga pa NTGs hu-
vudkontor Sédra Larmgatan 4, 411 16 Goéteborg,
C/o Mcon AB, under Memorandumets giltighets-
tid (ordinarie kontorstid pa vardagar).

NTGs bolagsordning

NTGs arsredovisning for det forlangda raken-
skapsaret 2014-12-08 - 2015-12-31 samt for 2016
(inklusive revisionsberattelse)

NTGs bokslutskommuniké 2014 och 2016.

FORETAGSFAKTA

Firmanamn: Net Trading Group NTG AB
Bolagskategori: Bolaget ar publikt (publ)
Sate: Goteborg, Vastra Gotalands 1&an
Land: Sverige

Organisationsnummer: 556994-2930
Bolagsbildning: 2014-12-08

Juridisk form: Publikt Aktiebolag

Lagstiftning: Svensk ratt och svenska
aktiebolagslagen

Adress: S6dra Larmgatan 4 C/o Mcon AB,
411 16 Goteborg
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SKATTEFRAGOR

VISSA SKATTEFRAGOR | SVERIGE

Foéljande sammanfattning avser skattekonsekven-
ser for investerare, som ar eller kommer att bli
aktieagare i NTG. Sammanfattningen ar baserad
pa aktuell lagstiftning och ar endast avsedd som
allman information. Den skattemassiga behand-
lingen av varje enskild aktiedgare beror delvis pa
dennes egen situation.

Sarskilda skattekonsekvenser, som ej finns be-
skrivna i det féljande, kan bli aktuella for vissa
kategorier av skattskyldiga, inklusive personer ej
bosatta i Sverige. Framstallningen omfattar bland
annat inte de fall dar aktie innehas som omsatt-
ningstillgang eller innehas av handelsbolag.

UTDELNING

Mottagen utdelning ar i sin helhet skattepliktig
for fysiska personer och dddsbon. Beskattning
sker i inkomstslaget kapital. Skattesatsen ar for
narvarande 30 %. For juridiska personers inne-
hav av sa kallade kapitalplaceringsaktier galler att
hela utdelningen utgdr skattepliktig inkomst av
naringsverksamhet.

Skattesatsen ar for narvarande 22 %. For svenska
aktiebolag och ekonomiska foéreningar foreligger
skattefri utdelning pa sa kallade naringsbetingade
aktier. Noterade andelar anses naringsbetingade
under forutsattning att andelsinnehavet mot-
svarar minst 10 % av rdsterna eller att innehavet
betingas av rorelsen.

Skattefrihet for utdelning p& noterade aktier for-
utsatter att aktierna inte avyttras inom ett ar fran
det att aktierna blev naringsbetingade for inne-
havaren. Kravet pa innehavstid maste inte vara
uppfyllt vid utdelningstillfallet.

FORSALJNING AV AKTIER

Vid avyttring av aktier i NTG skall genomsnittsme-
toden anvandas oavsett om saljaren ar en fysisk
eller en juridisk person.

Enligt denna metod skall anskaffningsvardet for
en aktie utgbras av den genomsnittliga anskaff-
ningskostnaden for aktier av samma slag och
sort berdknat pa grundval av faktiska anskaff-
ningskostnader och hansyn taget till intraffade

forandringar (sasom split eller fondemission) av-
seende innehavet. Som ett alternativ till genom-
snittsmetoden kan ifrdga om marknadsnoterade
aktier den sa kallade schablonregeln anvandas.
Denna regel innebar att omkostnadsbeloppet
far beraknas till 20 % av forsaljningspriset efter
avdrag. Vid forsaljning av aktier beskattas fysis-
ka personer och doédsbon for kapitalvinsten i
inkomstslaget kapital. Skattesatsen ar for narva-
rande 30 %.

Kapitalforlust pa aktier ar samma ar avdragsgill
mot vinst pa andra aktier eller mot andra mark-
nadsnoterade delagarratter (med undantag for
andelar i investeringsfonder som innehaller en-
dast svenska fordringsratter). Till den del forlus-
ten inte ar fullt ut avdragsgill enligt ovan ar den
avdragsgill med 70 % mot andra kapitalinkomster.

Om det uppkommer ett underskott i inkomst-
slaget kapital, medges reduktion av skatten pa
inkomst av tjanst och naringsverksamhet samt
fastighetsskatt med 30 % for underskott som
uppgar till hogst 100 000 kronor och med 21 %
fér underskott darutover.

Underskott kan inte sparas till senare beskatt-
ningsar. Juridiska personer utom dddsbon
beskattas for kapitalvinster i inkomstslaget na-
ringsverksamhet fér narvarande till skattesatsen
22 %. Vinsten beraknas dock enligt vanliga regler.

Kapitalforluster pa aktier, som innehas som kapi-
talplacering, far endast kvittas mot kapitalvinster
pa aktier och aktierelaterade instrument. Om
vissa villkor ar uppfyllda kan forlust aven kvittas
mot kapitalvinster pa aktier och aktierelaterade
instrument som uppkommit i bolag inom samma
koncern, under forutsattning att koncernbidrags-
ratt foreligger. En inte utnyttjad forlust far utnytt-
jas mot kapitalvinst pa aktier eller aktierelaterade
instrument utan begransning framat i tiden.

For naringsbetingat innehav av noterade aktier
galler for narvarande att ingen avdragsratt fo-
religger for forluster samtidigt som vinster ej ar
skattepliktiga under forutsattning att aktierna
inte avyttras inom ett ar fran det att andelarna
blivit naringsbetingade hos innehavaren.
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For famansaktiebolag galler sarskilda regler. Dessa
berér dock endast sddana aktiedgare eller narstaen-
de denne, som ar verksamma i Bolaget i betydande
omfattning. Beskrivningen av prospektet avser en-
dast fall dar agaren ar passiv, och dessa sarskilda
regler behandlas darfor inte narmare har.

INVESTERINGSSPARKONTO

For fysiska personer som innehar aktierna i Inves-
teringssparkonto utgdr ingen reavinstskatt vid for-
saljning av aktierna. Det foreligger inte heller nagon
avdragsratt vid forlust vid forsaljning av aktierna.
For eventuell utdelning pa aktierna erlaggs ingen
kallskatt.

All beskattning sker via en avkastningsskatt som
baseras pa kapitalbasen for kontot, oavsett om det
gjorts vinst eller forlust pa kontot. Avkastningsskat-
ten ar cirka 0,50 %, och betalas varje ar.

INVESTERARAVDRAG

Fran och med den 1 december 2013 géller att fysis-
ka personer som forvarvar andelar i ett foretag av
mindre storlek vid en nyemission kan fa géra avdrag
for halften av betalningen for andelar i inkomstslaget
kapital. Avdrag ges med hogst 650 000 kronor per
person och ar, vilket motsvarar forvarv av andelar for
1300 000 kronor.

Avdraget innebar en skattereduktion pa 15 % av
investerat belopp. Séljs andelarna inom 5 ar blir
den skattskyldige aterbetalningsskyldig for erhallen
skattereduktion.

Eninvestering i NTG ger mojlighet till skattereduktion
for personer som ar skattskyldig for kapitalvinsten i
Sverige.

ARVS- OCH GAVOBESKATTNING

Arvs- och gdvobeskattningen ar sedan 17 december
2004 slopad, varpa ingen arvs- eller gdvobeskattning
utgar vid forvarv av aktier genom arv eller gava.

KUPONGSKATT

For aktiedgare bosatta i utlandet, som erhaller
utdelning fran Sverige, innehalls normalt ku-
pongskatt. Skattesatsen ar for narvarande 30
%, som i allmanhet reduceras genom tillampligt
dubbelbeskattningsavtal.

For utlandskt bolag som innehaft naringsbetingad
aktie i minst ett ar kan dock utdelningen vara skatte-
fri om skattefrihet hade forelegat om det utlandska
Bolaget hade varit ett svenskt foretag. | Sverige ar
det normalt Euroclear som svarar for att kupongs-
katt innehalls. | de fall aktier ar forvaltarregistrerade,
svarar forvaltaren for kupongskatteavdraget.
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BOLAGSORDNING

2017-02-08

§ 1 FIRMA
Bolagets firma ar Net Trading Group NTG AB (publ).

§ 2 STYRELSENS SATE

Styrelsen har sitt sate i Géteborg.

§ 3 VERKSAMHET

Bolaget ska bedriva forsaljning av dagligvaror och
halsoprodukter, i huvudsak via digitala kanaler, samt
darmed forenlig verksamhet.

§ 4 AKTIEKAPITAL

Aktiekapitalet utgor lagst 500 000 kronor och hogst
2 000 000 kronor.

§ 5 AKTIEANTAL

Antalet aktier i bolaget ska vara lagst 9 700 000 och
hogst 38 800 000.

§ 6 STYRELSE OCH REVISORER

Styrelsen bestar av 3 - 10 ledamé&ter med hogst 10
suppleanter. Den valjes arligen pa ordinarie bolags-
stamma for tiden intill dess nasta ordinarie bolags-
stamma har hallits.

1 - 2 revisorer med eller utan revisorssuppleanter
véljes pa ordinarie bolagsstamma for tiden intill dess
ordinarie bolagsstamma har hallits under fjarde ra-
kenskapsaret efter valet.

§ 7 KALLELSE

Kallelse till bolagsstdamma ska ske genom annonse-
ring i Post- och Inrikes Tidningar samt pa bolagets
webbplats. Vid tidpunkten for kallelse ska information
om att kallelse skett annonseras i Dagens Industri.

Kallelse till arsstamma ska ske tidigast sex och senast
fyra veckor fére stdamman och i frdga om extra bo-
lagsstamma som inte ska behandla fraga om andring
i bolagsordningen tidigast sex veckor och senast tva
veckor fore stdmman.

§8 BOLAGSSTAMMA

Arsstamma halles arligen inom 6 manader efter ra-
kenskapsarets utgang.

Pa arsstamman ska féljande drenden férekomma:
1. Val av ordférande vid stamman

2. Upprattande och godkannande av rostlangd

Godkannande av dagordning
4, Val av en eller tva protokolljusterare

Provning av om stamman blivit behoérigen
sammankallad

6. Foredragning av framlagd arsredovisning och
revisionsberattelse samt i forekommande fall
koncernredovisning och koncernrevisionsberattelse

7. Beslut

a. a)om faststallande av resultatrakning och ba-
lansrakning samt i férekommande fall koncern-
resultatrakning och koncernbalansrakning

b. b) om dispositioner betraffande bolagets
vinst eller forlust enligt den faststallda
balansrakningen

c. ¢)om ansvarsfrihet at styrelseledaméter och
verkstallande direktor

Faststallande av styrelse- och revisorsarvoden

9. Val av styrelse och, i forekommande fall revisorer
samt eventuella revisorssuppleanter

10. Annat arende, som ankommer pa stamman enligt

aktiebolagslagen eller bolagsordningen.

Vid bolagsstdmma ma envar rostberattigad rosta for
fulla antalet av honom

foretradda aktier utan begransning i rostetalet.

§ 9 RAKENSKAPSAR
Rakenskapsar ar 0101 - 1231.

§ 10 DELTAGANDE PA BOLAGSSTAMMA

For att fa deltaga pa bolagsstamma ska aktiedgare
anmala sig samt antalet bitrdden hos bolaget fore
klockan 16.00 senast den dag, som anges i kallelsen
till stdmman.

Denna dag far ej vara séndag, annan allméan helgdag,
I6rdag, midsommarafton,

julafton eller nydrsafton och inte infalla tidigare an
femte vardagen fore stdmman.

Ombud behdver ej anmadla antalet bitraden. Antalet
bitraden far hogst vara tva.

§ 11 AVSTAMNINGSFORBEHALL

Den aktieagare eller férvaltare som pa avstamnings-
dagen ar inford i aktieboken och antecknad i ett av-
stamningsregister enligt 4 kap. Lagen (1998:1479) om
kontofdring av finansiella instrument eller den som
ar antecknad pa avstamningskonto enligt 4 kap. 18 §
forsta stycket 6 - 8 namnda lag ska antas vara behorig
att utdva de rattigheter som foljer av 4 kap. 39 § aktie-
bolagslagen (2005:551).
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ADRESSER

NET TRADING GROUP NTG AB
Soédra Larmgatan 4

411 16 Goteborg.

Telefon: XX

Mail: info@ntg.se
www.maxgodis.se

Goteborg Corporate Finance AB
Prastgardsangen 11

412 71 Goteborg

Telefon: 031-138230

Mail: info@gcf.se

www.gcf.se

Aqurat Fondkommision AB
Kungsgatan 58

111 22 Stockholm
Telefon 08-68405800
Mail: info@aqurat.se
www.aqurat.se

ISse

SVENSKA PRISER PANATET

Nordic Growth Market NGM AB
Master Samuelsgatan 42

111 57 Stockholm

Telefon: 08 566 390 00

Mail: info@ngm.se
www.ngm.se

Revisor

Kerstin Nordenham Murby
Auktoriserad revisor

Vastra Gatan 88, 442 31 Kungalv
Telefon: 0303-196 30

Mail: Kerstin@nordenham.se

www.nordenham.se
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